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Editorial

Restructurarea
- privatizarea

Ing. GHEORGHE MARCAS -
presedintele C.C.I. Maramures

Restructurarea si privatizarea se
afld in strinsi legitura una cu alta.
Succesiunea lor in timp a constituit
intotdeauna un subiect de discutie, atét
la noi cat si in alte tiri, intre specialistii
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g ‘5""#[ 92 Manifestare promotionald in sprijinul
< a4 operatorilor economici maramureseni

Timp de aproape patru zile,
20-23 noiembrie, Baia Mare a
fost gazda ospitaliera a unor
manifestdri deosebite care au
atras un mare numdr de
producitori de materiale textile
si de pieldrie, confectii textile,
importatori si furnizori de
utilaje specifice, comercianti
si oameni de afaceri, specialigti

in domeniu.

Intalnirea acestor factori de
seamd, l-a prilejuit Expozitia
,,Conf Stil ‘97, aflatalaalV-
a  editie,

promotionala de prestigiu,
de C.C.IL

organizata

comerciantilor din zona de a avea
»acasd” o largd oferta de materiale
si confectii textile. Mai mult decat
atat, fiind cunoscut faptul ca
sectorul confectiilor textile este
bine reprezentat, in Maramures,
organizatorii au tinut sd aiba in
expozitie cat mai multi furnizori
de utilaje specifice, materiale si
materii prime.

Gazda buna a expozitiei si a
altor activitati colaterale a fost
Sala polivalenta a Hotelului
»Mara” si  sediul C.C.I.
Maramures. La deschiderea
manifestarii au fost de fata

manifestare

reprezentantii  firmelor
prezente 1in standurile
expozitiei, oameni de afaceri
si comercianti, parlamentari
maramureseni si
reprezentanti ai presei —
centrale si locale.

In cuvantul de deschidere
d-na Maria Morcovescu
vicepresedinte a C.C.L
Maramures a salutat oaspetii,
le-a urat mult succes in
afaceri si i-a invitat pe cei
prezenti sa viziteze standurile
expozitiei

Continuare in pag. 6-7

private: privatizarea

\

institutiilor de stat sau ai patronatelor

restructurarii, sau restructurarea
inaintea privatizarii ? De aceea reluim
si noi in dezbatere aceasti problema.
La recenta intilnire a specialistilor
din institutiile guvernamentale cu
managerii societitilor comerciale, cu
capital mixt - de stat si particular - din o
Maramures, am luat cunostinta de noul

Continuare in pag. a 2-a

Maramures
in scopul

inaintea promovarii

$ i
romanesti,
etalarii a
ceea ce este
nou in
domeniu si

posibilitate
creata

produselor |
maramuresene |
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in zilele de 2-4 decembrie:
Misiunc ecconomicé maramurescané in Ucraina

Anuntam in numarulprecedent
ca, C.C.I. Maramures organizeaza,
la sfargitul lunii noiembrie, o
misiune economica in Ucraina, la
Ivano-Frankivsk. Revenim, si-i
anuntam pe cei ce doresc sa faca
parte din delegatia
maramureseana, facand precizarea
cd misiunea economicd Iin
Ucraina, va avea loc in zilele de
2-4 decembrie a.c.

Amaénarea intervenitd se
datoreaza faptului ca, in perioada
2-4 decembrie, in capitala
Regiunii Ivano-Frankivsk va avea
loc un targ international, intitulat
»,Noi si vecinii nostri”,
manifestare promotionala
profilata pe expunerea de bunuri
de larg consum, in general
produse industriale cu gabarit
redus, electrice si electrocasnice,

la care misiunea economica
maramureseand va fi prezenta cu
un stand de prezentare propriu.
Prin acesta C.C.I. Maramures va
reprezenta interesele unor firme
din judet, in care scop se va face
oferta de produse si se vor
prezenta oportunitatile de afaceri
ale acestora.

Continuare in pag. a 10-a

Oaspeti ai Maramuresului
Delegatia Regiunii Lazio

Timp de doua zile, Maramuresul i-a avut
ca oaspeti pe membrii delegatiei din Regiunea
Lazio — Italia, aflati in judet la invitatia
Prefecturii judetului si a Consiliului judetean.

Din delegatia Regiunii Lazio — Italia au
facut parte d-nii: Francesco Cioffarelli,

ministru cu dezvoltarea economica a Regiunii
Lazio; Marzio Febbo, director in Ministerul
dezvoltarii economice, Fabrizio Tomassini,
director TECLA (organizatie de colaborare
internationald) si Giovanni Mastandreea,
presedintele Consortiului de consultantd
internationald ,,Progetto Lazio” Roma.

Oaspetii au fost primiti si au avut convorbiri
cu prefectul judetului, presedintele Consiliului
Judetean, presedintele C.C.I., cu alti
reprezentanti ai organelor judetene si locale.
In cadrul vizitei, oaspetii au participat la o
fructuoasa intdlnire cu oameni de afaceri,
organizata de C.C.I. Maramures la sediul sau,
la o conferinta de presa, organizata de Consiliul
Judetean, au vizitat orasul, institutii si societati
comerciale din resedinta de judet.

Continuare in pag. a 12-a

Top-ul judetean al
firmelor - 1996

¢Calculatoarele au ,,cernut” aproape
7000 de firme.

#Selectarea firmelor parformante, o
analiza din cele mai complexe.
#Festivitatea — moment sarbatoresc,
lipsit de ostentatie.

¢Diplome pentru 341 de firme.

#Se stiu distra oamenii de afaceri ?

Vineri, 17 octombrie a.c. a fost ziua in care,
Camera de Comert si Industrie Maramures, dupa
indelungi deliberari, la care au luat parte toate
institutiile judetene si ... calculatoarele, a
organizat festivitatea de premiere a celor mai
performante societdti comerciale in 1996 — TOP-
ul judetean al firmelor.

A fost cu adevarat o sarbatoare dedicatd
acelor colective de salariati, manageri, patroni
§i conducatori care s-au zbatut, au luptat si au
invins pe , frontul” afacerilor, promovand
performantele, ce este mai bun si mai eficient.
Sarbatoarea a fost, in primul rdnd, un moment
de omagiere pentru intreprinzdtori, oameni de

Continuare in pag. 8-9
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Maramuresul are un
nou prefect

Tn ultima zi a lunii octombrie a.c., la Prefecturs a
avut loc festivitatea de schimbare a fostului prefect
de Maramures, dl. Vasile Berci, si inscaunarea
noului prefect, in persoana d-lui Gheorghe Mihai
Bérlea, ambii colegi in acelasi partid din coalitia
guvernamentald — P.N.T.C.D. La festivitate a fost
prezent trimisul guvernului, in persoana d-lui lon
George, din Departamentul Administratiei Locale.

S-au rostit cuvantari, fostul prefect, actualul
deputat, multumind tuturor pentru sprijinul acordat,
noul prefect mentionand obiectivele pe care le va
urmari in fruntea Prefecturii.

C.C.l. Maramures, ureaza succes in activitate
noului prefect de Maramures, o colaborare si un
parteneriat benefice pentru comunitatea oamenilor
de afaceri si pentru dezvoltarea economica a

Q’udet,ului. )
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Urmare din pag. 1

concept privind raportul dintre privatizare
si restructurare, asa cum este previzut in
programul de guvernare al actualului
executiv.

Pentru prima data s-a formulat
conceptul: privatizarea inaintea
restructurarii !

in conceptul guvernelor anterioare, dar
mai ales a guvernului Vicaroiu se prevedea
carestructurarea sa devanseze privatizarea.
Aceastd conceptie a fost preluatd din
programul si gindirea guvernului britanic
al d-nei Margaret Thatcher care, prin
conceptia guvernului siu de restructurare
a intreprinderilor de stat, inaintea
vanzirilor, se urmarea cresterea
gradului de atractivitate ale
acestora pentru a mobiliza
potentialul de cumpéirare
programat.

Probabil ci in acest sens si-a
orientat si fostul guvern strategia
de devansare a restructurarii fata
de privatizare, prin mérirea atractivitatii si
pretului firmelor privatizabile. in acest scop
a luat fiinta Agentia Nationald de
Privatizare, in acelasi timp cu infiintarea
directiilor de restructurare, in fiecare
minister economic sau industrial. Crearea
acestor centre multiple de decizie si
aprobare, interdepartamentale, nu a fost
deloc benefici pentru procesul de
restructurare al intreprinderilor roméanesti.
La timpul cuvenit, din acest loc al
editorialului nostru, ne-am spus punctul de
vedere critic la adresa acestei activitati
deosebit de importanta si de costisitoare
pentru economia nationala roméaneasca.

Guvernantii se asteptau la succese
deosebite prin aplicarea strategiei de
restructurare a intreprinderilor cu capital
de stat sau majoritar de stat, in care statul,
prin parghii financiare, dar mai ales prin
programarea unor volume mari de capital,
dorea si realizeze intreprinderi reformate,
elastice si apte pentru economia de piata
internd, dar mai ales pentru cea externai,
eficiente si cu un management modern.
Avantajele pe care contau autorii
programelor de restructurare, inainte de
privatizare erau: cresterea gradului de
atractivitate al societitilor propuse spre
vanzare pentru potentialii cumparitori
autohtoni sau straini, cresterea sansei unor
castiguri mai mari din vinzarea activelor si
eliminarea, pentru o perioada scurti, a
asperitiatilor si convulsiunilor sociale,
cauzate de restructurare, manifestate prin
trimiterea unei parti a fortei de munca in
somaj.

in opozitie cu avantajele de mai sus
dezavantajele erau mult mai numeroase.
Statul raménea in continuare implicat in
procesul restructuririi pe care-l executa
prin parghii administrative si financiare,
prin comanda centralizata si birocratica.
Fondurile alocate pentru restructurare erau
folosite pentru acoperirea pierderilor si
majorarea salariilor, nejustificate si fara
efect economic de perspectiva. Astfel,
restructurarea a devenit o frana a

privatizarii, tergiversand-o prin reducerea
ritmului de vanzare. in plus a apirut
pericolul de mentinere si conservare a
subventiilor neeconomice care au condus la
consolidarea unui mangement neinteresat
pentru o restructurare reali. Aceasta a
devenit costisitoare pentru stat, pentru ca
a grevat o buna parte din bugetul national
printr-o eficientd aproape inexistenta. Cel
mai grav lucru este ca acest concept a
condus la conservarea parghiilor si
instrumentelor economiei centralizate si
dirigiste, pericol cert al privatizarii si al
descentralizirii economiei nationale.
Privatizarea, conceptual, este
consideratd a fi calea care a deschis
perspectiva catre restructurare, care ofera

Restructurarea -
privatizarea

posibilitatea de supravietuire, dar mai ales
de dezvoltare a intreprinderilor, in conditiile
economiei de piati concurentiale. in
contextul acestui concept al privatizarii,
restructurarea are o altd desfasurare, la
nivel microeconomic. Astfel, restructurarea
nu trebuie inteleasd numai prin anularea
datoriilor sau modernizarea tehnica a
intreprinderiilor, ci este necesar si aiba un
concept global, la nivel national, si punctual,
la nivelul intreprinderilor, bazati pe
analiza si evaluare pe ansamblul siu
economic, care sa determine
competitivitatea, sd-si demonstreze
viabilitatea si independenta sa, prin
programe de dezvoltare proprii. Conceptul
de restructurare cuprinde toate sectoarele
activititii intreprinderilor, incepénd cu cel
organizatoric - managerial, structural al
productiei si a personalului, al
marketingului si dezvoltarii, al eficientei
productiei si a muncii, a unui cash flow real
si capabil sa evite blocajul financiar sau
falimentul propriu.

Unul din argumentele principale ale
privatizarii premergitoare restructurarii
este acela ca viitorul investitor particular,
proprietarul, va restructura intreprinderea
dupa propriile conceptii. Numai o
restructurare orientata spre scopurile
viitoarei intreprinderi asigura eficienta din
punct de vedere economic si viabilitatea in
conditiile economiei de piati concurentiale.
Se acordi mai multa incredere capacitatii
organizatorice si functional-manageriale a
proprietarilor particulari de a realiza
restructurarea in conditii de eficienta
maxima. Astfel, restructurarea
descentralizata se desfisoara prin fortele
pietii, ficAindu-se mai putine greseli decat
in cazul realizdrii acesteia printr-o
autoritate de stat centralizati. Aceasta
orientare nouii privind devansarea
privatizirii a apdrut in conceptul german
,» restructurare prin privatizare”, aplicat in
intreprinderile din fosta R.D.G., prin care
s-a reliefat cd cel mai in masuri si elaboreze
si sa aplice strategia de restructurare,

corespunzitoare cerintelor pietii, este noul
proprietar particular al intreprinderii.

Cu toate aceste avantaje ale conceptului
,» restructurare prin privatizare”, nu se
poate renunta in totalitate la conceptul
srestructurarea inaintea privatizarii”.
Astfel, in zone puternic industrializate, cu o
concentratie mare de forte de munca
calificata, unde atractivitatea
intreprinderilor fati de investitorii
particulari nu este mare, iar privatizarea
intarzie sa apara, sau bate pasul pe loc, se
pune problema unei restructuriri care sa
devanseze privatizarea. Consideram ca
aceastd restructurare trebuie sa o faca
numai F.P.S., care este gestionarul national
al economiei roméanesti.

Prin restructurarea
sectoriald sau punctuala
trebuie sa creasca gradul de
competitivitate al
intrepinderilor, si le faci mai
atractive procesului de
vinzare. De asemenea,
restructurarea trebuie sa
cuprinda, pe lingi societitile comerciale si
regiile autonome, care prin obiectul de
activitate sau de interes economic si
strategic, nu se vor privatiza in urmitorii
ani.

Dar si in acest caz, fondurile alocate
pentru restructurare trebuie bine
dimensionate si folosite pentru restructurare
si nu pentru umplerea ,,gaurilor negre”, sau
pentru salarii nejustificate si nemotivate, ori
pentru a masca proasta conducere
manageriala.

in concluzie, putem spune ci, in general,
din punct de vedere economic vinzarea
intreprinderilor trebuie si aibé loc inaintea
restructurarii, chiar daci pretul de vinzare
este mai mic decit cel cerut de stat. Este
necesar a se studia fiecare caz in parte,
deoarece decizia in problema discutata este
influentati, inafara factorilor economici, de
o multime de alti factori. Ca un posibil
compromis poate fi considerata asa numita
wajustare”, fara investitii prea mari, pe un
termen scurt, de 1-2 ani, care sa conduca la
imbunititirea situatiei costurilor si a
beneficiilor si si asigure lichiditatile
necesare supravietuirii sau mentinerii
intreprinderilor pini la privatizare. in
paralel cu ajustarea, F.P.S.-ul trebuie sa
contacteze, in mod sistematic, posibilii
parteneri respectiv cumparatorii strategici.
Aceasta solutie trebuie hotirata de catre
specialistii F.P.S.-ului, din centrala si din
filialele judetene, impreuna cu managerul
intreprinderii, pentru fiecare caz in parte,
stabilind daca privatizarea si restructurarea
au suficiente sanse de reusita si daca ajutorul
financiar alocat poate sd conduci la
mentinerea temporari a intreprinderilor
pani la vanzarea lor. in cadrul deciziei
trebuie avute in vedere, de asemenea,
mijloacele de investitii nationale limitate,
dar mai ales concurenta, din ce in ce mai
mare, pe plan mondial dintre intreprinderile
in cautare de investitori.

Pentru societitile care nu pot fi
restructurate si din aceasta cauza nici
privatizate, nu raméine decit solutia
lichidarii juridice sau administrative.
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Confesiuni manageriale
»Avem atatea cereri la export, incat
nhu avem capacitati sa le onoram”

3

rofesionala.

-Ce este astizi S.C. ,,Ceramar ”
S.A.?

-Mai intai ce a fost: o sectie a
intreprinderii .Faimar”, conceputa
din start sa produca, caramizi pentru
constructii si unele produse decorative
din ceramica. Era ,,0aia neagra” a
,Faimar” — ului, desi, incd de pe
vremuri, un bun conducator al
intreprinderii se gandise sd schimbe,
intr-un fel, profilul sectiei. Acest lucru
s-a petrecut dupd desprinderea de
fabrica-mama, adica dupa 1992, cand
,,Ceramar” a devenit o firma de sine
statatoare, cdreia oamenii acestia
modesti i-au adaugat, prin
perseverenta, gandire si harnicie, un
atribut nou, acela de fi cunoscut in
multe tari, prin calitatea si diversitatea
produselor sale. In anii de dupa 1992,
toti ne-am dat seama cd nimic nu te
poate scoate in evidentd si propulsa
spre afirmare ca propria-ti activitate.
Adica: esti ceea ce faci ! Si noi am
pornit hotérati sa facem produse
ceramice de calitate, de tinuta, trainice
si frumoase, cerute de cumparatori.
Sigur, am avut §i sansa unor cereri
externe pe care n-am neglijat-o. Am
participat, pentru studiul pietii si
confruntarea cu ceea ce se realizeaza
in lume in domeniul nostru, la mai
multe si importante targuri si expozitii
internationale. Am fost prezenti la
toate editiile Targului International de
la Frankfurt (la ultima editie cu un
stand propriu) la care au expus marii
producatori ai lumii in domeniul
ceramicii — Spania, Portugalia, China
si altele. Prin asemenea prezente si
contacte cu producatori si oameni de
afaceri strdini, prin invitatii la firma,
am reusit sd ne facem cunoscuti, iar
produsele noastre, sa fie solicitate. Am
realizat, in prima faza, produse de
ceramica din masa caolinitica alba, iar
mai apoi si produse ceramice din masa

acest lucru importanta lui, dar, mai tiarziu, cAnd am descoperit
lucruri mai putin vizibile din activitatea firmei, ne-am dat seama
ci aceastd intreprindere, este rezultatul unui responsabil act de
conducere, organizare si strategie manageriala, la care salariatii
au inteles sa raspundi in mod activ. Aceasta este concluzia care a
reiesit, dupa convorbirea cu dl. ing. Florin Marincas, directorul
general al societitii, model de modestie, bun simt si competenta

Vizitatorul care pitrunde
in curtea, halele si atelierele S.C.
,Ceramar” S.A. Baia Mare este
placut impresionat de curitenia,
ordinea, halele si atelierele in
efervescenta harnicie, rafturile
pline de produse, cuptoarele de
ardere duduind, totul
demonstrind dorinta de
afirmare a acestui colectiv de
ceramisti.

Am crezut ca aceasta
primé imagine este rezultatul
faptului ca din cei 410 salariati,
80% sunt femei, iar mainile lor
de gospodine, fac minuni. Are si

—————

rosie, indeosebi articole decorative,
pe langa marea noastra productie de
ceramicd alba smaltuitd — vaze,
ghivece, masti animaliere, bibelouri,
articole de menaj si multe altele.

As mai spune despre ,,Ceramar”
ca este o societate in totalitate
privatizata, cu 1530 de actionari,
peste 40% din actiuni fiind detinute
de salariati, lucru extrem de important
pentru viata societdtii i pentru
perspectiva ei, ca §i pentru nivelul
calitatii produselor sale.

-Stiti cd din judet .,Ceramar”
exportd cel mai mare procent din
produsele sale ?

-Stim ca exportdm in Germania,
Franta, Belgia, Norvegia, Olanda etc.
si pe 0 noud piata — Croatia 98% din
produsele firmei fata de 25% cat
exportam in 1992. Acest lucru a fost
posibil efortului general,
perseverentei si saltului calitativ
asigurat produselor noastre. Eforturile
au fost uriage in toate directiile.

Mai intdi, am Iinceput

retehnologizarea si largirea gamei de
produse, printr-o fericitd colaborare
cu beneficiarii care ne-au venit in
intampinare, cu modele proprii §i cu
idei. Retehnologizarea a inceput cu
utilajele conducatoare, adica cu un
cuptor de ardere tip camera, adus din

Anglia, cu ajutorul caruia am obtinut
un spor de productie de cca 20% si
am redus consumurile energetice cu
30%. Am investit — fara credite
specifice — in utilaje mai mici, in scule
si dispozitive performante si de
asemenea, in tehnica de calcul, capitol
la care nu dispuneam de nimic. Tot
prin efort propriu am pus in functiune
o linie tehnologica de fasonare
plastica, prin care am redus simtitor
volumul manoperei. Foarte mult am
investit in oameni, in pregatirea si
instruirea lor, pentru a-i ridica la
nivelul pretentiilor si — mai ales —
pentru a face totul in vederea realizarii
la timp a comenzilor conform
contractelor si specificatiilor, a
fiecarei comenzi venita din exterior.

-Cum _au actionat oamenii
wCeramar” — ului in scopul
eficientizarii productiei, in contextul
fluctuatiei preturilor pe piata
mondiald ?

-Efectuand exporturi exclusiv pe
pietele europene, se intelege ca
incasam contravaloarea produselor in
marci germane $i monede europene.
S-a intamplat in acest an sa creasca
mult valoarea
dolarului, in
raport cu
valutele
europene,
ceea ce ne-a
pus intr-o
situatie
dificila,
deoarece in
tard noi
achitam
contravaloarea
materiilor
prime si
energiei, in
lei, la cursul
dolarului.
Scazand
valoarea marcii si crescand dolarul,
automat am inregistrat pierderi, fata
de situatia initiala si prevederi. Pentru
a reduce efectul cresterii raportului
valutar dolar-marca, aveam de ales
una din doua solutii: sa ridicam pretul
produselor noastre, sau sa actionam,
prim masuri interne, la o eficientizare
mai accentuatd a activitatii. Am ales
varianta a doua, dupa analize atente
si avand grija sa nu diminuam
castigurile salariale. Rezultatele ne
dovedesc ca am procedat bine. Ne-
am consultat cu toti factorii si cu

specialisti si am trecut la
reorganizarea activitatii, in vederea
reducerii costurilor. Am redus

cheltuielile cu manopera prin punerea
in functiune a liniei tehnologice de
fasonare care a condus, automat, la o
productivitate sporita. Am finalizat o
serie de masuri menite sd diminueze
consumurile energetice i a unor
materiale i materii prime. Prin
aceasta am reusit sa evitam o situatie

amenintatoare pentru situatia
economica a firmei. Am reusit sd o
depésim si suntem siguri cad ne vom
incadra la sfarsit de an in limita
indicatorilor programati, adica la
obtinerea unui profit brut de cca 500
milioane de lei si la atingerea unei
cifre de afaceri de peste 7 miliarde
de lei.

-Mai pot aparea si alte greutditi
imprevizibile?

-Sigur, ca pot si iata una dintre ele.
Noi lucram cu materii prime din tara
in proportie de 70%. Ori, avalansa de
inchideri si de sistari partiale ale unor
intreprinderi, ne-ar putea lipsi de
unele materii prime indispensabile.
Noi am folosit, pdnd acum, in buna
parte, masa caolinoasa achizitionata
de la S.C. ,,Cuart” S.A., dar prin
masuri negandite si nefundamentate,
s-a dispus inchiderea exploatarii de
la Stejera si din alte locuri. Daca si
alti furnizori vor proceda la fel ce vom
face ? Ce va face economia tarii ?

-Cum _apreciati _perspectiva
apropiatd, ori mai indepdrtati a

Ceramar” — ului ?

-Eu as zice cd daca am reusit sd

= '
depasim o perioada foarte grea si sa
ne punem pe picioare, sa avem cereri
de produse mai mari decét putem sa
le onoram, cred ca avem dreptul sa
fim optimisti, sa luptam si sa muncim
in scopul consolidarii succeselor de
pand acum. Avem idei si ganduri de
viitor, dar eu ma voi referi la cele pe
care ni le-am propus a le indeplini
mai curind. Avem, pentru 1998, un
obiectiv mare de achizitionat, montat
si pus in functiune - un cuptor
performant pentru arderea a Il-a.
Apoi, pe baza cercetarii proprii, avem
cateva idei care vor conduce la
diversificarea produselor, la largirea
ofertei de produse. Intentionam ca, in
scurt timp, sa punem in functiune o
linie tehnologica noua pentru a realiza
masa ceramica ,,vitrus” si respectiv
obtinerea unor produse superioare,
plasate intre cele din ceramica alba si
portelan. Dar acestea nu sunt
singurele noastre obiective.
-Va dorim sa le realizati cu
succes!




_4

Interviu ,Hermes Contact?”

-Ce este si cu se ocupd

turismului, deoarece vine in ajutorul
operatorilor economici din domeniu, prin
faptul cd nu mai trebuie sd se deplaseze in
capitald, pentru diferite aprobari si avizari, iar
prin actiunile noastre de licentiere, brevetare
si control, acordam ajutor efectiv activitatii
firmelor specializate in ordonarea activitatii
lor, crearii conditiilor optime desfasurarii
acesteia, deoarece este clar ca la ora actuala
problema esentiald constad in ridicarea
standardului conditiilor si serviciilor turistice,
pentru a atrage turisti spre zonele noastre, atat
de mult ravnite de straini si de concetatenii
nostri din alte zone ale tarii.

-Si cum isi duce la indeplinire O.A.C.T.
sarcinile incredintate ?

-Greu, chiar foarte greu. Mai intai, pentru
ca ne lipsesc conditiile necesare (spatiul si
dotarile). Apoi, multi nu inteleg ca oficiul
nostru este creat pentru a spijini coordnarea si
dezvoltarea bazei turistice, nu de a face doar
inspectii si controale. in acest context suntem
conectati la cateva actiuni prioritare in turism.
Prima dintre acestea este verificarea si

HERMES CONTACT S —

actiune, de multa munca, atat in asigurarea
conditiilor superioare turismului urban, cat si
a celui rural.

in aceasti idee, oficiul nostru este ancorat
in solutionarea problemelor prioritare fiecarui
judet in parte. Am facut o inventariere a
problemelor specifice, in trei judete
(Maramures, Satu Mare si Bihor) stabilind liste
de prioritati pentru fiecare judet in parte si chiar
pe localitati si zone turistice. Am verificat, in
Maramures, starea bazelor turistice si este
pozitiv faptul cd am intalnit multe cazuri in
care factorii de raspundere — conducétori si
patroni — au dovedit initiativa, curaj si dorinta
de afirmare. Este cazul Statiunii Ocna Sugatag
unde, desi sunt multe de facut pentru
reglementarea activitatii, dl. Viorel Bobariu,
directorul statiunii, a propulsat activitatea
acesteia la o cota mult superioara celei de pana
acum. Situatii imbucurdtoare am gasit la
agentiile turistice ,,Vacanta” si ,,Mara” din Baia
Mare. Am verificat si avizat 20 de gospodarii
rurale pe Valea Izei, cu conditii de a practica
activitati de turism. La Hotelul ,,Bucuresti”,
impreund cu cei doi proprietari, s-a stabilit
programul de revitalizare a acestui complex.
Cat despre Hotel ,,Iezerul” din Borsa (cu 4
proprietari), datoritd unor nereguli (lipsa unor

Oficiul ? (
-Oficiul  Zonal de
Autorizare si Control in

norme de igiena,
echipament §i mobilier
deteriorate, nivel redus de
pregatire al personalului

2

Turism este o institutie de stat
care apartine de Ministerul
Turismului, infiintata in urma
aparitiei H.G. nr. 58 din
martie 1997, cand au luat
fiinta 1n teritoriu oficii zonale
de autorizare a turismului.
Oficiul nostru are o raza de
activitate in patru judete —
Salaj, Satu Mare, Bihor si
Maramures. Are sediul in
Baia Mare si este operational
din 15 iunie a.c. Celalalt
Oficiu Zonal de Promovare a

in Turism.
\

Ce-i lipseste turismului
maramuresean ?

etc.) a fost avertizat cu
suspendarea autorizatiei

La intrebarea de mai sus, putin retorica, cei mai multi ar
spune franc: lipsesc oamenii cu bani care dispun de timp pentru a
calatori gi a se distra. Stdnd de vorba cu mai mullti straini care ne-au
vizitat judetul acegtia sunt de alta parere: ,,Aveti frumuseti
inegalabile, dar turigtii va ocolesc din cauza lipsei conditiilor pentru
a se simti bine” ! Si-atunci ce-i lipsegte turismului maramuregean ?
Clientii sau conditiile pentru a primi oaspeti ?

Pentru a gasi raspunsul autorizat am stat de vorba cu
d-na ing. Livia Sima, sefa Oficiului Zonal de Autorizare si Control

de functionare, in cazul in
care nu vor fi puse la
punct si solutionate
neregulile constatate.
Evident, au fost si alte
nereguli, fiind obligati sa
retragem unor operatori
economici din domeniul
turismului autorizatiile de
functionare. Am mai
constatat o incetineala
/ inexplicabila in

Turismului are sediul in

Oradea. Vorbind de sedii, voi preciza ca dintr-
o inexplicabila atitudine a Prefecturii, oficiul
nostru nu are incd un sediu, asa incat imi
desfasor activitatea cum pot, mai mult pe teren,
pe raza judetului si in judetele vecine.

In etapa actuald de tranzitie cind si
activitatea turisticd trece prin mari
transformari, oficiului nostru i revin sarcini
si obligatii extrem de importante. Sigur, in
general se ocupa de coordonarea activitatii
turistice in teritoriu, dar disecate putin
obiectivele ce ne revin, inseamna citeva sarcini
majore si actuale, pentru a face ordine si a
asigura conditii acestei activitati si dezvoltarii
turismului in zona. Acestea sunt: 1.Licentierea
agentiilor de turism; 2.Brevetarea personalului
si eliberarea brevetelor; 3.Clasificarea
structurilor turistice; 4. Avizarea
documentatiilor de urbanism privitoare la
zonele i statiunile turistice si a documentatiilor
tehnice privind constructiile din domeniul
turismului; 5.Controlul calitatii serviciilor din
turism; 6.Avizarea altor activitati din domeniul
turismului.

Evident, amplasarea oficiului nostru in
teritoriu (in tard sunt 12 asemenea oficii) este
un real castig in favoarea dezvoltarii

autorizarea firmelor de profil, deoarece se
practica activitdti ,,turistice” neautorizate,
multi operatori economici nevand inscrise in
profil decat activitati de transport. Ori, a face
turism, inseamna mult, mai mult i cu totul
altceva. Apoi, trebuie sa verificam in toate
judetele nivelul prestatiilor din activitatrea
turisticd, precum: conditiile de cazare (dotare
cu mobilier, agternuturi), asigurarea conditiilor
de hrana (igiena alimentara, nivelul serviciilor,
calitatea si nivelul produselor alimentare).

-Care este starea bazei materiale a
turismului in Maramures ?

-Judetul nostru, cu un potential turistic
deosebit, are nevoie (precum am
mai spus) de impulsionarea
ridicarii standardului calitatii
serviciilor pentru a se putea
impune pe plan national si |
international. Maramuresul
trebuie sd aibd o componentd
economica importanta, din
activitatea turisticd, iar daca se
va intelege acest lucru si se va
actiona energic, aceastd zond
poate deveni o a doua Elvetie.
Pentru aceasta este nevoie de

depunerea
documentatiilor, la oficiul nostru, pentru
brevetarea parsonalului calificat. Acelasi lucru
putem spune si in ceea ce priveste depunerea
actelor pentru obtinerea licentelor din
domeniul turismului, toate acestea sunt
obligatoriu precedate, peste tot, de crearea unor
conditii de cazare si a celorlalte servicii pentru
primirea turistilor conform normativelor
stabilite prin lege.

A consemnat
Teodor TOHATAN
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S.C. ,Comat” S.A. Baia
Mare, fosta B.J.A.T.M, este in

prezent in intregime
privatizata, prin metoda
MEBO. Daca inainte vreme
aceasta, cea mai mare baza
tehnico-materiala,
aproviziona, in special, pe
marii consumatori de
materiale, de la privatizare
S.C. ,,Comat” S.A., printr-o
politica economica si
strategie manageriala bine
ancorata in realitatea
tranzitiei, s-a orientat spre
toata masa de consumatori, in
mod deosebit spre servirea cu
cele necesare a
consumatorilor mai mici. De
ce face S.C. ,Comat” S.A.
acest lucru si prin ce
mijloace? lata intrebari la care
ne-a raspuns dl. loan Buhan,
director general al societatii.

-Fiind o firma specializata in
probleme de aprovizionare si
distribuire de foarte multe materiale
si produse finite, ne putem da destul
de usor seama asupra mersului
economiei. Si cu regretul, pe care-1
simtim, vazand ca economia
romaneasca este intr-o situatie dificila,
iar perspectiva nu ne oferd motive
optimiste, noud nu ne este indiferent
sd constatdm cd nu putine unitati
economice isi reduc activitatea, sau isi
inchid portile. Si-atunci, ne-am fixat
mai multe obiective prin care sa venim
in ajutorul operatorilor economici, in
scopul sprijinirii lor la depasirea unor
greutati de aprovizionare §i respectiv
financiare. Astfel, chiar daca nu ne
putem permite sd depasim anumite
limite ale stocurilor de materiale,
create cu ajutorul creditelor bancare,
am intreprins cateva actiuni prin care
sprijinim producatorii prin acordarea
in avans si in continuare a o serie de
materiale §i materii prime, pentru a-i
ajuta in mentinerea si dezvoltarea
productiei. De mentionat faptul ca am
putut trece la asemenea actiuni
datorita micsorarii ratei dobanzilor
bancare, in urma carui fapt am putut
spori stocurile la anumite materiale si
asigura un volum mai mare de
materiale la clienti.

-Prin_ce mijloace concrete
actionati in folosul sprijinirii
clientilor cu materialele si produsele
de care au acestia nevoie ?

-Ciile si mijloacele sunt mai
multe, incepand cu acordarea in avans
aunor materiale, apoi prin apropierea,
ca distanta de aprovizionare, fata de
clienti, i nu in ultimul rand, prin
desfacerea cdtre populatie a unor
produse si materiale. Voi preciza ca

S.C. ,,Comat” S.A.
Firma care face pasi spre
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ajutorarea clientilor sai

avem, in Baia Mare, doud magazine
specializate in comercializarea
produselor electrocasnice, materiale
de constructii, scule si unelte de uz
gospodaresc etc., pe care le
comercializam la preturi similare celor
din productie. Mai dispunem de un
magazin la Sighetu Marmatiei care,
desi mai nou infiintat, isi dovedeste
utilitatea. Prin aceste magazine am
realizat doua lucurri bune: am
comercializat, in acest an, produse in
valoare de peste 2 miliarde de lei,
furnizand materiale mult solicitate si
la pret mai bun, pentru clienti, iar in
al doilea rand, am asigurat pentru
activitatea firmei lichiditati banesti,
prin care am putut efectua
achizitionarea unui volum sporit de
marfuri.

Dar cea mai mare realizare si a
S.C.,,Comat” S.A Baia Mare este cea
de infiintare si punere in functiune,
pe langa magazinul ce-1 aveam, a unei
filiale ,,Comat” la Sighetu Marmatiei.
Aici am cumparat doud depozite
neutilizabile, cu o suprafata de
aproape 2000 m.p., pe care le-am
reparat, reamenajat, asigurat cu
dotarile necesare si le-am asigurat cu
marfuri ce erau neindestuldtoare in

zona. Precizez cd aproape toate
produsele si marfurile existente in
depozitele din Baia Mare, sunt
prezente si in depozitele din Sighetu
Marmatiei, precum: profile laminate
metalice (tevi, table, fier si aluminiu)
materiale de constructii — vopsele
pentru lemn si metal, adezivi —
prenadez, aracet, articole din materiale
plastice — folie din polietilena, teava
PVC, jaluzele etc., anvelope auto de
toate tipodimensiunile, organe de
asamblare pentru constructii, apoi
materiale de masa pentru constructii
— ciment, ipsos, var, caramida, sticla
etc., cabluri si conducte, piese de
schimb auto, truse de scule, materiale
si echipament de protectie si multe
altele.

Am facut acest lucru in vederea
aprovizionarii directe a zonei, dar si
pentrru faptul ca, nu exista un depozit
mare la Sighetu Marmatiei. Ne-am
gandit si la perspectiva, adica la
obiectivele ce urmeaza a fi realizate
in zona, cat si la faptul ca, fiind un
areal de granita, vom contribui la
schimburile comerciale
transfrontaliere, intre Maramures si
zone din Ucraina. Nu excludem

posibilitatea importurilor din tara
vecina. Ca am procedat bine
efectuand investitiile necesare pentru
cumpdrarea §i amenajarea depozitelor
(ele vor fi conectate la reteaua cailor
ferate) este faptul cd, in prima luna
dupa ce au devenit operationale, am
efectuat desfaceri de produse de 400
milioane de lei.

Alte mijloace i masuri prin care
»ajungem” mai repede i cu mai mult
folos la clienti sunt cele ce tin de
cresterea operativitatii in finalizarea
relatiilor comerciale i imbunatatirea
calitatii serviciilor oferite, pe langa alt
element esential pentru cumparatori —
nivelul scazut al preturilor. Am reusit
sa gasim caile cele mai scurte in
aprovizionarea cu materiale,
renuntind la intermediari. Efectudam
in prezent achizitionari numai de la
producatori, excluzand intermediarii.
Am generalizat achitarea imediata a
contravalorii  materialelor si
distribuirea rapida a acestora, ceea ce
ne-a ajutat sd practicam preturi
competitive §i sa diminudm volumul
marfurilor vandute si neincasate.
Evident, scaderea puterii de
cumpadrare si reducerea activitatilor
productive se simt si la noi. Dar, prin
masurile amintite ne-
am asigurat foarte
multi clienti, din
randul celor mici si
mijlocii, care incep sa
aibd pondere. Nu
uitam nici o clipa
importanta activitatii
manageriale si de
marketing. Incercam
sd fim cat mai bine
informati. Oamenii
nostri au castigat in
gandire si
operativitate, ca §i in
responsabilitatea
masurilor intreprinse.
Folosim cu pricepere si eficientd

tehnica de calcul din dotare, studiem
si promovam solutiile cele mai
avantajoase si economice.

-Suntem informati cd in zond s-
a infiintat o societate comerciald cu
profil special. Despre ce este
vorba ?

-Da ! Consultdndu-ne mai multi
conducitori si specialisti din acest
domeniu, am ajuns la concluzia ca, in
zond, este nevoie de o firma
specializatd in tranzactionarea
produselor de import-export,
facilitind astfel schimburile
comerciale internationale, indeosebi al
celor interzonale. Astfel, noua
societdti similare cu a noastra,
respectiv S.C. ,,Comat” S.A din
judetele Bistrita-Nasaud, Maramures,
Satu Mare, Salaj, Deva, Timis,
Covasna, Dambovita si Caldrasi, am
infiintat, la Zalau, o societate
comerciala ,,Comat-Grup” S.A, cuun
capital social de doud miliarde de lei,
la care fondatori si actionari suntem
,,Comat”-urile din cele noud judete.
Sunt convins ca prin aceasta societate
independenta, vor spori activitatile de
import-export in zona.

-Ne-ati _vorbit de unele
neimpliniri ale firmei dvs. Despre ce
este vorba ?

-Neimplinirile noastre care ne
supara cel mai mult sunt cele legate
de faptul ca mai exista unele situatii
de a nu putea fi, in toate cazurile, pe
placul si alaturi de actiunile si nevoile
clientilor. Pe de alta parte, suntem
nemultumiti ca n-am reusit sa utilizam
in intregime, din lipsa de clienti, a
bazei tehnice de care dispunem, mai
ales in utilizarea eficienta a marilor
utilaje si estacade construite inainte
de 1989. Dar, speram sa le rezolvam
si pe acestea, sa le punem la lucru.

-V dorim succes !

care ne-a spus:

(Este placut, reconfortant si eficient )

Am vizitat, zilele trecute noua filiala ,Comat” din Sighetu Marmatiei si,
fara nici o exagerare, ne-a impresionat placut ceea ce am vazut si ce a
realizat micul colectiv de aici: ordine, curatenie, cladiri intretinute, materiale
depozitate in ordine si — foarte importantd — solicitudinea existenta la
cererile clientilor, care nu le lipsesc.

Este adevarat, noua unitate se bucura de activitatea unui om competent,
cu o activitate de 20 de ani in domeniu. Este vorba de dl. Simion Sturz,

-Avem functionale doua depozite specializate, prin care vindem
produse mult solicitate, indeosebi otel-
beton, sarma din otel, ciment, placi de
azbociemt, tevi, tabla, congelatoare,
produse chimice, vopsele si altele. Avem
marea satisfactie ca foarte multi clienti vin
spre noi, pentru ca nivelul preturilor
produselor este cel mai redus si pentru ca
ne place sa-i servim prompt si in conditii
bune. Sigur, mai avem multe de pus la
punct: ordinea, demolarea unor cladiri
inutilizabile, valorificarea unor materiale
vechi, asigurarea tuturor dotarilor si
conditiilor. Dar, ne bucuram de sprijinul
conducerii S.C. ,Comat” S.A Baia Mare si
suntem siguri de reusita actiunilor noastre.

\_ A consemnat Teodor TOHATAN
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Opinii si pareri ale expozantilor

Fara a avea proportiile altor manifestiari promotionale
organizate, in ultima vreme, de citre C.C.I. Maramures,
»Conf Stil ‘97” a avut darul de a focaliza atentia
comerciantilor, oamenilor de afaceri si producitorilor de
materiale si confectii textile.

in zilele expozitiei, alituri de vizitatori, au fost prezenti
si ziaristii care s-au folosit de acest prilej pentru a afla, in
primul rand, pirerile expozantilor.

N

€ ..Am vandut tot”’

,,Produsele noastre, ne-a spus d-
na Maria Moldovan, patroana a
Firmei ,,Velvet” S.R.L. Bistrita, s-
au bucurat de foarte multd atentie
din partea cumpadratorilor si
comerciantilor. Este drept, noi am
livrat si pdna acum o parte din
produse magazinelor baimaérene,
dar nu credeam ca cererea poate fi
atat de mare. Am vandut toate
produsele si am primit comenzi
foarte mari, incat trebuie sa ne
intrebuintam serios pentru a le
satisface. Este bine, foarte bine !”

L

@ .. Mostri de creatie
originala”

Produsele Firmei , Casa
Conea” S.R.L. Baia Mare au ceva
aparte, o linie originala si o
functionalitate deosebite. D-na
Nazarica Kovacs, controloare de
calitate, este exigenta §i iIn
declaratii: L in avalanga de produse
dupa modele imprumutate, noi
prezentam 30 de modele de scurte,
hanorace, treninguri — produse
pentru sezonul rece, toate fiind
rezultatul creatiei specialistilor
nogstri.
Addaugand la
aceasta ca
materialele
importate,
trainice,
frumoase §i
atractive, nu
ne mira faptul
cd am vandut
multe din cele
expuse §i ni
s-au comandat
altele.”

@ .. Plecim incircate cu comenzi‘

Doamnele Camelia Marica si
Anamaria Stoica, prezente la
standul S.C. ,Netex” S.A. Bistrita,
ne-au confirmat: ,Nu puteam lipsi
de la aceasta expozitie pentru ca
este 1n profilul nostru si ca atare
expunem materiale textile si vata
netesute, absolut necesare in
industria confectiilor textile si a
fncaltamintei. Sigur, gama
produselor noastre este mult mai
larga, cum ar fi filtrele industriale,
materialele geotextile pentru
drumuri, poduri si cai ferate,

mocheta, materiale izolatoare. Am
expus si alte produse: saci de
dormit si plapumi confectionate de
noi, produse care s-au bucurat de
mare trecere. Bine au fost primite
si celelalte materiale, bucuria
noastra mare fiind aceea ca am
constatat ca producatorii din
Maramures recurg tot mai mult la
produsele noastre. Asa ca plecam
acasa cu multe cereri de produse
si cu comenzi de materiale si
confectii.”

€. Am cucerit noi
clienti”

La standul firmei mixte
romano-cehe ,,Rom-Minerva”
avemo placuta discutie cudl. ing.
Sorin Novac, reprezentantul
firmei: ,,Suntem constienti ca
Maramuresul, prin nenumaratele
textile, dar si cu oferta larga a
numeroaselor firme strdine de
utilaje, poate deveni o piatd buna

si pentru produsele noastre
performante, realizate in Cehia,
Brazilia si Taiwan etc. De aceea
am prezentat utilaje specifice —
prese de célcat confectii, masini
de cusut industriale, scule
ajutdtoare §i, pentru prima data,
diferite foarfeci autoascutitoare.
Prin contactele si cererile realizate
sunt sigur ca produsele noastre vor
utila atelierele si halele multor
producatori maramureseni $i pe
care 1i vom avea clienti.”

@, Prilej de a ne
promova
produsele”7

D-soara
Luchian,
repezentanta Firmei
»N.G.M. Leonard”
S.R.L. Pascani,
ne-a spus: ,, Firma
noastri era, pana
acum, complet
necunoscuta in Baia Mare, iar
prezenta noastra cu o parte din
cele 30 de modele de perdele,
este o incercare de a ne face
cnoscute produsele. Am avut
plicuta surprizi de a fi
contactati de ciatre multi
comercianti si cumparitori,
incat in aceste zile am vandut
toate produsele expuse, iar
foarte multi solicitanti ai

e

produselor noastre au fost de
acord si vini la Pascani in
scopul incheierii contractelor,
unele chiar pe termene mai
lungi. Sunt incéntata de felul
cum au fost organizate
manifestiarile din cadrul
expozitiei, indeosebi
parteneriatul economic si cele
trei runde ale paradei modei.”

Ve
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€,.Vom deschide un magazin in Baia Mare”

Nu exageram, dar trebuie sd recunoastem ca standul S.C. ,,1
Tunie” S.A. Timigoara a avut cel mai mare numar de vizitatori. Firesc
sa fie asa, deoarece produsele firmei — articole pentru copii, realizate
numai din bumbac — sunt de larg interes pentru foarte multe familii.
Nici firma nu este indiferenta la piata baimareana, drept urmare la
,,Conf Stil ‘97 au fost prezenti trei din directorii fabricii, in frunte
cu directorul general.

Noi l-am abordat pe dl. Dumitru Halas, directorul comercial:
»Am expus aproximativ 160 de produse realizate de noi, multe
exportate in tarile vestice. Ne-a surprins cererea mare a acestor
produse pe piata maramureseana, relevanta si prin vanzarile directe
si masive efectuate in zilele expozitiei. Drept urmare am decis sa
organizam un magazin propriu pentru desfacerea produselor noastre
la Baia Mare.”

¢,.,Am
castigat mai

destainuit. ,Nu ne-
am pregatit in mod

refer, indeosebi, la
produsele din

mult curaj”

D-na Mihaela
Dragos, prezenta la
standul S.C.

,Maratex” S.A. ne-a

special pentru aceasta
expozitie, dar am
expus produse
traditionale care, in
fata cumparatorilor, gi-
au confirmat calitatile
si atractivitatea. Ma

tesaturi extralate, la
cele din materiale
creponate, precum si
la cele din tercot. Am
vandut asternuturi
de pat, fete de mese,
mai ales din cele
festive,

fete de
perna, tesaturi.
Faptul ca aceste
produse sunt
solicitate, ne-a intarit
convingerea ca
suntem pe un drum
bun, ceea ce ne-a dat
mai mult curaj.”

Continuare in pag. a 7-a

A Surpriza pentru participanti

In finalul manifestarilor prilejuite de ,,Conf Stil ‘97,
oaspetii care au participat la activitdtile oferite de ctre
organizatori, au avut surpriza de a vedea in reteaua
s Internet” standurile si produsele expuse. Acest fapt il
datoram specialistilor Firmei ,,Sintec” S.R.L. si C.C.1.
Maramures care au muncit cu sirg §i au realizat reugite
materiale de prezentare a ,,Conf Stil ‘97” si a celor care au
\ &PUs in standurile acesteia.

J




»conf Stil ‘97"

4 in Sala polivalentd a C.C.I. Maramures a avut loc,
o expunere pe tema: ,,Probleme vamale specifice
firmelor care desfasoara activitati in sistem lohn”,
sustinutd de d-na Cornelia Pagca, conducator-
coordonator al Vamii Baia Mare. Au fost prezenti
reprezentanti ai unor firme interesati sd cunoasca
noua legislatie, in contextul aplicarii noului Cod
vamal: SOCOM ,,Baimareana, O.C. ,,Spriana”, O.C.
»Moda Lux”, S.C. ,,Sauro Confectionery” S.R.L.,
,Lohn” SR.L., S.C. ,,Antarom” S.R.L. si altii
Vorbitoarea a subliniat ca, in Maramures, activeaza
peste 40 de firme in sistem lohn care trebuie s se

\alinieze cerintelor impuse de noul Cod vamal. /)

Conferinta de presa

Conform bunului obicei instaurat de
conducerea C.C.l. Maramures, la sfarsitul unor
manifestari promotionale, si de data aceasta
reprezentanti ai mass-media, locale, regionale
si centrale au fost invitati la o conferinta de presa
sustinuta de dl. Gheorghe Marcas si d-na Maria
Morcovescu, presedintele, respectiv
vicepresedintele C.C.l. Maramures.

Au fost prezenti jurnalisti de la publicatiile
»Graiul Maramuresului”, B.I. ,Hermes-Contact”,
,Glasul Maramuresului” si de la Radio ,Galaxia”,
Radio-TV Cluj si de la postul de televiziune
,Canal 7”.

Vorbitorii au detaliat scopul organizarii
Expozitiei ,Conf Stil ‘97”, reusitele manifestarii,
caracteristicile definitorii ale actualei editii,
despre celelalte manifestari organizate cu acest
prilej.

S-a subliniat, de asemenea, trasatura
generala a manifestarii expozitiei si anume ca
au fost bine reprezentati producatorii si furnizorii
de utilaje in domeniu, ca si faptul ca in cele patru
zile, s-a vandut aproape tot ceea ce s-a expus.

S-a raspuns apoi unor intebari — numeroase
si la obiect — venite din partea jurnaligtilor.

PARAPA MOBCI -

sarea si piperul expozitiei

in cele patru zile cit au durat manifestarile din
cadrul ,,Conf Stil ‘977, au avut loc trei prezentari
de moda, manifestdri deosebit de complexe si
atractive, gustate indeosebi de reprezentantele
sexului frumos.

In prima seara, in chiar Sala polivalentd a
Hotelui ,,Mara”, au prezentat ,,parade” ale
vestimentatiei destinate copiilor, firmele ,,1 Tunie”
Timigoara $i SOCOM ,,Bdimareana”.

A fost o seara de neuitat, mai ales pentru cei
mici care au prezentat zeci de modele de
imbracdminte in premierd absoluta.

In seara a doua, holul Hotelului ,,Mara” a fost
neincapator, iar produsele de vestimentatie pentru
femei,prezentate de Firmele ,,Casa Conea” S.R.L
si d-na Liliana Moldovan, au incéntat pe cei
prezenti si ne-a demonstrat ca, in Baia Mare, exista
creatori de moda care ar putea iesi cu creatiile lor,
pe pietele ineternationale.

In sfarsit, in ziua a treia s-au prezentat articole
vestimentare de ocazie — rochii §i costume pentru
tinuta de seara §i — excelentd idee — imbracaminte
fastuoasa pentru mirese. Firmele realizatoare a
modelelelor prezentate - ,,Berinde-Textil” S.R.L. si
,,Salon Miss Elli” Baia Mare.

Au fost trei manifestari exceptionale — preludiu
la un viiotr ,,Festival al modei” ce va avea loc la
Baia Mare.

Urmare din pag. a 6-a

A N\
In dubliad Romania”.
R Prezentam cele mai
M noi realizari in
Patronul Firmei | domeniu: masini de
»Lohn” S.R.L. Baia | cusut-industriale si
Mare, dl. Arpad | casnice, masini de
Darnai, ne-a spus: | incheiat si surfilat,
., Firmanoastrd este, in | pentru executat
primul rand, | cusdturi ascunse,
producatoare de | masini cu doua ace
confectii textile. Dar, | etc. Se intelege ca in
de data aceeasta, | dubla calitate, voi
participam in calitate | dota fabrica mea cu
de reprezentatd a | utilaje realizate in
firmei japoneze | Japonia. Si nu sunt
constructoare de | singururl producator
magini pentru industria | care a luat aceastd

\confectiilor , Juko- decizie.” )

@ ..Expozitie utild pentru

promovarea noastra”
La standul Firmei ,,D.P.C. Imp. Exp.” S.R.L.

Baia Mare —firma mixta romano-italiana, stam
de vorba cu dl. Gianluca Severi, partenerul
italian al firmei asociate. ,,Societatea noastra are
doar cateva luni de activitate, dar am tinut sa
prezentam publicului i oamenilor de afaceri

Ve

Parteneriatul economic,
organizat cu prilejul
Expozitiei ,,Conf Stil ‘97” a

reunit, intr-unul din
saloanele Hotelului ,,Mara”,
oameni de afaceri,

producatori, comercianti si
importatori de utilaje si
materiale textile, intr-o
reusiti intalnire de afaceri, la
care au participat
reprezentanti, patroni si
manageri a peste 20 de firme
din toatd tara. La sfarsitul
tratativelor, i-am abordat pe
cativa din cei prezenti, cirora
le-am adresat intrebarea: Ce
afaceri v-a  prilejuit
parteneriatul economic ?
Iata raspunsurile:

eDIl. ing. Stefan Moraru,
reprezentantul Firmei ,,Gematex
Center Prod Impex” Bucuresti:
,Firma noastra reprezinta, in
Romania, interesele a 10 mari
producatori de utilaje din Germania,
Elevetia si Franta. N-am expus din
utilajele noastre pentru textile,
tricotaje si pieldrie, deoarece acestea
sunt cunoscute, de catre clientii
nostri din Baia Mare — S.C.
,.Confstar”, ,,Moda Grup”, ,,Berinde-
Textil”, ,,Unirea” si alte firme. Dar
am venit la parteneriat sa ne intalnim
cu clienti - vechi si noi — si sa le
prezentam o serie din cele mai noi
\utilaje. Parteneriatul a fost excelent

(e afaceri v-a pri

realizat si mi-au depasit asteptarile,
deoarece am perfectat noi vanzari de
utilaje. Multumin organizatorilor.”

eDIl. Liviu Contiu, director
general al magazinului ,,Maramures”
Baia Mare: ,,Am realizat intalniri de
afaceri cu mai multe firme
producatoare de confectii din tara. Am
discutat cu reprezentantii acestora
probleme legate de cerintele pietii,
diversificarea produselor, nivelul
preturilor. Am reusit sa intocmim, de
comun acord, grafice de livrare, fara
sd trebuiasca sd ne deplasam la sediul
producatorilor, incat parteneriatul
economic s-a dovedit a avea o

Mini-ancheta

importantd practica deosebitd.”

eD-na Veronica Trif, presedinta
S.0.C.0.M. ,,Drum Nou” Baia Mare:
,,Suntem cu produsele noastre la prima
expozitie §i va marturisesc satisfactia
noastrd totald pentru inspiratia de a
participa la expozitie si parteneriatul
economic, pentru faptul ca am reusit
sd testam cererea de ambalaje din
carton i sa realizam contacte
importante cu noi parteneri §i
cumparatori de ambalaje.”

oDl Patriciu Ionac, reprezentantul
Firmei ,,Lohn” S.R.L. Baia Mare:
,,Firma nostra este si distribuitoare de
utilaje pentru confectii de provenienta
japoneza, iar in aceasta calitate am
realizat contacte importante pentru

ejuit parteneriatul economic ?

~N

viitoare vanzari de masini de cusut.
Mai mult, am perfectat un contrcat
concret cu Firma ,,Conf Stil-Aura”
Baia Mare.”

eoD-na Sorina Udroiu, presedinte
a S.0.C.0.M. ,Bdimaireana”:
,Parteneriatul economic mi-a
facilitat realizarea a doua obiective:
intalniri, contacte si tratative cu
furnizori de utilaje, pentru industria
confectiilor si perfectarea unor livari
de materiale textile cu o firma din
Bistrita. Sunt multumita de cele
realizate.”

eD-na Aneta Lakner, patroana
Magazir}ului ,,-Romarta-Venus” Baia
Mare: ,,In timp foarte scurt si fara sa
ma deplasez la producatori, am
realizat lucruri foarte importante,
contractand, cu doua firme: ,,1 Tunie”
Timisoara si ,,Velvet” Bistrita, 16
articole pentru copii si 150 scurte de
sezon. Multumesc C.C.I. pentru
invitatia la parteneriat.”

eD-na Claudia Apostu,
reprezentanta Firmei ,,Brother
GmbH” Bucuresti: ,, Avem in Baia
Mare, 16 firme partenere de afaceri
carora le-am furnizat utilaje fabricate
de producdtorul german ,,Brother”.
Am solicitat organizatorilor, ca in
cadrul parteneriatului, sa ne intdlnim
cu acesti clienti si cu alti producatori
dornici sa achizitioneze utilaje
pentru confectii textile, tricotaje si
articole de pieldrie. Ne-am realizat
obiectivele propuse: am reactualizat
afacerile cu vechii clienti i am

contactat cativa noi clienti.” )

obiectul activitatii noastre si
produsele pe care le realizam, atat
in atelierele din Baia Mare, cét si in
cele din Italia. La prima confruntare
am prezentat furnituri — talpi din
piele, cauciuc si materiale sintetice,
adezivi pentru incaltdminte, ata de
cusut, cidptuseli, materiale de
intretinere si auxiliare. Am prezentat
si cateva modele de incéltaminte,
pentru adulti — femei si barbati, pe
care o oferim spre comercializare.

Ma bucura nespus de mult
colaborarea  fructuoasd cu
partenerul roman, dl. Vasile Ilut,
precum si faptul ca am fost
contactati de catre multi vizitatori,
indeosebi comercianti, interesati de
produsele noastre si ca atare am
lansat cateva afaceri foarte
atractive”.

@ ,.Putem echipa orice
fabrica”

, Firma pe care o reprezentam -
., Indukat Trading & Service” S.R.L.
Bucuregsti — ne-a spus. dl. ing. Leontin
Petreus, prin diversitatea produselor
si ineditul lor, sunt in stare sd echipeze
orice fabrica — mica sau mare. Sunt
utilaje realizate de cea mai renumita
fabrica germand, respectiv magini de
cusut, pentru toate fazele, prese de
calcat de diferite marimi, generatoare
de aburi de micd capacitate, piese de
schimb, accesorii etc. Si oferta nu se
opreste aici. Ma bucur ca am putut
participa la ,,Conf Stil ‘97", ca am
putut prezenta conjudetenilor mei
ultimele realizari in tehnica
confectiilor textile. Plec cu un
portofoliu bogat de cereri.”
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afaceri, producatori, iar sala polivalenta a
Hotelului ,,Mara” s-a dovedit neincapdtoare
pentru a-i primi cum se cuvine. Au fost prezenti
cdteva sute din reprezentantii firmelor premiate.

Au onorat festivitatea prefectul judetului, dl.
Vasile Berci (actualmente senator), alti
parlamentari maramureseni. A fost invitat de
onoare al C.C.I. Maramures, dl. A.P. Mahnovet,
insarcinatul cu afaceri ad-interim al Ambasadei
Republicii Belarus la Bucuresti.

Festivitatea premierii a fost deschisa de
dl. Gheorghe Marcas, presedintele C.C.1I.
Maramures care i-a salutat calduros pe cei
prezenti. Dupa prezentarea algoritmului care a
condus la clasificarea premiantilor s-a trecut la
inmdnarea diplomelor cdstigatorilor primelor 10
locuri in TOP-ul pe 1996.

La sfdrsitul festivitatii dl. Vasile Berci i-a
felicitat pe premianti §i le-a urat noi succese in
activitate §i in dezvoltarea economiei judetului.

In aceeasi seard, in saloanele Restaurantului
»Mara” a avut loc, in premierda absoluta, ,, Balul
premiantilor”.

Metodologia camerala

Din cele 341 de firme maramuresene cuprinse
in TOP-ul intocmit de C.C.1I. a judetului, multe vor
fi prezente si in TOP-ul National al Firmelor pe
1996, ceea ce, evident, nu poate decat sa ne bucure.

Stabilirea celor mai performante firme pentru
a intra in TOP-ul anului 1996 a constituit o lucrare
de o deosebita complexitate, la care organizatoarea
lui — C.C.I. Maramures, a apelat nu numai la
specialistii ei, ci si la ajutorul unor institutii
judetene pentru a cuprinde in actiunea de selectare
numai firme ale caror activitati au corespuns.
Aceasta cu atdt mai mult cu cat TOP-ul intocmit
de catre Camera de Comert si Industrie este cel
mai complet din TOP-urile aflate pe piata. La
intocmirea lui s-a tinut cont de cifra de afaceri a
firmelor, profitul brut, numarul de angajati —
salariati si colaboratori externi — de rata profitului,
de efortul propriu de dezvoltare, de nivelul
productivitatii muncii, tinandu-se totodatd cont si
de conditiile de indeplinire a obligatiilor firmelor

fata de bugetul statului si de cel al asigurarilor
sociale. Sa mai notam ca pentru a fi cuprinse in

TOP-ul anului trecut, au fost luate in calcul aproape
7000 de societati comerciale, dintre care au fost
selectate 830, iar in final au intrat in calcul, pentru
primele zece locuri, pe cele 11 domenii de
activitate, un numar de 341 care au fost declarate
laureatele anului 1996 si distinse cu ,,Diplomele
de onoare” ale C.C.I. Maramures.

Mai mult. Au fost intocmite incd doua TOP-
uri, dupa criterii deosebite: al celor mai buni
exportatori si cel al firmelor cu cel mai mare punctaj
pe grupe de domenii ale activitatilor.

Tata, deci, cat de grea a fost pentru o firma
trecerea prin multimea conditiilor impuse de criterii
pentru a fi declarata demna de a intra in TOP-ul
celor mai performante firme. Ne bucurd ca
Maramuresul are 341 asemenea firme si dorim ca

numarul acestora sa sporeasca in 1997.

Iata primele 3 firme ale TOP-ului

maramuresean din anul 1996.

A.Industria extractiva si prelucritoare.

¢ Microintreprinderi

1.Firma ,,Bogdi” S.R.L. — Baia Mare; 2.,,Fornord”
S.R.L.; 3.,I.T.A. Production” S.R.L. Sighetu
Marmatiei si ,,A & MT” S.R.L;

* [ntreprinderi mici

1.,,Plastunion” S.R.L. — Baia Mare; 2. ,,Etitub”
S.R.L. — Baia Mare; 3. ,,Binnova” S.A. — Baia
Mare; ,,A.C. Helcor” S.R.L. — Baia Mare si
»»Instalprod” S.R.L. — Baia Mare;

* [ntreprinderi mijlocii

1., Izoterom” S.R.L. — Baia Mare; 2. ,,Mek Matei”
S.C.S. — Baia Mare si ,,Com Vasilica-V” S.R.L. —
Viseu de Sus; 3. ,,C.M.C.” S.R.L. — Céarbunar;

¢ [ntreprinderi mari

1.,Sigstrat” S.A. — Sighetu Marmatiei; 2.
,,U.UM.R.” S.A. — Baia Mare si ,,Vitron” S.R.L.
— Baia Mare; 3. ,Mecanica” S.A. — Sighetu
Marmatiei;

¢ Intreprinderi foarte mari

1.,,Foremar” S.A. — Baia Mare; 2. ,,Faimar” S.A.
— Baia Mare;

B.Constructia de masini, utilaje si echipamente,
productia de mobili

* Microintreprinderi

1.,,Maroco” S.R.L. — Mara; 2. ,,Polypast-Nemes”
SN.C. —Baia Mare si,,Carrol” S.R.L. — Baia Mare;
3. ,Mobilux” S.R.L. — Borsa;

¢ [ntreprinderi mici

1.,,Ardeleana-Tisa” S.R.L. — Tisa; 2. ,,Automatic
Grup” S.A. — Baia Mare si ,,Kenzia Prod” S.R.L. —
Baia Mare; 3. ,Novita” S.R.L. — Baia Mare,
,,Carlos” S.R.L. — Viseu de Sus si ,,Manrad” S.R.L.
— Baia Mare;

¢ [ntreprinderi_mijlocii

1.,,Gatter-2000” S.R.L. — Sighetu Marmatiei;

¢ [ntreprinderi mari

1.,,Plimob” S.A. — Sighetu Marmatiei; 2. ,,Mobam”
S.A. — Baia Mare; 3. ,,Angred” S.A. — Baia Mare;
¢ [ntreprinderi foarte mari

1.,,A.P.S.A.” S.A. — Baia Mare si ,,Sigmob” S.A. —
Sighetu Marmatiei;

C.Industria usoara

* Microintreprinderi
1.,,Coter-Romania”— Baia Mare; 2. ,,Teodota”

S.R.L. — Baia Mare, ,,Reand” S.R.L. — Seini si
~Ancamar” S.R.L. — Sighetu Marmatiei; 3. ,,Euro
Nemes Impex” S.R.L. — Sighetu Marmatiei i
»Pielolux Prod Com” S.R.L. — Baia Mare;

¢ [ntreprinderi mici

1.,,Contexpop” S.N.C. — Baia Mare; 2. ,,Muvico
Incom” S.R.L. — Seini, ,,Bogdan Voda” S.R.L.
Sighetu Marmatiei si ,,Gitamic Prodcom” S.R.L.
Seini; 3. ,,Madra” S.R.L. — Campulung la Tisa si
,»Winner” S.R.L. — Baia Mare;

¢ [ntreprinderi_mijlocii

1.,,Antarom” S.A. — Baia Mare si ,,Petra” S.R.L. —
Baia Mare; 2. ,M & V-L-Ilutiu” S.N.C. — Baia
Mare si ,,Irinconfex” S.R.L. —Baia Mare; 3. ,,Chloe
Tex” S.R.L.—Baia Mare, ,,Parplast” S.A. — Sighetu
Marmatiei si ,,Lenjerie-Tricotaje-Modalis” S.R.L.
— Baia Mare;

¢ [ntreprinderi mari

l.,A,Berinde Textil” S.R.L. — Baia Mare;

¢ [ntreprinderi foarte mari

1.,,Confstar” S.A. — Baia Mare;

D.Industria alimentara

* Microintreprinderi

1.,,Prod Com Andante” S.R.L. — Baia Mare;
2.,,Ineramerican Trading” S.R.L. — Baia Mare;
3.,,Agro-Crillum” S.R.L. — Sighetu Marmatiei;

* [ntreprinderi mici

1.,,Siromex” S.R.L. — Baia Mare si ,,Siromex
Drinks” S.R.L. — Baia Mare; 2. ,M & S Drink”
S.R.L. — Seini si ,,Company Casa Rusu” S.R.L. —
Baia Mare; 3.,,Cetina” S.R.L. — Baia Mare si
»Ferma zootehnicd” S.R.L. — Baia Mare;

¢ [ntreprinderi_mijlocii

1.,,Proberco” S.A. — Baia Mare; 2.,,Salamandra”
S.R.L. — Baia Mare; 3.,,Crivatul-Dunca” S.N.C. si
»nter Korex & Co” S.R.L.;

¢ [ntreprinderi mari

1. ,Maralact” S.A. — Baia Mare; 2.,,Morarit
Panificatie” S.A. — Baia Mare;

E.Agricultura

* Microintreprinderi

1.,,Masco” S.R.L. — Sabisa, ,,Gorjanul Prod” S.R.L.
— Suciu de Sus si ,,Rovimi” S.R.L. — Seini;
2.,,A.M.C.-Pintea” S.R.L. Sabisa si ,,Eden” S.R.L.
Miresu Mare; 3.,,Famides” S.R.L. — Tg. Lapus;

* [ntreprinderi mici

1.,,Sim Green Agro” S.R.L. — Seini; 2.,,Ra Bo Nic
Prod” S.R.L. — Suciu de Sus si ,,Mecanochim-
Agro” S.R.L.—-Lapusel; 3.,,JKA Prod Com” S.R.L.
Grosii Tiblesului si ,,Agroelit” SA Baia Mare;

¢ [ntreprinderi mijlocii

1.,,Avicola-Oua Consum” S.A. — Baia Mare;
2.,.Semtest” S.A. — Baia Mare; 3.,,Avistar” S.A. —
Baia Mare;

FE.Constructii

* Microintreprinderi

1.,,Jsedo Prod” S.R.L. — Baia Mare si ,,Compania
Silvania” S.R.L. — Baia Mare; 2.,,Vento Trading”
S.R.L. — Baia Mare; 3.,,Dommo Const” S.R.L. —
Baia Mare, ,,Nagelin” S.R.L. — Baia Mare si
»Arhius” S.R.L. — Baia Mare;

* [ntreprinderi mici

1.,Mimo” S.R.L. — Sighetu Marmatiei;
2.,,Conrom” S.A. — Baia Mare, ,,Amica” SR.L. —
Baia Mare si ,,Nevada” S.R.L. — Baia Mare;
3., Benefic” S.A — Baia Mare;

¢ [ntreprinderi_mijlocii .
1.,,Intracom” S.R.L. — Baia Mare; 2., Intreprinderea
Montaj-Instalatii” S.R.L. — Baia Mare; 3.,,G.S.C.”
S.R.L. Baia Mare, ,,Complet Instalatii-M Proiect”
S.R.L. — Baia Mare si ,,Trust Magura M & M”
S.A. — Baia Mare;

¢ [ntreprinderi mari

1. ,AM.L” S.A. — Baia Mare; 2.,,Inmar” S.A. —
Baia Mare;

G.Comert intern

* Microintreprinderi

1.,,Telemach Team” S.R.L. — Baia Mare; 2.,,Aika
M.B.M.” S.R.L. - Baia Mare;
3.,,T. & FRocan” S.R.L. — Baia Mare, ,,Palarflesch”
S.R.L. — Baia Mare si ,,ZUP-Demi-Com” S.R.L. —
Baia Mare;

* [ntreprinderi mici

1.,,Intervalco” S.A. — Baia Mare si ,,Nordia Trade

Continuare in pag. a 9-a
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Group” S.A. — Baia Mare; 2.,,Gibalco” S.R.L. —
Baia Mare si ,,Serad” S.R.L. — Baia Mare;
3.,,Handels” S.A — Baia Mare, ,,Solaris” S.A. — Baia
Mare si ,,L. & M. Company” S.R.L. — Baia Mare;
’intregrinderi mijlocii

1.,,Compania de Distributie National” S.A. — Baia
Mare; 2.,,PECO-Maramures” S.A. — Baia Mare;
3.,R.H. Valto” S.A. — Baia Mare;

H.Comert exterior

* Microintreprinderi

1.,,Cressent Imp.-Exp” S.R.L. — Baia Mare;
2.,,Transcomex” S.R.L. — Baia Mare; 3.,,Prior
Com” S.R.L. — Sighetu Marmatiei;
’intregrinderi mici

1.,,Selvica” S.R.L. — Baia Mare;

LTransporturi

¢ Microintreprinderi

1.,,Senti Prod-Com” S.R.L. — Baia Mare; 2.,,Orzan
Spedt” S.R.L. — Baia Mare si ,,Puterea Nordului”
S.R.L.—Baia Mare; 3.,,L.S.M Trans” S.R.L. — Baia
Mare, ,,Kenwroth Transport” S.R.L. — Baia Mare,
»Super Truck” S.R.L. — Baia Mare;
’intregrinderi mici

1.,,Rhino Trans” S.R.L. — Seini; 2.,,Truck Speed”
S.R.L. — Baia Mare; 3.,,Tina” S.R.L. — Baia Mare;
’intregrinderi mijlocii

1.,,Trammar” S.A. — Baia Mare; 2.,,Lapusul ” S.A.
— Tg. Lapus; 3.,,Azur” S.A. — Baia Mare;
J.Servicii profesionale

* Microintreprinderi

1.,,Gentiana” S.R.L. — Baia Mare; 2.,,Dulfu” S.R.L.

— Baia Mare si ,,Kirlan Prod Com” S.R.L. — Baia
Mare; 3.,,Rinela” S.R.L. — Baia Mare, ,,Ar-Thema

International” S.R.L. — Baia Mare si ,,Provia”

S.R.L. — Baia Mare;

’intregrinderi mici

1.,,Sintec” S.R.L. — Baia Mare; 2.,,Multinet” S.R.L.

— Baia Mare, ,,Pin Plus Pin” S.R.L. — Baia Mare;

3.,,Radiotel Maramures” S.A. — Baia Mare,

,Tip Proema” S.R.L. — Baia Mare si ,,Canal 7”

S.R.L. — Baia Mare;

’intregrinderi mijlocii

1.,,CR.D.” S.R.L. — Baia Mare; 2.,,Martin Rom”

S.R.L. — Baia Mare; 3.,,Tipomar” S.A. — Baia

Mare;

’intreprinderi mari

1.,,.,C.P.M.” S.A. — Baia Mare; 2.,.Drusal” S.A. —

Baia Mare;

*TOP-ul firmelor dupa productia
de export

1.,,Faimar” S.A. — Baia Mare; 2.,,Confstar” S.A. —

Baia Mare; 3.,,Foremar” S.A. — Baia Mare;

¢ TOP-ul firmelor pe domenii de

activitate

¢ Industria extractiva g§i prelucrditoare:

1.,,Jzoterom” S.R.L. Baia Mare;
*Constructia de magini: 1.,,A.P.S.A.” S.A. Baia

Mare;

¢ Industria usoara: 1.,,Confstar” SA.. Baia Mare;
@ Industria alimentard: 1.,,Proberco” S.A. Baia
Mare;

* Agricultura: 1.,,Avicola Oua Consum” S.A. Baia
Mare;

¢ Constructii: 1.,,A.M.1.” S.A. Baia Mare;

¢ Comert intern: 1.,Compania de Distributie
National” S.A. Baia Mare;

¢Transporturi: 1.,,Trammar” S.A. Baia Mare;

* Servicii profesionale: 1.,,C.R.D.” S.R.L. Baia
Mare;

* Comert exterior: 1.,,Cressent Import-Export”
S.R.L. Baia Mare;

yy

La sediul din Bucuresti a Bursei de Valori a
avut loc, in 21 noiembrie, a.c., festivitatea de
sarbdatorire a implinirii a 115 ani de la
infiintarea acestei institutii si a doi ani de la
reluarea activititii ei. A participat presedintele
Romaniei, dl. Emil Constantinescu, ali inalti
demnitari, staff-ul bursei, senatori, deputati,
oameni de afaceri.

La aceasta festivitate a fost invitat, din
Maramures, dl. ing. Gheorghe Marcas, director
general al S.C. ,A.P.S.A.” S.A. Baia Mare, una
dintre cele sase societdti §i singura din
Maramures, inscrise la Bursa de

S.C. .A.P.S.A." S.A. Baia Mare

Distinsad cv ,Placheta Jubiliarda” a
Bursei de Valori Bucuresti

A

Valori Bucuresti.

Cu acest prilej S.C. ,A.P.S.A.” S.A. Baia
Mare a fost distinsa cu ,,Placheta Jubiliara” a
Bursei de Valori Bucuregti.

Externe

¢ EUROPE-ISRAEL ‘98”. C.C.I. Romania-
Israel, cu sediul in Bucuresti anunta pe cei
interesati ca, in perioada 25-28 aprilie 1998, va
avea loc la Tel Aviv, Expozitia internationala
,,Europe-Israel ‘98” — organizata cu prilejul celei
de-a 50-a aniversari a Israelului.

Aceasta manifestare este destinatd, in mod
deosebit, tarilor europene. Doudsprezece tari
printre care (Germania, Italia, Spania, Finlanda,
Slovacia, Ungaria) si-au anuntat deja participarea.
Expozitia va fi axatd pe domeniile: sisteme
informationale, telecomunicatii, automatizari,
chimie, industrie alimentara, mobila, produse de
uz casnic, autovehicule, sisteme si tehnologii
multimedia etc.

La expozitie va participa si Romania, prilej cu care
C.CILR.M.B.siC.C.I. Romania-Israel vor organiza
,Ziele Romaniei” la Tel Aviv, avand drept scop
prezentari i vanzari de produse romanesti. Vor mai
fi organizate intalniri intre oameni de afaceri
romani §i israelieni.

Cei ce doresc sa participe la aceasta manifestare
promotionald, sunt invitati sa-gi anunte intentia la
C.C.I. Maramures, Departamentul relatii interne-
externe, telefon 062-437157.

#Vi informam ca [.B.D. — Serviciul german
de consultantd pentru economie in Romania,
lanseaza un program al Ministerului German pentru
Cooperare Economica, destinat intreprinderilor
mici §i mijlocii, cu activitati productive, pentru
promovarea exporturilor acestora in Germania. Ca
un prim obiectiv al acestui program este intocmirea
unui catalog special cuprinzind intreprinderile
exportatoare de textile si imbracaminte si
potentialul lor, care urmeaza a fi editat la inceputul
anului 1998. Operatorii economici cu profil de
activitate in domeniu, din Maramures, care doresc
sa fie cupringi i prezentati in acest catalog (totul
se face gratuit) sunt invitati sa expedieze date
despre firmele lor, prin formularul programului
1.B.D. aflat la Departamentul relatii interne-externe
al C.C.I. Maramures, la adresa: ,1.B.D.”, Bd.
Expozitiei nr. 4, etaj 4, Sector 1 Bucuresti, sau prin
fax la nr. 01-2233271.

#Misiune economicd la Tel Aviv. Camera de

Manifestari promotionale

Comert si Industrie Romania-Israel anunta ca in
perioada 9-12 februarie 1998, se organizeaza o
misiune economicd roméneascad la Tel Aviv, cu
prilejul celei de X-a editii a manifestarii
promotionale ,,Saptamana alimentatiei in Israel”.
La aceasta expozitie participa cele mai importante
firme israeliene specializate in realizarea si exportul
de produse alimentare si utilaje in domeniu, precum
si tehnologii moderne de post-recoltare, preluare si
ambalare a produselor.

Pentru cei care vor lua parte la misiunea
economicad romaneasca se vor stabili intalniri cu
oameni de afaceri israelieni din domeniu. Cei
interesati sunt rugati sa-si anunte participarea pana
la 1 decembrie a.c.

Interne

#Fundatia ,,Centrul de prevenire a poludrii” din
Bucuresti anunta pe cei interesati ca, in perioada
15-16 decembrie a.c., organizeaza un seminar cu
tema: ,,Conservarea energiei in intreprinderi
industriale”. Vor fi abordate teme legate de
gestionarea energiei in unitdti productive,
raspunderile managerilor in gospodarirea energiei,
informatii §i sisteme de verificare, programul de
conservare a energiei, elaborat de World
Environment Center.

Taxa de participare, in care este inclusa si
contravaloarea versiunii in limba roména a
,»Manualului de Conservare a Energiei”, este de
200.000 de lei.

@C.C.I.A. Bacau organizeaza in perioada 29
ianuarie-2 februarie 1998, editia
a III-a a ,Expoconstruct ‘98”,manifestare
promotionala cu participare internationala la care
se vor reuni producdtori, importatori, comercianti
si oameni de afaceri dornici de a-gi prezenta ofertele.
Este vorba de constructii — civile, industriale,
agricole si edilitare
-finisaje, reparatii, amenajari interioare, confectii
metalice, tAmplarie din lemn si aluminiu, materiale
de constructii, canalizari §i instalatii, utilaje si
dispozitive, instalatii si sisteme de termoficare,
sisteme de proiectare. Taxe: 40 USD/m.p. de stand,
inscriere in catalog, intdlniri de afaceri, actiuni
conexe - 55 USD.
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CERERE - OFERTA

al C.C.I. Maramure

HERMES CONTACT S —

prin Departamentul relatii interne-externe

es, tel/fax: 062-437157

(Cand solicitati informatiile faceti trimitere la numarul de referinta din paranteza cererii/ofertei)

—_—

e Oportunitati din Maramures

®Firma privata din Craciunesti
ofera spatiu de firma si de productie
(hala gatere 3000 m.p., ateliere 120
m.p.), precum si 1,5 ha teren. (020)

*Firma baimareana specializata
in constructii speciale din lemn si
constructii curente ofera servicii de
specialitate §i executd lucrari de
ziddrie i sarpante §i restaurdri de
monumente istorice. Mai ofera
ciment adeziv pentru gresie si faianta
(40.000 de lei/sac de 25 kg). Solicita
var-pasta pentru constructii si calti
din canepa pentru tencuieli de epoca.
(0651)

*Societate pe actiuni din Sighetu
Marmatiei este interesatd in gasirea
unui furnizor de pacura, cu achitarea
contravalorii in schimb cu mobild de
stejar: canapele, placaj, PAL, furnire
etc. Firma mai este interesata de
colaborarea in domeniul confectiilor
metalice. (0716)

#Din Baia Mare se ofera, in (str.
Paltinisului), cladire in rosu (parter)
cu 700 m.p. teren, instalatii complete
de apa, canal si energie electrica
trifazata, destinata activitatilor de
TIR SERVICE. Mai ofera o investitie
inceputa in 1994 — teren 2884 m.p.,

(fundatie cladire, iluminare

exterioara. (0845)

*Tot din Baia Mare oferta — de
5000 m.p. de teren pentru constructii
productive, 50-100 m distanta fata de
calea ferata i iesire la strada. (0846)

*Firma privata din Baia Mare isi
ofera serviciile in prelucrari de piei
brute si blanuri. Se cauta parteneri
pentru confectii textile si incaltaminte
din piele, in sistem lohn. (0847)

¢ S.R.L. baimadreand ofera
incdltaminte din piele, productie
proprie. (0854)

¢ Firma cooperatista din Baia
Mare executa cutii din carton - pliate
si stantate -, cutii din carton ondulat
duplex, cu fete tipdrite, in una-doua
culori. Firma este interesatd sd
cumpere masini pentru
confectionarea pungilor din plastic.
(0855)

*Firma baimareana privata, nou
constituitd, oferd sucuri carbogazoase
pe baza de concentrate naturale,
realizate de renumita Firma germana,
,.Sinalco”. Oferta se refera la sucuri
de portocale, lamaie, mere, cola si
doua bauturi speciale: ,,Sinalco-Cili”
si ,,Sinalco-Poxwer” (energizanta).

(0871)

J

e Cereri-oferte

din alte judete

®Firma privata din Bucuresti oferda
echipamente industriale pentru statii de
pompare §i statii de epurare a apelor
uzate. Oferd servicii — studii de piatd si
de marketing pentru echipamentele
oferite. (0850)

®Societate comerciala din Ploiesti
ofera o serie de produse ale firmei grecesti
. Elriko”: aracet constructii, aracet
mobild, aracet cristalizat, vopsele pe bazd
de plastic §i var, vopsele lavabile relief,
grunduri pentru metal §i lemn, prenadez,
trafaleti din blana si burete, pensule,
vopsele pentru marcarea drumurilor.
(0848)

®Firma din Bacadu ofera produse din
otel inoxidabil: table, bare, tevi,
consumabile pentru sudurd, profile,
fitinguri, bunuri de larg consum din inox,
produse industriale — indigene §i din
import. (0849)

®Interesantd ofertd a unei firme mixte
din Arad: miniexcavatoare, compresori,
scule pentru aparate de gaurit prin
percufie, mixturd asfaltica stocabila la
rece, alte materiale de constructii. (0851)

®Firma bucuresteand privata cautd,
in judete, distribuitori pentru detergenti
si multe alte produse. (0853)

®Din lasi, societate pe actiuni oferd:
mori de grau gi porumb, mori cu ciocane,
instalatii de mica si mare capacitate
pentru obtinerea uleiului vegetal, masini

§i echipamente pentru prelucrarea
solului, piese de schimb pentru mori,
tractoare §i magini agricole etc. Asigura
proiecte i service in domeniu. Garantie
18 luni. (0856)

®0ferta din Calarasi a unei firme
private: servetele din hdrtie gofratd
(300x300 milimetri patrati) ambalate in
diferite variante. (0857)

®Firma din Rdsnov specializata in
producerea de scule (mostre pot fi vazute
zilnic la C.C.I1. Maramures) oferd in plus
servicii in domeniul strunjirii, frezarii si
rectificarii, la produse cilindrice, conice
sau alte profile, danturari cilindrice —
drepte si inclinate — tratamente termice.
(0858)

® Firma de import-export din
Capitala detine in stoc si oferd produse
alimentare — legume §i fructe proaspete
— importate din Grecia si Italia, precum
si suc de rogii concentrat, la cutii de 0,5
kg, pret 4700 si 5200 lei; rosii intregi
decoyjite, in cutii de 400 si 800 gr, suc
natural de rosii, cutii de 400 gr. (pret
4500 de lei cutia); ulei de floarea-
soarelui, pret en-gros — 10.500 lei si
10.800 de lei/l la cantitati mai mici; ulei
de soia dublu rafinat, la 9500 de lei/l.
Este inclus si T.V.A. (0859)

®Din Cdmpia Turzii se ofera:
caramizi §i blocuri ceramice de toate
dimensiunile; tigle si coame din argila
arsd; blocuri de beton din agregate
usoare. (0860)

®Firma din Cluj-Napoca executd si
oferd: firme luminoase, reclame,
geamuri, faruri, lampi de semnalizare
din material plastic, pentru orice tip de
autoturisme. (0861)

+Din Spania se cauta
fabricanti de sticla, cristal si
portelan. (0460) Tot din Spania
se cauta colaboratori in domeniul
textilelor si filaturilor. (0461). Se
cauta colaborare cu fabricanti de
produse chimice. (0467). De
asemenea, se doreste
colaborarea cu fabricanti de
recipienti din metal si dopuri din
metal. (0471). Firma spaniola
doreste sa cumpere parchet de
stejar. (0463). Se cauta furnizori
de lemn de

tei; peste ,Keta” — somon din
Siberia, cherestea de brad si de

stejar, mangal. (0465)
+Alte oferte-cereri din Spania.
Firma privata cauta partener din
sectorul lemnului, pentru formarea
de joint-venture (0457). Alta firma
cauta producatori de covoare
manuale (058). Producator si
comerciant de articole decorative,
cauta firma producatoare de obiecte
decorative din lemn si argint (0459).
Tot o firma spaniola este interesata
de contacte

din Romania, ulei de floarea-
soarelui (0740), ca si motoare
electrice. (0469)

+Oferta din Italia: masini si
echipamente la second hand;
mici camere frigorifice; pompe de
apa si transformatoare electrice.
(0323)

+Din Ungaria se ofera: uzine
de prelucrat lapte; minifabrici de
bere, aparatura de muls, instalatii
frigorifice. (0454)

+Oferta din Regiunea lvano-
Frankivsk (Ucraina): ulei de brad
alb; miere de albine din flori de

Urmare din pag. 1

Evident, misiunea economica
maramureseana are si alte obiective.
C.C.I. aRegiunii Ivano-Frankivsk a
invitat conducerea C.C.IL.
Maramures si pe cit mai multi
oameni de afaceri din judet, spre a
dezbate problematica dezvoltarii
relatiilor economice §i comerciale
intre cele doua regiuni din Roméania
si Ucraina. Un alt obiectiv important
al misiunii economice este cel al
intdlnirilor si contactelor intre
oamenii de afaceri maramureseni si
ucraineni, analizarea oportunitatilor
de afaceri, a cererii si ofertei si
incheierea unor potentiale afaceri, in
interesul ambelor parti.

C.C.I. Maramures, fidela ideii de
realizare a unor legaturi
interregionale, din zone
transfrontaliere, va milita pentru
dezvoltarea relatiilor economice si
comerciale intre judetul Maramures
si Regiunea Ivano-Frankivsk, in
care scop invitam cat mai multi
producitori, oameni de afaceri,
comercianti §i specialisti sa
participe la misiunea economica
maramureseana, sa promoveze idei
si oportunitdti de afaceri, sa
contribuie la stringerea legaturilor

f: 0472), . - e - C u
o “aih o Din strainitate se rrooucsor
firma T — de mobila si
spaniola - solicita/seofera scaune
vrea sa (0462).

cumpere, % Din

Ungaria se ofera camioane si
trailere la second hand, orice marca.
(0464)

+Firma din Marea Britanie este
interesata sa cumpere deseuri de
cupru si aluminiu. (0467)

+Din Bulgaria se ofera folie de
polietilena si alte articole pentru
agricultura. (0473)

+Alte oferte-cereri din Spania. O
firma este interesata sa cumpere
oxid de fier (0476), alta ofera
mobilier stomatologic si cosmetic
(0478), iar alta solicita relatii cu
exportatori de miei i porci. (0479)

Misiune economicd in Ucraina

si schimburilor comerciale si sa
realizeze, in acest fel, relatii de afaceri
proﬁtablle intre firmele romanesti si
cele ucrainene.

P.S. Contravaloarea cheltuielilor cu
deplasarea in Ucraina (inclusiv
cazarea, transportul si taxa de
organlzare) este de 590.000 lei/
persoana, plus T.V.A. si cca. 70 USD.

In atenfia membrilor
CCl. Maramures

Tiinformam pe membrii C C.L
Maramures ca, la sediul ei, le sta
la dispozitie pentru studiu si
consultare, biblioteca tehnica.
Aici se gasesc carti si reviste din
domeniul economic, juridic si
comercial, colectia Monitorului
Oficial i legislatia aparuta dupa
1990, precum si cea in vigoare,
si cea provenita dinainte de
1989.

Materialele documentare pot
fi consultate la sediul C.C.I.
Maramures, Baia Mare, B-dul
Unirii nr. 16, etaj 3, camera 12,
iar cartile de specialitate pot fi
imprumutate pe perioade
scurte.
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in zilele de 8-9 octombrie a.c. la Balti, in
Republica Moldova, a avut loc
a XlI-a editie a Expozitiei -Targ de bunuri de consum
intitulata ,,Consum-Expo ‘977, eveniment prilejuit
de aniversarea a 576 de ani de la atestarea
documentara a municipiului Balti, al doilea ca
marime dupa Chisindu, capitala tarii, avand 165.000
de locuitori.

Municipiul Balti, oras specific acestei zone a
Basarabiei, ne-a primit cu céldura si simplitatea
oamenilor, intr-un decor pastelat de toamna. Dupa

interne-externe, seful delegatiei si de dl. Teodor
Tohatan, redactor sef la publicatiei Camerei,

»Hermes Contact”) si doi specialisti ai S.C.
,,Ceramar” S.A. din Baia Mare, doamnele Joana
Ileana Stetco, sefa compartimentului marketing si
inginera Aurelia Vanciu, sefa de sectie. Mica
delegatic maramureseana s-a bucurat de o atentie
deosebitd din partea organizatorilor fiind primita
la Filiala din Balti a C.C.I. a Moldovei, de citre
directorul acesteia, dl. Ion Banari si salutata de
personalitati notabile ale municipiului. La randul

Moldova, care se vor multiplica i amplifica in viitor
prin prezente reciproce la targuri si expozitii,
prezentarea intereselor firmelor din Maramures si
zona Bilti pe pietele din Romania si Republica
Moldova, schimburi reciproce de informatii etc.

A urmat deschiderea expozitiei de catre dl. loan
Banari, directorul Filialei Balti a C.C.I1. Moldova,
sustinut de expunerile reprezentantilor unor oaspeti
si de cea a primarului municipiului Balti,
dl. Victor Morev.

cum am aflat de la gazdele noastre, din

cei 165.000 de locuitori, aproximativ é
50% sunt moldoveni si vorbesc limba
roména. Autorul acestor randuri a
intervievat, pe strada si in piete, un
numdr de 15 locuitori, dintre care doar
doi au declarat ca nu vorbesc
,;moldoveneste”. Restul —da, indeosebi
oamenii simpli — taranii §i muncitorii,
majoritatea gospodinelor. Surprinzator
a fost faptul ca in localitatile rurale —
pe camp, pe strazi — se vorbeste o
frumoasa limba roméaneasca, cu dulcele
accent moldovenesc.

Notabilitatile municipiului Balti, in
primul rand Filiala Balti a Camerei de
Comert si Industrie a Republicii
Moldova, au invitat sa participe la
,,Consum-Expo ‘97” 46 de firme si
oameni de afaceri din Romania,
Ucraina, Turcia, Bulgaria si 45 de

Prezente maramuresene

peste hotare

»2consum-Expo ‘97” Balti

Primire la Filiala Balti a Camerei de
Comert si Industrie a Moldovei

~N Manifestarea promotionald a ,,Consum-
Expo ‘97” din Balti organizata in foaierul
Teatrului National ,,Vasile Alecsandri” din
localitate s-a bucurat de un real succes,
ea constituind un prilej excelent pentru
oamenii de afaceri, de a cunoaste oferta
producatorilor din zona — diverse produse
alimentare, mobilier, blanuri, articole de
artizanat, Imbracaminte etc. Cat despre
vizitatorii, atenti si interesati, au vizitat in
numar mare standurile si au facut
numeroase cumparaturi. De remarcat buna
impresie facuta de produsele romanesti ale
unor firme din lasi, Bistrita si R&mnicu
Vilcea.

Mai practici, maramuresenii au
realizat contacte de perspectiva cu diferite
firme din Republica Moldova, iar cei doi
reprezentanti ai S.C. ,,Ceramar” S.A. Baia

intreprinderi din Balti, Chisindu si zona
de nord-vest a Republicii Moldova.

Din Romania o prezentd masiva au avut-o firme
si oameni de afaceri din judete din zona limitrofa
Basarabiei, respectiv lasi, Suceava, Botosani si
Baciu, dar au avut o notabila prezentd, reprezentanti
si oameni de afaceri din judetele Bistrita-Nasaud,
Salaj, Valcea si Maramures.

La prima manifestare promotionala in
Basarabia, la care au participat §i reprezentanti ai
comunitatii de afaceri si ai C.C.I. Maramures,
judetul nostru a fost reperezentat de doi lucratori ai

C.C.L (dl. Eugen Mercea din Departamentul Relatii

lor, membrii acesteia au prezentat in cadrul
parteneriatului economic al ,,Consum-Expo ‘97”
oportunitatile de afaceri maramuresene, potentialul
economic al judetului nostru, avand contacte cu
multi oameni de afaceri din tarile participante.

O amprenta aparte, au purtat contactele si
discutiile cu conducerea Filialei Balti a C.C.I.
Moldova prin materialele documentare referitoare
la Maramures si la oportunitatile de afaceri ale
societatilor comerciale din aceasta zona a tarii.
S-au stabilit viitoarele obiective de colaborare dintre
C.C.I. Maramures si Filiala C.C.I. Balti a C.C.1.

Mare si-au gasit un partener de afaceri in
Combinatul de Materiale de Constructii din Balti,
pe care l-au vizitat, a doua zi, preluand mai multe
mostre de ipsos — materie prima de interes pentru
firma baimareana.

Dupa aprobarea raportului delegatiei de catre
conducerea C.C.I. Maramures, urmeaza sa se
desfasoare pe calea corespondentei si a contactelor
directe dezvoltarea relatiilor de parteneriat cu filiala
Balti a C.C.I. a Republicii Moldova.

ing. Eugen MERCEA

Notificari la

Registrul Comertului

-Luna octombrie 1997-

La  Oficiul  Registrul
Comertului, de pe langa C.C.L
Maramures, s-au inregistrat, in
luna octombrie a.c., urmatoarele

Baia Mare —

noutati:
#S-a solicitat §i  s-au el
inmatriculat 229 de societati solicitat
mentiuni.

comerciale, asociatii familiale sau

sociale in principalele localitati:

Marmatiei — 16, Baia Sprie — 12,
Tg. Lapus — 9, Cavnic — 5, Borsa
—3, Seini — 3, Viseu de Sus — 3.
@In Registrul Comertului s-a
efectuarea a 216

125, Sighetu

Principalele targuri si
expozitii internationale
Trimestrul | - 1998

Societatea Comerciala ,ROMEXPO INTERNATIONAL” S.R.L. —
societate cu capital unic al ,ROMEXPQO” S.A., organizatoarea
participarilor roméanesti la targuri si expozitii in strainatate anunta
manifestarile promotionale internationale (trimestrul | — 1998) la

autorizari de activitati ale unor
persoane fizice.

@ Capitalul social subscris al
noilor societati comerciale este de
377.815 mii lei.

®Din cele 229 societati
inmatriculate, in luna octombrie,
136 sunt asociatii familiale, ori
persoane fizice; 88 sunt S.R.L.,
doua S.N.C., doua S.A., iar una
este Regie Autonoma.

#Din noile societati doar una
este cu capital de stat, restul sunt
cu capital privat.

@In obiectul preocupdrilor,
noile firme si-au propus
urmatoarele: activitati productive-
105, servicii-168, constructii-53,
comert-187, import-export-89.

@ Noile societati isi au sediile

@In cursul lunii octombrie au
fost inmatriculate 12 societati cu
capital mixt, ori capital strain, din
care 4 sunt societdti romano-
maghiare, 3 — romano-germane, 2
— romano-italiene si cite una
romano-canadiana, romano-
irakiand si romano-americana
(SUA), avand un capital social de
277,8 milioane de lei, din care
32.858 dolari.

@®Au fost radiate 9 societati
comerciale. Acestea sunt: A.F.
,,Dragos Marica”, A.F. ,,Roman”,
P.F. ,,Stefan Gabi”, P.F. ,,Oltean
F1”, P.F. ,Podoleanu Sorin
Constantin”, A.F. ,,Rezmives
Stefan”, S.R.L. ,,Adimit” S.R.L.
,,Planeta TV Cluj — Filiala Sighetu
Marmatiei”, S.R.L. ,,0.M. Eriu
Prod.”

care organizeaza participari ale firmelor romanesti.

<+ .KonsumExpo” Moscova, 20-24 ianuarie, profilat pe bunuri de
consum. Tarif estimativ pe m.p. spatiu de expunere 380 USD.

< .International Gift Fair” New York, 23-27 februarie, profilat pe
bunuri de consum, tarif estimativ pe m.p. 395 USD.

“,,Arab Oil & Gas Show” Dubai, 16-18 martie, targ specializat in
petrol si gaze, tarif estimativ pe m.p. 480 USD.

+ ,Cairo International Fair”, 19-28 martie, targ general, tarif
estimativ de participare 225 USD/m.p.

+.Cebit ‘98” — Hanovra, 19-25 martie, expozitie de electronica,
tarif estimativ de participare 285 DM/m.p.

+,LINKIN” — Hong Kong, 21-24 martie, targ tehnic, tarif estimativ
de participare 470 USD/m.p.

+..Int. Spring Trade Fair” — Dubai, 22-27 martie, targ general, tarif
de participare 300 USD/m.p.
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Conferinta de presa

La sediul Consiliului Judetean
a avut loc o conferinta de presa,
prilejuita de vizita in Maramures
a delegatiei Regiunii Lazio —
Italia, Tn care presedintele
Consiliului judetean, dI. Teodor

Luputiu si dl. Francesco
Cioffarelli, conducatorul

delegatiei italiene au expus in
fata reprezentantilor mass-media
scopul vizitei oaspetilor si
rezultatul convorbirilor avute. In
final au raspuns, la intrebarile
ziarigtilor.

La conferinta de presa au fost
prezenti, din partea romana in
afara dl. Teodor Luputiu,
presedintele Consiliului judetean,
dl. Sorin Potanc, ministru-
secretar de stat la Ministerul
Industriilor si Comertului, dl.
Calin Vintila, vicepresedintele
Consilului  Judetean, dl.
Gheorghe Marcas, presedintele
C.C.I. Maramures, iar din partea
italiana membrii delegatiei
Regiunii Lazio — d-nii Francesco
Cioffarelli, ministru cu
dezvoltarea economica a
Regqiunii Lazio; Marzio Febbo,
director in Ministerul dezvoltarii
e conom. i?ce,
Fabrizio Tomassini, director
TECLA Si Giovanni
Mastandreea, presedintele
Consortiului de consultanta
internationala ,Progetto Lazio”
Roma.

DI. Teodor Luputiu a salutat
oaspetii italieni si le-a multumit
pentru ca au raspuns invitatiei
Consilului judetean si Prefecturii
de a veni in Maramures si a
conveni la semnarea unui ,Acord
de colaborare intre Consiliul
judetean si Regiunea Lazio”.
LApreciez, a precizat vorbitorul,
cda, In urma convorbirilor cu
prietenii nostri italieni, am
convenit sa semnam, la Baia
Mare, in prima faza, o declaratie
de intentie privitoare la dorinta
celor doua regiuni de a incheia
un acord de colaborare pe
multiple planuri, urmand ca acest
acord pe care |-am conturat, sa-
| inaintam ministerelor de
externe, roman siitalian, urmand
ca dupa aceea reprezentantii
celor doua regiuni sa-l parafeze
si sa-l duca la indeplinire.

Ne manifestam totala
satisfactie pentru gestul si

initiativa colegilor nostri din
Regiunea Lazio de a participa la
dezvoltarea relatiilor intre cele
doua regiuni, pe baza unui acord
care sa cuprinda obiective
economice, financiare,
comerciale, culturale, turistice si
de alta natura. Important pentru
noi, maramuresenii, este si alt
fapt si anume ca, avem de
castigat din experienta foarte
bogata a colegilor din Lazio, iar
noi suntem convingi ca vom avea
foarte multe de invatat de la ei.”

Raspunzand interventiei d-lui
Luputiu, dl. Francesco Cioffarelli
a precizat: ,Multumim d-lui
presedinte pentru invitatie si
pentru ideile cuprinse in viitorul
,Acord de colaborare” intre
regiunile noastre, acord ce
prevede amplificarea
schimburilor comerciale si
culturale, dar si a prieteniei si
increderii reciproce. Precum se
stie, Uniunea Europeana
recomanda dezvoltarea relatiilor
zonale si cooperarea
transnationald ntre regiuni. In
acest scop Regiunea Lazio a
fondat o organizatie — TECLA —
la care au aderat multe zone din
Europa si ne bucura ca ea mai
are un partener din Romania —

judetul Maramures. Pentru |

materializarea obiectivelor
viitorului acord intre Regiunea
Lazio si Maramures, vom forma

un grup de lucru care va studia
oportunitatile oferite de cele doua
zone si va completa obiectivele
jalonate in Declaratia de intentie,
semnata astazi, intre cele doua
parti. Acest grup de lucru va
actualiza in fiecare an, sau de
cate ori va fi nevoie, programul
stabilit de comun acord, in scopul
sporirii viabilitatii si eficientei
Acordului de colaborare.
Apreciez ca, prin ideile si
obiectivele sale, acesta are toate
sansele de a fi materializat, in
scopul dezvoltarii colaborarii
dintre zonele celor doua regiuni,
dintre Italia si Romania”.

La cele enuntate de cei doi
vorbitori, au fost explicabile
intrebarile venite din partea
reprezentantilor mass-media,
multe si interesante, precum au
fost si raspunsurile oferite de cei
doi vorbitori.

intalnirea cu oameni de afaceri

maramureseni si italieni

in ziua de 31 octombrie a.c., la
sediul C.C.I. Maramures a avut loc, in
monitorizarea d-lui Gheorghe Marcas,
presedintele Camerei maramuresene, o
intalnire intre membrii delegatiei
italiene, condusa de dl. Francesco
Cioffarelli si oameni de afaceri
maramureseni si italieni care conduc
firme mixte romano-italiene, in judetul
nostru.

La acest dialog romano-italian care
a dezbatut, timp de céteva ore,
problematica dezvoltarii relatiilor
economice §i comerciale dintre firme
romanesti si italiene si cresterea
eficientei firmelor mixte roméno-
italiene, au luat parte d-nii Claudio
Rizatto, managerul firmei cu capital
italian ,,S.R.I. Prod” S.R.L., Igor
Ravagnani, presedintele filialei firmei
~Agroindustrial Flora” S.R.L., Enrico
Onorati, patronul firmei mixte ,,Linut”
S.R.L. — toate cu activitate in
Maramures. De asemenea, au mai
participat domnii Lucian Covaciu,
managerul firmei ,,Clean Solution”
S.R.L. Baia Mare, Decebal Radu,
reprezentantul firmei ,,Rustic” S.R.L.
Baia Mare, d-na Rodica Armas,
patroana firmei ,,Atena-Lux” S.R.L.
Baia Mare, dl. Gavril Candea, patronul
firmei ,,Calitatea” S.R.L. Baia Mare,
Dorel Chereches, directorul general al
filialei Maramures a R.A. ,,Romsilva”,
Stefan Foris, reprezentantul firmei
romano-italiene ,,Rouelo” S.A., d-na
Marioara Goia, manager al Firmei
,Logic” S.R.L. Baia Mare si dl. Radu
Cotetiu, director tehnic al S.C.
,,C.M.C.” S.R.L. Carbunar.

La dezbateri a participat dl. Sorin
Potinc, ministru-secretar de stat la
Ministerul Industriei $i Comertului,
unul din principalii artizani ai bunelor
relatii dintre judetul Maramures si
Regiunea Lazio.

In deschiderea dezbaterilor dlI.
Gheorghe Marcas a salutat oaspetii
italieni §i a expus o succinta situatie a
societatilor mixte romano-italiene in
Maramures, ocupand locul III, ca
numar, in ierarhia firmelor mixte si
locul VII, dupa valoarea capitalului
investit. ,,Evident, aceasta situatie poate
fi mult imbunatatita, a spus vorbitorul,
dacd vom crea un organism care sa
inlature unele disfunctionalitati in
activitatea firmelor italiene si a celor
mixte care activeaza in Romania si daca
Italia ne va ajuta in solutionarea
favorabila privitoare la desfiintarea sau
imbunatatirea conditiilor de obtinere a
vizelor de intrare in Italia, pentru
oamenii de afaceri romani.”

In cadrul dezbaterilor,
intreprinzatorii italieni s-au referit la
succesele obtinute de firmele lor si
perspectivele acestora in Maramures, ca
si la unele greutdti de care se lovesc.
Apoi, oamenii de afaceri maramureseni
s-au prezentat oaspetilor si s-au referit
la relatiile cu firme italiene, remarcand
,in corpore” posibilitatea dezvoltarii
relatiilor dintre firmele lor si cele
italiene, indeosebi cu cele din Regiunea
Lazio.

Oaspetii s-au aratat extrem de
interesati de aspectele prezentate,
intervenind cu intrebari si facand unele
precizéri, la problemele dezbatute, lucru
reliefat si in interventiile d-nilor
Giovanni Mastandreea, Fabrizio
Tomassini si de catre seful delegatiei,

dl. Francesco Cioffarelli, care a spus:
-Mai intai as preciza faptul ca
Regiunea Lazio nu este una oarecare,
ci cuprinde cel mai mare oras al Italiei
— Roma, al carui potential economic i
comercial este foarte mare. Dupa cum
a reiesit si din dezbaterile intalnirii cu
dvs., si Maramuresul prezinta o oferta
care — sunt sigur — o sd-i intereseze pe
oamenii nostri de afaceri. Eu multumesc
d-lui pregsedinte Marcas pentru
posibilitatea creata de domnia sa de a
cunoaste oportunitatile de afaceri ale
firmelor maramuresene, ceea ce va
conduce la dezvoltarea colaborarii
bilaterale, la convingerea mai multor
oameni de afaceri italieni de a investi
in Romania.
Am retinut ca in relatiile comerciale
dintre firmele italiene si cele
maramuresene se manifestd unele
asperitati nedorite, de care o sa tinem
cont §i vom avea grija sa le aplatizam.
Voi avea si 0 convorbire cu ambasadorul
Italiei la Bucuresti, pentru solutionarea
problemei vizelor de intrare in Italia,
problema care trebuie privita intr-un
context general european. Oricum,
dezbaterea de astdzi dovedeste
temeinicia obiectivelor propuse in
Acordul de colaborare regionala caruia
1i vad o reald sansa de materializare, aici
la dvs.

DI. Sorin Potanc, in cuvantul sau a
subliniat sansele dezvoltarii relatiilor de
colaborare regionala in care scop trebuie
asigurat un sistem informational fluent
intre cele doud zone, precum si
descentralizarea obtinerii unor aprobari
si a relatiilor bilaterale, in general. ,,In
ceea ce ma priveste, a spus domnia sa,
Ministerul in care lucrez va va sprijini
sa finalizati cat mai bine acordul dintre
cele doud regiuni, ce va fi semnat in
scurt timp.”

In incheiere a luat cuvantul dlI.
Gheorghe Marcag, presedintele C.C.1.
Maramures: ,,Multumim celor doi
ministri pentru participarea la
dezbaterea noastra, ca si operatorilor
economici care ne-au ajutat sa oferim
oaspetilor o parte din potentialul ofertei
judetului nostru. Sunt convins cd
,,dosarul ofertei de afaceri” bilaterale se
va completa in mod fericit cu prilejul
misiunii economice a Regiunii Lazio,
care va analiza, la concret, dezvoltarea
relatiilor dintre cele doua zone si sunt
convins ca oamenii de afaceri din cele
doua regiuni vor dovedi mai multa
operativitate in perfectarea unor afaceri
profitabile de ambele parti, ceea ce va
crea un pod solid de legaturi
multilaterale dintre cele doud zone ale
Romaniei si Italiei.”



