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Ing. GHEORGHE MARCAS -
presedintele C.C.I. Maramures

A dat Dumnezeu si avem Guvern remaniat si restructurat,
intirit cu tehnocrati rasati. Din declaratiile de intentie ale
premierului, dar si ale noilor inscaunati in fotoliile guvernamentale
se degaja un optimism echilibrat din care muritorul de rand
intelege ca in sfarsit a sosit timpul realizirii reformei intr-o
economie reald.

Din declaratiile ficute la instalarea in functie a fiecirui nou
locatar guvernamental rezulti ca noul guvern in actuala
componenti isi va impune, cu siguranti, un nou program de
guvernare, bazat pe o strategie dinamica pentru activarea
sectoarelor productive si de servicii, din economia reala
roméaneasca si care s opreasci prabusirea productiei, consumului
si standardului de viata.

Nota cea mai imbucuritoare pentru comunitatea oamenilor
de afaceri este ci in toate declaratiile de intentie i in angajamentele
detinatorilor de portofolii de la ministerele economice - reforma,
finante, privatizare, industrie si comert - s-a subliniat importanta
dezvoltarii si consolidarii sectorului intrepinderilor mici si mijlocii
ca sector strategic al economiei nationale romanesti. Astfel, s-a
recunoscut unanim ci I.M.M.-urile constituie un factor de
stabilitate economica si sociald atit prin numarul si diversitatea
lor, cat si prin capacitatea de absortie a populatiei active
disponibilizate.
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La inceputul lunii trecute, mai
precis pe 5 noiembrie a.c., a avut
loc la Cluj Parteneriatul
Germano-Roman organizat de
Consulatul General al Germaniei
din Sibiu cu participarea Camerelor
de Comert si Industrie din judetele:
Maramures, Bistrita-Nasaud, Sibiu,
Mures, Alba, Salaj, Brasov, Cluj.

Au participat d-nii: Arnulf
Braun, consul general, Consulatul
General al Republicii Federale
Germania din Sibiu, Victor

urmdtoarele probleme:

Partencriatul
roméano-

Extras din comunicatul de presa

in cadrul conferintei de presi desfisurate s-au dezbiitut pe larg

1.Participarea in comun a Camerelor prezente la actiuni in

german

Romulus Constantinescu,
presedintele Consiliului Judetean
Cluj, Mircea Costin, presedintele
Camerei de Comert, Industriei si
Agricultura Cluj, Liviu Cristea,
director adjunct al Camerei de
Comert, Industrie si Agricultura
Sibiu, Wolfgang Limbert, Serviciul
Integrat de Consultanta si din
delegatia maramureseana, dl. ing.
Gheorghe MARCAS- presedintele
C.C.I. Maramures.

Amanunte in pag. a 9-a

cadrul programului IBD (tirguri, vizite). 2.0rganizarea unor
delegatii regionale, care sd viziteze Camera de Comert din
Germania la recomandarea Reprezentantei Economiei Germane,

[Continuare in pag.a 2-)
\ pag J

in pagina 10 puteti citi despre
activitatea Arbitrajului Comercial
de pe langa CCl Maramures

Sfanta
Sarbatoare a
Craciunului si Anul
. Nou sa ne #_ucé pacea si
linistea in casele gi sufletele

noastre, sanat putere de
munca pen 7’“ osperltatea
tarii gi a tut uitorilor

Romaniei. el b h\?

Sarbatori-fericite !
La mmﬁm

C. C.l. Maramures

Maramuresul,in
frunte (si) la
Bistrita

Se poate spune, fara frica de a gresi, ca
TARGUL MESERIASILOR 97, desfasurat intre
28-31 octombrie 1997, |a Bistrita, Tsi datoreaza
succesul, in cea mai mare parte, prezentei
maramuresene la aceasta manifestare.

Pentru ca, in afara faptului ca 6 din cei 28
de expozanti au fost din judetul nostru, a contat
foarte mult felul in care acesti expozanti s-au
prezentat, si-au etalat produsele, si-au
intdmpinat clientii. Garitor, In acest sens, este

\-

Continuare in pag. a 9-a

Pentru prima data dupa 1989,
Camera de Comert si Industrie
Maramures a efectuat, in perioada
2-4-decembrie a.c., o vizita la

Infrahreo camerelor de comert din Moromures
i Ivano-Frankivsk devine tof mai eficientd

Ivano-Frankivsk, regiune infratita
cu judetul nostru.

Venind ca un raspuns la
participarea colegilor de la
Camera de Comert si Industrie din
Ivano-Frankivsk, la Rivulus
Dominarum ’97, vizita a fost|
ocazionata de expozitia de bunuri
de consum ,,Noi si vecinii nostri”.
Din delegatia maramureseana au
facut parte si reprezentantii unor|
firme locale ,,FOREMAR” S.A. si
~CLEAN-SOLUTION” S.R.L. -

Continuare in pag. a 11-a

J

faptul ca primele doua locuri premiate pentru
cele mai frumoase articole au fost ocupate de
doi operatori economici maramuresenei: locul |
-firma ,,BOLLEMANN” S.A. Baia Mare, care a
expus unelte, scule si articole de feronerie, iar

Continuare in pag. a 11-a
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Urmare din pag. 1

»otrategia Sistemului Camerelor de Comert
si Industrie privind sprijinirea intreprinderilor
mici si mijlocii”, in acest moment, poate si
constituie pentru noii numiti in guvern un
document de reflexie si de analiza in demersul
pe care-l fac in elaborarea noului program de
guvernare.

Consideram cid meritd si reluam si sa
dezbatem din nou aceasta analiza, subliniind
pirtile principale si semnificative,
supunandu-le atentiei cititorilor si utilizatorilor
de informatii ai publicatiei noastre si, de ce nu,
a oamenilor politici si parlamentarilor
maramureseni.

Retinem ci, in prezent, sectorul .M. M. este
blocat de o serie de factori de mediu indusi in
activitatea firmelor de politicile gresite ale
guvernelor post decembriste. Dintre acesti
factori amintim: 1.nivelul ridicat al fiscalitatii,
prin includerea in calculul profitului impozabil
a unor valori, care nu reprezinta un profit real;

Acest act normativ sa faciliteze accesul .M.M.
la creditele de investitii si pentru mijloacele
circulante, stimulind in mod deosebit
dezvoltarea intreprinderilor din sfera
productiei, a constructiilor, serviciilor si
turismului.

Pentru aceasta statul trebuie sa se implice
in sprijinirea sectorului prin preluarea unei
cote parte din costul creditului — dobanda —iar
bancile creditoare sa acorde o perioada de
gratie, astfel incét sa permita intreprinzitorilor
particulari si porneasca afacerea si numai
dupa ce a devenit producitoare de profit,
conform planului de afaceri, sa inceapa
rambursarea creditelor si a dobanzilor.

Socotim ca este necesara dezvoltarea unui
sistem bancar specific intreprinderilor mici si
mijlocii la nivel regional prin infiintarea unor
bénci de investitii, a unor cooperative de credit
sau a unor fonduri mutuale care sa ajute cu
credite performante si atractive realizarea
planului de afaceri. Sistemul bancar romanesc
trebuie sa creeze si totodata sa majoreze fondul

Organele administratiei publice locale
sa-si manifeste interesul in dezvoltarea
I.M.M.-urilor, din teritoriul lor de activitate,
printr-o politica de sprijin financiar la
stabilirea taxelor locale si a chiriilor pentru
spatiile si terenurile administrate de ele. De
asemenea, sa simplifice sistemul de autorizare
pentru functionarea I.M.M.-urilor - prin
eliminarea formalismului §i birocratiei
agasante a functionarului de la ghiseu prin
introducerea unor acte angajament scrise ,
controlabile si sanctionabile, care sa
inlocuiasci obtinerea in prealabil a autorizirii,
a avizelor sanitare, de mediu, veterinar,
pompieri, protectia muncii si altele. Sa se
transfere intreaga raspundere administrativa
sau penala, inclusiv suspendarea functionarii
intreprinderii pentru nerespectarea actelor
normative si a angajamentelor scrise asupra
solicitantului de autorizatie.

Se impune ciutarea unei forme simplificate
a evidentei contabil-financiar, specifica I.M.M.-
urilor pretabila pentru folosirea operativa a

2.lipsa de atractivitate a unor programe
creditelor pentru standard computeri-
dezvoltare prin gradul zabile.

ridicat al garantiilor CEREM SI RIJIN EFICIENT Sistemul Camerelor de

materiale cerute de binci,
prin dobanzile exagerat de
mari si prin lipsa unei piete
a capitalului, activa;
3.valorificarea redusa a
surselor de finantare

INTREPRINDERILOR
MICI S1I MIJLOCII

Comert si Industrie
trebuie sa se implice cel
mai mult in acordarea
sprijinului in formarea,
organizarea si
consolidarea I.M.M.-

nationale si international

urilor. Noile modificari

destinate dezvoltarii

micilor intreprinzitori romani; 4.blocarea
accesului la spatiile si utilajele disponibile
aflate in intreprinderile din sectorul de stat
nefolosite si practicarea unor chirii prohibitive;
5.inflatia galopanta care nu stimuleaza
dezvoltarea, in special in sfera de productie a
serviciilor si turismului; 6.coruptia cumulata
cu o birocratie formala, costisitoare si
coplesitoare care ingreuneaza panai la blocare
intreprinzitorul particular; 7.atitudinea si
actiunile de intimidare ale unor organe de
control care merg pana la hirtuirea si blocarea
unor activitati datorita interpretarii proprii si
arbitrale ale prevederilor actelor normative in
vigoare, de catre unii functionari, ai
numeroaselor organe si organisme de control,
acoperite de o totali imunitate pentru abuzuri,
incurajate si ,,stimulate” ca recompense din
sumele incasate ca ,,sanctiuni” de la operatorii
economici; 8.dezvoltarea prin declaratii
publice sau in mass-media a unui climat
discriminatoriu a sectorului privat in general
si a LM.M. in special. La toti acesti factori de
blocaj determinati de mediul in care se dezvolta
afacerea se adauga, adeseori, si slaba calificare
managerialad si cultura economica specifica
mediului concurential din economia de piata,
a intreprinzatorilor particulari.

Ca efect al factorilor restrictivi de mai sus,
incepind cu 1996, dar mai ales in acest an,
foarte multe intreprinderi mici si mijlocii
si-au restrans volumul de activitate sau au
falimentat (numirul acestora pe tara, se ridica
l1a 250.000 — 300.000 de societati comerciale).

A crescut numarul societitilor comerciale
din acest sector, care au inchis sau inchid
activitatea anului in curs, cu pierderi, sau cu
un profit nesemnificativ. Semnalam aceasta
situatie si o subliniem, ca un semnal de alarma,
mai ales acum cidnd unititi economice cu
aglomerari mari de personal isi inchid portile
aruncand in somaj zeci si zeci de mii de
salariati. Dacd aveam un sector al
intreprinderilor mici si mijlocii puternic
dezvoltate numeric si economic, acesta ar fi
putut si preia surplusul de fortd de munca
disponibilizat.

Ne alaturim propunerilor ficute de
Sistemul Camerelor de Comert si Industrie din
Romainia privind dezvoltarea sectorului
I.M.M. private, solicitind elaborarea de
urgenta a legii care si reglementeze regimul
juridic financiar valutar si fiscal al acestora.

special de garantare a creditelor pentru LM.M.

Este necesari o mai mare transparenta si
publicitate in privinta popularizarii liniilor de
finantare si creditare externe de interes public,
primite la nivel guvernamental sau
neguvernamental de la diferitele organisme
financiare internationale. Si se mandateze prin
lege organele de control comune, guvern-
O.N.G. (in care includem Sistemul Camerelor
de Comert si Industrie), care sa aiba atributia
de verificare periodica a stadiului si modului
de folosire a liniilor de finantare in scopul
stabilit de finantator.

Pentru a putea sa facilitim accesul
intreprinzatorilor mici si mijlocii la politica
economicia nationald se impune o mare
transparenta in domeniul informatiilor, paralel
cu instruirea si consultanta privind intocmirea
documentatiilor necesare pentru obtinerea
creditelor.

Cu privire la fiscalitate, este nevoie sa se
perfectioneze sistemul fiscal prin introducerea
unui impozit progresiv pe profit cu reducerea
integrala sau pana la 80% a impozitului pe
profitul reinvestit in cladiri, utilaje, tehnica de
calcul, Know-how si/sau in aprovizionarea cu
materii prime §i materiale, pentru stocurile
sezoniere si de sigurantd, necesare pregatirii
exercitiului productiv etapei urmétoare. In
cazul unei inflatii cu tendinte galopante sa se
actualizeze cheltuielile si veniturile 1a calculul
profitului impozabil in concordanta cu indicele
de inflatie. Sa se introduca deductibilitatea
integrala si nu procentuala a cheltuielilor
pentru reclama si publicitate la calculul
profitului impozabil.

Sa se stimuleze prin acte normative
guvernamentale obligativitatea proprietarilor
de spatii si utilaje din sectorul de stat sau
majoritar de stat de a le inchiria la preturi
stabilite si convenabile pentru ambele pérti,
astfel incat ele sa devina accesibile pentru
L.M.M. si cu timpul s se privatizeze cu ajutorul
lor.

Sa existe o mai mare transparenta in
organizarea licitiatiilor privind realizarea unor
comenzi de stat la nivel national, regional sau
local astfel incat I.M.M-urile sa poata participa
singure sau in sistem de cooperare in
subantrepriza, prin promovarea
subcontractirii activititilor din domeniul
productiei, constructiilor si al serviciilor
specializate.

la Legea 31/1990 si
Legea 26/1990 au redus din sistemul birocratic
pe care il parcurgea intreprinzitorul la
infiintarea si dezvoltarea societitilor
comerciale. Totodata ne propunem
reexaminarea sistemului de taxe necesare
infiintarii si dezvoltarii I.M.M.-urilor ale
Oficiilor Registrului Comertului.Vom organiza
un sistem informational de afaceri si consultatii
specific .LM.M.-urilor in conditii calitative
ridicate si cu costuri mult diminuate. Vom
organiza in continuare cooperarea cu
organizatiile neguvernamentale si
guvernamentale care au atributiuni si
preocupiri in domeniul LM.M. In acest sens
un real folos il vor avea actiunile de promovare
prin targuri, expozitii, parteneriate economice
si comerciale, misiuni economice cu costuri cat
mai mici si cAt mai accesibile intreprinzitorilor
mici si mijlocii. Vom organiza in continuare in
cooperare cu factori de profil activititi de
formare si pregiatire managerialia, vom
dezvolta si imbuniititi programele de
perfectionare in cunostinte si abilitati
economice, juridice, financiare si de conducere
necesare si specifice .M.M.-urilor.

Camera de Comert si Industrie
imputernicita prin lege, in relatiile dintre stat
si comunitatea oamenilor de afaceri, va
promova climatul social §i economic in
conformitate cu legile statului de drept, pentru
respectarea drepturilor si obligatiilor
intreprinzatorilor si pentru etica
comerciantului in economie, in
conformitate cu legislatia in vigoare.

In paralel, Camera de Comert si Industrie
alaturi de O.N.G. va sustine pe lianga
autoritatea publici locald sau centrala si
deputatii din teritoriu, promovarea unei
legislatii cat mai eficace dezvoltarii si
promovarii I.M.M.-urilor. Ca partener
economic i social, in profil teritorial, Camera
de Comert si Industrie Maramures va milita
prin toate mijloacele legale, pentru
promovarea programului ,,Sistemului
Camerelor de Comert si Industrie de
sprijinirea I.M.M.” si a propriului program,
specific teritoriului judetului nostru, astfel
incit sa asiguram o dinamica dezvoltarii
intreprinderilor mici si mijlocii maramuresene
la nivelul potentialului economic si social al
judetului.



HERMES CONTACT
Un nume preschimbat in renume:

»2CALITATEA”S.R.L. Baia Mare

Cand am pasit in incinta societatii
»Calitatea” S.R.L. am fost placut surprinsa de
forfota angajatilor si nu in ultimul rand de
mirosul apetisant al produselor lactate.

Roti de cagcaval, branza de burduf, urda
si telemea isi asteptau randul: erau masurate
cu ochi ageri, cantarite si depozitate cu grija.

intr-o curatenie desavarsita — asa cum fi
sta bine fiecarei societati de productie
alimentara — fiecare salariat era la locul lui: la
receptia laptelui, la sectia de racire a lui, ori la
pasteurizare si prelucrare, in halele frigorifice
sau in depozite.

Ordinea domnea peste tot.

M- am
adresat
familiei
Constanta si
Gavril
Cindea -
patronii
societatii
,Calitatea”
S.R.L. pentru

mai  multef | _ |
amanunte: Familia Constanta si Gavril Candea — patronii
-Cand societitii ,,Calitatea” S.R.L

v-ati infiintat
firma si care este obiectul ei
de activitate ?

-In martie 1990 am inceput

-In perioada noiembrie —
mai, consumul lactatelor este
mult sporit si mai ales in

activitatea noastra, infiintand
un magazin comercial, dupa
care in 1991 am trecut la
producerea de sucuri. Numai
din 10 octombrie 1996
producem cascavalul si
celelalte produse lactate:
telemea, urda, branza de
burduf.

-Produsele dvs. poarta
amprenta CALITATII. De
unde vd faceti aprovizionarea
cu materia prima ?

-Avem doud masini care se
duc aproape zilnic 1in
localitatile: Trestia, Ciocotis,
Fineata, Cernesti, Rusor,
Berinta, Chechis si Valea
Chioarului, Satulung, Lapusel
de unde colectam de la
particulari lapte proaspat.

perioada sarbdtorilor se
inregistreazd o cregstere a
véinzdrilor la aceste produse.
Fiecare isi doreste pe masa de
Craciun sau de Revelion

cascaval,
branza
proaspidta, |
smdntdand etc.

Care sunt
punctele de
desfacere ale
produselor
fabricate
aici ?

-Avem
aproximativ 60
de magazine cérora le onoram
comenzile in Baia Mare si intre
10 si 15 puncte de desfacere
in fiecare din orasele: Satu
Mare, Cluj si Oradea.

Desigur, capacitatea noastra
de prelucrare este de 5000 1
lapte/zi, insd in momentul de
fatd lucram la 3000 1 lapte/zi,
pentru a nu lucra pe stoc.

Preconizdm ca in viitorul
apropiat pe piatd sa existe si
alte  produse purtdnd
semnatura ,,Calitatea”. Ne-am
gandit sa producem smantana
de consum si unt, onorand
astfel si alte solicitari.

-Domnule Candea,
spuneti-ne cdte ceva despre
angajatii dvs. ?

-Avem 16 salariati, marea
majoritate luatd de la somayj,
mai precis din disponibilizarile
societatii ,,Maralact”. Pe toti
i-am specializat la locul de
munca prin eforturi proprii si
putem afirma ca toti stam aici
ca la o statie de salvare.

Se frémrnt g

3 I

-Interesantd afirmatia dvs.
Va ginditi asadar indeosebi la
sandtatea consumatorilor ?

-Bineinteles ! Dupa cum se
stie laptele este unul dintre

produsele care se degradeaza

continuu, 1incepand cu
momentul mulgerii lui §i pana
la obtinerea si comercializarea
produselor finite.

Ei bine, noi am dotat firma
cu 2 laboratoare pentru analiza
aciditatii si a grasimii laptelui,
iar din momentul sosirii lui,
prin masuratorile parametrilor
calitativi, incepem sa-l
prelucram: fie in cascaval, fie
branza de burduf sau alte
produse lactate.

Desi suntem o societate
relativ mica, lucram in doua
schimburi pentru a ne onora
comenzile la termen.

-Credeti ca afi transformat
numele societitii in renume ?

-Asta o poate spune numai
clientul, cel care a cumparat si
a gustat din produsele noastre.
Pe mine numele ,,Calitatea” ma
obliga sa fac totul bine.

LR

M-am indreptat spre o
alimentara si am cumparat
unul dintre produsele firmei:
cascavalul ,,Dalia”, am
gustat si mi-a placut foarte
mult. Asa cd nu pot si nu
amintesc o adresi utila
pentru comercianti:

S.R.L. ,,Calitatea”,
Baia Mare, str.
Dimitrie Cantemir
nr. 4/A. (p)
Tel: 062-422916

Doina MACOVEI
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O afacere inedita: producerea de ciuperei la

»Sere Holland Champignons” S.A. Baia Mare

Recente studii de piatd au ardtat cd in
tara noastra, in ciuda inflatiei ridicate,
consumul alimentar la unele grupe de
produse, in special la legume, este in

== Sediuladministrativ.al 1 ~Sere

S Holland€hampignons? S.A.
crestere. Daca ar fi sa facem referiri mai
precise, cu ciupercile (de tip
champignons) lucrurile nu stau chiar aga !
Consumul anual pe cap de locuitor in
Romania este sub 0,1 kg ciuperci, in timp
ce in Olanda, de exemplu, consumul anual
este de 8,7 kg/locuitor.

Desi ciupercile au un bogat continut de
proteine, hidranti de carbon, vitamine si
substante minerale, romanii n-au fost
obisnuiti sa le consume, preferdnd in
schimb carnea. Addugand-se si recentele
intoxicdri de la ciupercile necomestibile,
culese din neatentie, conationalii nostri au
renuntat definitiv, se pare, la ciuperci.

Tendinta din ultimul timp, indruma pe
cat mai multi spre o alimentatie naturista,
fie din motive de sanatate, fie din dieta
sau pentru o reglare mai bunid a
metabolismului.

Pentru a da posibilitatea celor care
prefera acest gen de hrand, si-si
imbogateasca meniul, pentru a veni in
intampinarea cererilor de ciuperci de sera
de pe piata interna si mai ales cea
externd, si nu 1n ultimul rind, pentru
a nu mai exista dubii in ceea ce
priveste calitatea lor, un grup de
inimosi intreprinzatori au Infiintat
o societate romano-olandeza de
cultivare in sistem industrial si
comercializare In stare proaspata a
ciupercilor champignon, denumita |
,»Sere Holland Champignons” S.A.

Amplasat pe o suprafatd de |
6000 m? (urmand ca la sfarsitul |
investitiei suprafata sd se dubleze)
complexul de sere se afla in

localitatea Livada din judetul Satu Mare.
Proprietarii complexului: S.C. ,,Atena
Lux” S.R.L., S.C. ,,AM.I.” S.A,, S.C.
,»Com Super” S.A., dl. Teofil Bolchis —
cetdtean olandez de origine romana si dl.
Jelle Sixma — cetatean olandez, s-au bazat
pe urmatoarele argumente pentru a incepe
aceasta afacere: in cca. 5 judete din nord-
vestul Romaniei (Satu Mare, Maramures,
Salaj, Bihor, Bistrita si Cluj) nu exista un
complex de sere pentru producerea de
champignons la scard industriala; niciunul
din aceste judete nu dispune de complexe
de productie insemnate, doar de mici
ferme private si aproximativ 80-90% din
productia de champignon proaspete se
vinde pe piata interna, iar restul se
comercializeaza conservate.

De asemenea, localitatea Livada este
agezata Intr-o zona agricola favorabila
productiei de champignon, astfel incat pe
o raza geograficd de pana la 100 km este
posibila aprovizionarea cu materii prime
necesare: paie, ingrasdmant din centrele
avicole, argila si calcar necesare pentru
fabricarea compostului (solul fertilizant
necesar productiei de champignon).

Investitia totala se ridica la peste 10
miliarde de lei, cuprinzand 5 hale de
productie, depozite pentru materiale, put
si turn de captare apd, un sopron pentru
prepararea compostului, sectie anexa de
prelucrare, rampa de descércare, suprafata
pentru uscarea materiei prime,
infrastructura etc.

De la conducerea societatii am aflat ca
serele au o tehnologie de ultima ord in
domeniu, adusa din Olanda. Suprafata de
productie este Tmpartitd in 14 celule

) BratUCHEACiuperSions
© Getipehampiene

ermetic inchise, dotate cu climatizor, ce
permite mentinerea unei temperaturi
constante de 18-20°C, procesul de
productie fiind supravegheat continuu pe
calculator pentru ca atat temperatura,
umiditatea, cat si ceilalti parametri sa fie
optimi.

Pentru ca aceastd idee de afacere sa
prinda viatd, s-au intocmit studii de
fezabilitate si s-au testat pietele atat in tara,
cat si din exterior. Productia totald de
ciuperci este preconizata la 5t/saptamana
comercializatd in stare proaspita — atat
in tard, cat si in afara granitelor tarii.

De asemenea, personalul aferent

Z1Cl centtale termice

societatii se va ridica la aproximativ 40-
50 de oameni — si va Insemna o mana
intinsd spre a-i ajuta pe localnicii din zona.
In Livada rata somajului este ridicata peste
media nationald, ceea ce ofera resurse de
munca suficiente pentru calificare si
specializare in productia de champignon.

Un garant al succesului afacerii este
partenerul olandez, dl. Jelle SIXMA
producator de ciuperci, de peste 12 ani,
in tara sa si specialist al acestui gen
de afacere. Domnia sa acorda
“* asistentd tehnica in mai multe tari
arabe si doreste ca si personalul
roman sa fie specializat la fermele
% din Olanda pentru ca afacerea sa
dea roade.

Ziarul nostru va va tine la curent
cu inceperea si desfasurarea
primului lot al firmei ,,Sere Holland
Champignons” S.A. din trimestrul
I al anului 1998. (P)

D.M.
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Banca Transilvania :; 3

in preajma sfintelor sarbatori ale . ,I"
Crdciunului si Anului Nou 19398,

conducerea sucursalei Baia Mare a
Bancii Transilvania are deosebita
placere sa transmitd si pe aceasta

SRk cale felicitdri, jsanca i urdri de
H x bine, multa gL Ll sdndtate
* Banca Nailo“ala clientilor, Y hk¥w partene-
( rilor de 4 afaceri, (
\fﬁ/ Sfintele noastre sirbatori crestinesti | salariatilor si f'_colaborato- \fﬁ/
! ! rilor de pret:ut:mden — dorindu-le

oferd sucursalei Maramures a Bincii | totodats mari satisfactii si reusite
Nationale prilejul de a adresa tuturor | ™ £O% ceea ce vor intreprinde in noul

. 1 an!
_M@ lucratorilor din sistemul bancar un cilduros Un géand bun,
La multi ani ! drd: ec. Cornel Alexandru
= P * SABAU director al sucursalei

In speranta mentinerii aceleiagi bune | Baia Mare a Bancii Transilvania
./ colaboriri Tn anul ce urmeazi !

A « ~ Banca Agricola

Conducerea sucursalei

Maramureg a Bancii Purtiam
. lumina
Na!"male colindelor

in noi, in

..rll:- : -:f ; ;1 : .v
m R, . & :  toate zilele
A Acam, in ' .. < i si lunile anului, dar astazi,
p rR a g o l i '.-_._ B .

e _ in prag de sarbdtori rostim
BRD sFintelor SCARBATORT tuturor celor dragi, angajati, clienti

ale cracianalal gi analal nod, | g colaboratori, precum si familiilor

¥ RG) urdirm tutdror clientilor nogtri, .
- e 7 acestora, un an nou 1998 mai bun cu
colaBoratorilor si partenerilor

oe afaceri, sd aiBd parte oe | sdndtate si fericire !

toate cele Bune si oe folos.
CRrAcian fFericit

si La multi ani !

La maltr ani !

din partea
lectioul ° Comitetului de Credite al
colectiodl B.r.O. — s.a. — <
sucursala Jguoeteanda BANCII AGRICOLE -
MAarAMmURrReEs Sucursala Baia Mare
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.I'

é wsart

YOUR BEST BARTRER

Visart Com S.R.L.

Conducerea societdfii
mulfumeste  clienfilor i
colaboraforilor s6i de pind acum
si asteaptd si in anul viifor noi
propuneri si confracfe ferme
jl 7 pentru a conlucra cdf mai bine !

LA MULTI ANI si CRACIUN FERICIT !

ANELVILA

¥ 1international

Acum, la trecerea dintre ani,
colindul nostru, adresat tuturor
clientilor si colaboratorilor
nostri, va intampina cu cele
mai calde si frumoase urari
de bine si sanatate.

I'.
[ .

LA MULTI ANI $I
BUNI !

e
Y

dlintele sarbatori
cresfinesfti sa-i
gaseasca pe [ofi
consumatorii,
operaforii economici
precum si pe salariafil nositri
In pace si sanafafe.
Anul 1998 sa fie prosper si sa ne aduca
futuror roade bogate 1

ec. Mlihai MOGA director al
©JPC Baia flare

S.C. ,,Atena Lux” S.R.L.

... §i vin sarbatorile iernii, cu zapezi
si cu nopti instelate, cu vise si nostalgii,
cu clipe in care ne place sa ne intoercem
in amintiri !

Cu aceasta ocazie, alaturam si noi
— conducerea societatii ,,Atena Lux”
S. R.L. si personalul celor 3 magazine:
s,Casa Dumeavostra”, ,,Decor” ,,Casa”
— tuturor clientilor si colaboratorilor
nostri, din anul care se apropie de
sfarsit, urarile noastre de bine si
traditionalul ,,La multi ani !”

ec. Rodica ARMAS
director general al
S.C. ,,Atena Lux”’ S.R.L.

by

s SeCe ~Calitatea” S.I'I.L

" societate
comercialé de
produse lactate
vreazé cv ocazia
sérbétorilor de :
iarné, tututror colaboratorilor
clientilor, sénatate, prospcritate
realizarea tuturor dorintelor !

4
si

Constanta si Gavril CANDER -
patronii firmei

RANIOTE!
"'\"Tl:m I‘.I=F'| T z ﬁu_-

A& MARAMURES

Sarbatorile iernii, cu bucuriile si
nostalgiile ei, ne oferd ocazia sa
transmitem din anul care se apropie de
sfarsit, urarile noastre de sanatate si
prosperitate in afaceri, clientilor si
colaboratorilor nostri.

ANIMULTI S1 iIMBELSUGATI !
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l/
JLonfstar”

Acum, in preajma sdrbdforilor de Craciun si Anul
Nov “98, conducerea sociefdfii ,Confstar” $A
vreazd  futuror salariafilor sdi,
colaboratorilor i _ clienfilor multa
sindfafe, fericire si implinirea
ndzuinfelor.
fie ca anul “98 sd fie un an mai bun sub foafe aspectele !

ing. Floare TIPLEA, director general

(4L

Mindbank

Sarbatorile Craciunului si Anului
Nou, ne ofera placuta ocazie de a adresa
tuturor agentilor economici urarile
noastre de sarbatori fericite, multa
sanatate, noi si importante
succese in anul 1998.

Colectivul sucursalei
Mindbank Baia Mare.

PLASTUNION GRUP Saccetatea

Tewi s [lilisguri &in plaslic

INET)
BAIL MARE . 5
Bd. Unicll e 18 co mercca e @

Dl N P LASTUNION
GRUP are deasebita plicene sd wreze o fre
Vtimecl nand angajatilon fome.
La maltc anc !

ing. Tost) GROSZHARDT

presedintele fivmed
ZPLASTUNION GRUP"

-~ B

5

G N G

»MaraLibris” S.A. %

ureazd SARBATORI "'
FERICITE conducerii si ‘-=_~f
colaboratorilor BIBLIOTECII
JUDETENE, BIBLIOTECII
UNIVERSITA TII,
BIBLIOTECII SPITALULUI JUDETAN si
BIBLIOTECII MUNICIPIULUI SIGHETU
MARMATIEI si multumeste pentru colaborarea
fructuoasa de peste an.

De asemenea, societatea MARALIBRIS
doreste sdndtate, fericire si prosperitate
conducerii BANCII COMERCIALE
ROMANE si multumeste pentru colaborarea
avutd in 1997, avind speranta mentinerii si
in viitor aceleiagi bune legdturi !

La multi si fericiti ani,

CONSILIUL DE ADMINISTRATIE n‘\ ;:
AL S.C. ,MARALIBRIS” S. A. —

D.G.FOPOCOF.S.

De sfintele sarbatori ale
Crécivnului si Anului Nou 1998
conducerea Directici Generale a

Financiar de Stat Maramures
transmite tuturor colaboratorilor
felicitéri, urari de bine, multa
sdndétate si fericire, precum si multe
succese in activitatea de viitor.

r --; ) Finantelor Publice si Controlului 5
2 W

-,

=

z.-"

Bancorex

Ureaza cu ocazia
sfintelor sarbatori si a k‘*
Anului Nou 1998,

clientilor, colaboratorilor si partenerilor
de afaceri, multa sanatate, prosperitate

Y
W

si bucurii.
Sarbatori fericite !
La multi ani !

bas
N G

£
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‘ 1
. S

docictatea
Coopceratista
Tlestesugarcecasca
LJLROGRESUL”

"

Fie ca mesajul nostru de bine sa
ajunga la sufletul tuturor colegilor si
clientilor nostri si sa mentina mereu
prospera colaborarea dinitre noi.

La multi ani si Craciun fericit I

\rﬁ/

'fi’\u?. Consiliul de Administralic a

_ﬂé SocemT Progresul’,

presedinte, [flaria CSERRE

[ ]
\_

/" Un fericit prilej cu ocazia
Criciunului si a Anului,
Nou 1998 de a ura
tuturor  conjude-
tenilor multd sinitate,
fericire si

LA MULTI ANT !

r

Y
\rfl/

Vasile DRAGOS,
Notar public

Sfintele noastre sarbatori crestinesti
Craciunul si Anul Nou imi ofera prilejul
ales de-a adresa clientilor si
colaboratorilor mei traditionalele urari
de sanatate, fericire si prosperitate. La
multi ani !

L

TN

/

Notar public Steluta CARDOS

&
Q

X @ * % *
L TROEBEOED

[ ]
-

Biroul Notarului Public — éf@ ,
Melania BALOGH N

Va ureaza cu ocazia Sarbitorilor de

A -Illl

larna un calduros
»La multi ani !”

Adresez cele mai sincere
felicitdri de sanéatate si fericire cu
ocazia sarbatorilor sfinte ale
Cr&ciunului si Anului Nou, tuturor
clientilor si colaboratorilor Biroului

Notarial ! b !—I'ﬁj

Mihai MAGUREAN, —<2X°
notar public

\rﬁ/

LA MULTI ANI, SANATATE
z?; £, SI FERICIRE PENTRU TOTI
’W | ACEI CARE NE-AU FOST
#i4 CLIENTI SAU COLABORATORI
iN cURSUL ANULUI 1997.

MARGARETA FIRIZAN,
NOTAR PUBLIC

- Cu
Craciunului si Anului —
Nou, wuram tuturor

clientilor nostri actuali si (e
—— 9 viitori, sarbatori fericite, N
sdanatate, prosperitate si La multi ani !
Sperdim ca anul 1998 sa devind pentru toti
partenerii nostri un an bun — pentru a
putea continua cu succes colaborarea
inceputa.

Banca de care aveti nevoie !

A -Illl

=

™
\rﬁ/

YRl B 1



IBD si cu sprijinul

Extras din comunicatul
de presd

Consulatului
Germaniei. 3.Invitarea de consultanti de specialitate pe
domenii de activitate specifice zonei cu activitate
itinerantd, ce si cuprindd intr-o vizitd mai multe judete.
4.0Organizarea de cursuri, lectorii fiind invitati din
Germania, la recomandarea Consulatului General al
Germaniei, la care participe firme interesate din toate
(ude,tele prezente. 5.Acordarea vizelor in interes de

General al

serviciu pentru oamenii
recomandarea Camerelor de Comert, Industrie si
Agricultura teritoriale, ca garant al solicitantului,
din punct de vedere al pozitiei sale in comunitatea
afacerilor. 6.0rganizarea periodicd a acestor
intdlniri (de ex. trimestrial) intre Consulatul
German §i CCI-urile din Transilvania la Camerele
de Comert, ocazie cu care sa se realizeze
parteneriate de afaceri la care sd participe oameni
de afaceri din judetul gazdd al actiunii.
7.0rganizarea trimestriald (eventual cu ocazia
intdlnirilor cu Consulatul General German) de
intdlniri cu reprezentantul IBD pentru a continua
informarea reciprocd asupra actiunilor ce se
vor intreprinde.

de afaceri cu)

J

Programul IBD 1998 in Romania

Servicivl Inl:egmt de Consultnntn
pentru €conomie in

Programul IBD este un program al
Ministerului Federal German pentru
Cooperare Economica (BMZ) destinat
sprijinirii firmelor mici i mijlocii din
domeniul  productiei, pentru
imbunatatirea competitivitatii lor
internationale si a profitabilitatii
generale.

Programul se desfasoara prin
cooperare cu Camera de Comert si
Industrie a Romaniei (CCIR) si
Societatea de Cooperare Tehnica
(GTZ) din Germania.

Programul IBD se desfisoara
concentrat in 5 brange: 1.Industria
de confectii si industria textila; 2.
Industria mobilei si de prelucrare a
lemnului; 3. Industria de incaltaminte;
4. Industria alimentard; 5. Industria
constructiilor de masini, industria
electronica si electrotehnica

Acest proiect vizeazi 4 grupe de
interes: 1.Antreprenori;
2.Intreprinderi private; 3.Societati
cooperatiste; 4.Intreprinderi de stat pe
cale de privatizare (Programul de
Privatizare in Masa)

Programul IBD a demarat in anul
1993 si se va derula in prima faza pana
la finele anului 1998 putand fi
prelungit cu acordul ambelor parti,
germana $i romand. Alegerea
sectoarelor industriale de aplicare a
programului s-a facut pe baza
rezultatelor obtinute la export. In total
existd 35 de programe de acest tip
raspandite in toatd lumea, dintre care
in Europa de Est, Polonia, Bulgaria,
Letonia, Republica Moldova si
Romania.

Programul pe sectoare
de activitate:
a.Industria de confectii

Obiectivul principal in aceastd
ramura este stimularea firmelor
romanesti catre producerea de colectii
proprii, atat pentru piata interna cat
si pentru export, ca o alternativa
superioara fata de productia in ,,lohn”.
Dezvoltarea propriilor colectii va fi
sustinuta in intreprinderile romanesti
de catre experti germani in design care
in afard de indrumare individuala
sustin §i seminarii (modele, stofe,
culori). Seminariile vor fi sustinute la
Bucuresti, lasi, Sibiu, Cluj, Timisoara,
ele avand un caracter permanent. In
afard de acestea vor fi sustinute
seminarii pe toate temele de
management si tehnica in sectorul

industriei de imbracaminte. Cele mai
importante sunt: marketing; vanzari;
planificarea costurilor/controlling;
organizare; export; aprovizionare.

In urma seminariilor, dintre
participanti vor fi selectionate firme
care vor fi pregatite de catre expertii
germani in realizarea colectiilor ce vor
fi expuse la targurile din Germania.

Tot in domeniul confectiilor-
textile s-a creat si o baza de date
menitad a intermedia crearea de
societati mixte, contacte si contracte
intre parteneri romani §i germani.

In perioada desfasurarii targului de
bunuri de consum TIBCO ’98 se va
organiza o intalnire intre cumparatori
si vanzatori - ,,Buyers & Sellers
Meeting” cu participarea unor firme
germane specializate pe textile, stofe
si accesorii.

Alte masuri suplimentare ale
programului IBD pentru acest sector
de activitate sunt: & cautarea de
investitori straini/parteneri pentru
societdti mixte; # mijlocirea de
legaturi de afaceri; stimularea
productiei de in §i canepa in
colaborare cu Ministerul Industriei si
Ministerul Agriculturii, a
intreprinderilor selectionate, precum
si dezvoltarea productiei din in si
canepd competitiva la export (de
exemplu eco-in, eco-canepd); #sprijin
la infiintarea unei uniuni patronale a
industriei de imbracaminte si textile;
# sprijinirea si scolarizarea unor
salariati ai institutului Certex pentru
certificarea calitatii de export;
¢ cditarea unei monografii a
producatorilor romani de
imbracaminte si textile.

b.Industria de
AL wyix e
incaltaminte

Sustinerea  industriei  de
incdltdminte prin intermediul
programului IBD serveste extinderii
exportului st imbunététirii
aceasta procesul de privatizare in acest
sector.

O Acordarea de consultantd
individualda producdtorilor de
incaltaminte selectati, in toate
problemele de management si de
creare de colectii pentru piata interna
si export. Pentru aceasta se va apela
la experti in management si design ce
posedd o bogatd experientd;
OlImbunatatirea calitatii calapoadelor
prin asistenta si indrumare din partea

expertilor germani din domeniu;
O Sustinerea participarii
intreprinderilor selectionate si
calificate la targurile internationale.
Participarea la targul international
pentru incaltaminte GDS din
Diisseldorf atat in primavara cat si in
toamna; (JRealizarea unui Workshop
fiir design in Zlin (Republica Ceha)
pentru designerii de la intreprinderile
selectionate; (JRealizarea unei uniuni
patronale a producatorilor de
incidltaminte; O Organizarea unei
campanii de relatii publice (anunturi,
articole etc.) prin intermediul
revistelor germane de specialitate
pentru stimularea exportului de

incdltiminte; O Sustinerea si
indrumarea societatilor care
aprovizioneaza industria de

incéltaminte cu piele si calapoade;
O Editarea unei monografii a
producatorilor romani de
incaltaminte.

c.Industria mobilei

In acest sector al economiei se vor
sustine de catre expertii germani in
Bucuresti si Arad seminarii pe temele:
export de mobild, marketing, costuri,
managementul calitatii si designul
produselor.

Designeri, experti in productie si
marketing ai firmelor romanesti
producatoare de mobila vor fi invitati
pentru informare la  targul
international de mobila de la Koln.
Pentru delegatia roméana se vor
organiza vizite in intreprinderi
producatoare, de comert en gros si en
detail cu discutii de specialitate cu
managementul german.

Stimularea si sustinerea de
colaboriri, cautarea de investitori
straini/parteneri pentru societati
mixte.

Editarea unei monografii a
producatorilor roméni de mobila.

d.Industria alimentara

in acest sector domeniul principal
de activitate a fost stabilit ca fiind
stimularea economiei vinurilor. In
1997 a fost organizata participarea
producatorilor roméani de vin, anterior
selectati la targul international
Prowein Diiseldorf, cea mai mare
manifestare in domeniu.

Pentru anul 1998 este prevazuta
participarea producatorilor romani de
vinuri la tadrgul Prowein de la
Diiseldorf din luna martie si targul
ANUGA din KélIn in octombrie.

Strategia de sustinere in domeniul
vinurilor prevede atat imbunatatirea
vinurilor albe pentru export prin
consultantd de specialitate, cat si
extinderea exportului de vinuri rosii
imbuteliate.

Este prevazuta si realizarea de produse
noi, de exemplu eco-vinuri.

Vor fi sustinute seminarii de
specialitate pe temele: marketing/

export, costuri/calculatie, noi
tehnologii, de catre experti
internationali.

Se va organiza o excursie de
informare despre Romaénia cu
participarea cumparatorilor de vin
germani (comercianti) si a jurnalistilor
presei de specialitate.

Editarea unei monografii a
producétorilor romani de vinuri.

e.Industria bunurilor
de investitii

Elaborarea, publicarea si
distribuirea cu succes in 1997 a
cataloagelor furnizorilor de produse
din domeniul pieselor turnate i forjate
va fi continuata si in 1998. Este
planificata publicarea, pana la targul
de la Hanovra, a unui catalog pentru
prelucréri mecanice §i a unui catalog
al industriei electronice si
electrotehnice.

Pentru 1998 este planificata, la fel
ca in 1997, participarea firmelor
romanesti selectionate din domeniile
de activitate: turnare, forjare si sudare
la targul de la Hanovra, cel mai mare
targ pentru bunuri de investitii din
lume.

Suplimentar vor fi folositi experti
germani din domeniul bunurilor de
investitii care pe langa sustinerea de
seminarii acordd si consultanta
individuald si cautd parteneri pentru
cooperari §i societati mixte.

Cererile de ofertd din Germania
sunt dirijate catre intreprinderile
romanesti  creandu-le  astfel
posibilitatea primirii de comenzi
concrete pentru export.

Sprijin si consultantd pentru
formarea asociatiilor de producétori in
colaborare cu VDMA si ZVEI. Este
planificata o vizitd a ZVEI in
Romaénia.

in atentia operatorilor

economici

Pe acei care doresc sa participe
la targurile IBD din primul trimestru
al anului 1998, 1i informadm ca
urmatoarele targuri si expozitii isi vor
deschide portile:
1.Textile si imbracaminte O014.01.
—17.01.1998 Heimtextil, Frankurt/M
001.02. — 04.02.1998 CPD -
Primavara, Diisseldorf O  06.02. —
08.02.1998 Herren- Mode,
Primavara, Koln 0O14.02. -
16.02.1998 Leipziger Mode Messe,
Leipzig 2.Mobila O19.01 -
25.01.1998 Internationale
Mobelmesse, Kéln 3.Inciltaminte
019.03. — 22.03.1998 GDS -
Internationale Schlumesse,
Diisseldorf 4.Sectorul alimentar O
08.03. — 10.03.1998 PROWEIN,
Diisseldorf

Adresa de contact este:
IBD-Bucuresti, Registrul
Comertului Bd. Expozitiei
nr. 4, etajul 4, tel.: 0040 1
2233752/4/5, fax: 0040 1
2233756/;Coordonator
dl. Wolfgang Limbert



Scopul organizarii arbitrajului, de a
solutiona litigiile comerciale dintre operatorii
economici, avand la baza CONVENTIA
ARBITRALA, s-amaterializat in anul 1997,
prin sesizarea instantei noastre arbitrale cu 17
actiuni, din care au fost solutionate pana in
prezent 9 cauze, celelalte fiind in termenul de
solutionare stabilit de regulamentul Comisiei
noastre.

Comparativ cu activitatea desfasurata in
anul precedent, numarul de actiuni n-a crescut,
cu toatd insistenta

un an a lucrdrilor executate. De asemenea,
obiectul litigiilor analizate in actiunile arbitrale
s-au extins si asupra executdrii sau desfiintarii
contractelor economice, solicitindu-se
rezilierea acestora.

Varietatii litigiilor i s-a raspuns  printr-o
varietate corespunzitoare de arbitri care au
solutionat cauzele ajunse in fata Arbitrajului
Comercial. Astfel, solutionarea litigiilor a fost
incredintatd unor economisti, juristi, ingineri
textilisti, ingineri constructori care cu

mici §i mai ugsor. De asemenea, se continua
pornirea de afaceri intre parteneri fara
incheierea de inscrisuri cu clauze precise.
Aceasta face ca multi furnizori de produse si
executanti de prestari de servicii, sa nu-si poatd
incasa sumele ce li se cuvin, iar cand ajung in
fata organelor judecatoresti sau arbitrale, nu
au probe concrete care s le asigure castigarea
cauzei.

Cercetarea in prealabil a bonitatii
cumpadratorilor, incheierea unui contract
comercial cu clauze

adresata operatorilor
economici. In schimb,
valoarea litigiilor din cele
11 luni ale acestui an
depaseste de peste 10 ori
litigiile solutionate in tot
anul 1996, cu pretentii de
penalitati care au crescut
de la 25 milioane la 507
milioane de lei in 1997.
Analiza indicatorilor
calitativi ai activitatii

actiunilor in anulare
impotriva hotararilor date
este favorabila Comisiei

Activitatea Arbitrajului
Comercial de pe langa
Camera de Comert si
Industrie Maramures
-moment de bilant-

Este al treilea an de activitate al Arbitrajului Comercial de pe
arbitrale — termenul de [dnga Camera de Comert si Industrie Maramures si putem
solutionare i lipsa gpune ¢4 activitatea acestuia s-a desfisurat in acest an in
conformitate cu atributiile ce i-au fost incredintate prin Legea
de organizare a Camerei si Partea a IV-a din Codul de procedura

noastre. Astfel, un litigiu ¢jvila a Romaniei.

precise, cunoasterea
modalitatilor de palta,
folosirea fata de clientii
incerti a acreditivului, a
cecului sau a altor
instrumente de plata
sigure sunt elemente pe
care un adevarat operator
economic trebuie sa le
aiba in vedere la pornirea
unei afaceri. Lipsa lor,
duce la litigii cu situatii
incerte care duc la
imobilizari de sume si la
greutdti in desfasurarea
afacerilor comerciale.

a fost solutionat in 60 de

Evolutia vietii
economice a atras dupa
sine $i mai buna

zile, 3 litigii in 73 de zile, unul in 110 zile, iar
restul in termenul maxim de 5 luni stabilit de
regulament si de Codul de procedura civila.
Intr-o procedura de conciliere facultativa (si
asemenea proceduri sunt de competenta
noastrd) am reusit sa impacam partile intr-o
sdptdmand si sd readucem in circuitul
economic aproape 150 milione de lei.

Cat priveste calitatea buna a procedurii si
a hotararilor, o dovedeste faptul ca nici o
hotarare a tribunalului arbitral n-a fost atacata
cu actiune in anulare, toate ramanand
DEFINITIVE SI EXECUTORIL.

Obiectivul litigiilor date spre solutionare
Comisiei noastre de arbitraj a fost in cele mai
multe cazuri, neplata la termen a unor obligatii
decurgand din contracte de vénzare-
cumpadrare, care au atras dupa sine si penalizari
de intarziere. Dar in anul 1997 ne-am
confruntat §i cu solutionarea unor litigii
decurgdnd din nerespectarea calitatii
produselor livrate in sistem Lohn pentru
parteneri straini. Un litigiu de mare valoare —
peste 500.000.000 lei , solutionat de noi, a avut
ca obiect nerespectarea calitatii lucrarilor de
constructii, ceea ce a dus la neplata aproape

hovita

competenta lor au eliminat necesitatea
intocmirii unor expertize costisitoare i care,
de obicei, duc la tergiversarea solutionarii si
la cheltuieli suplimentare.

O analiza mai atenta a rezultatelor obtinute
in acest an scoate In evidenta carenta de bazd
a arbitrajului comercial §i anume, numarul inca
foarte mic de actiuni incredintate solutionarii
acestei instante, raportat la numarul foarte mare
de litigii comerciale solutionate de instantele
judecatoresti. Aceasta este determinata de
insuficienta publicitatii facute Comisiei de
Arbitraj Comercial, a nefolosirii tuturor
ocaziilor in care se puteau face cunoscute
conditiile de functionare a arbitrajului,
avantajele lui comparativ cu solutionarea
litigiilor prin organele judecatoresti.

Desi avem semne evidente cd numai
pornirea actiunii arbitrale a pus deseori pe
debitori in alerta, achitand de urgenta
obligatiunile pe care le aveau fata de creditori,
am constatat cd majoritatea operatorilor
economici nu cunosc arbitrajul comercial,
procedura si avantajele acestuia, posibilitatea
de a ajunge neintarziat in posesia unor valori
patrimoniale ce li se cuvin, cu cheltuieli mai

cunoastere a instrumentelor folosite intre
parteneri. Incep si se foloseasci contractele
de asociere in participatiune, contractul de
leasing - cu avantajele sale mai ales cand este
vorba de importuri de utilaje — contractul de
francising, se inmultesc contractele de valori
mobiliare si imobiliare. Si toate acestea trebuie
cunoscute pentru a putea fi folosite.

Recurgerea la arbitrajul comercial continua
sd prezinte avantaje concludente privind
judecarea litigiilor de arbitrii specializati,
privind confidentialitatea operatiunilor ce fac
obiectul arbitrajului, cheltuieli de judecare mai
reduse in raport de taxa de timbru din justitie,
simplitatea procedurii arbitrale si solutionarea
RAPIDA si DEFINITIVA a litigiilor.

Iata cateva considerente extrase din
activitatea celor 11 luni ale anului 1997, care
cunoscute si analizate ne dau speranta intr-o
solutionare mai buna a litigiilor comerciale ce
vor apare in anii viitori.

Valentin BOTA
secretarul Comisiei de

Arbitraj Comercial

un nou magazin de
prezentare si desfacere ! | %

asemenea, o echipa de
profesionisti poate sta la
dispozitia clientilor care doresc
consultanta in ambientare.

fnca un amanunt:
mobilierul realizat la,, NOVITA”

Sambata, 29 noiembrie a.c.,
societatea baimareana
.NOVITA” si-a deschis propriul
magazin de prezentare si
desfacere, situat la etajul intai
al blocului din B-dul. Traian
nr. 2.

Pentru cei care nu stiu inca

amintim ca firma, specializata
in producerea de mobila din
pal melaminat, a fost infiintata
in anul 1994 cand a pornit la
drum cu doar 4 angajati.
Astazi, cifra de afaceri a
crescut simtitor si numarul
salariatilor a ajuns la 20.

Condus de doi asociati
inimosi: d-na Sanda Damian si
dl. Marius Ciuperceanu, noul
magazin diversifica piata de
mobila locala, oferind multiple
posibilitati de alegere a
mobilierului din apartamentul,
vila sau biroul dvs; de

poate fi comandat si la sediul
firmei din str. G. Cosbuc
nr. 1/36 si la fabrica de
productie din str.
Margeanului nr. 9. Apelati cu
incredere la
LNOVITA”.
(D. M.)
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SPRE UNIUNEA

EUROPEANA, VIA CEFTA

PARTENERIAT CEFTA. Este
vorba, in fapt, despre un seminar
care sa familiarizeze operatorii

Economia romaneasca s-a
confruntat, si inca se mai confrunta
cu o problema uriasa, dupa 1989:
lipsa unor piete de desfacere
pentru produsele sale.

Faptul nu se datoreaza doar
desfiintarii Tratatului de la
patrunde pe piete bine structurate
si cu pretentii ridicate — Uniunea
Europeana sau piata mondiala.
Desigur cd afirmatia de mai sus
este contrazisd de unele dintre
intreprinderile mai mici sau mai
mari care au avut §i continud sa
aibd o activitate sustinutd de
export, in pofida schimbarilor
economice, politice sau sociale din
Romania. Insd, cu toate ci
numarul lor nu este chiar de
neglijat, acestea sunt doar exceptii
care confirma regula.

Mai mult, chiar si aceste
exceptii s-au lovit de numeroase
probleme, doar profesionalismul
managerilor mentinandu-le pe
linia de plutire.

In acest context, sunt de inteles
eforturile operatorilor economici
de a se adapta cerintelor
occidentale si de patrunde pe
pietele ,,dure”, dar cu o enorma
putere financiara. Pentru ca socul
acestei treceri de la est la vest —in
ceea ce priveste calitatea si

competitivitatea produselor/
serviciilor oferite, Roménia a
optat pentru o etapa intermediara,

respectiv CEFTA.
ACORDUL CENTRAL
EUROPEAN AL

COMERTULUI LIBER, mai
cunoscut sub numele prescurtat
CEFTA, permite tarilor membre
sd-si testeze performantele in
conditiile unei concurente acerbe,
in care
prin taxe
vamale
scade pand
la zero, insa,
pe o piata
ceva mai
accesibild
decat cea
vestica.

Camerele de
Comert si
Industrie
romanesti
au fost ©
primele care au inteles avantajele
pe care un asemenea acord le
poate aduce operatorilor
economici din tard. Din acest
motiv, dupa C.C.ILA. Timigoara
(29-30 septembrie 1997), iata ca
si C.C.I. Satu Mare a organizat,
in perioada 4-6 noiembrie 1997 un

economici cu prevederile,
facilitatile si avantajele Acordului
CEFTA, cuplat, pentru o mai mare
eficientd, cu Intalniri directe de
afaceri intre firme si institutii din
tarile membre CEFTA.
Ca si la Timigoara, Camera de
Comert si Industrie Maramures a
participat si
tl | la  mani-
festarile de
la Satu
Mare, 1In
data de 5
noiembrie
1997, in
fruntea unei
delegatii de
oameni de
afaceri.
Acestia au
reprezentat
firmele:
SIMATEC”
S.A., , INTERWEST” S.R.L.,
LATENA-LUX” S.R.L., din Baia
Mare si ,,ENMEC” S.A. din
Sighetu Marmatiei. Cu aceastd
ocazie a fost vizitatd si expozitia
de bunuri de
consum, SAMEXPO” 97
organizata de C.C.I. Satu Mare in
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aceeasi perioada.

Pe langd firmele din
Maramures §i Satu Mare au
raspuns invitatiei colegilor
satmareni aproape 100 de firme si
institutii din tard (Cluj, Salaj,
Brasov, lasi) si strdinatate
(Ungaria, Belarus, Ucraina,
Cehia, Slovacia).

Cum era si firesc intr-o
asemenea ocazie, firmele
maramuresene s-au aratat
interesate de companiile si
institutiile strdine — Camere de
Comert, Ambasade, Administratii
regionale, Centre de dezvoltare -,
si se poate spune ca nu au fost
dezamagite, pentru ca fiecare
dintre ele a avut cel putin cate
cinci intalniri de afaceri, care pana
la aceastd ora puteau fi
concretizate in contracte si chiar
bani.

Nici pe viitor, Camera de
Comert si Industrie Maramures
nu-si va scadea eforturile de a veni
in sprijinul comunitatii oamenilor
de afaceri, prin toate mijloacele
care-i stau la dispozitie. Cel putin
acelei parti a comunitatii care
doreste sa fie ajutata, pentru ca,
asa cum nu existd orb mai rau
decét cel care nu doreste sa vada,
operatorii care nu doresc sd fie
ajutati profitd cel mai putin de
servciile oferite de C.C.I.
Maramures.

Daniel FILIPAS
Departamentul Relatii interne-
externe al C.C.1. Maramures

Infrétirea camerelor de
comert din Maramures i
Ivano-Frankivsk devine fot

mai eficientd

astfel ca, 1n fapt, au fost prezente cu ofertele
lor peste 15 producatori romani, unii
reprezentati de oamenii de afaceri, altii de
Camera de Comert si Industrie Maramures.
Vom lasa, Insa, pentru numadrul viitor al
ziarului nostru prezentarea mai amanuntita
a celor trei zile ale vizitei prezentandu-va
acum doar un instantaneu de la primirea
delegatiei maramuresene la Guvernatorul
Administratiei de Stat a Regiunii Ivano-
Frankivsk, dl. Myhailo Vyshyvanjuk.

Daniel FILIPAS
Departamentul Relatii interne-externe al
C.C.1. Maramures

Maramuresul,in
frunte (si) la
Bistrita

locul Il — doua intreprinzatoare care, sub
sigla comuna ,,ABANY & LUCY”, reusesc
sa transforme portelanul fin, prin pictare
manuala, Tn mici bijuterii care sa ne faca
mai frumoase casele.

Mai mult, parerea reprezentantului
Camerei de Comert si Industrie
Maramures (care, mergand pe aceeasi
linie a strangerii relatiilor cu judetele
vecine, a tinut sa fie prezenta si la aceasta
manifestare, cu atat mai mult cu cat erau

prezente si firme din judetul nostru) — si
nu numai a sa — este ca pana si cea de-a
treia treaptad a podiumului putea apartine
tot unei firme din Baia Mare, respectiv
ROMNORD S.A., al carei stand s-a
bucurat de frumoase aprecieri din partea
publicului si a firmelor.

Asadar, editia de toamna 1997 a
Targului de bunuri de consum de la Bistrita
a fost dominata de operatorii economici
maramureseni (celelalte trei firme fiind:
Antrepriza Montaj Instalatii S.A., B.D.
Mitrea S.N.C. si Nevada S.R.L.). Acestia
au tinut sa dovedeasca, o data in plus, ca
Maramuresul se afla, in domeniul
economic, in topul romanesc.

Daniel FILIPAS
Departamentul Relatii interne-externe al
C.C.I. Maramures

In atentia opcratorilor cconomici !

Ministerul Industriei si Comertului, directia Relatii Economice cu America
informeazd pe toti operatorii economici cd este in posesia listei complete a
importatorilor americani de produse textile.

Pentru cei care doresc sa stabileasca relatii de afaceri cu parteneri americani,
avand in vedere importanta pietei SUA pentru producatorii §i exportatorii romani de
produse textile, ii ingtiintam cd pot consulta lista importatorilor americani de textile,
la sediul Ministerului Industriei si Comertului (Bucuresti, str. Apolodor nr. 17).

Informatii se pot obtine la telefoanele 01-4102123 sau 01-4107174/1461 de la
d-na. Florentina Nazat sau d-na. Cornelia Niculescu.
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CERERE - OFERTA

HERMES CONTACT S —

prin Departamentul relatii interne-externe

al C.C.I. Maramures, tel/fax: 062-437157

(Cand solicitati informatiile faceti trimitere la numarul de referinta din paranteza cererii/ofertei)

e Din judet

€ Firmia baimareana ofera
urmatorale servicii: transport
international pe ruta Romania-
Italia, cu autoutilitara de 3,5 tone,
35 mc. (862)

@ Firma baimireana, importator
direct, ofera capse metalice
zimtate tip bere, simple si
litografiate. (863)

@ Din Poienile de Sub Munte se
ofera casute de vacanta, biserici
din lemn, case de locuit din lemn.
(864)

@ Tot din Baia Mare o firma
privata ofera pentru piata interna
si externd panouri publicitare
interioare, semnalizare interioara
si cautd mecanisme ceasuri
(pentru interioare cu quartz).
(874)

@ Firmi biimireani comerci-
alizeaza produse medicale: lasere,
ace acupuncturd, aparaturd pentru
fizioterapie. (879)

e Din tara

B Societate pe actiuni din
Cimpia Turzii produce si
comercializeazd pentru piata
internd §i externd cardamizi si
blocuri ceramice din cardmida
arsd de toate dimensiunile, tigle
si coame din argila arsda gi
blocuri beton cu agregate
ugoare. Toatd gama de materiale
pentru constructii se poate
procura si de la magazinul de
prezentare al societdtii, la preturi
foarte avantajoase.(860)

B Oferti pentru piata internd si
externd din Cluj-Napoca: se pot
executa firme luminoase,
reclame, geamuri, faruri, lampi
de semnalizare din material
plastic import. (861)

B Firma bucuresteana,
importator direct, comercia-
lizeaza: linoleum, tapet, panouri
decorative pentru pereti si
tavane, tavane false, adezivi,
accesorii, materiale de
constructii. (865)

BSocietate pe actiuni din Brdila
oferd pentru piata internd §i
externd urmdtoarele sortimente
de conserve din legume si fructe:
din mazdre, pdstdi, castraveti in
otel, zarzavat §i tocand de
legume, suc de rogii, bulion,

pasti de tomate; compot de
cirese, caise, prune, gem §i
marmeladd. Oferta acestor
produse contine si preturile fira
TVA si fara contravaloarea
ambalajelor. (866)

BCamera de Comert si Industrie
a Romdniei isi prezintd oferta
editorial@ privind urmdtoarele
periodice:

MESAGERUL ECONOMIC -
abonament: 52.000 lei/an +
12.000 lei taxe postale
PANORAMIC ECONOMIC -
abonament: 20.000 lei/an
ROMANIAN INSIGHT -
abonament: 12.000 lei/an +
2900 lei taxe postale

Atdt difuzarea cit si asigurarea
spatiilor pentru reclama si
oportunititi se realizeazd la
tarife promotionale

Pentru reclama tarifele sunt
urmdtoarele:

MESAGERUL ECONOMIC -
1 pag: 950.000 lei; 1 cm?*: 1350
lei

ROMANIAN INSIGHT -

idem

PANORAMIC ECONOMIC -

1 pag: 720.000 lei alb/negru si
225.000 lei color; 1 cm?: 1470
lei alb/negru si 4160 lei color.
(868)

B Ofertd de servicii bucurestene:
Hotelul Mdagurele — Bucuresti
poate rdspunde atdt unor
solicitdri pentru organizarea de
conferinte si seminarii, reuniuni
sau cantonamente sportive cit
si unor scurte sejururi de tranzit.
Dispune de 50 de camere cu 2,3
si 4 paturi, dotate cu TV color si
telefon. Camerele sunt
configurate in sistem semiapar-
tament cu doud incinte separate,
cu balcoane si doud grupuri
sanitare proprii. Hotelul pune la
dispozitie si un restaurant cu
100 de locuri, o terasai de vara
si 0 cramd amenajatd recent,
ideald pentru mese festive. Sala
de conferinte are o capacitate de
150 — 200 de locuri. (869)
BSocietate bucuresteana ofera
harti, ghiduri, pliante, atlase,
globuri. (870)

B Societate din Bucuresti
importator direct din Italia
comercializeazd: gresie, faiantd
sisteme de incalzire, calorifere
din aluminiu, plafoane false,
pereti de rigips, caramida de
sticla tip ,, Nevada”, mobilier de
baie si de bucatarie, articole

sanitare din portelan, cazi de
baie cu si farda sistem de
hidromasaj, scaune pentru sali
de spectacol si cinematografe,
seminee etc. (871)

B Firmd bucuresteand oferd pe
piata internd §i externd tavane
suspendate din fibra de sticld,
ECOPHON, corpuri de iluminat
pentru tavane suspendate, tapet,
pardoseala de lemn ,ELIT”,
vopsele emulsionate, pldci
ondulate din fibre organice
impregnate in bitum, ferestre
mansarda wVELUX”-
Danemarca. Firma pune la
dispozitie, preturi, prospecte,
mostre. (873)

B Firma din Gaesti produce si
oferd agregate frigorifice. (875)
B Societate comerciali din
Targoviste produce si oferd
incaltdminte. (876)

B 7ot din Targoviste se oferd
aparate electrice de distributie si
comandda. (877)

BOfertd din Cluj-Napoca pentru
piata internd si externd: articole
sport: rucsaci, corturi, saci
bivuac. Oferd de asemenea,
articole pe bazd de puf: pufoici
cu puf de gdscad, impermeabile,
saci de dormit cu puf
de gasca. (878)

e Din
strainatate

®Societate de export din Franta
este interesata sa colaboreze cu
societati ce Tsi desfasoara
activitatea in doemniul industriei
lemnului Tn vederea exportului
produselor acestora in Vietnam si
pe piata Asiei de Sud-Est. (867)
®Firma din Senegal, ofera piei de
ovine, bovine, capre, tabacite
dupa procedeul standard. (867)
® Firma spaniola cauta
reprezentant pentru transporturi
internationale. (480)

®Societate spaniola ofera utilaje
de ambalat marfuri. Cauta
importatori-distribuitori. (481)

® Societate din  Franta
specializata in serigrafiere pe
materiale textil cauta tricouri 100%
bumbac, cantitate 20.000/an.
(482)

®Societate spaniola cauta prune
uscate si sdmburi de nuca. (483)
® Societate portugheza cauta
tesaturi pentru confectii de dama
si copii. Acestea pot fi din bumbac,

polyester, polyamide, lycra,
vascoza, acril etc. (484)

® Firma franceza doreste
colaborare cu intreprinderi de
confectii. (485)

®Firma din Germania doreste sa
importe 100 de tone de jumatati de
porc pe luna, 10t de pulpe de porc
pe luna, 10 t de slanina pe
saptamana, capete de porc etc. Ar
putea importa cantitati de 100-200
t lunar. (487)

®Comercianti din Germania de
carne de pasare vor sa ia legatura
cu firme romanesti cu profil
asemanator. (488)

® Societate din SUA
comercializeaza piese de schimb
pentru autovehicule, cauta
comercianti/furnizori romani de
accesorii si piese de schimb auto.
(489)

® Firma germana exporta
cosmetice pentru ingrijirea parului
(Creation) in aproape 50 de tari.
Cauta importatori/distribuitori in
Romania. (490)

® Societate din Germania
produce sicrie si articole din sticla
si ceramica. (491)

®Firma din Germania - furnizoare
de alimente, echipamente
industriale, aparate electrice si
electronice (computere, telefoane
etc.), doreste sa importe cantitati
mari de Cu, Ni, Al si lemn. (492)
® Firma din Germania
comercializeaza deseuri (tabla
etc.). Cauta furnizori romani. (493)
® Firma din Germania cauta
producatori romani de instalatii
pentru epurarea apei. (494)
®Tot din Germania o firma care
produce si comercializeaza masini
pentru fabricarea cadrelor din Al
si PVC pentru ferestre, cauta
reprezentant general pentru
produsele lor care sa poata
asigura si service-ul acestora.
(495)

®Oferta poloneza: producator si
exportator de apometre, contoare
pentru caldura si alte tipuri de
ceasuri pentru masuratori, pentru
industrie  si pentru uz
gospodaresc. (496)

® 0 alta oferta poloneza:
producator si exportator a unei
game largi de biciclete isi ofera
produsele pe piata romaneasca.
(497)

®Tot din Polonia, firma care se
ocupa, printre altele de exportul de
cartofi, mere, ceapa, sucuri si alte
produse alimenatre cauta firme
comerciale romanesti care au ca
obiect de activitate comerci-
alizarea produselor alimentare.
(498)
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