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TUNARII SI TEPARII
TRANZITIEI

Ing. GHEORGHE MARCAS -
presedintele C.C.I. Maramures

Dupa decembrie 1998, odata cu
aparitia economiei de piatid romaneasci,
la umbra binevoitoarelor legi, au aparut
doua profesii noi, neincluse in nici un
nomenclator de meserii — “tunarii” si
“teparii”. Oameni cu inalti calificare
intelectuala si profesionald, cunoscuti
uneori si sub pseudonimul “ingineri
financiari” sau “ capitalisti de carton”
sunt cei ce “au lucrat” si poate ca mai
lucreaza, pe picior mare, cu firme mari.
Unii dintre acestia au functii politice sau
parlamentare, sau lucreazi in domeniile
bancare, a investitiilor financiare, a
fondurilor de investitii in afaceri mari,
in programe internationale sau
guvernamentale.

Domeniul de activitate a acestor
“tunari” sunt institutiile bancare si
financiare si masa mare de oameni
pagubiti. Acestia au golit visteria tarii si
au participat si ajutat banci ca Bancorex,
Banca de Credit, Bancoop, Banca
Religiilor, Banca Dacia Felix , sa
falimenteze sau sa se afle in pragul
falimentului (vezi Banca Agricold).
Gaurile de tun au fost si sunt mari. Ele
se ridica la nivelul miliardelor de dolari
si culmea, aceste gauri nu sunt facute in
punga “tunarilor”, ci in aceea a bugetului
tarii, adica in punga noastra, a
contribuabililor romani. La acesti
demolatori de banci se adaugi cei ce au
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Fiecare an aduce, odatd cu venirea
primaverii, speranta de mai bine pentru
toata lumea.

Tocmai de aceea programul
expozitional anual al C.C.I. Maramures
incepe in luna martie, si chiar mai mult,
incepe cu o expozitie
specializata in ——
proiectare-
arhitectura-materiale
de constructii si
decoratiuni
interioare.

Timp de 3 zile,
intre 23 si 25 martie,
in spatiile amenajate
de organizator, firme
din tara, strainatate si =
judet au dorit sa convinga vizitatorii
maramureseni ca acest domeniu este
actual si dinamic.

Sentimentul de stabilitate si soliditate
ne este dat intotdeauna de constructiile
bine facute.

De aceea ,,Matecon 2001 a dorit sa
lanseze noi produse si tehnologii, noi
proiecte de constructii.

Ceea ce organizatorul §i expozantii gi-au
propus la aceastd manifestare a corespuns
exigentelor cumparatorilor.

Anul acesta este cel de-al VII-lea an in
care expozitia “Matecon” s-a organizat
pentru a veni in sprijinul ofertei/cererii si
informarii comunitétii economice locale
si chiar a celor care doresc numai sa-si
imbunatateasca aspectul caseli, al locului
de munca sau al ambientului.

Deschiderea expozitiei

Cuvantul de deschidere l-a avut dl. ing.
Gheorghe Marcas — presedintele CCI
Maramures — care a urat bun venit tuturor
expozantilor din tard, din judet si din
orasul Baia Mare. Domnia sa a facut o
scurtd trecere 1in
revista a
manifestdrilor
anterioare,
mentiondnd ca
aceasta editie reuneste
27 de firme pe un
spatiu de 250 mp, in
interiorul salii de
sport a Colegiului
National “Vasile
Lucaciu”. A urmat
apoi expunerea purtatorului de cuvant al
Consiliului Judetean care a adus salutul
Perfectului si pe care vi-1 prezentam
integral: “Va multumesc pentru invitatia
de a participa la deschiderea celei de-a
Vll-a editii a expozitiei specializate in
constructii, materiale de constructii,
instalatii, proiectare, decoratiuni
interioare. De asemenea, felicit
organizatorii pentru modul in care au dat
dovada, constant, inca de la prima editie,
de buna desfasurare a manifestarii.

Odata cu relansarea economica a
Maramuresului, alocarea de investitii
pentru realizarea de constructii ocupa un
domeniu important in programul de
dezvoltare economico-sociald a judetului

Doina MACOVEI
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Sedinta Consortiului Camerelor de Comert si Industrie din Regiunea Nord-Vest

in data de 28 martie a.c la
Baia Mare a avut loc sedinta
Consortiului Camerelor de
Comert si Industrie din
Regiunea Nord-Vest care a
reunit presedintii celor sase
Camere din Consortiu, dar si
responsabilii cu activitatea de
presa de la nivelul Camerelor.
Sedinta presedintilor, a carei
ordine de zi a dezbatut
probleme ale preocupérilor CCI
din Consortiu privind :

- construirea, promovarea $i
consolidarea imaginii CCI;

- programul activitatilor co-
mune pentru trimestrul [L.a.c;

- propuneri de masuri pentru
o mai buna §i mai operativa
informare reciproca privind
activitatea reprezentantilor
Consortiului in comisiile de
specialitate ale CCIRMB, s-a
dovedit a fi deosebit de
fructuoasd avand in vedere
hotéararile luate, conform
statului, in consens.

Astfel s-a hotarat ca este
necesar sd se facd permanent
informarea presei, dar si a

reprezentantilor organelor
puterii legislative, executive in
teritoriu cu activitatile orga-
nizate de Camere si, totodata, cu
preocupdrile, dar si cu realizarile
pe care le au Camerele pentru
sprijinirea activitatii
comunitatilor de afaceri. Acest
lucru este deosebit de necesar si
important deoarece multe din
activitatile pe care Camerele le
desfasoara sunt inca
necunoscute, de multe ori, de
cei interesati — oamenii de
afaceri - dar si de cei implicati —

reprezentanti ai administratiei
publice locale.Totodata, s-a
subliniat faptul ca, pentru o
debirocratizarein domeniul
inregistrarilor, autorizatiilor,
avizelor pe care trebuie sa le
obtind un intreprinzitor pentru
a functiona legal este necesar ca
modificarile legislative, in acest
domeniu, sa fie cat mai repede
aprobate. Pana atunci, insa, este

Maria MORCOVESCU
- vicepresedinte CCIMM

Continuare in pag. a 3-a



HERMES CONTACT S —

TUNARII S1 TEPARII TRANZITIEI

Urmare din pag. 1

jefuit cu “acte in reguld”, cu o reclama
sustinutd in mass-media si mai ales in
televiziunea si radioul nationale, asa zisele
fonduri de intrajutorare si fondurile de inves-
titii. In prima etapa au fost jocurile de intra-
jutorare care, in forma lor primitiva s-au
manifestat ca cele de tipul Caritasului.
Aproape ci in orice orag mai mare, capitala
de judet, functiona un astfel de fond de
ajutorare care participa la furtul banilor
direct din buzunarul omului. Cei care
inchideau ochii la furtul organizat, erau chiar
unii guvernanti care acceptau desfasurarea
acestuia pentru ca acestea erau aducitoare
de venit pentru buget prin taxele incasate,
care se ridicau la sute si mii de milioane.

Cu timpul au apérut pe piata fragila a
capitalului si primele fonduri de investitii.
Primul si cel mai mediat si sustinut fond a
fost cel al FMOA, care, in 2-3 ani cit a func-
tionat a ficut prapad in randul deponentilor.
Oameni de toate profesiile si-au aruncat re-
zervele banesti, au vindut acumulirile fa-cute
sau mostenite pentru ca, in 24 de ore, sa piarda
totul sau aproapte totul. Cine erau “tunarii”?
“Capitalistii de carton” rezultati ca urmare a
revolutiei, care, pentru a scipa de urmarile
proceselor penale, s-au ascuns prin parlament,
in spatele institutiilor parlamentare si a
imunitatii pe care o primeau.

A fost un timp liniste pe piata de capital,
péni cind a apirut un nou Caritas, de data
aceasta sub un alt nume — FNI, care, ca sa
fie mai convingitor, a adaugat, pentru
inducerea in eroare, binecunoscuta sigla de
peste un secol a CEC.

Oamenii, deponentii, erau innebuniti de
oferta deosebit de atractiva care li se ficea
de a castiga niste “bani nemunciti” si care
se puteau obtine cu mare usurintﬁ.
Administratori de firme, asociatii de bloc,
de organizatii de tot felul, chiar de barouri
de avocati si de fonduri colective, au dat
buzna, cu zeci de milioane la FNI - CEC, sa
inmulteasca banii lor sau a institutiilor
administrate de ei, atiat in folosul lor cat si
in cel a colectivitatilor pe care le
reprezentau. Rezultatul a fost ca “tunarii”
s-au imbogitit si giurile au fost date in
buzunarele deponentilor.

La "tunarii" autohtoni s-au adaugat cei
straini — mai ales arabi, turci, chinezi si chiar
ceva vestici, peninsulari. Tunurile lor
functionau si functioneaza pe piata
alcoolului, tigarilor, a marfurilor de
contrabanda. Aici sprijinul nu-1 mai
constituie statul, care in cazurile dinainte
avea un interes bugetar — taxele, ci
functionarii statului, ca persoane fizice, care,
in schimbul unui comision inchideau ochii
la plombele de TIR si de containere care
aduceau marfa de contrabandia sau
contraficuta pe piata roméaneasca. Din cand
in cind a mai picat sau pica cite un
“pestisor”, de ochii lumii si a mass-media,
ca exemplu pozitiv a luptei impotriva
traficantilor.

Nu s-au lisat mai presus nici fratii nostri

de peste Prut. Folosindu-se de unele
prevederi de bunivointa din partea statului
roman privind comertul exterior cu
Moldova, au beneficiat de importul de
marfuri ucrainiene, faria taxe vamale, mai
ales zahir, melasa (pentru alcool), busteni
si chiar laminate, pe care le-au introdus in
Roménia, fira plata de taxe vamale si cu
pret de dumping. Prin aceste trucuri au
distrus sectoare intregi ale economiei
noastre printre care, cel mai mult, industria
zahdarului.

Despre “tunari” si “tragerile” lor in
economia romaneasci se poate vorbi mult
ca si “despre tehnologiilor lor” si “servantii”
recrutati din randul functionarilor care
trebuiau s controleze, si sanctioneze si s
opreasca jaful romanilor si a tirii, dar care
s-au pus in slujba lor. Giurile cele mari au
fost facute in bugetul tarii, al nostru, al
contribuabililor. Nu s-a recuperat decit o
mica parte, nesemnificativid din pagubele
aduse tarii si cetitenilor romani. Mii de
miliarde de lei au fost insusite de acesti
"tunari", pe care-i suporta statul romén,
implicit romanii.

A doua categorie o formeaza “teparii”
autohtoni, cu o cultura financiara de nivel
profesional mediu, oameni de la periferia
afacerilor, care inoata in afaceri murdare,
urat mirositoare. Ei se gasesc peste tot, ne
inconjoara, sunt printre noi, sunt imbracati
elegant de la second hand, inclusiv masinile
care-i transporti, impresionabile, dar de
second hand. Unii provin din infractorii de
dinainte de 1989, iar altii au fost scoliti in
“universitatile” penitenciare, avand ca
“lectori” “tepari” cu state in functii

Ei se ocupi cu trasul in “tepi” la clienti,
mai ales a celor creduli sau dornici de
afaceri facile, cu bani nemunciti, a
partenerilor de afaceri din zona subteranai,
romani sau striini, a valutistilor, a comertului
cu mérfuri fari acte, sau cu acte false, prietenii
mérfurilor de contrabandi sau contraficute
“sacosarii” internationali, s.a.

Dintre acestia, cei mai multi dau “tepe”
care afecteaza “consumatorii” de servicii
facile sau amatorii de chilipiruri. Nu sunt
iertati nici cumparétorii de marfuri ieftine,
care accepta calitatea inferioara, dar care pot
fi achizitionate la puterea lor de cumpirare,
in locul mérfurilor bune, dar scumpe.

Cei mai duri “tepari”, care se apropie
conceptual si ca nivel de afaceri de “tunarii
grei” sunt cei care dau iama printre
partenerii de afaceri, asociatii din SRL sau
actionarii din SA. Cu tot felul de tertipuri,
cu asistenta calificatd a unor “juristi” fac
si desfac societitile comerciale, astfel cd, in
final, dintr-un modest actionar sau asociat,
dupi doui-trei transformari, ajung sa fie
majoritari sau chiar asociati singuri.

Putem da cazuri si exemple cu nemiluita.
Avem si parteneri striini care au venit cu
dolari de ordinul zecilor de mii si cu
participare de zeci de procente in capitalul
social si care, in prezent, dupa mai multe
“inginerii financiare” mai au citeva zeci de
mii de lei la capitalul social.

O alti categorie care s-a internationalizat
o formeaza exportatorii/importatorii de
produse, care mai dau peste un partener
strain naiv si 1i mai di cite o “teap"’ in loc
de marfi. Avem in evidenta noastra si astfel
de specimene. Dar sunt si “tepari” straini,
care dau “tepe” exportatorilor/
importatorilor roméini — mai ales in
domeniul cherestelei si bustenilor. Aici
maestri sunt asiaticii, arabii si romanasii cu
dubli sau simpla cetitenie straina.

“Teparii” de culoare, autohtoni, mai ales
din zona extracarpatica a tarii dau “tepe”
serioase in domeniile tablelor, laminatelor
de Galati, cuprului, pieselor de schimb de
orice folosinta, graului, zaharului, alcoolului
si cite si mai cite, la care cel ce ia “teapa”
nici nu se gandeste.

“Tepar"” cu ordine de plata si cecuri fara
acoperire sunt o alta categorie, care, folosindu-
se de disfunctionalitatea interactiva,
informativi din sistemul nostru bancar, dau
“tepe” de zeci si sute de milioane de lei. Nume
false, stampile contrafiacute, sau ficute la
comanda, facturi false, acte de identitate false
si te miri ce alte inventii si inovatii in domeniu,
care pot si duca in eroare sau sa dea
“autenticitate” actelor care isotesc “tepele”.

Sunt pline dulapurile si sertarele
anchetatorilor din cadrul politiei de
combatere a crimei organizate. Personalul de
ancheti este sufocat de multimea actelor care
se pravalesc peste ei si care cresc pe zi ce trece.
Termenul “tunari’ si “tepari” stipaneste o
buni parte din lumea afacerilor subterane.
Aici se fructifici rezultatele economiei
subterane, ale muncii la negru.

Ce-i de ficut pentru a limita si reduce
fenomenul infractional al “tunarilor” si
“teparilor”?

in prlmul rand, legi aspre. in al doilea
rind, nimeni si nu fie mai presus de lege.
In al treilea rind, curitarea partidelor
politice, mai ales cele aflate la putere, de
astfel de oameni, sau care au prieteni astfel
de specimene, ridicarea prin legi organice
a dreptului de imunitate al infractorilor sau
a celor ce mijlocesc sau apara infractorii,
eliberarea din functii a personalului din
MLL si justitie care au facilitat sau favorizat
infractorii.

Preluarea de citre organele abilitate ale
statului a cazurilor de coruptie si infrac-
tiunile sesizate de mass-media si ducerea
anchetelor péna la capat si in timp cat mai
scurt posibil —in regim de urgenta, fara a da
ragaz infractorilor sa dispara peste granita.

Recuperarea pinia la ultimul ban al
pagubelor aduse avutului national, bugetului
si avutului privat, fara nici o milé, atat de la
persoanele in cauza cit si de la rudele lor,
indiferent de nivelul de rudenie, daca acestea
nu pot dovedi provenienta averilor.

Daca nu vom face curatenie in lumea
infeactionald a “tunarilor” si “teparilor”,
Roménia va fi tot mai saraca si romanii tot
mai nemultumiti, iar imagine tirii tot mai
mult sifonata.

Avem nevoie si respirim aer curat in
economia de piata!
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intélnireca cu reprezenl:onl:ll presei din Consortiul de NV

in acest an, la 1 aprilie,
Buletinul informativ editat de
Camera de Comert si
Industrie Maramures impl-
ineste un deceniu de
activitate neintrerupta pusa
in slujpba comunitatii de
afaceri locale.

Cu aceasta ocazie, dar si
datorita Tntalnirii presedintilor
CCI din Consortiul de NV al

tarii, conducerea CCI
Maramures si Redactia
“Hermes Contact” au

organizat o masa rotunda cu
participarea redactorilor gi
responsabililor publicatiilor
camerale din judetele:
Bistrita-Nasaud, Cluj-
Napoca, Satu Mare si
Maramures.

Le multumim pentru
prezenta colegilor: Monica
MURESAN - sef
compartiment strategie CCIA
Bistrita-Nasaud, Simona
Dan TRIF — responsabil pe
probleme de integrare
europeana si programe de
finantare, formare
profesionala de la CClI Salaj,
Marius POPA-STOICAN -
redactor-sef al ziarului
“Gazeta afacerilor” editata de
CCIA Cluj-Napoca si Ovidiu
MICA —redactor responsabil
al “Buletinului comercial”
editat de CCIA Satu Mare.

Moderatorul seminarului a
fost dl. Florentin TUS —
secretarul general al CCI
Maramures - care, dupa ce
a urat bun venit oaspetilor, a
fact cunoscuta tematica:
“Locul si rolul publicatiei
camerale in imaginea
institutiei pe <care o

reprezmta

Fiecare dintre cei prezenti
a facut o scurta introducere
in specificul activitatii proprii,
referindu-se atat la
problemele cu care se
confrunta cat si la
necesitatea si oportunitatea
fiecarei institutii camerale de
a avea un ziar si de a-si crea
propria imagine vis-a-vis de
comunitatea de afaceri
locala, dar si in contextul
national si international.

S-a desprins concluzia
generalad ca foarte multi
cititori nu cunosc inca ce

reprezmta CCl in judet,
facand de multe ori confuzia

ca este “locul unde fTti
inregistrezi firma”. Pentru ca
foarte multi nu fac decét sa
vina la inceputul activitatii
economice, cand, de regula,
trebuie sa plateasca taxe
pentru inregistrarea firmei
sau alte mentiuni in Registrul
Comertului, si sa plece cu
ideea ca inca o institutie Ti
“‘jecmaneste” de bani.
Rolul nostru, al presei
economice camerale, este sa
subliniem serviciile pe care le
ofera departamentele si
compartimentele Camerei,
de multe ori gratuite (in
special membrilor sai) si

bazele de date mereu
actualizate de care
dispunem.

Fie ca acestea sunt misiuni
economice 1n tara si
strainatate, targuri/expozitii
locale, nationale sau inter-
nationale, programe de
finantare ale U.E. destinate
intreprinzatorilor romani,
oferte sau cereri ale
persoanelor/asociatiilor sau
firmelor din toata Lumea, legi
sau ordonante noi cu impact
asupra economiei, lobby-ul
unor segmente precise de

intreprinzatori in afaceri din
judet, vizite ale personalitatilor
din lumea politica, Parlament,
Guvern, diplomati roméni sau
straini etc. — se vor regasi
indeosebi in paginile ziarelor
camerale, apoi in presa locala,
intr-un timp oportun si in
conditii grafice deosebite.

Toti cei de fata au fost de
acord sa faca schimburi
informationale reciproce, cu
ocazia evenimentelor ce
urmeaza sa aiba loc Tn judet.
Daca un operator economic
este interesat de una din
zonele geografice
mentionate, nu trebuie decat
sa se adreseze Redactiei
“Hermes Contact” (B-dul

Unirii nr. 16, et. IV, cam. 16,
persoana de contact Doina
MACOVEI, 062-223217,
221510, fax. 225794) si In
cel mai scurt timp reclama/
anuntul (cerere-oferta-
colaborare) se vor regasi in
publicatia camerala a
judetului unde prezinta
interes pentru operatorul
economic.

De asemenea, targurile si
expozitiile proprii, la fel si
misiunile economice se vor
regasi, la reciprocitate, n
publicatiile acestor CCI
judetene, atragand persoanele
interesate in a participa si
indrumandu-le, fara alte
ocolisuri, direct persoanelor
care se ocupa de organizarea
evenimentelor respective.
Elementele de noutate vor
avea un circuit facil in redactiile
amintite si vor sosi si Tn
redactia CCl Maramures in cel
mai scurt timp, pe e-mail sau
fax, pentru ca apoi sa se
regaseasca ad litteram in
urmatorul numar de ziar (sau
supliment). Atragem atentia ca
Buletinul Informativ  si
suplimentul Hermes Contact,
ale CCIl Maramures, pot fi
citite/vizualizate atat in tara céat
si in strainatate pe site-ul:
www.ccimm.ro

Concluzionand, asemenea
intalniri intre responsabilii
redactiilor economice
camerale se cer, in contextul
in care inca mai sunt multe
de facut pentru imaginea
Camerei Si pentru
comunitatea intreprinzatorilor
din fiecare judet din
Romania.

Doina MACOVEI

Sedinta Consortiului Camerelor de Comer si Industrie din Regiunea Nord-Vest
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necesar sd fie continuatd activitatea de
explicitare si informare a opiniei
publice cu toate demersurile dar si
realizarile Camerelor pe aceasta
linie. Un accent deosebit v-a trebui
pus in continuare pe explicitarea |
aspectelor pe care le ridica taxele |
pe care le achita intreprinzatorii la
sediul Camerelor dar care in |
proportie de numai cca 26-30%
revin acestora din urma, restul
fiind colectate-incasate pentru a fi
virate institutiilor carora li se cuvin
- Ministerul Justitiei, Ministerul Finantelor,

RA Monitorul Oficial - Camerele preluand
prin aceasta o mare parte din drumurile si
timpii pierduti de intreprinzatori cu

-~
gl

|

rezolvarea cumpardrii de timbre, achitarii de

taxe judiciare, achitarii de taxe de
publicitate, expedierea de acte pentru
publicitate s.a.

In ceea ce priveste programul de
activitdti comune pentru trimestrul
112001, s-a accentuat faptul ca la
actiunile de anvergura tip misiuni
economice in strainatate, targuri
si
economice si comerciale sa existe
o participare a reprezentantilor
tuturor judetelor pentru a reusi
astfel s facem mai bine cunoscute
cererea si oferta locala si regionala
atat de produse, servicii dar si de
colaborari.

expozitii, parteneriate
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nostru, in scopul ridicarii nivelului de trai
al maramuresenilor. Pentru a putea oferi
constructii de calitate viitorilor
beneficiari, este necesar ca societatile de
constructii sa beneficieze de tehnologii
moderne. Sunt convins ¢ expozantii din

tara si judet prezenti la MATECON 2001
vor oferi vizitatorilor posibilitatea de a
viziona ultimele noutati in domeniul
constructiilor.

Va doresc mult succes pe perioada
derularii expozitiei, precum si in
realizarea de contacte profesionale si
doresc sa asigur Camera de Comert si
Industrie si Chamber’s Services S.R.L.,
precum si agentii economici, de sprijinul
Prefecturii Maramures, Consiliului
Judetean Maramures, in problemele care

ROMETUR $.A. Bl 1are

sunt de competenta Administratiei
publice judetene.”

Cei prezenti,
primarii din judet, au fost condusi de
reprezentantii CCI Maramures s viziteze

intre care amintim

standurile expozitionale, dandu-li-se
explicatii pertinente asupra firmelor si
produselor expuse.

EXPOZITIA “Matecon 2001”

Va prezentam, pentru inceput, lista
firmelor participante la “Matecon 2001
n ordine alfabetica, adresa lor, persoana
de contact, obiectul de activitate si
produsele expuse in stand: AMADORA
SRL - Baia Mare, B-dul Traian 27/30,
tel. 062-217143, fax. 062-437879,
persoana de contact: NICHITA DORU,
obiect de activitate: centrale termice,
proiectare si montaj instalatii de incalzire;
AMISA PRODUCT S.A. - Baia Mare,
Aleea Electrolizei nr.1, tel. 062-216525,
fax. 062-215015, persoana de contact:
MICU LUCIAN, obiect de activitate:
radiatoare din aluminiu, cazane murale,
cazane presurizate pentru incalzire
centrald, incilzitoare electrice instantanee
de apda; ARCON ELINTECH S.R.L. -
Stantu Gheorghe, str. K. Cs. Sandor nr.32,
tel. 067-314229, fax 067-351896,
persoana de contact: TITEIU IOAN,
obiect de activitate: membrane
bituminoase pentru impermeabilizari
“PLUVITEC” —Italia; ARSETIT S.R.L.
- Bistrita, cart. Unirea nr.57/A, tel. 063-
235681, fax. 063-218814, persoana de
contact: ARSENE TRAIAN, obiect de
activitate: ferestre din lemn cu geam
termopan; CMC S.R.L. - loc Carbunari,
str. Principala nr. 1, tel 062-223318, fax.
062-223320, mail: cmc@sintec.ro,
persoand de contact: FLOREAN
VICTOR; obiect de activitate: placaje din
marmurd, granit, travertin, andezit §i
calcar de diferite culori, mozaic venetian,
mozaic granulat, contur roman, terasit,
trepte, contratrepte, glafuri, mese, blaturi
pentru chiuvete, fAntani arteziene, obiecte
ornamentale, monumente funerare;
CARS S.A. - Tarnaveni, str. Bradului
nr.14, tel. 065-440474, fax 065-
168038, mail: cars@antena.orizont.net,
persoana de contact MORARIU
MARIUS, obiect de activitate: materiale
de constructii - caramizi, tigle, coame
ceramice, cahle teracoti; CORAMET
S.R.L. - Baia Mare, str. Nufarului nr.14,
tel/fax 062-215894, persoand de contact
PACURAR VALENTIN, obiect de
activitate: vopsele, lacuri, diluanti, oxizi,
materiale pentru intretinerea locuintei si
automobilelor; DEPARTAMENT
CONSTRUCTII S.R.L. - Ulmeni, jud.
Maramures, str. P. Dulfu nr.8, tel. 098-
591377, tel/fax 062-220059, persoana de
contact: KONCZ ATTILA, obiect de
activitate: scari, schele din aluminiu,
schele de otel HAKI-SUEDIA, platforme
suspendate, echipament de protectie
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pentru lucrul la indltime; DIVAS S.R.L.
- Baia Mare, str. G. Cosbuc nr.3/23, tel/
fax 062-227187, persoana de contact:

-

SISZER LUDOVIC, obiect de activitate:
inscriptiondri prin gravura asistatd pe
calculator, firme exterioare volumetrice;
DOER IMPEX S.R.L. - Baia Mare, str.
M. Eminescu nr.48A, tel/fax 062-213075,

persoand de contact: DOBRE
GHEORGHE, obiect de activitate: pavele
colorate; ELVACOM S.R.L. - Baia
Mare, B-dul Traian nr.1, tel. 062-226330,
fax. 062-226781, persoana de contact:
COZMA ELVIRA, obiect de activitate:
corpuri de iluminat ELBA, corpuri de
iluminat stradal PHILIPS, ELBA, corpuri
de iluminat fluorescente, industrial si
pentru medii speciale, pentru amenajari
interioare, ambiental si arhitectural,
spoturi luminoase, reclame luminoase,
semafoare, bariere si sisteme de actionare
porti, sisteme de actiondri - porti
culisante, usi hoteluri sau sedii firma,
jaluzele pentru vitrinele magazinelor;
ETITUB S.R.L. - Baia Mare, str. Fabricii

nr.17, tel. 062-222090, fax 062-222774,

persoana de contact: ROBB
ALEXANDRU, obiect de activitate:
instalatii de 1incalzire si GPL;
FERONERIA S.A. - Arad, Calea 6
Vanatori nr.53, tel 057-250225, fax 057-

Continuare in pag. a 5-a
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257127, mail: feroneria@arad.ro,
persoana de contact: GRADINA SORIN,
obiect de activitate: feronerie pentru
mobila si binale; GRUP BD SRL, - Baia
Mare, str. Minerilor nr.17, tel. 062-
214325, fax. 062-214882, persoand de
contact: COSMA MARIN, obiect de
activitate: ferestre si usi din lemn cu
geamuri termopan; Institutul de
Cercetari si Proiectari Miniere - Baia
Mare, str. Victor Babes nr.62, tel. 062-
275440, fax. 062-275633, mail
icpm@icpm.ubm.ro, obiect de activitate:
cercetare-dezvoltare, proiectare-
consulting in exploatarea si preparea
minereurilor polimetalice neferoase;
IBRETA PROD COM S.R.L. - Comuna
Catalina, tel. 062-489138, fax. 062-
489138, persoana de contact: PETRICE
IOAN, obiect de activitate: poliesteri
armati cu fibrd de sticla, importator de
radiatoare Vogel&Noots, placi drepte si
ondulate, obiecte sanitare, piscine si
jacuzzi, recipienti si fose septice,
dormitoare TIR, ambarcatiuni, mobilier
pentru gradini; MEPA-S S.R.L., - Baia
Mare, B-dul Traian nr.17, tel. 062-
226956, fax. 062-220946, mail:
mepa@sintec.ro, persoand de contact:
PUSCAS STEFAN, obiect de activitate:
scule electrice Bosch, centrale termice
Bosch, motounelte Stihl, grupuri
electrogene motopompe Honda;
MONDTEC IMPEX S.R.L. - Baia
Mare, str. Transilvaniei nr.8/84, tel. 062-
220856, fax. 062-214256, mail:
mon.tec @xnet.ro, persoand de contact:
CATA TEODOR, obiect de activitate:
materiale de constructii, usi metalice de
inalta siguranta; MONTANARI S.R.L.
- Baia Mare, str. Traian nr.15/32, tel 062-
437794, persoana de contact PERTA
NICOLETA, obiect de activitate: vitralii
si oglinzi executate manual; NORD
CLIMA S.R.L. - Baia Mare, str. G.
Cosbuc nr.35/44, tel. 062-423936, tel./
fax. 062-218834, persoand de contact:
MATESAN ALIN-IOAN, obiect de
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activitate: cazane iIncalzire centrala,
radiatoare aluminiu si otel, tevi pentru
incalzire, fitinguri incélzire, utilaj aer
conditionat; ROMETUR S.R.L. - Baia
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Mare, tel. 062-218245, persoana de
contact: POP VASILE, obiect de
activitate: piese turnate, decorative,
confectii metalice pentru gradini,
balustrade; SCHIEDEL SISTEME DE
COSURI S.R.L. — Brasov, str. Zizinului

nr.14, bl. 36/6, tel./fax. 068-314984,
persoand de contact: BORITANU
CLAUDIA, obiect de activitate: sisteme
de cosuri de fum ceramice prefabricate;
SURSAL S.A.-Saligny, jud Constanta,
tel. 041- 38674, fax. 041-820035, mail:
sursal@ yahoo.com, persoana de contact:
PERETEATCU A., obiect de activitate:
organe de asamblare (suruburi cu filet
metric, suruburi cu filet pentru lemn,
suruburi cu filet pentru tabld), echipament
metalic (balamale, zdvoare, coliere
instalatii); VICTORIA S.A. — Arad, str.
Marasesti nr.44/46, tel. 057-237797, fax.
057-256160, mail: victoria@inext.ro,
www.inext.ro/victoria, persoana de
contact: ARDELEAN MIHALI, obiect de
activitate: contoare de apa rece, contoare
de apa calda pentru apartamente, diferite
mecanisme specifice mecanicii fine,
ceasuri desteptitoare, ceasuri de perete
cu quartz sau mecanice.

Opiniile participantilor ... locali

DI. Valentin PACURAR -
administrator “CORAMET” S.R.L.:
“A intrat in traditia noastra sa participam
la toate targurile §i expozitiile organizate
de Camera de Comert si Industrie
Maramures, datd fiind colaborarea
deosebitd care existd intre institutia
Dumneavoastra gi firma noastra. La
aceasta editie a MATECON venim cu o
noutate absoluta: din februarie a.c. suntem
reprezentanta unica <<Policolor>>
Bucuresti pentru N-V tarii si, credem noi,
cea mai mare firma de distributie pentru
produsele purtand emblema
<<Policolor>>.

Am optat, In aceastd privintd, pentru
achizitionarea in cadrul expozitiei a doua
standuri, unul in care sa fie exclusiv
produse <<Policolor>>, iar celdlalt sa
cuprinda si alte firme si marci pe care le
detinem pentru produsele: lacuri, vopsele,
diluanti, oxizi, materiale pentru
intretinerea locuintei si automobilelor.”

D-ra Nicoleta PERTA - asociat
“MONTANARI” S.R.L.: “Am inceput
activitatea de productie manuala a
vitraliilor si oglinzilor din 1996 iar
aceasta este a II-a noastrd participare la
un targ in Baia Mare, dupd Rivulus
Dominarum. In judet, am mai participat
si la expozitiile locale, unde ne-am
bucurat de succes ca si zilele acestea. Fata
de anul trecut, productia s-a dublat si cred
ca asta spune totul. Dar, despre aceasta,
va poate vorbi si dl. Ugo MONTANARI
— asociat si cel de la care a pornit ideea
initiala.”

DI Ugo MONTANARI (San Felice
Circeo — Italia): “De la productia de
vitralii am trecut la productia lampilor
Tiffany — care Imbina armonios oglinda
cu vitraliul — si la productia de sticla/
oglinda matd. Pot afirma, fara nici o
retinere, cd nu existd diferente intre
produsele executate in Baia Mare la firma

MONTANARI si cele originale din Italia.
Designul lor poate fi facut de d-ra Perta
sau la sugestia clientilor se poate face o
gama deosebit de variatd de modele.
Practic, nu existd nimic ce nu am putea
realiza, atdt ca proiectare cat si ca
executie. Sunt foarte multi cei care s-au
interesat de lucrarile noastre, pentru ca
ele dau personalitate si prestantd locului
in care traiesti sau muncesti.”

Dl. Victor FLOREAN -
administrator “CMC” S.R.L.: “Am
participat aproape de fiecare datd la

Continuare in pag. a 6-a
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aceastd expozitie specializata, inchiriind
si de aceastd datd cel mai mare spatiu
expozitional. Noutatea din acest an o

NARI

| CARI
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reprezintd faptul ca suntem proprietari a
3 cariere de marmura luate n concesiune
si din care ne asiguram o parte a materiei
prime necesare productiei. $i, tot ca o
noutate, am importat granite de o calitate
deosebita, pe care le-am expus si in
expozitie si pe care le puteti vedea/
achizitiona de la sediul nostru din
Carbunari.

Am avut foarte multi vizitatori care s-au
aratat interesati de productia noastra, de
aceea consideram foarte binevenite aceste
expozitii specializate organizate de CCI
Maramures. Reclama noastra se face doar
atunci cand luam direct pulsul, ne
interesdm de dorintele publicului
consumator si consultim concurenta...”

D-na Elvira COZMA -
administrator “ELVACOM” S.R.L.:
“Suntem la a III-a participare la aceasta
expozitie specializatd si o consideram un
succes mai rasunator decat anul trecut. in
cea de-a Il-a zi a prezentat produsele si
productia proprie firma timisoreana
<<ELBA>> - a caror reprezentanta
suntem noi. Agentii economici
maramureseni si, in special, primariile din
judet s-au ardtat interesati de oferta
noastra.”

DI. Marin COSMA - administrator
“GRUP BD” S.R.L.: “Dat fiind faptul
ca in 2000 un procent de peste 80% din
productia proprie o reprezenta exportul,
am adus la MATECON o ... locuinta:
ferestre si usi din tdmplarie de lemn cu
geamuri termopan. In strdinatate s-a

inlocuit sistemul de aluminiu cu lemn,
deoarece este mult mai bun din punct de
vedere termic si ... estetic. La aceasta ora
sunt aproximativ 40 de angajati care
executd lucrari deosebit de complexe si
de calitate foarte buna.”

Dl. Vasile POP - director
“ROMETUR” S.A.: “Ca firma,
participdm pentru prima datd la
MATECON insd, personal, ca
reprezentant al altei firme, am mai fost.
Am expus 1n standul propriu piese turnate
decorative, confectii metalice pentru
balcoane, stalpi ornamentali, lampi pentru
terase, impletituri din nuiele si ghivece —
o oferta care a fost foarte atractiva pentru
vizitatorii expozitiei. Despre colaborarea
cu CCI Maramures nu am decat cuvinte
de lauda si sper ca si pe viitor sa fie la fel
de buna.”

DIl. Lucian MICU - director
“AMISA PRODUCT” S.A.:
“Participam de multd vreme la
MATECON, ca si la alte expozitii si
targuri nationale. Vom pleca spre Pitesti,
apoi Bacau, Sibiu, Constanta, prezentand
oferta de radiatoare din aluminiu, cazane
murale, cazane presurizate pentru
incalzire centrald si Incalzitoare electrice
instantanee de apa. Desi multi dintre
baimareni ne cunosc, consider oportuna
organizarea unor astfel de evenimente.”

... externi _ 5

DI. Sorin GRADINA -
“FERONERIA” S.A. Arad: “Politica
firmei nostre este sa participam, o data la
doi ani, la toate manifestarile
expozitionale nationale. Asadar, am mai
fost la MATECON acum 2 ani, cind am
avut un succes foarte mare, Baia Mare
numarandu-se acum printre principalii

distribuitori ai feroneriei pentru mobila
si binale din Arad. Ca o opinie personala,
doresc sa remarc ca o popularizare/medi-
atizare mai mare a evenimentului s-ar
impune pe viitor, pentru o mai mare
afluentd de public. Tragand linia si
adunand, firma noastra a obtinut un plus
prin venirea la MATECON si prin
colaborarea efectiva cu institutia camerala
maramureseana.”

HERMES CONTACT S —

DI. Mihai ARDELEAN - director
“VICTORIA” S.A. Arad: “ Pentru noi
Baia Mare reprezintd o provocare, fiind
un oras cu totul nou si pe care dorim sa-1
castigdm 1n <<portofoliu>>. Produsele
proprii sunt: contoare de apa rece si calda
pentru apartamente (de diferite debite
nominale), diferite mecanisme specifice
mecanicii fine, ceasuri desteptatoare,
ceasuri de perete cu quartz sau mecanice,

 —_

-

etc., §i ne-am bucura sa gasim distribuitori
la nivelul judetului.”

DI. A. PERETEATCU - “SURSAL”
S.A. Saligny, jud. Constanta: “Am venit
pentru prima oara la aceasta expozitie, din
doud motive: pentru ca avem colaboratori
importanti in judetul dumneavoastra si
voiam sd-i cunoastem mai bine, dar si
pentru a descoperi altii noi, care sa
desfacd gama nostra de produse: organe
de asamblare (suruburi cu filet metric,
suruburi cu filet pentru lemn, sau pentru
tabld), echipament metalic (balamale,
zavoare, coliere, Instalatii). M-am simtit
foarte bine in Baia Mare si organizarea
mi se pare la un inalt nivel.”

DI. Ioan TITEIU - “ARCON
ELINTECH” S.R.L., Sfantu-
Gheorghe: “La editia anterioara a
MATECON am obtinut din partea CCI
Maramures premiul pentru cel mai frumos
stand. Am repetat experienta si in acest
an, cand am fost, de asemenea, premiati.
Am adus in standul nostru, pe langa
membranele bituminoase pentru
impermeabilizari marca <<Pluvitec >>
Italia, o idee ingenioasd: o cruce rosie
lipitd pe un acoperis (spart) si sloganul
<<Primul ajutor in hidroizolatii>> alaturi
de care am fixat si un stetoscop.”

DI. Traian ARSETIT - “ARSETIT”
S.R.L. Bistrita: “Standul nostru cu
ferestre din lemn si geam termopan a fost
foarte apreciat de publicul baimérean si,
tragand linia si adunand, a fost o buna
oportunitate pentru firma noastra

Continuare in pag. a 7-a
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participarea la MATECON. Cu siguranta
vom reveni si la urmatoarea expozitie
baimareana.”

Expozantii, atat locali cat si cei din
afara judetului, au mai remarcat ca
puncte in minus: lipsa unui spatiu
adecvat organizarii unei astfel de
manifestari, aratandu-se entuziasmati de
noul spatiu expozitional achizitionat de
CCI Maramures si care va fi dat in

VIGTORIA S.A. Arad .
. —T=qJ

exploatare incepand chiar din acest an.
A mai fost mentionatd lipsa
personalitatilor vietii publice locale, din
cadrul Primariei, Prefecturii si
Consiliului Judetean.

Cu toate acestea, MATECON ramane
cea de-a II-a expozitie badimareand
organizata de CCI Maramures, atat din
punct de vedere al importantei cat si al
desfasurarii propriu-zise, care reuneste,
de 7 ani incoace, firme si institutii din
domeniul constructiilor si al amenajarilor
interioare.

Prezentarile de firma
“Lumina vine de la Timisoara!”
Sambata, 24 martie a.c., a avut loc

prezentarea firmei “ELBA” S.A.
Timisoara - cel mai mare producator
roman de corpuri de iluminat —si a firmei
care o reprezinta pe plan local,
“ELVACOM” S.R.L. Baia Mare.

Domnii ing. Marius HOSU - director
de vanzari “Bariere si sisteme de
actionare porti” si ing. Cristian

GHETUICA —marketing — au realizat un
dialog interesant cu reprezentantii
firmelor locale: “CORAMET” S.R.L.,
“APSA” S.A., “AMISA PRODUCT”
S.A., “FAIMAR” S.A., precum si ai

@
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Primariei din Somcuta Mare si Cicarlau,
alti invitati.

Timisoara a fost primul oras din Europa
iluminat electric, in 1884, iar 37 de ani
mai tarziu, in 1921, a fost fondata firma
“ELBA”. Astazi, ea inregistreza o cifra
de afaceri de 21 milioane USD, fabricand
circa 400 de produse de baza in
aproximativ 1.500 de variante. Din 1997,
firma a fost certificati de TUV
Suddeutschland pentru implementarea
sistemului calitatii ISO 9001/95. Un
procent de 15% din productie ia drumul
pietei externe (Germania, Franta, Belgia,
Cehia si Ungaria), iar piata din Romania
este, In cea mai mare parte, acoperita de
produse ELBA ca: faruri i lampi pentru
autovehicule, corpuri de iluminat exterior
si interior, proiectoare cu lampi
incandescente, cu vapori de mercur, sodiu
sau halogenuri metalice pentru iluminat
industrial, scule si matrite la cererea
clientilor pe baza de proiecte, etc.

Cooperarea dintre firma timigoreana si
concernul “Phillips” ori firma italiana
“SEA” garanteazd, o datd in plus,
produsele finite si profesionalismul de
care dau dovada angajatii firmei.

“Impreuna cu SHELL in afaceri”

Cea de-a doua prezentare a fost facuta
de reprezentantii Shell Gas Romania si
a cuprins descrierea si modurile de
utilizare ale produselor: “Micul Vrac” —

butelii galbene Shell - si “Autogas” —
combustibilul auto care a castigat multi
adepti prin pretul redus, cresterea
autonomiei autovehiculului - datoritad
alimentarii decale - si prin reducerea
poluarii.

Reprezentantul Shell Gas (GPL), dl.
Erni Zoltan CSABA, a descris grupul
Shell si principalele domenii in care
activeaza: cele peste 300 de companii din
domeniul exploatdrii, prelucrarii si
véanzarii de petrol, gaze naturale si
carbune sunt impartite in toatd lumea.
Shell este cel mai mare distribuitor de gaz
petrolier lichefiat (GPL) si are un volum
anual de peste 5 milioane tone, 65 de statii
de imbuteliere GPL, 23 de depozite de
<<Mic vrac>> si 4 terminale maritime de
import in Europa. Din 1996 a luat fiinta
societatea mixta, prin asocierea intre 2

companii ale “Grupului Shell” si 3
societdti “Peco”, care detine, in prezent,
3 statii de imbuteliere GPL la Timisoara,
Ploiesti si Constanta. In recipienti de
1750, 3000 sau 5000 1 (in sistem “mic
vrac”) Shell Gas livreaza propan in peste
2000 de aplicatii din domeniul agro-
alimentar, industrie, turism, retea
hotelierda si de restaurante, zone
comerciale si uz casnic.

Sub forma de combustibil auto, GPL
este numit Autogas si are o cifrd octanica
mai mare (peste 100) necontindnd plumb
sau alti aditivi. Avantajul, spre deosebire
de benzina, este faptul ca Autogasul
ajunge la motor in stare gazoasa. Durata
de viata a motorului autovehiculului
creste, gratie absentei acizilor si
depunerilor de calamina, iar uleiul de
motor nu se dilueaza. Avantajul cel mai
evident este, fard indoiala, pretul
economic, fiind, in medie, cu peste 6000
lei sub pretul benzinei si cu 3000 lei sub
cel al motorinei.

In Romania exista circa 100 statii de
Autogas, iar un rezervor de Autogas este
mult mai sigur decét unul de benzina, atat
in ceea ce priveste impactul cat si
incendiul in cazul accidentelor.

O mare parte a celor prezenti la dialog
s-au ardtat interesati de oferta Shell,
urmand sa perfecteze contracte cu
societatea.

Primarii localititilor maramuresene
in vizita de informare la Matecon
Va vom prezenta cateva dintre opiniile

unor oaspeti de seama, invitati in cadrul
expozitieit MATECON si la prezentarile
de firma amintite. 5

DI1. Nicolae SABAU - primarul
comunei Cicarlau: “Am vizitat intreaga
expozitie si am participat efectiv la
prezentdrile firmelor invitate de CCI
Maramures. In primul rand, nu pot decat
sé felicit organizatorii pentru gestul
laudabil de a se <<incdpatana>> si faca
lucruri deosebite pentru comunitatea

oamenilor de afaceri maramureseni, chiar
dacd mediul economic este defavorabil

Continuare in pag. a 8-a
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investitiei ... in imagine si reclama!

Eu unul nu am stiut ca exista asemenea
lucruri si ag sfatui pe toti primarii din judet
sa viziteze aceste expozitii cind se vor mai
organiza. Este nefiresc ca exista un numar
atat de mic de primari la astfel de intalniri,
céci poti gasi foarte multe lucruri care pot
fi destinate consiliilor locale si
primariilor, luate chiar de la producatori.
In plus, dialogul cu firmele specializate

duce la contractarea celei mai bune oferte,
din tot ce exista.

Ca reprezentant al comunei Cicarlau,
am stabilit contracte cu 4 sau 5 firme
prezente, urmand sa-i contactez ulterior
si sa perfectam afacerea.

Felicit incd o datd Camera de Comert si
Industrie Maramures si toti cei care s-au
implicat in organizarea si desfasurarea
expozitiei si repet: avem nevoie de astfel
de ocazii. Repetati-le!”

DI1. Romulus POP - primarul
localitatii Somcuta Mare: “Nu este
prima data cand ma aflu la o manifestare
organizatd de CCI Maramures, am
participat si la Rivulus Dominarum 2000.
Am contactat firma ELBA Timisoara
pentru a ne asigura, in viitorul apropiat,
iluminatul stradal in Somcuta.

Am vizitat expozitia cu deosebit interes
si am vazut multe lucruri care pot intra in
calculul de dezvoltare si modernizare a
localitatilor noastre.”

DI. Ioan BUZDUGAN - primarul
comunei Remetea Chioarului:
“Expozitia MATECON a fost deosebit de
interesanta din toate punctele de vedere.
Chiar daca Primaria noastra colaboreza
cu unele dintre firmele expozante (as
mentiona-o aici pe AMISA PRODUCT)
la lucrarile de retele de distributie gaz,
am cunoscut un potential partener de
discutie - ELBA Timisoara — caruia dorim
sd-i facem o propunere de colaborare in
cel mai scurt timp.

Sunt foarte bine venite aceste
manifestari si doresc sa mai fiu invitat ori
de cate ori se organizezd.”

DI. Ioan MARIES —referent cultural,
directorul Caiminului Cultural Miresu
Mare: “Din punct de vedere
organizatoric a fost bine, Insa au fost cam
putine firme expozante. Pe viitor, ar trebui
sa invitati mai multe firme, intr-un spatiu
mai amplu; ar fi bine sa existe un stand
pentru relatii cu publicul (mai mare),
pentru a sta de vorba cu cei interesati.

Felicitari d-lui Gheorghe Marcas pentru
organizare. Am luat legdtura cu firma
<<AMADORA>>, deoarece Ciaminul
Cultural local — care este in constructie -
Primaria si cladirea scolii au nevoie de un
sistem de asigurare al incdlzirii. Ne-au
interesat si produsele <<Grup BD>> si
corpurile de iluminat de la <<ELBA>>
Timisoara, reprezentatd in judet de firma
d-nei Elvira COSMA.”

In loc de concluzii- scurt istoric al

. Matecon

Incepand cu anul 1995, CCIMM
impreuna cu Chamber’s Services S.R.L.
au organizat la fiecare inceput de an,
expozitia ,,Matecon” — cu participare
locald, nationala si internationald. Inca de
la editia promotionald s-a constatat o
afluenta de expozanti — 31 si de vizitatori
(cca 4500) care a facut ca cei 225 mp —
suprafata de expunere a firmelor sd para
neincdpatoare. Era primul impact al
firmelor specializate in domeniul
constructiilor, cu o expozitie pe profilul
lor de activitate in Baia Mare.

A urmat in 1996 o extindere a spatiului
expozitional la 297 mp, In care si-au
expus produsele proprii 28 de firme din
Baia Mare si din tarad: Constanta,
Bucuresti, Timisoara, Oradea, Ploiesti,
Cluj-Napoca, Targoviste, Ulmeni,
precum si o firmd din Austria. S-a
inregistrat o crestere a numdarului
vizitatorilor, insumand 7500. Tot atunci
s-a lansat ideea infiintdrii unui spatiu
expozitional  propriu, destinat
manifestarilor promotionale, targurilor si
expozitiilor organizate de institutia
noastra.

Anul 1997 aduce 31 de firme
participante la ,,Matecon” intr-un spatiu
de 340 mp si aproximativ 6000 de
vizitatori. Pe langa firmele locale
participante, ne-am bucurat de prezenta
unor firme din orasele: Bucuresti, Braila,
Brasov, Ulmeni, precum si 3 firme din
Austria. Paralel au avut loc: un Parteneriat
Economic, o masa rotunda, precum si
demonstratii practice si prezentari ale
firmelor expozante.

HERMES CONTACT S —

in 1998, pe o suprafata de 300 mp
manifestarea a cuprins 27 de expozanti
locali precum si din Bistrita, Bucuresti,
Cluj, Ploiesti, Bragsov, Ramnicu-Valcea,
Buzau, Timisoara, precum si o firma
greacd cu reprezentanta in Bulgaria.

Ca o noutate absolutd au fost lansate
pe Internet prezentdrile editiilor
anterioare ale expozitiei, serviciile oferite
de C.C.I. Maramures si buletinul
informativ ,,Hermes Contact”.

In 1999, cea de-a V-a editie a reunit
cifra record de 10.000 de vizitatori.
Spatiul de expunere s-a marit la 435 mp
iar firmele expozante au fost in numar de
58, dintre care 38 din Baia Mare. Din
strdindtate, expozitia s-a bucurat de
prezenta unor firme din Ungaria,
Germania si Austria. De asemenea, au
participat reprezentanti ai CCI din Bihor,
Bistrita-Nasaud si Salaj, iar ca noutate s-a
organizat un atractiv ,,Internet-Café” direct
in spatiul expozitional, care a atras atat
firmele participante in promovarea
propriilor afaceri, cat si vizitatori externi.

Anul trecut, “Matecon” s-a bucurat de
prezenta a 27 de firme, din Ungaria si din
tara: Arad, Brasov, Bucuresti, Covasna,
Mures, Prahova si Sibiu si 16 din judetul
nostru.

Suprafata expozitionald a fost de 465
mp. Participarea nationald a inregistrat o
crestere cu peste 60%.

Tot anul trecut, CCI Maramures a
hotarat sustinerea invatamantului tehnic
liceal prin sprijinul efectiv dat Grupului
Scolar Tehnic “Anghel Saligny”, prin
colabordrile directe atat cu elevii cat si
cu dascalii acestora, pe linia promovarii
serviciilor noastre.

Matecon 2001- concluzia generald a
tuturor celor implicati in desfasurarea
manifestarii a fost cd acesta editie a
inregistrat un succes mult mai mare decat

anterioara. Chiar daca firmele participante
au fost egal numeric cu cele de la editia de
anul trecut, spatiul expozitional a fost de 250
mp si s-au inregistrat cca 3.000 vizitatori.

Speram ca anul viitor ne va gasi intr-o
“casd proprie”, in sediul Centrului
expozitional, care actualmente se afla in
lucru. Despre el vom mai vorbi in
viitoarele noastre numere.
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Ne-au vizitat CAMERA

Institutia noastra a primit
vizita d-lui Wiet van
BOSBEEK — coordonatorul
pentru Romania a Programului
Olandez de Cooperare in
Management (NMCP).

Firmele participante la
aceasta masa rotunda au
fost: “Agecom” S.A.,
“Intervalco” S.A., “AMI” S.A.,
“‘SAM FOR” S.A., “ICPM”
S.A., “Frauenbach” S.R.L.,
“MONS MEDIUS” S.R.L.,
“Universal Maramures” S.A.,
“Center Al Prod” S.A., “AC
Helcor” S.R.L., “CMC” S.R.L.,
“lzoterom” S.A., “Simatec”
S.R.L., “Termop Crio Calor”
S.R.L., “Fagetul-Deac Group

B.D.” S.R.L., “Gerindo”
S.R.L., “Elvacom” S.R.L.,
precum si  Asociatia

Transportatorilor
Internationali Maramures i
Directia Silvica Baia Mare.
Acest Program Olandez —
mentiona dl. Bosbeek — ajuta
tarile din estul Europei sa se
dezvolte, prin oferirea de
consultantd in management
si analiza desfasurarii
activitatii companiilor care
solicita acest sprijin. Dupa un
stagiu in firma respectiva,
expertul NMCP face un
raport al vizitei, trasand

cazul in care se necesitd o a
Il-a revenire, subliniind
recomandarile pe care le face
managerului roman. Fie ca
acestea vizeaza modul de
firmei,

conducere a

deficientele financiare sau
ale resurselor umane etc., se
oferd solutii concrete
imediate — in functie de
gravitatea si necesitatea
problemelor descoperite. De
asemenea, se pot organiza
cursuri de training in Olanda,
de instruire atat a conducerii
cat si a personalului la firme
similare olandeze. Se pot
aduce utilaje (second-hand)
in cazul in care este dovedita

®

consultanti si experti NMCP
si ei nu sunt platiti de firmele
romanesti.

Acest program
conlucreaza efectiv atat cu
Ambasada Olandei Ia

Bucuresti, cat si cu Camerele
de Comert si Industrie
teritoriale, cu alte institutii si
cu administratiile locale,
pentru o informare cat mai
justa in domeniul economic
si financiar la nivelul fiecarei
zone geografice.
Reprezentantii NMCP tin
astfel de conferinte Th cat mai
multe orase, demonstrand,
prin metodele care s-au
bucurat de succes in Europa

I ——

ansamblu Tn compania
respectiva, implicand factori
de raspundere in dezvoltarea
economica. NMCP ofera cele
mai bune oportunitati fie
pentru modificarea politicii
manageriale de achizitii sau
de productie, fie pentru
continuarea si dezvoltarea
unei firme care si-a gasit
propriul drum de dezvoltare.

Reprezentantele NMCP
din Roméania sunt localizate

in: Timisoara, Bacau, Cluj-

Napoca si Bucuresti iar
companiile care pot solicita
ajutorul pot fi din toate
domeniile de activitate, de la
agricultura, industrie si
comert, pana la servicii
guvernamentale.

NMCP opereaza in mai
mult de 80 de tari si este
finantat de Guvernul
Olandez, U.E. si corporatia
olandeza VNO-NCW.

Ce aveti de facut?

La sediul CCIMM veti
putea gasi formulare (in
limba engleza) pe care le
puteti completa si trimite
uneia din cele 4
reprezentante NMCP din
Romaéania. Expertii vor
analiza aceste cereri si va
vor contacta ulterior. Alte
informatii suplimentare se
pot obtine la et.3, cam.10,
persoana de contact: Eugen
MERCEA, sau la adresa:

posibilitatile de continuare a
relatiei de colaborare, in

necesitatea lor. Mentionam
ca exista peste 3500 de

de Est si

Centrala,
necesitatea unei priviri de

http://www.nmcp.nl
Doina MACOVEI
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i v

Camera de Comert si Industrie Maramureg, prin
Departamentul de Targuri si Expozitii, organizeazd o vizité
de grup la RESALE 2001 — a Vll-a editie a Targului
[nternational de Magini si Echipamente de ména a doua,
Niirenberg — Germania (30 aprilie — 2 mai 2001).
CCIMM se afl3 la a IV-a misiune economicd organizati
la RESALE — Germania, la editiile anterioare ludnd parte:
1998, 7 firme — 9 participanti; n 1999, 11 firme —
13 participanti; in 2000, 8 firme — 8 participanti.

Tarqul RESALE, n urma celor 6 editii organizate
pand acum, a dobéndit calitatea de lider Tn réndul
targurilor comerciale de magini si echipamente folosite.
Cateva date statistice ale ultimelor 4 editii: 1997 —
316 firme expozante din 18 tiri, 5.081 vizitatori din 81
de tari; 1998 — 436 firme expozante din 17 iri, 9.079
vizitatori din 96 de firi; 1999 — 551 firme expozante
din 24 de firi, 9.207 vizitatori din 113 $iri; 2000 —
520 firme expozante din 28 de tiri, 9.968 vizitatori
din 119 tari.

La RESALE 2001 organizatorii estimeazi ocuparea
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unei suprafete de 25.760 mp si 8.000 mp in aer liber.
Oferta targului cuprinde: magini i utilaje pentru
prelucrarea metalului, lemnului, materialului plastic si
a cauciucului; magini si utilaje pentru industria alimentari
si ambalare; magini pentru industria textil3; magini pentru
poligrafie si tipografie; echipamente de masuri si control;
magini agricole; echipamente si magini folosite n

RESALE 2001 — targ international de
masini si echipamente second-hand

constructii; echipamente medicale, farmaceutice i pentru
industria chimicd; motoare i echipamente pentru
producerea energiei; autoutilitare.

Tn vederea cregterii eficienfei participirii la targ,
CCIMM oferd participantilor la vizita de grup formularul
tradus Tn limba romind, pus la dispozitie de citre
organizatori, Tn vederea identificarii in prealabil a cererii
si a ofertei, precum i un stand de 12 mp unde se vor
putea purta tratative.

Pachetul de servicii pus la dispozitie cuprinde
urmitoarele elemente: programul deplasirii este 28
aprilie (plecare din Oradea) — 4 mai (sosire la Oradea);
obtinerea invitatiei oficiale necesare pentru obfinerea
vizei Schengen; bilet de intrare la tirg, valabil pe toati
perioada tarqului; asigurare de sin3tate valabil3 in toate
statele Schengen; transport cu autocarul; doud caziri pe
traseu, Tn Austria; 4 nopti cazare in Germania.

Informatii suplimentare se pot obfine de la CCIMM,
B-dul Unirii nr. 16, tel. 225012, 221510, persoani de
contact Eugen MERCEA.
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Agenda Locala 21 - o oportunitate pentru Baia Mare

-Ce reprezinta Agenda Locala 21?

-La intalnirea la varf a Natiunilor Unite
de la Rio de Janeiro in 1992, se exprima
ingrijorarea cu privire la cresterea
efectelor negative pe care noi, oamenii,
constient sau nu, le avem asupra
Planetei: incalzirea globala, distrugerea
habitatului, diminuarea stratului de ozon,
poluarea, etc. De asemenea, s-a
subliniat faptul ca “prapastia” intre
statele lumii, cu privire la utilizarea
resurselor naturale, este in continua
crestere, ceea ce atrage diferente
semnificative vis-a-vis de calitatea vietii
oamenilor pe Glob. In acest sens, ca
un inceput al rezolvarii problemelor
sociale si de mediu, cei 179 conducatori
de state reuniti la acea conferinta au
semnat o Tntelegere cu privire la
dezvoltarea durabila. Acest plan de
actiune s-a numit AGENDA 21, o
agenda pentru secolul 21. Ce este
mai exact Agenda Locala 217? Este
procesul prin care autoritatile locale
lucreaza in parteneriat cu toate
sectoarele comunitatii locale pentru a
intocmi planuri de actiune realiste,
fezabile, care sa stea la baza Strategiei
de Dezvoltare Durabila a comunitatii.
Agenda Locala 21 este mai mult decat
un “plan verde” fiind vorba de o stransa
legatura intre cele trei mari domenii ale
acesteia: social, economic si mediu.

-Care sunt municipiile care fac parte
din program?

-In Roménia se implementeza acest
concept in 7 orase pilot. Municipalitatile
care fac pionierat in Dezvoltarea
Durabila — Agenda Locala 21 sunt:
Ramnicu Valcea, Targu Mures,
Giurgiu, Ploiesti, Galati si,
bineinteles, Baia Mare.

-Care este implicarea Primariei
si a partenerilor din Comitetul
Coordonator Local Agenda
Locala 217

-Practic, Primaria Baia Mare reprezinta
nucleul proiectului. In Tntrega Europa,
autoritatile locale folosesc tot mai mult
procesul Agenda Locala 21 pentru a
cadea de acord si a implementa
strategiile locale de dezvoltare durabila.
Este vorba de un proces de parteneriat
pe plan local intre autoritatea locala,
comunitate si toti ceilalti actori care
existd si functioneza pe plan local.
Scopul parteneriatului este acela de a
stabili un consens, de a actiona pe o cale
comuna care sa conduca la
imbunatatirea calitatii vietii comunitatii
locale. Toate acestea trebuie sa tina
seama de toate aspectele si problemele
ridicate de cele trei sectoare importante
cuprinse in Agenda Locala 21: social,
economic si mediu.

Comitetul Coordonator Local al
Agendei Locale 21 are o structura
echilibrata, cuprinzand multe din
grupurile de interese ale comunitatii
(autoritatile locale, comunitatea de
afaceri locala, Camera de Comert si
Industrie Maramures, furnizori locali de
servicii, Inspectoratul de Protectia
Mediului, Agentia de Dezvoltare
Regionala, reprezentanti ai ONG-urilor,
institutii academice). Acest comitet
urmeaza sa desemneze grupe de lucru
pe cele trei domenii — social, economic
si mediu — care vor studia si vor elabora
rapoarte asupra anumitor aspecte legate
de evolutia Strategiei de Dezvoltare
Durabila Locala. Comitetul Coordonator
Local va desemna presedintii grupelor
de lucru si va monitoriza activitatea
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acestor grupe. Acest Comitet va lucra
impreuna, si va fi sprijinit de Secretariatul
Agendei Locale 21 din cadrul Primariei
Municipiului Baia Mare.

-Care vor fi primii pasi in derularea
programului?

-Primii pasi in derularea programului
au fost deja facuti:
_a.semnarea Contractului privind
Intarirea Parteneriatelor Pentru
Dezvoltarea Durabila intre Primaria
Municipiului Baia Mare si firma de
consultanta WSAtkins Consultants
Limited din Marea Britanie, proiectul fiind
finantat de Guvernul Marii Britanii;

b.participarea coordonatorilor locali de
proiect la un stagiu de pregatire in
domeniu Tn Marea Britanie (28 ianuarie
— 3 martie a.c.);

c.Constituirea Comitetului
Coordonator Local Agenda Locala 21.

Urmatorul pas 1l constituie
desemnarea Grupelor de Lucru pe cele
trei domenii: social, economic si mediu,
de catre Comitetul Coordonator Local
Agenda Locala 21.

-Unul dintre obiectivele Agendei
Locale 21 il constituie componenta
economica. Care este cererea
Primariei si care sunt partenerii de
discutii?

-Dupa cum am precizat mai devreme,
componenta economica a Agendei
Locale 21 este la fel de importanta ca si
cea sociala si de mediu. Dezvoltarea
economica si protectia mediului pot fi
reciproc folositoare. Mediul de afaceri
este atras de un mediu inconjurator de
0 buna calitate si in acest fel poate sa
atraga, la randul lui, angajati cu o buna
pregatire profesionala. Ideea de baza
este de a gasi un limbaj comun, pe
intelesul tuturor, care sa permita un
acces usor la conceptul de dezvoltare
durabila si cum poate fi acesta aplicat la
nivelul comunitatii locale de afaceri.

Incurajarea afacerilor locale precum si
a comunitatii sa sprijine aceste afaceri,
schimbarea modului de masurare a
“sanatatii” populatiei si efectele negative
asupra mediului Tnconjurator sunt doar
cateva idei promovate de Agenda Locala
21 la acest nivel. O deschidere
deosebita, Tn acest sens, a aratat-o
Camera de Comert si Industrie
Maramures al carei presedinte, dl.
Gheorghe Marcas, este si membru n
Comitetul Coordonator Local
Agenda Locala 21.

Alti parteneri de afaceri pe
sectorul economic sunt: Compania
Nationald a Metalelor Pretioase si
Neferoase “REMIN” S.A. Baia
Mare, Centrul de Dezvoltare al
Intreprinderilor Mici si Mijlocii,
Agentia de Dezvoltare Nord-Vest.

Intentia si dorinta noastra este sa
aducem la masa discultiilor, dar si la cea
a actiunilor concrete, si alti reprezentanti
ai sectorului economic: Agentia de
Restructurare a Zonelor Miniere, CLIMM,
Centrul de Afaceri Transilvania, UGIR
1903, AGER, Directia Generala pentru
Alimentatie si Agricultura Maramures,
Caile Ferate Romane, S.C. Drumuri i
Poduri Maramures S.A., Aeroportul Baia
Mare, reprezentanti ai sindicatelor, etc.

Mentionez faptul ca Secretariatul
Agenda Locala 21 din cadrul Primariei
Municipiului Baia Mare mai are un
coordonator local, in persoana d-nei
Mariana Popescu, sef Birou Protectia
Mediului.

-Va multumesc!



Caravana targurllor de casa a pornit ...

v Serbarile Lipusului 2001 - editia a III-a - tArg general, care va avea loc in zilele de 24 si
25 mai a.c. la Priméria din Targu Lapus.

v Serbarile Chioarului 2001 - editia a II-a - tArg general, care va avea loc in zilele de 23, 24
si 25 iunie a.c. la Somcuta Mare.

Asteptam confirmarea participarii dvs. la sediul CCIMM, B-dul Unirii nr. 16, et. 3, cam. 10,
persoana de contact Adrian NICOLAESCU, tel.221510, fax. 225794.

Camera de Comert si

Industrie Maramures Servicii oferite de
prin Chamber's Services S.R.L.
ARBITRAJUL COMERCIAL T oIt rindorilor

intreprinderilor mici si mijlocii

solutioneaza rapid, de contact d-l. Valentin
confidential, competent si BOTA.

definitiv litigiile comerciale . e
dintre operatorii economici. preturi ale pieter:

Recurgeti la serviciile -imprimate alb/negru; -imprimate tipizate; -
Arbltraju_lm Comerma! care pliante publicitare; -ziare; -reviste; -carti; -etichete;
este mai operativ, mai ieftin -afise; -fluturasi; -coli cu antet; -registre; -legat
si judeca cu arbitri h’ 5 1 17 s+ de diploms
specializat. arhivi; egat‘ucram e diplomd ‘

Pentru informatii supli- Contactatine la adresa: Chamber's Services

S.R.L., B-dul Unirii nr. 16, tel: 062-221510,

mentare contactati-ne la tel.:
223248, sau la sediul C.C.I. 223202 — int. 15, persoand de contact: Florin
Chiorean.

Tipografia Chamber's Services S.R.L. vi oferd
o gamd variatd de lucrdri Ia cele mai competitive

Maramures, Bd. Unirii nr. 16,
etaj lll, cam. 12, persoana

AC HELCOR S.R.L. Baia Mare SOCOM ,.Progresul”

produce si comercializeaza gama

. Va ofera
medicamentelor:
-coafurd, -frizerie, -manichiura -pedichiura, -cosmetica,
Cardiovasculare: ATENOCOR, BETAPROL, -Intretinere corporald si -masaj
CORDAMIL, CORZEM, MIORITMIN in unitatile:
Expectorant: BROMHEXIM -Salon ,,Michelle”: B-dul U;_lirii nr. 12
Fluorochinolone: CIPROLEN, H-NORFLOXACIN -Sai9nana si EI” - P-ta Pamll nr.4 dical o, barbat
Antifung: H-KETOCONAZOL -Sala fitness, masaj corporal, masaj medical pt. barbati

si femei - Complex ,,Magnolia” Str. Scolii nr. 4

Antiprotozoaric: TIPROGYN -Frizeria nr. 21 - (incinta Garii CFR)

Anticonvulsionante: CARBEPSIL -Frizeria nr. 1- str. Alexandru Odobescu nr. 2 si Complex
Analgezice: ASAprin, METAMIZOL, PARACETAMOL ,,Albina”
Antiinflamatoare: DICLOFENAC, INDOMETACIN, Calitatea serviciilor noastre, profesionalismul gi
PIROXICAM, REUXEN, SALAZIDIN preturile competitive vi vor convinge !
Antiulceroase: FAMODIN, RANITIDN
bas

Succesul terapeutic
este important !
Noi va oferim reteta
calitatii !

-vinde doua spatii comerciale in
Complex Ferneziu, str. Barajului
nr. 55C, de 63, 76 mp, respectiv 71,12

mp. Pentru informatii suplimentare,
Adresa firmei:

adresati-va la sediul SOCOM
Str. Dr. V. Babes nr. 50 si »Progresul” din str. Libertatii nr. 6

] _ Baia Mare. Telefon: 062-214178.
62, tel: 062-276751, 276754, Persoani de contact: Maria CSERNE

e-mail: helcor@mail alphanet.ro.
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C.C.1. Maramures - Busola dumneavoastra in afaceri !

CERERE - OFERTA

prin Departamentul relatii interne-externe

al C.C.I. Maramures, tel/fax: 062-225794

(Cand solicitati informatiile faceti trimitere l1a numarul de referinta din paranteza cererii/ofertei)

Din judetul
Maramures

CERERI
& Melasa tip 50%. (519)
= Piese si accesorii auto. (520)
=  Otel si bare in colaci din OLC
25,35,45,40BC10. (532)
& Piese forjate (bacuri, role,
segmenti) (532)
@ Scule aschietoare - tarozi, filiere.
(532)
@  Materiale chimice - fosfatol,
metanol, H2SO04. (532)
< Utilaje pentru prelucrare produs
finit din lemn. (535)

OFERTE

+«» Utilaj termovacumare, utilaj pentru
ambalaje carton, utilaj termoformare.
(12)

+ Drojdie panificatie 13.500 lei/kg.
(519)

%  Otet alimentar 9 grade PET
11=5.700 lei (519)

< Suruburi STAS 1272, 1815, M
5x20-50, gr. 8.8;10.9. (5632)

% Piulite STAS 4071; 9895, M 5-30.
(532)

«» Nituri, saibe. (532)

% Piese speciale, pivoti suspensie,
rotule DACIA. (532)

% Proiecte de outsourcing. Activitati
de “reverse engeneering”,
customizare soft Tn domeniul
constructiei si distributiei de masini,
financiar, in domeniul guvernamental,
medical, armata, asigurari. (533)

<> Consultanta prin delegatie
personal specializat pe proiecte. (533)
% Mentinere de sisteme existente.
(533)

% Executie in constructii. (534)

¢+ Produse din lemn, cherestea, frize
din orice esenta. (535)

% Program constructii case si vile.

< Potasiu metalic min. 98% utilizat
in industria nucleara pentru
producerea apei grele, in industria
farmaceutica, in fabricatia produselor
cosmetice, etc. (538)

% Oxid de zinc, zinc (538).

Plumb (538). 5
COOPERARI-COLABORARI

v Solicitdm clienti pentru vanzarea
lenjeriilor de pat. (431)

v' Oferim pentru distributie Tn
Roméania, Moldova, Ungaria,
produsele: otet alimentar 9 grade;
drojdie panificatie; alcool sanitar.
(519)

v' Se doregste distribuire piese si
accesorii autocamioane produse in
Germania, Franta, Olanda, lItalia,
Austria,(UE). (520)

v Se doreste subcontractare pe
termen scurt, mediu, lung pentru
crestere sau ingrasare animale, mica
industrie, ateliere. Se ofera spatii,
anexe gi teren 50 ha. pentru cultivare
furaje, cu posibilitati de extindere,
capacitate animaliera: bovine - 150-
200 capete; porcine - 500 capete.
(521)

v' Se solicita semifabricate la cald
in vederea prelucrarii ca organe de
asamblare. Se solicita distribuitori de
produse in marile centre industriale
din tara si strainatate. (532)

v" Prin consultanta, prin delegatie
de personal specializat pe proiectele
clientilor; proiecte de outsourcing (in
birourile noastre sau ale clientului),
activitati de “reverse engeneering”
customizare (personal, parametrare,
teste) de soft aplicativ. Se doreste
cooperarea cu firme din Europa,
Canada, SUA.(533)

v' Se solicitd colaborari privind
executia unor lucrari de constructii in
tara si strainatate. (534)

v' Solicit cooperari cu firme din

domeniul prelucrarii lemnului, in

v Avand spatiul de productie, doresc
parteneri straini care sa investeasca
in domeniile: pre-lucrarea lemnului,
montarea si asamblarea de
microcentrale de apartament si casa,
confectii ugoare (textile). (536)
v Se cauta persoana fizica sau
juridicad din tara sau strainatate
dispusa sa investeasca 1In
modernizare, achizitionarea unei
masini pentru transport animale vii.
Punem la dispozitie spatiul amenajat
si experienta pentru obtinerea unor
produse de calitate (licente de
fabricatie). (537)
v’ Se doreste cooperare in domeniul
constructiilor, tamplarie PVC si
potasiu metalic. (538)

SPATII

% Se ofera hala industriala cu pod
rulant (cca. 400 mp.) si hala
industriala (cca. 420 mp) Tn Tautii de
Sus. (12)

<% Se ofera spatii si anexe:

- hala din caramida 50x10 mp;

- acoperig internit-tigla;

- magazie pentru furaje+ateliere
20x20 mp cu pod ventilat natural
pentru seminte, si instalatie electrica
monofazica si trifazica;

- fantana 3x8;

- teren pentru furaje si extindere
constructii cu acces direct la sosea;

- hala din caramida, 15x80 mp -
acoperis internit. (521)

4 Se ofera hala si teren la 9 km de
Baia Mare: hala 750 mp cu teren
aferent de 4.600 mp (la nevoie se
poate si mai mult), vand, inchiriez sau
colaborare. Hala este dotata cu gaz
natural, curent 380/220 V, apa din
sursa proprie, la discretie, telefon si
acces la drum rutier judetean. (522)

< Se ofera spatiu de productie 200
mp. (536)

< Spatiu In suprafata de 328 mp, 3
nivele pentru inchiriat (cu utilaje

(538) eniu € A specifice carmangeriei) sau pentru
& Tamplarie PVC. (538) special din Uniunea Europeana. (535) vanzare. (537)
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