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Primele luni ale inceputului de secol si
mileniu sunt de bun augur pentru mediul
de afaceri maramuresean.

Spun aceasta deoarece in primele luni
ale acestui an au avut loc o serie de
manifestari in domeniul relatiilor
comerciale si de afaceri care confirma
cele spuse mai sus. Schimburile de
misiuni economice, participarea la
expozitiile internationale, intilnirile cu
oameni politici, de afaceri si din sistemul
Camerelor de Comert si Industrie din
Roménia, Ungaria, Slovacia, Polonia si
Austria au avut ca obiective prezentarea
si ofertarea oportunititilor de afaceri din
tarile respective, dar cu obiectiv tinta,
judetul nostru. In paginile Buletinului
nostru ati luat la cunostinta de aceste
intilniri. Ceea ce doresc si aduc in
atentia cititorilor nostri, dar mai ales a
parlamentarilor si administratiei publice
locale si centrale sunt unele puncte de
vedere manifestate in unanimitate de
citre partenerii de discutii si tratative.

O pirere unanima a reprezentantilor
autorizati din cele 5 tiri central europene
a fost ca Roménia are nevoie de aceasta
parte a Europei, dar si ele au nevoie de
Roménia. Astizi, cind piata vest-
europeand cunoaste o recesiune
economica manifestati cu pregnanta, mai
ales, in industrie, firmele central-
europene se viad constranse si-si
indrepte atentia spre fostele tiri
partenere de dinainte de 1990 si spre
fostele tiri ale Uniunii Sovietice.
Participantii au prezentat analize asupra
nivelului de dezvoltare a comertului
exterior — export/import — dintre
Roménia si respectivele state si, cu
exceptia Ungariei, nivelul schimburilor
comerciale din ultimii ani sunt de 2 sau 5
ori mai mici decit cele din anii ’80. Se
stie cd economiile tirilor membre ale
CAER aveau schimburi economice, care
urmireau satisfacerea complementarititii
economiilor nationale. Aceste schimburi
realizau acoperirea cu mérfuri si produse
prin import si export, care erau specifice
si profitabile pentru ambele parti.

Continuare in pag. a 2-a
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Timp de 2 zile, respectiv in 24 si 25 mai
a.c., s-a aflat la Baia Mare o delegatie din
Republica Slovacia, condusa de dl. Jan
GALLOCI - Consilierul Comercial al
Ambasadei Republicii Slovacia la Bucuresti.

Aflati pentru prima oard in Baia Mare,
colegii nostri de la Camera de Comert si
Industrie din Trnava: d-na Jana GALLOVA
- director, d-na Eva TOMANCOVA -
manager al Departamentului “Membri”ai CCI,
dl. Peter KOVAR - Departamentul Relatii
Internationale si dl. Mario STIBRANY -
Departamentul Informatica, au insotit
reprezentanti ai 5 societati slovace interesate
de piata din Maramures, si alte doua
reprezentate de Camera din Trnava.

In dimineata primei zile a vizitei, oaspetii
au fost intdmpinati cu un calduros “Bun venit!”
iar dl. presedinte Gheorghe MARCAS a
prezentat judetul Maramures, din punct de
vedere economic, social, geografic,
demografic, oportunitatile de afaceri, cat si a
C.C.I. Maramures si Registrul Comertului - a
serviciilor si atributiilor acestora.

Translator de limba slovaca a fost dl.
profesor Paul KADLEC, din Baia Mare.

A urmat o scurtd descriere a firmelor
prezente, a obiectului lor de activitate si a
interesului pe care il au in zona

maramureseana.

-“AGRODEAL?” - avand profilul: comert
en-gros cu echipamente si scule pentru ateliere,
scule de gradind (manuale), materiale de
sudurd, produse din fier, si-a manifestat
interesul pentru realizarea de contacte cu
producatori de echipamente si scule pentru
ateliere, scule de gradind, produse din fier,
angrosisti cu activitate similara.

-“ELECTROSVIT VRAKUN j.s.” -
reprezentata de dl. ing. Gabriel KODAY,
director, produce §i comercializeaza lampi
incandescente pentru apartamente si iluminat
public, lampi fluorescente pentru birouri, lampi
industriale de interior §i exterior, noi modele
decorative de plastic, proiectoare industriale.
Domeniul de interes al firmei l-au constituit
contactele cu producatori si gasirea de
parteneri de afaceri din domeniul tehnologiei
iluminatului, cooperarea in domeniul

Doina MACOVEI
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in zilele de 29 si 30 mai a.c. s-a desfisurat a
II-a editie a “Zilelor Austriei” la Baia Mare,
prin misiunea economica austriaca, invitata prin
bundvointa domnului Mag. Franz
BACHLEITNER, consilierul comercial al
Ambasadei Austriei la Bucuresti.

Parteneriatul economic si comercial a fost
organizat de catre C.C.I. Maramures, Clubul de
Afaceri Romano-Austriac §i Administratia
Publica Locala, si a reunit un numar
impresionant de firme maramuresene si din alte
judete ale tarii.

Pe langd dl. consilier comercial, Franz
Bachleitner, un vechi prieten al Maramuresului
si al institutiei noastre, ne-au onorat cu prezenta:
dl. Wilfrid MAYR - director general in cadrul
Directiei “Europa Centrala si de Est” din cadrul
Camerei Economice a Austriei, d-na Elena
PARVU - director marketing in cadrul sectiei
comerciale a Ambasadei Austriei din Bucuresti
si dl. Stefan TATAR - director marketing Zona
Transilvania, Sectia comerciald a Ambasadei
Austriei - Biroul Cluj-Napoca.

Cuvantul de deschidere l-au rostit: d-na
Ludovica PARVU - subprefectul judetului
Maramures, dl. Vasile BARBUL - viceprimarul
Baii Mari, dl. Gheorghe MARCAS -
presedintele C.C.1. Maramures si dl. Constantin
MURESAN - presedintele Clubului de Afaceri
Roméno — Austriac.

Acestia au facut o succintd prezentare a zonei
Maramures, a orasului Baia Mare, a
oportunitatilor de afaceri existente aici, a
domeniilor in care se impun investitii majore si a
facilitatilor oferite intreprinzatorilor de Legea
zonelor defavorizate.

Domnul presedinte Marcas a mentionat, in
cuvantul sau, participarea firmelor locale, insotite
de reprezentantii C.C.I. Maramures, la cele 2
misiuni economice din Viena si Graz (Austria)
care deja s-au concretizat in afaceri: este vorba
de firma austriaca Terra Nova care va fi prezenta
in Baia Mare in cel mai scurt timp si firma CMC
Carbunari, care si-a deschis la Viena un birou i
un depozit de placaje de marmurd. Firma a
participat la targul de la Graz cu un stand propriu,
ocazie cu care a incheiat contracte de furnizare.

Demne de retinut au fost si cifrele pe care ni
le-a oferit: 97 de societati comerciale romano-
austriece in Maramures din circa 2200 la nivelul
intregii tari. Banatul si Transilvania detin 93%
din procent, Maramuresului revenindu-i 5,5% .
Dintre aceste societati, 33 activeaza in domeniul
productiei industriale, 16 in domeniul
transportului international si 10 in prelucrarea
lemnului si exploatare forestierd, productie
alimentara si servicii informatice.

Doina MACOVEI
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Dorinta participantilor este si se analizeze
la nivele guvernamentale situatia
schimburilor comerciale cu consultarea si
sprijinul mediilor de afaceri din care si nu
lipseasca ci si se afle Camerele de Comert si
Industrie din aceste tari. Acestea detin, la ora
actuald, informatii generale si de detaliu
despre oportunitatile de afaceri, evolutii ale
cererii si ofertei din aceste tiri. S-a ajuns la
concluzia ci multe probleme punctuale ale
comertului international pot fi solutionate la
nivel regional, prin schimbul de informatii,
delegatii, misiuni economice, targuri si
expozitii, mese rotunde, parteneriate etc. care
sa grupeze 2 sau mai multe judete/regiuni din
aceste tiri. La aceste manifestiri sa participe,
pe langa oameni de afaceri, reprezentantii
administratiei publice locale, centrale,
ambasadele, consilierii economici/comerciali.
Mergand mai departe, s-a apreciat, in
unanimitate, ideea de a se dezvolta
parteneriatul/infritirea dintre orase,
localititi, regiuni/microregiuni din 2 sau mai
multe tiri, care sa urmareasca schimburi de
informatii, de experientd, prezentari de
oportunitati locale/regionale. Astfel de actiuni
sd se organizeze in misiuni de afaceri de 2-3
zile, care sa aiba ca obiectiv principal
cunoasterea la fata locului a ofertelor si
cererilor locale si regionale. Tarile din zona
noastri europeana, mai ales Romania, este
cunoscuti mai mult din mass media nationala
si internationala care, de ce sd nu o spunem,
nu totdeauna ne-au creat o imagine
favorabila in afara tarii, prezentind uneori
negativ mediul general de dezvoltare.

Turismul a ocupat un loc central in
discutiile si intilnirile noastre. De fapt,
fiecare participant local/regional, cu ocazia
vizitelor in zona lui, a introdus obligatoriu
un program de cunoastere si promovare a
zonei turistice. Am fost impresionati de
modul de organizare a turismului si
agroturismului in Ungaria, Polonia, iar
despre Austria, nu avem ce spune, decit ca
a fost si este modelul european de cum se
organizeaza si se gestioneaza turismul si
agroturismul intr-o tari in care muntii
acopera o buni parte din suprafata ei. Acest
relief geografic, este comun Slovaciei,
Ungariei, Roméniei si Poloniei. Dintre toate
aceste tiri, ne-a atras atentia Polonia, care
incepand din anii’80 a dezvoltat o puternica
baza si infrastructura a turismului,
organizati de stat, astizi integral privat. in
anii’90 au beneficiat cu multad daruire si
interes de ajutoarele UE prin diferite
programe de finantare nerambursabile.

Elementul comun al turismului din toate
cele 3 tiri, il constituie inaltul grad de calitate
al serviciilor, curitenia interioara si
exterioara, a mediului, a raurilor si a
lacurilor, asa cum le-a lasat “mama natura”,
nepoluate cu deseuri, reziduuri, pungi de
plastic, rumegus etc., cu drumuri de acces
fara gropi si deniveliri, cu teleferice si
telescaune, vile in care arhitectura locala este
dominanti, care ridici imaginea peisajului,
fara sa distruga echilibrul ecologic.

Revenind la schimburile economice si

comerciale, in toate intilnirile partea striina
si-a manifestat interes in dezvoltarea acestor
relatii cu judetul nostru. Pozitia geografica a
judetului Maramures, la distante in jur de
500-700 km, prezintd un grad sporit de
interes. Delegatiile noastre au intilnit la
colegii unguri, polonezi, slovaci si austrieci,
interesul acestora pentru piata
maramureseani pe care 0 socotesc
potentiald, din punct de vedere al capacitatii
sale de produse exportabile si de absorbtia
de marfuri importabile. Au fost deosebit de
multumiti de partenerii cu care au intrat in
contact, mai ales cu cei care au fost reco-
mandati de Camera noastra. Totodata si-au
manifestat admiratia fata de frumusetile
naturale peisagistice ale judetului, pentru
autenticitatea etnofolclorului maramuresean
manifestat in constructiile, portul si
mancarurile traditionale. Slovacii spuneau ca
se simt ca acasi, in zona lor montana care
este foarte asemanatoare cu a noastra, dar
care fiecare in parte are specificul sdu local.
Dar aceasta a fost partea frumoasa a
lucrurilor. Intrind in miezul discutiilor, am
ajuns la acele cauze care au tinut departe
investitorii §i oamenii de afaceri de Roménia
si, implicit, de judetul nostru.

Primul motiv a fost imaginea pe care si-au
format-o in urma evenimentelor neplicute
din anii ‘90-92 si care i-au obligat si stea
departe de noi.

In al doilea rand, lipsa de informatii legate
de legislatie, vama, fiscalitate, facilititi,
restrictioniri, creditul bancar, intr-un
cuvant, mediul de afaceri. Concluzia,
aproape unanima este cii, mediul de afaceri
roméanesc a fost si este ostil, instabil din
punct de vedere legislativ, cu o fiscalitate
agresiva si lacoma, improprie dezvoltirii
afacerilor, mai ales a celor productive,
puternic birocratizat, cu functionari corupti.
La acestea, se adauga atitudinea unor
politicieni care nu ar avea mare interes
pentru investitorii straini. Remarca
partenerilor nostri a fost ca in tirile lor
politicienii cand intra in afaceri sunt simpli
cetdteni cu drepturi si obligatii comune,
nefiind nimeni mai presus de lege. Grupurile
de interese sunt si la ei dar acestea se
manifestd pozitiv pentru promovarea
investitiilor striine, in interesul comun al
tarii lor. Credibilitatea noastra este mult
diminuati in fata partenerilor striini. De
multe ori, la noi, una se spune si alta se face.
Atarna greu in balanta deciziilor aceasti
lipsa de credibilitate. Un om de afaceri
austriac spunea ca, in lume si mai ales in
Europa, existd astizi mari acumuliri de
capital care stau in banci, neproductive si
care se doreste sa fie puse la lucru —
reinvestite. in momentul de fati, tarile foste
socialiste: Ungaria, Cehia, Polonia,
Slovenia, sunt suprasaturate de investitii
directe si indirecte, prin diferite programe
de ajutor financiar nerambursabil. O tara
ca Romania, dintre cele de marime mijlocie,
dupa Polonia, cu resurse umane calificate
peste media europeanai, cu resurse naturale
suficiente pentru dezvoltarea unor industrii
viabile si necesare pietii europene, mai ales
a tarilor ei, este atractiva pentru capitalurile

disponibile in bincile europene si
americane. Avem nevoie de imagine
favorabila si credibilitate. Partenerii, au
remarcat in judetul nostru, ca pozitiv,
sprijinul pe care-1 acorda organele
administratiei publice locale operatorilor
economici, parteneriatul economic si de
afaceri ce existd intre institutiile publice si
institutiile private si ONG, in mod deosebit
atentia si aprecierile de care se bucuria CCI
Maramures. Primirea delegatiilor la
conducerea Prefecturii, a Consiliului
judetean sila Primarii , le-au dat convingerea
cd atitudinea administratiei publice locale
din Maramures fata de mediul de afaceri are
sustinere serioasa si calificati, pentru o
dezvoltare stabilad si de durata. Pentru
aceasta, partenerii straini si-au manifestat
dorinta de a reveni in judetul nostru pentru
afaceri, inclusiv pentru investitii.

Totodatd, au luat la cunostintd de
programele de dezvoltare finantate de UE si
alte organisme internationale in judetul
nostru §i in Romania si au considerat ca ele
sunt insuficiente §i ca numar si ca nivel
valoric, fatd de ofertele internationale si
puterea de absorbtie locali. Au apreciat, mai
ales colegii unguri, slovaci si polonezi, ca in
primii ani si ei au pierdut, din varii motive,
sume importante din ofertele internationale
si mai ales cele ale UE. Numai dupi ce au
descentralizat aceasta activitate si au trecut
la organizarea de birouri de asistenta si de
elaborare de proiecte capabile de eligibilitate,
au reusit sa se bucure si sa foloseasca
fondurile oferite de organismele financiare
internationale si de citre UE.

Acestea au fost in mare concluziile ce s-au
desprins din intilnirile si discutiile purtate
cu oamenii politici, diplomatici,
administratiile publice, locale, reprezentantii
CCI si oameni de afaceri din cele 4 tari. Anul
2001 este un an hotarator pentru tara
noastra, pentru prezentul, dar mai ales
pentru viitorul ei. Se pune problema ca la
nivel local, regional si national, sa tragem
invitimintele ce se cuvin si care rezulti din
intilnirile acestea la nivelul nostru, al
oamenilor de afaceri. Pentru aceasta ar
trebui ca cineva din cei abilitati de legile
statului sa ne asculte, sa se intilneasca cu noi,
cu invitatii si colegii nostri din tara si din
strainitate, sisi tragi invitimintele cuvenite
necesare pentru redresarea economiei, a
imaginii, a credibilititii noastre, a cresterii
atractivititii Roméniei pentru investitiile
strdine, intr-un cuvint a formarii si
consolidarii mediului de afaceri stimulativ.

Noi ne declaram disponibilitatea de a fi
mai departe purtitorii de cuvant ai mediului
de afaceri romanesc si maramuresean, dar
dorim sa fim solicitati si folositi la adevarata
noastra valoare ca parteneri si promotori
ai imaginii atractive a tarii si judetului
nostru.

Obiectivele sistemului Camerelor de
Comert si Industrie din Roménia rimane
acelasi: de promovare a imaginii si mediului
de afaceri romanesc in lume, in scopul
constituirii, dezvoltirii si perfectionarii cat
mai rapide a unei autentice economii de
piati in tara noastra.
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productiei si comertului,

cooperarea in domeniul obtinerii
bachelitei si plasticului, precum si
realizarea de parti metalice pentru

productia si asamblarea de corpuri
de iluminat.

-“EURO-BREW Ltd.”
reprezentatd de dl. ing. Juraj
CAJKO, director, produce
concentrate pentru industria
alimentara, bere, malt si mini
berarii. Firma a manifestat interes
pentru contacte de afaceri cu
producdtori de bere, joint-
ventures, producerea de mini
berarii, licente de productie pentru
bere.

-“ROLOPLAST Ltd.” - are ca
profil de activitate fabricarea
produselor din plastic si si-a
manifestat interesul pentru
contacte cu angrosisti si
distribuitori.

-“SELEKT VSU j.s.” -
reprezentatd de d-na Milena
DEAKOVA, are in profilul de
activitate urmatoarele:
imbunatatirea si conservarea
speciilor; productia agricola
inclusiv vanzarea produselor
agricole neprelucrate; producerea
si adaptarea semintelor; afaceri si
brokeraj in domeniul semintelor,
plantarilor, culturilor agricole;
consultantd in productia agricola;
implementarea de proiecte
stiintifice in complexe agricole.
Domeniul de interes a fost:
realizarea de contacte cu potentiali
parteneri, angrosisti si importatori,
obtinerea de informatii despre
cooperarea stiintifica.

Indirect, prin reprezentantii
C.C.I. Trnava, s-au mai aflat
firmele:

-“BETRA MARKETING
Ltd.” - care este producator de
emulsii pentru autoturisme,
detergenti, aerisoli, antigel,
combustibili lichizi si doreste sa
importe chimicale.

-“SLOVENSKI HODVAB
j.s.” — producator de fire din
poliester, si-a manifestat interesul
pentru contacte cu: consumatori

de fire din poliester si celofibra,
producatori de apa minerala si
producatori de ulei.
-“SVIECKY A VOSKOVE
VYROBKY Ltd.” - este
producator de lumanari si doreste
contacte cu angrosisti i
distribuitori de lumanari.
incepand cu ora 11, firmele
slovace au purtat discutii, pe
module, cu reprezentantii firmelor
locale, dintre care i mentiondm
pe: dl. Yogendra K. Sharma,
vicepresedintele sectiei

comerciale a “Allied Deals
Phoenix” S.A., dl. ing.
Alexandru MARINA, directorul
Directiei Generale pentru
Agriculturd si  Industrie
Alimentara Maramures §i ai
firmelor: Abres S.R.L.,
Agroindustriala S.A., Agromec
Ulmeni, Asociatia Berarilor,
Automatic Grup S.R.L., BAPS
Plus S.A., Bulzan Impex S.R.L.,
Com Super S.A., Comat S.A., Dan
S.R.L., Elvacom S.R.L., Euroflex
S.R.L., Family Service S.R.L.,
Filbac S.A., Fodo Trading S.A.,
Industrial Com S.A., Intervalco
S.A., Magazin Maramures S.A.,

-Vizita Dvs. la Baia Mare s-a
bucurat de un succes foarte
mare. Toti membrii delegatiei,
reprezentanti ai unor societati
comerciale slovace, si-au gasit
parteneri de dialog si urmeaza
sa fructifice contactele avute
aici. Ce pirere aveti despre
vizita care tocmai s-a incheiat?
-M-am aflat pentru prima oara in
Baia Mare si am fost foarte
entuziasmat atat de primirea
facutad de gazda noastra, Camera
de Comert si Industrie
Maramures, cat i de seriozitatea
cu care au fost g
discutate
afacerile,
trasaturd pe
care o au foarte
multi din *
intreprinzatorii
din Maramures.
Nu in ultimul
rand am avut
ocazia sa reintdlnesc o parte a
conationalilor mei si sd cunosc
altii noi — oameni care au venit
cu intentii serioase in Romania.
-Am vazut ca, la fiecare
intilnire cu o firma noua,
romini, va ficeati o fisd
separata pe care scriati datele
de referinti, obiectul de
activitate, precum si interesul
pe care il avea aceasta pe piata
slovaca. Domeniile erau dintre
cele mai diverse. De la cereri,
punctuale, de carne, de
exemplu, pana la generalizari
de genul “reprezentanta de
firma producitoare” si
spatiu... De unde aceasta
“congstiinciozitate”,
meticulozitate si rabdare de a
va apleca asupra tuturor celor
care... doreau sia va
vorbeasca?

-E adevirat ca in meseria asta
intalnesc foarte multi oameni

\care au foarte multe probleme si
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interviu cu dl. Jan GALOCI —
Consilierul Comercial al Ambasadei

Republicii Slovacia la Bucuresti

foarte multe de zis. Imi fac acele
fise pentru a selecta oferta si a
facilita introducerea ei intr-o
baza de date, care-mi va fi foarte
utila atunci cand ma aflu in
Slovacia, fata in fata cu cei
interesati de aceste informatii. De
asemenea, existd Intreprinzatori
slovaci care, interesati de piata
romana, apeleazd la Ambasada
cu intrebari pertinente despre
cum sd patrunda in Romania,
unde ar trebui sa investeasca, cu
cine sd se asocieze intr-un
proiect, de unde sd ia 0 anumita
marfa... intrebari
la care pot gasi, de
cele mai multe ori,
rdspunsul  din
aceastd baza de
date. Daca primul
contact e facut, ei
se vor implica mai
departe 1n afacere.
-Chiar daca doua
zile sunt prea putine pentru a
va face o pirere despre orasul
Baia Mare si imprejurimile lui,
cum l-ati caracteriza?

-Am crescut intr-un oras de
munte si imi plac oamenii calmi,
molcomi si joviali. Trnava este un
oras asemandtor cu Baia Mare,
aflat la circa 50 km de Bratislava
si cu o populatie de 80.000
locuitori. Important este cd de azi
inainte, in Baia Mare mi-am lasat
in urma niste prieteni, iar la
prieteni revii intotdeauna cu drag
si incerci din rasputeri si-i ajuti.
Intalnirile avute la Camera si la
Primaéria Téargu Lapus ma fac sa
cred cd aluatul din care provin
maramuresenii este unul foarte
special. Am apreciat totul: de la
ospitalitate, la perseverenta cu
care se vorbea in afaceri si
gastronomie.

-Vi  multumim pentru
apreciere i v mai asteptam pe
la noi.

Maratex S.A., Plastunion Grup
S.R.L., Pomfruct S.A., Primaria
Baia Mare — Serele, Primaria Baia
Sprie, Primaria Cicarlau, Primaria
Somcuta Mare, Seineana S.A.,
Tricomar S.A., Salamandra S.R.L.

C.C.l. Trnava — C.C.1.
Maramures

un pod peste doud tari

Dupé ce C.C.I. Maramures
organizase 2 misiuni economice
in Slovacia, cu destinatia Trnava,
a fost randul C.C.I. Trnava sa ne
onoreze cu prezenta. “Am vizitat
Romania acum 4 ani, la invitatia
C.C.I. Arad” —ne-a declarat d-na
director Jana Gallova, inimoasa
colega in jurul céreia gravita toata
delegatia. “Suntem bucurosi ca
am avut prilejul sd ne informam
reciproc despre activitatile
institutiilor noastre si ceea ce mi
se pare cel mai important lucru
este prietenia care s-a legat in tot
acest timp.

Ne-ati ridicat stacheta undeva
foarte sus si va trebui sa
organizam, la randul nostru, un
parteneriat economic slovaco-
roman, la fel de bine pus la punct,
in amanunt. Va asteptdm
incepand cu 17 august a.c. la
Targul International specializat in
produse, magini si utilaje agricole
numit <AgroComplex>.”

Tot de la domnia sa am aflat
modul de organizare al institutiei
similare din Trnava: faptul ca
Oficiul Registrului Comertului nu
fiinteaza alaturi de Camera face ca
baza de date detinutd de Camera
sa nu fie la fel de mare, completa
si corectd ca cea din Romania. De
asemenea, numarul membrilor
Camerei din Trnava se ridica la
150 de firme, fiind cu circa 1.000
de companii in contact. Chiar daca
legislatia slovaca a impus o topica
a celor 8 Camere, din tot atatea
regiuni ale tarii, conduse de C.C.1.
din Bratislava, nu exista nici un
suport economic, nici financiar de
la centru, toate cele 8 Camere fiind
independente.

Cotizatia de membru al C.C.I.
Trnava este intre 250 DM si
10.000 DM, in functie de cifra de
afaceri a societatii respective.

Ziua de 24 mai a fost o zi plind
pentru reprezentantii firmelor
slovace: dupa discutiile avute cu
omologii romani, ne-am deplasat
impreund la Restaurantul
Bucuresti unde dl. Juraj CAJKO
a vizitat Fabrica de bere “FODO”,
dupa ce in prealabil se intalnise si
cu presedintele Asociatiei

Continuare in pag. a 4-a
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STEOVAG

Berarilor din Romania, dl. Mihai
FILIP.

S-a vizitat apoi Muzeul de
Mineralogie, unde s-a putut
admira o colectie impresionanta.

“Lupta
continual...”

A fost wunul dintre
sloganurile pe care l-au invatat cu
usurinta prietenii slovaci si care
facea deliciul asistentei ori de cate
ori urma un moment de
destindere. Nu numai pe mine, ca
ziarist, m-a frapat in mod placut
facilitatea cu care dialogul nostru
se inchega. Parcd vorbeam
aceeasi limba, desi diferentele
lingvistice sunt enorme,
comunicarea curgea ca un fluid
facand ca toate barierele existente
intre noi sa se topeasca.

A doua zi, pe 25 mai, ne-am
deplasat la Targu Lapus, in scopul
vizitdrii expozitiei “Serbarile
Lapusului” (editia a I1I-a), dar mai
ales al intermedierii cu administratia
si firmele locale i din
Microregiunea Lapusului a unui
dialog de afaceri si colaborare.

La Primaria Téargu Lapus, sala
de protocol era neincapatoare
pentru cei peste 20 de
reprezentanti ai firmelor si ai
consiliilor locale din Chiuiesti
(jud. Cluj) si Galgau (jud. Salaj),
Baiut (Maramures). Pe langa
fimele locale interesate de piata
slovaca, amintim si prezenta
doamnei Nina Agache — director
general al “Integrata Pascani”
S.A., firma care colaboreaza pe
domeniul tesaturi si textile cu
firma “Filbac” S.A. Targu Lapus.

Atat primarul de Targu Lapus
cat si cel de Galgdu s-au aratat
interesati de minifabrici de bere,
care sd se constituie in puncte de
interes pentru turistii care le
tranziteaza zonele. De bun augur
a fost si prezenta firmei slovace
ELECTROSVIT, care poate
asigura celor doua primarii
instalatii de iluminat stradal pe
baza de senzori luminosi (cu cat
se intunecad afara cu atat se aprind
mai intens becurile), ceea ce va
permite o economisire importanta
a energiei electrice din localitati.

in speranta cd ne vom revedea cu
ocazia celor doud evenimente
expozitionale: “Agrocomplex” —
Trnava, Slovacia si “Rivulus
Dominarum”- Baia Mare, nu pot
decat sd redevin “homo universalis”
si sd zic: “Na zdravie!” (Noroc!)
tuturor pana atunci.

Urmare din pag. 1

Vom exemplifica cu unul dintre
cele mai puternice concerne ale
“Siemens” — Austria, care a
cumparat de curand firma “Sintec”
S.R.L., crednd 3 societati in
domeniul soft-ware si al serviciilor
informatice: “Centrul de studii
SINTEC” S.R.L., “SBS Solution”
S.R.L.si “Sintec” S.R.L. Acestea se
doresc a fi solutiile la exodul de
“materie cenusie”, tineri care
pardsesc tara in favoarea altora, in
care serviciile programatorilor sunt
recompensate corespunzator.

Capitalul social subscris al
tuturor societdtilor mixte roméano-
austriece este de circa 60 miliarde
lei, adicd peste 2 milioane USD (la
cursul din 28 mai 2001).

Va prezentdm in cele ce urmeaza
firmele austriece participante la
misiunea economica, obiectul lor de
activitate si interesul firmei pe piata
romaneasca:

AKRAS FLAVOURS AG
produce arome pentru emulsii, baze
pentru bauturi nealcoolice si
siropuri, arome pentru bauturi
spirtoase, pentru dulciuri, produse
de panificatie, produse lactate si
inghetate, arome cu mirodenii
pentru  ketchup, maioneza,
dressinguri, sosuri, mustar, pentru
snacks, produse din carne, tutun.
Firma cauta contacte cu firme care
produc produsele enumerate mai
sus; comercianti, importatori,
distribuitori care livreaza si alte
produse pentru industria alimentara.
Cauta reprezentant.

BANK AUSTRIA CREDIT-
ANSTALT ROMANIA ofera
clientilor sai servicii bancare
credite in valuta si lei, finantari de
proiecte.

JOSEF BINDER produce si
comercializeaza instalatii de ardere
comandate prin computer si care
functioneaza pe baza de biomasa. Se
cauta contacte cu gatere si consilii
locale care sunt interesate sa procure
instalatii de incalzit pe bazd de
energie alternativa (aschii de lemn).

EPROS-SICHTAR Gmbh,
doreste contacte cu gatere, furnizori
de lemn, tamplarii i fabrici
produciatoare de mobila din lemn si
metal. Cautd furnizori de lemn
masiv fag si stejar si de mobilier din
lemn sau din metal.

MIRA PUBLIC DESIGN
Gmbh cautd contacte in industria
prelucratoare de otel si lemn si
anume fabrici care efectueaza
indoiri, stantari, sudari de profile de
otel si tabla de otel, eventual frezare
cu masini CNC, taiere cu fascicul
de laser sau apa. De asemenea, cauta
comercianti en-gros de lemn de
larice si salcam (rubiniu) in calitatea
0-1. Sunt vizate ateliere de tamplarie
care pot sd produca si sd livreze
sipci de lemn. Se doresc contacte
pentru realizarea de contracte in
lohn.

NEUHOLD GES.mbh are ca

obiect de activitate proiectarea,
productia, montajul si punerea in
functiune a componentelor si
instalatiilor pentru prepararea apei,
compostarea reziduurilor, protectia
contra unui nivel ridicat de ape si
protectia obiectivelor. Cautd
importatori, utilizatori precum si
reprezentanti cu experientd in
probleme legate de mediul
inconjurdtor care sa producd
componente simple din otel, tevi
pentru conducte sau sa coordoneze
procurarea lor.
POLYTECHNIK, LUFT -
UND FEUERUNGSTECHNIK
Gmbh produce instalatii de ardere
pe baza de biomasa de la 50 Kw la
12.000 Kw, instalatii de incalzire cu
aschii de lemn, instalatii de ardere
pentru incdlzirea prin centrale
proprii si la distanta, masini de
fardmare, instalatii de aspirare si de
filtrare. Firma doreste sa 1si vanda
produsele si cauta contacte in cadrul
industriei de prelucrare a lemnului
(tamplarii, producatori de mobila,
gatere etc.) precum si cu furnizorii
de energie termica.
TIMBERJACK Gmbh
comercializeaza magini forestiere
marca Timberjack — masini de
alunecare cu cablu (cable skidder),
masini cu dispozitiv de prindere
(grapple skidder), masini de recoltat
masda lemnoasd si instalatii
transportoare. Este vizat contactul
cu importatori, utilizatori finali,
institutii de stat si cautd un
reprezentant din domeniul forestier
si de exploatare a lemnului.
VOEST-ALPINE
INTERTRADING AG doreste sa
comercializeze magini agricole si
forestiere produse de firma New
Holland si  Case  Steyr
Landmaschinentechnik precum si de
furnizori cum ar fi Vogel & Noot,
Regent, Lely. Se doresc contacte cu
importatori, beneficiari finali,
gospodarii agricole si forestiere,
structuri private si de stat, fabrici din
industria de prelucrare a lemnului
care intentioneaza sa desfagoare pe
termen lung o activitate de
exploatare a lemnului. Sunt posibile
si tranzactii tip leasing precum si
finantari prin acordarea de credite.
VOLKSBANK ROMANIA
oferd servicii bancare (plati,
finantari, tranzactii cu documente
bancare, consultantd) si este
interesata s poarte discutii cu firme
mici si mijlocii pe tema acordarii de
credite.

CONFERINTA DE PRESA
“Suntem la Baia Mare pentru a
face afaceri. Si nu oricum.
PROFITABILE!”

Aflat la misiunea economica in
calitate de coordonator al intalnirilor

de afaceri, dl. Wilfrid MAYR —
director al Directiei “Europa
Centrala si de Est” din cadrul
Camerei Economice a Austriei —
este un mai vechi prieten al
Romaniei, prin functia pe care a
detinut-o intre 1970-1974, aceea de
Consilier Comercial al Ambasadei
Austriei la Bucuresti.

“De atunci, transformarile care au
avut loc in Romania sunt foarte
importante, sunt multe succese iar
relatiile bilaterale romano-austriece
s-au intdrit considerabil.”

Domnia sa s-a referit, apoi, la
locul pe care trebuie sa-1 ocupe tara
noastrda in Piata Comund, la
urmatorul pas pe care il va face
Ungaria in 2004 cand va deveni
membru al U.E., Roméania devenind
granita de est a U.E., asupra careia
se vor opri ajutoarele C.E. “Un
exemplu concret este acela ca desi
Ungaria are doar 10,5 milioane de
locuitori — a mai adaugat dl. Mayr —
Austria exporta marfa in valoare de
7 miliarde DM, in timp ce in
Roménia, cu 23 milioane de
locuitori, sunt livrari de marfuri in
valoare de... 1 miliard DM.”

La conferinta de presa au mai luat
cuvantul dl. Constantin
MURESAN - presedintele Clubului
de Afaceri Romano-Austriac — care
a promis ca intr-un timp scurt head-
office-ul Clubului din Baia Mare
impreuna cu Consortiul Camerelor
de Comert si Industrie din zona NV
va infiinta filiale in judetele:
Bistrita, Satu Mare, Bihor si Cluj.

Domnia sa a explicat necesitatea
infiintarii acestor filiale prin
impactul crescut pe care il vor avea
asupra comunitatii oamenilor de
afaceri din aceste zone: “Din cele
10 cursuri organizate sub patronajul
WIFI Austria, jumatate s-au
desfagurat in Baia Mare, restul fiind
la Satu Mare, Oradea, Bistrita, etc.”

A urmat dl. Stefan TATAR —
director =~ marketing  Zona
Transilvania, Sectia comerciala a
Ambasadei Austriei - Biroul Cluj:
“Acest birou, Infiintat in septembrie
1998, se doreste un punct de sprijin
pentru societdtile mixte roméno-
austriece, pentru investitorii
austrieci — §i nu numai — si este
continuu sustinut de dl. Mag. Franz
Bachleitner. La vremea respectiva
s-a impus infiintarea lui deoarece in
zonele Transilvania, Banat, cu
precadere in Ardeal, erau infiintate
foarte multe societati mixte romano-
austriece. Exista in cadrul Biroului
Cluj o bazd de date completa si
actualizata, iar la noi pot apela atat
persoane fizice cat $i companii mari,
inclusiv banci. Putem oferi date
despre targurile din Austria si despre
targurile nationale la care participa
firme austriece.”

Impresiile oaspetilor... la

superlativ
-DI. Martin GAUSS - director
de vanzari al firmei

“NEUHOLD”: “Ma aflu pentru
prima oara in Romania i am venit
pentru a identifica oportunitatile,
pentru a proiecta, produce si pune

in functiune instalatii pentru
Continuare in pag. a 5-a
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prepararea apei. Stiam cd in Baia
Mare acest domeniu trebuie sa se

- -
. -

dezvolte, iar contactele pe care le-
am avut — cu circa 15 firme - ma
fac sa cred ca vom avea un cuvant
important de spus in viitorul
apropiat. Cred «cd existd
oportunitati mari in judetul Dvs. si
ma bucur ca am putut fi aici.”

- DI. Gabor Zsolt PALL -
reprezentantul firmei “JOSEF
BINDER” — este nascut la Oradea
insd este stabilit in Austria de 20
de ani: “Pe piata roméaneasca
suntem de 4 ani cu 13 cazane —
instalatii de ardere comandate prin
computer si care functioneaza pe
bazi de biomasd —in diferite orase.
in fiecare an firma este prezenti la
TIB Bucuresti, insd ne-am propus
sd facem un marketing mai agresiv
si sd venim §i in aceastd parte de
tard. Contactele au fost foarte
pretioase, au venit si dintre clientii
cu care avem tratative inaintate, cu
alte cuvinte prezenta la Baia Mare
este, fard indoiald, un mare avantaj
pentru noi, iar pe mine m-a surprins
in mod placut. Firma <BINDER>
a venit cu o oferta deosebita pentru
Baia Mare: stiind ca s-a aprobat
Legea reimproprietaririi cu paduri,
si zona Maramures are aceasta
bogatie naturald din belsug, dorim
sd facem si barter cu produsele
noastre, la contrapartida cu lemnul
din zona. Acesta va fi preluat si se
va da spre prelucrare unei firme
romano-germane.

In ceea ce priveste colaborarea cu
C.C.I. Maramures, pot spune doar
atat: cu nici o Camerd din Roméania
nu am avut un dialog atat de facil,
in multe dintre ele existand
probleme de comunicare in cadrul
compartimentelor lor. Felicitari!”

-D-na Ligia MARINESCU -
director de vanzari in cadrul “NEW
HOLLAND ROMANIA” S.R.L.
si dl. Erich URBAN - director de
vanzari si marketing in cadrul
aceleiasi companii si senior
manager Countertrade Division al
firmei austriece “VOEST -
ALPINE INTERTRADING”:
“Firma austriaca <VOEST> a
cumparat firma <NEW
HOLLAND> cea care produce
magini unelte si forestiere i doreste
sa faca distributia lor si a altor marci
consacrate. Dintre contactele avute
cu partenerii romani, am retinut
interesul Asociatiei Forestierilor
Particulari din Romaénia si a
Directiei Silvice Maramures — fata
de cele circa 20 milioane mc de
masa lemnoasa care se prelucreaza

anual cu o tehnica foarte slaba.
<VOEST> este cea mai mare firma
de comert din Austria, detinand si
domenii ca: metalurgie, produse
chimice, cereale si utilaje agricole,
materii prime pentru produsele
alimentare, furaje, produse
farmaceutice, petrochimice,
vitamine pentru productia de furaje,
metale neferoase ca Al si Cu. Firma
a fost infiintata cu 23 de ani in urma
si detine o retea de birouri proprii si
filiale in 17 tari. Numai in Austria
sunt 150 de angajati si 150 in
celelalte tari (cu 26 in Romania).”

In tara noastra “VOEST” a creat

3 firme: “VOEST-ALPINE
INTERTRADING” S.R.L. -
Bucuresti, “AUSTRIAN
ROMANIAN TRANSPORT
SERVICE” - Constanta si “NEW
HOLLAND ROMANIA” S.R.L. -
Bucuresti, si este prezenta de 13 ani.
“Suntem dispusi sa facem barter cu
partenerii din Romaénia, cumparand
cereale pentru export - la pretul
Bursei Internationale de Cereale -
si oferind utilaje agricole forestiere”
- amai adaugat dl. URBAN. “Sunt
multumit de discutiile pe care le-am
avut in Baia Mare si sper cd vom
reveni cat mai curand.”

LR

Asadar, tragind linia si
adunind, o noui misiune a fost
indeplinita si o putem trece pe
“Agenda” institutiei noastre, ca
realizare. Nu-i putem uita pe
partenerii nostri de dialog:
Ambasada Austriei la Bucuresti,
Biroul din Cluj al Sectiei
comerciale a Ambasadei
Austriei, Clubul de Afaceri
Roméno-Austriac, Primiria
Baia Mare, Prefectura judetului
Maramures.

Baia Mare se vede in lume!

Intre Serbia si Romania, oamenii de afaceri austrieci au ales: Baia Mare

-interviu cu dl. Mag. Franz BACHLEITNER —
g" Consilierul Comercial al Ambasadei Austria la Bucuresti

- Domnule consilier comercial, vi aflati pentru a II-a oara la Baia
Mare, insotind delegatia austriaci interesata de piata roméneasca,
in special de cea maramureseana. Dialogul nostru este in limba
romani. De cind detineti functia de consilier comercial in cadrul
Ambasadei si cum ati pitruns in tainele spiritului roméinesc?

- In data de 15 iunie a.c. se implinesc 6 ani de cand detin aceasta
functie si de cdnd ma aflu in Romania. Pot spune ca in aceasta perioada
am cunoscut atat spiritul cat si sufletul poporului roman, iar diferentele nu sunt deloc mari comparativ cu
poporul austriac. Exista diferentele culturale, de folclor, etnografie, exista cele economice, lingvistice,
sociale, dar apartinem cu toti familiei europene. Dacd Austria se poate mandri ca a influentat Europa
Centrala din foarte multe puncte de vedere, si Romania are o istorie bine conturata, a fost intotdeauna un
teritoriu autonom a dat multe valori in multe domenii de activitate. Bucurandu-se de o agricultura prospera,
de resurse naturale si de o infrastructura bine organizatd, Romania are toate sansele sa se alinieze tarilor
si structurilor Comunitatii Europene.

- Din discutiile mele cu reprezentantii firmelor austriece s-a desprins o concluzie clara: aproape toti
au venit la Baia Mare datorita faptului ci Dvs. personal v-ati implicat in aménunt in organizare.
Cit de greu v-a fost si-i convingeti pe austrieci sa treaci in planul de viitor contacte/contracte cu
Romainia? Care erau argumentele Dvs. pentru a-i mobiliza sa faca aceasta deplasare la Baia Mare?
- Este adevarat ca multi dintre oamenii de afaceri austrieci si-au Indreptat atentia catre tara vecina, Serbia
- care are de putind vreme un guvern democrat i care poate fi o piata cu un potential impresionant pentru
noi. Desi incd nu functioneraza bine sistemul bancar, Serbia este ajutatd foarte mult de Europa si Statele
Unite pentru relansarea economica. Revenind la intrebarea Dvs., argumentul meu a fost prima editie a
“Zilelor Austriei” la Baia Mare, contactele care s-au facut atunci, concretizate astdzi in contracte si
colaborari palpabile si multumirea pe care au avut-o multi dintre cei prezenti atunci. Opinia tuturor celor
care au participat acum la mesele rotunde bilaterale a fost pozitiva si credem ca se va materializa, in cel
mai scurt timp posibil, prin semnarea de contracte.

- Pot intelege de aici ca veti reveni si anul urmator, la a I11-a editie si va veti implica la fel de mult in
organizarea misiunii economice austriece?

- Nu numai cé este o promisiune, dar sper ca in 2002 vom reveni cu un grup mai mare de oameni de
afaceri din Austria si vom tine cont de opinia d-lui presedinte al C.C.I. Maramures., dl. Gheorghe MARCAS,
aceea de a cauta o perioada de timp care va coincide cu un targ sau o expozitie specializatd — pentru a
exista mai multe stimulente destinate firmelor invitate. Deoarece in acest an se va afla la Wells (N.R.
orasul austriac infratit anul trecut cu Baia Mare) delegatia maramureseana, in 2002 vor veni ei aici,
insotiti probabil si de muzicienii care ne-au incéntat anul trecut. Va fi, cu sigurantd, si un eveniment
cultural pe care il dorim de un inalt nivel calitativ.

- Ce ati avea de reprosat modului de organizare sau ce sugestii ne puteti da pentru ca viitoarea editie
si fie, cum e si normal, un pas important in relatiile economice si de prietenie care deja s-au consolidat?
- Asa cum v-am spus, nu au existat plangeri de nici un fel din partea delegatiei austriece in ceea ce priveste
organizarea si implicarea C.C.1. Maramures sau a Administratiei Publice Locale, respectiv Clubul de Afaceri
Romano-Austriac. Dimpotriva, o firma din Austria, care isi anuntase prezenta, nu a venit la intalnire si asta a
dus la perturbarea orarului, deoarece era asteptata de circa 20 de firme romanesti (printre ele aflandu-se si
firme din afara judetului). Am fost foarte sever cand am vorbit cu ei, deoarece in afaceri cuvantul spus este ca
si 0 semnaturd, iar punctualitatea si corectitudinea trebuie sa caracterizeze mediul de afaceri.

- Asta a fost probabil exceptia care a confirmat regula pe care oamenii de afaceri austrieci au fixat-o in
afacerile lor. Revenind, ce am putea face mai bine pentru viitoarea intilnire similara, noi,
reprezentantii C.C.I. Maramures?

- Ar fi binevenita o intlnire cu toti cei care vor dori sd discute cu firmele austriece, la sediul Camerei,
unde pe baza unui chestionar si a descrierii amanuntite a obiectului de activitate al firmelor din Austria,
sa se reduca o parte din timpul afectat celor ce nu se regdseau in oferta concreta a celor interesati. Acestia
sa fie separat inclusi intr-o baza de date, pe care s-o preludm noi sau firmele care stiu de existenta unor
parteneri de dialog pentru ei. Fiecare ar trebui sd plece de la aceasta masa rotunda cu certitudinea ca a
perfectat o afacere sau a deschis calea spre un dialog de perspectiva. Noi ne straduim sd facem acest
contact cat mai accesibil cu putinta.

-Va multumim domnule consilier comercial Franz Bachleitner. Vi mai asteptim pe la noi si Alles Gute!

= -
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Wisiune cconomica la Hraz - Rustria si Niienbery - Hermania

Camera de Comert si Industrie Maramures, in
colaborare cu Ile Trade S.R.L. din Bucuresti, a
organizat pentru a patra oard o misiune
economica la Niirnberg — Germania, cu ocazia
celei de-a VII-a editii a Targului International
de Magsini si Utilaje second-hand RESALE 2001
de la Niimberg si a celei de-a 32-a editii aTargului
International de primavara GRAZ 2001 de la
Graz. Au participat 12 firme maramuresene
(A&BS.R.L., Azur TCS.A.,BAPS Plus SR.L.,
Bidan Con S.R.L., Buda Company Services
S.R.L., Exploatarea minierd Baiut, Fagul S.R.L.,
Filbac S.A., Foremar S.A., Hansal S.R.L., IDD
Door Construct S.R.L., Ticala Gheorghe A F.),
iar aldturi de acestea delegatiile oamenilor de
afaceri de la CCI Alba si CCI Buzau.

Primul targ vizitat a fost cel de la Graz, o
impresionanta manifestare comerciala, care s-
a adresat tuturor gusturilor si cerintelor
publicului. Cele cateva sute de firme
participante au prezentat produse si servicii din
aproape toate domeniile, incepand de la
confectii, textile imbracaminte, mobila si
terminand cu cazane de incalzire, materiale de
constructii si instalatii, autoturisme etc, intr-
un complex expozitional ce a insumat 15 hale.
Oamenii de afaceri maramureseni au reusit, in
buna masur3, sa identifice firmele austriece din
domeniul propriu de activitate i s initieze noi
relatii de colaborare, in pofida timpului relativ
scurt avut la dispozitie pentru a trece in revista
un targ de o asemenea amploare. De remarcat
prezenta Pavilionului Romanesc in cadrul
expozitiei, cu participarea a 10 firme de marca,
printre acestea aflandu-se si firma

Delegatia economica maramureseana

maramureseand C.M.C. S.R.L., reprezentata
prin dl. Victor FLORIAN, managerul general.

Targul RESALE 2001 a fost un targ de
naturd pur tehnica, care s-a adresat tuturor celor
care doresc sa achizitioneze masini si utilaje
second-hand din orice domeniu de activitate.
Destéagurat la Niirnberg, denumit si orasul
jucariilor, in modernul complex expozitional
Niirnberg Messe, expozitia a cuprins in cei
peste 25.000 mp aproximativ 600 de firme din

28 de tari, cele mai importante fiind: Germania,
Italia si Franta, iar din cei 10.000 de vizitatori
jumatate au provenit din Europa de Est. La
Niirnberg se afla Muzeul jucariilor iar
Niirnberg Messe organizeaza cea mai mare
expozitie de jucarii din lume, cu o participare
de aproximativ 3.000 de expozanti. Revenind
la RESALE 2001, putem afirma fara echivoc
ca “Era Internetului,, si-a facut simtita prezenta
in cadrul manifestérii. Zeci de expozanti si-au
expus marfurile si produsele atat in cadrul
standurilor cat si prin efectuarea unor
prezentari pe internet, care au dublat

la Biclsko-Biala — Polonia

expunerile. Au fost puse la dispozitia
vizitatorilor nenumarate baze de date aflate pe
internet, cu grafica, imagine si sunet, ce au
prezentat tipurile de magini second-hand aflate
disponibile spre vanzare. Toate aceste
informatii au fost sintetizate de organizatori
intr-un catalog, care se afla spre consultare la
Biblioteca INFO a CCI Maramures.

Azur TC S.A. — Vasile POPA, director
general: “Participarea la cele doua targuri de
interes international prin intermediul
misiunilor economice organizate de CCI
Maramures mi-a oferit posibilitatea de a intra
in contact cu modul de prezentare in spatii
expozitionale a utilajelor, masinilor, aparatelor,
bunurilor de larg consum, mijloacelor auto, etc.
Aprecieri deosebite gi felicitdri pentru
organizatori odata cu propunerea de a extinde
asemenea misiuni economice deosebit de utile
pentru specialisti, manageri si alti
intreprinzatori.”

Filbac S.A. — Simona LUPSE, sef
compartiment marketing: “Am fost interesati
de masini de brichetat rumegus si masini de
cusut. Oferta targului a fost buna, identificand
cateva firme in acest domeniu. Urmeaza sa
analizam ofertele lor si sa ludm o decizie.”

A&B S.R.L. — Nicolae NAGY, director
comercial: “Am fost intresat de masini pentru
prelucrarea metalelor; am avut rezultate bune
desi nu cred cd am trecut in revista toata oferta
in materie. Programul deplasarii a fost strans
si imi exprim regretul ca nu am avut timp sa
vizitam doua capitale - Viena si Budapesta.”

Eugen MERCEA
schimburilor din anii '80. In prezent,
nivelul volumului de schimburi
comerciale dintre Roménia i Polonia
nu reflecti potentialul i
disponibilitatea celor 2 fri.

In perioada 18-20 mai in oragul
polonez Bielsko-Biala a avut loc Targul
International de Turism la care au
participat tiri din Europa Central si
de Est printre care Romania, Ungaria,
Ucraina, Slovacia, Cehia si Polonia.

Roménia a participat cu un stand
organizat de Asociatia Nafionald de
Turism Rural, Ecologic si Cultural
(ANTREC) filiala Maramures.

Cu aceasti ocazie, a fost invitati
delegatia Primériei municipiului Baia
Mare care a participat la ceremonia
de semnare a protocolului de Tnfritire
Tntre municipiile Bielsko-Biala si Baia
Mare. Din partea Bielsko-Biala a
semnat dl. Bogdan Traczyk, primarul
oragului, iar din partea municipiului
Baia Mare, dl. Vasile Barbul,
viceprimarul municipiului.

Cu ocazia acestor evenimente, la
invitatia Excelenfei Sale Irina
Comaroschi, ambasador al Romaniei T
Polonia gia  d-lui Wladyslaw Zenon
Mirota consulul onorific al Romaniei
n Bielsko-Biala a participat o
delegatie economici si comerciali
condusi de pregedintele CCI
Maramures, dl. ing. Gheorghe

MARCAS. Din delegatie a ficut parte
si un reprezentant al CCl Satu Mare.

Paralel cu evenimentele prezentate
mai sus, au avut loc Tntdlniri de
informare gi afaceri organizate la
sediul societatii ZIAD cu dl. Ryszard
MIGDALSKI — directorul Centrului de
pregitire si perfectionare profesionals,
organizator de tarquri si expozitii,
simpozioane, mese rotunde etc. Am
stabilit mijloacele si cdile de
colaborare si informare ntre Centrul
nostru de perfectionare si cel polonez,
si alte actiuni de interes comun.

La sediul Consulatului Roman din
Bielsko-Biala a avut loc o intalnire
Tntre delegatia romani si polonezi la
care au participat dl. Consul Onorific
al Roméniei, W.Z. MIROTA si dl. ing.
Aurelian Neacgu, consilier comercial
la Ambasada Romaniei Tn Polonia. La
Tntilnire au participat, pe langd
oamenii de afaceri, consilierii
municipiului Baia Mare si din Bielsko-
Biala. La intalnire a fost prezent si
dl. JAN SOLICH presedintele CCl din
Bielsko-Biala. Cu aceast3 ocazie a avat
loc un schimb de informatii de interes
comun, un parteneriat economic si

comercial, stabilindu-se un calendar al
actiunilor viitoare legate de
promovarea schimbu-rilor comerciale
dintre cele 2 regiuni — romanegti si
poloneze. Delegatia oamenilor de
afaceri maramuregeni a luat parte, de
asemenea, si la ceremonia semndrii
acordului de Tnfrifire care s-a
desfisurat sub patronajul Excelenfei
Sale Irina Comaroschi, ambasadorul
Romaniei la Vargovia. In prezenta Sa,
am reluat o parte din discutiile purtate
cu partenerii polonezi din domeniul
relatiilor economice si comerciale, a
stabilirii unor actiuni care i fie
organizate de CCl Maramures, cu
sprijinul Ambasadei Roméniei Tn
Polonia. $-a desprins o concluzie
general: ¢i disponibilitatea economici
si comerciald a celor doud tiri permit
dezvoltarea si cresterea comertului
exterior de ambele parti si reciproc
avantajoasi.

Camerele de Comert si Industrie,
oamenii de afaceri din cele 2 tiri, cu
sprijinul  ambasadelor  si
administratiilor publice locale pot s3
promoveze schimburi comerciale care
sd atingd n scurt timp nivelul

In ultima parte a vizitei noastre,
oficialitdfile poloneze locale ne-au
facut un program de documentare
turisticd, aritindu-ne, pe langd
frumusetile naturale ale zonei, si modul
n care au organizat si functioneazi
turismul, cu toate componentele sale
— agroturism, folclor, complexe de
tratament, de odihnd, de conferinte si
congrese nationale i internationale,
agrementul turistic, sportiv — fn
special dotarea tehnici la nivel
international — teleferic, telescaun,
partii pentru sporturile de iarng,
sporturi de vari etc.

Programul unei seri poloneze ne-a
conving de ce turismul in Polonia este
o componentd importantd a veniturilor
la bugetele locale si centrale ale tarii.
Merita un schimb de experientd in acest
domeniu atdt la nivelul organelor
centrale cat si locale.

Ne-am fators din Polonia cu noi
cunogtinte in domeniul strategiilor de
dezvoltare economicd, cu noi si
importante sarcini Tn domeniul
promovirii relatiilor comerciale si
economice, cu informatii utile, cu noi
parteneri, colegi si prieteni.

Gheorghe MARCAS



Il HERMES CONTACT

RECLAMA PUBLICITARA

7 I

VIRSTEANA SERYV S.R.L.

Produce si comercializeaza mobila tapitatd, la cele
mai avantajoase preturi. Intreaga gama poate fi
achizitionata:

¢ direct de la producator - Sighetu Marmatiei,
str. Sugdu nr. 71; tel. 062-330321, fax O62-
330993 (intrarea prin comuna Vadu lIzei) sau

¢ din Sighetu Marmatiei —in Magazinul “Elegant”
— vis-a~vis de cinematograful local

¢ din Baia Mare: - “Universal Maramures” (fostul
“Universul Copiilor” la etaj 1) - “Céminul” (B-dul.
Bucuresti) vis-a-vis de Tipografie

oo

¢ din Satu Mare in magazinul de mobila “Universal
Hercules” str. Carei.

; i g B
% v =3 =
...;L ’

“TEOMOB Impex” S.R.L.

Viseu de Sus
produce si comercializeazé:
& Mobilier i csute din lemn (pentru vard sau pentru iarni)

Se asigura:
S montajul si asamblarea
la fata locului
Sserviciile vamale, in
cazul in care produsele sunt
destinate pietei externe

= Firma mai comercializeazi lemn de brad, nuc, cires si stejar

Comenzile se pot face la adresa:
Viseu de Sus, str. 22 Decembrie, Bl. T14, ap. 19
sau la telefon 094-936.096, persoana de contact:
Ileana GRAD.
Cele mai mici preturi numai prin

“TEOMOB IMPEX” S.R.L.!

Sandatate si Vitalitate prin M

=APOLLO §

Cu noi puteti (re)deveni sanatosi si performantl'

OFERA

FITNESS

Programe de intretinere, de tonifiere dirijatd, body building,
(re)corelare inaltime/greutate.

KINETOTERAPIE
proceduri pentru gravide, defecte de posturd, afectiuni reumatice,
neurologice, respiratorii,
genetice, sechele postreumatice,
elc.

SOLAR
De unde f3 care nu necesita
creme de protectie.

MASAJ MANUAL
local, regional sau general;
de relaxare, de tonifiere, sau
anticelulitic.

DOTARI
Terasa exterioard amenajatd, receptie, sald de asteptare, vestiar
cu dulapuri individuale, bar interior, sali de fitness, saund
barbati, saund femei, anexe sanitare, camerd de solar, dusuri,
salon de masaj, sala de kinetoterapie, cabinete medicale, sald

de protocol.
ORAR:

DRESA:
Str. Tiblesului nr. 5, tel. Luni-vineri: 13-21
Sambata: 9-13

'yf.n.

AC HELCOR S.R.L. Baia Mare

produce si comercializeaza gama
medicamentelor:

Cardiovasculare: ATENOCOR,
CORDAMIL, CORZEM, MIORITMIN
Expectorant. BROMHEXIM
Fluorochinolone: CIPROLEN, H-NORFLOXACIN
Antifung: H-KETOCONAZOL
Antiprotozoaric: TIPROGYN
Anticonvulsionante: CARBEPSIL
Analgezice: ASAprin, METAMIZOL, PARACETAMOL
Antiinflamatoare: DICLOFENAC, INDOMETACIN,
PIROXICAM, REUXEN, SALAZIDIN
Antiulceroase: FAMODIN, RANITIDN
Antialergic: H-KETOTIFEN.
Succesul terapeutic
este important !
Noi va oferim reteta
calitatii !
Adresa firmei:
Str. Dr. V. Babes nr. 50 si
62, tel: 062-276751, 276754,
e-mail: helcor@mail alphanet.ro.

BETAPROL,

elCOr

062-212212

A.F. “HADOBAS"” Baia Ma

< Executd faruri, stopuri, semnalizatoare din plexid
(stiplex, plexiglas) si pentru orice marca de automobil.
< Repara bare de protectie auto din material plast|c
Toate acestea la cele mai bune preturi!
Baia Mare, str. 1 Mai nr. 19, telefon: 062-273.462;
092-810.156
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SOCOM ,.Progresul”

Va ofera

-coafura, -frizerie, -manichiura -pedichiura, -cosmetica,
-Intretinere corporald si -masaj
in unititile:

-Salon ,,Michelle”: B-dul Unirii nr. 12

-Salon ,,Ea si E1” — P-ta Pacii nr. 4

-Sala fitness, masaj corporal, masaj medical pt. barbati

si femei - Complex ,,Magnolia” Str. Scolii nr. 4

-Frizeria nr. 21 - (incinta Garii CFR)

-Frizeria nr. 1- str. Alexandru Odobescu nr. 2 si Complex
,,Albina”

Calitatea serviciilor noastre, profesionalismul si

preturile competitive vi vor convinge !

SOCOM,,,PROGRESUL”
-vinde doua spatii comerciale in
Complex Ferneziu, str. Barajului
nr. 55C, de 63, 76 mp, respectiv 71,12
mp. Pentru informatii suplimentare,
adresati-va la sediul SOCOM
»Progresul” din str. Libertatii nr. 6
Baia Mare. Telefon: 062-214178.
Persoani de contact: Maria CSERNE

1l

COFETARIA ,,RODNA”
Baia Mare

Produce si
comercializeaza
toatda gama de
préajituri de casa si de
cofetarie, produse
de patiserie,
inghetata, torturi
pentru ocazii
i " . ..a deosebite!

Asteptdm comenzile Dvs. la adresele:
¢ Str. Granicerilor nr. 81, tel: 277260
¢ B-dul Unirii nr. 2 ap. 1, tel: 092-396682.

Cofetaria ,,Rodna” va face viata mai dulce !

Servicii oferite de
Chamber's Services S.R.L.

in sprijinul microintreprinderilor,
intreprinderilor mici si mijlocii

Tipografia Chamber's Services S.R.L. vd oferd
o gamd variatd de lucrdri la cele mai competitive
preturi ale pietei:

-imprimate alb/negru; -imprimate tipizate; -
pliante publicitare; -ziare; -reviste; -carti; -etichete;
-afise; -fluturagi; -coli cu antet; -registre; -legat
arhivd; legat lucriri de diplom3

Contactatine la adresa: Chamber's Services
S.R.L., B-dul Unirii nr. 16, tel: 062-221510,
223202 — int. 15, persoand de contact: Florin
Chiorean.

rd

Camera de Comert
Industrie Maramures

r 4

prin
ARBITRAJUL COMERCIAL

solutioneaza rapid,
confidential, competent gi
definitiv litigile comerciale
dintre operatorii economici.

Recurgeti la serviciile
Arbitrajului Comercial care
este mai operativ, mai ieftin
si judeca «cu arbitri
specializati.

Pentru informatii supli-
mentare contactati-ne la tel.:
223248, sau la sediul C.C.I.
Maramures, Bd. Unirii nr. 16,
etaj lll, cam. 12, persoana

de contact d-l. Valentin
BOTA.

Cea mai adecvata metoda pentru a va promova firma,
produsele si serviciile dumneavoastra in judeful Maramures
este participarea la targurile de casa organizate de CCI
Maramures la:

= . Somcuta Mare -
“SERBARILE CHIOARULUI
2001” - editia a Il-a (local) - téarg
general, 24-25 junie, Caminul Cultural;

2 Seini - “SERBARILE SEINIULUI 2001” - edifia a ll-a
(local) - targ general, 29 iunie - 1 iulie, Sala de Sport a Scolii
Generale nr.1; 5

2 Viseu de Sus - “SERBARILE VISEULUI 2001” - editia
I-a (local)- targ general, 7-8 iulie;

2 Cavnic - “SERBARILE CAVNICULUI 2001” - editia I-
a (local)- térg general, 4-5 august;
o Baia Sprie - “SPRIANA 2001” - editia a Il-a (local) -
targ general, 15 august;
Sighetu Marmatiei —

TARGIJRI DE CASA “MQARA 2001” - editia a IV-a

(regional) - targ general, 8-9
septembrie, hotel TISA.

Nu va ramane decéat sa contactati CCl Maramures, Bd.
Unirii nr. 16, et. 3, cam. 10, tel. 223248, 223249, fax.
225794, e-mail: cci@ccimm.ro, persoana de contact Adrian
NICOLAESCU, si sa va inscrieti acum la Caravana
Targurilor de Casa.
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Ddei wemtesti, produse... nomanesti

“PRINCIPALUL NOSTRUY
OBIECTIV ESTE CALITATEA"”

Pe zi ce trece mi se
accentueaza convingerea
ca, cel putin cu o buna parte
a productiei nationale, am
intrat de mult in Europa. Este
si cazul firmei “BlZO
TRADE” S.R.L., a carei
productie din domeniul
morarit-panificatie a fost
conceputa si se realizeaza
dupa o idee germana.

Domnul Aurel BIZO este

A . I
, |
]

afacerii  si

“creierul”
administratorul firmei. A

cumparat, acum 7 ani,
spatiul in care se afla o
carciuma si l-a transformat
rapid Tntr-o unitate modern
utilata de productie de paine,
produse de patiserie, foetaje
si cofetarie. Astazi, acest
punct amplasat pe B-dul
Bucuresti nr. 8, are trei
destinatii: productia,
desfacerea directa a
produselor si servirea (gen
mic dejun, pe masute inalte,
fara scaune, a iaurtului rece
insotit de produsele de
patiserie calde!).

Fiind o persoana cu o
deschidere deosebita spre
nou si cunoastere si
calatorind aproape
saptamanal in strainatate (si
in special in Germania), dI.
Bizo aimprimat din stilul unei
afaceri nemtesti: curatenie

P~

exemplara, servire
ireprosabila — intotdeauna in
ambalaj (chiar daca, de
multe ori, acesta costa cato
jumatate de péaine la
achizitionarea lui de
producator, spre deosebire
de alte unitati comerciale aici
nu costa nimic!).
Siinca ceva: corectitudine
- in afaceri, cu
colaboratorii domniei sale,
cu angajatii firmei si
cu cei care i trec
pragul din diverse
motive. Cu
mtrebéri, de
exemplu. Ca mine.
-Domnule Bizo,
painea reprezinta
alimentul de baza
la romani. In
acelasi timp, ea
trebuie sa fie buna
Wl (adica sa sature!),
proaspata si ieftina. Care
dintre aceste conditii le-ati

)

prevazut cand ati deschis
firma gi care le respectati
si astazi?

-Toate! Desi astazi sunt
de 10 ori mai multe
brutarii ca atunci
cand am aparut noi,

consider ca
principalul nostru
credit in fata
clientilor este

calitatea, corelata,
bineinteles, sicuun

pret bun.

Desi producem
paine si alte
produse de

patiserie dupa o
m e t o d a
frantuzeasca,
adica fara maia, |
tinem intotdeauna
cont de gustul}
roméanului. Nici
unul din cele 5 tipuri
de paine, dintre
care amintim:
painea graham, cu
seminte, multicereale, la

tava si franzela, nu
mucegaieste si nu se
acreste ...

-... Nu mai are timp, as
adauga eu. Se consuma
foarte repede. Care este
capacitatea brutariei ?

-Producem aproximativ
3000 de paini pe zi si circa
800 kg de produse de
patiserie si foetaj, iar
vanzarea este integral
realizata in aceeasi zi.

-in conditiile in
care inca nu aveti
un program non-
stop.

-Doi ani am facut
Si noaptea
productie, Tnsa a
fost foarte dificil sa
continuam
deoarece existam |
intr-un bloc de
locuinte, caruia
trebuie Sa-i
respectam regulile. Poate in
viitor, daca vom antifona si
vom extinde spatiul ...

-Pe cand toate acestea?

-Dorim o extindere cu inca
90 mp de anul acesta, pana
la inceperea anului scolar
(in toamna). Vom mari
spatiul pentru acel mic dejun

. englezesc (cu iaurt si
produse de patiserie calde)
si vom putea amplasa mai
multe masute.

Avem vad comercial bun,
cu multe scoli in jurul nostru,
dar si foarte multi
pensionari la care
ne gandim 1n
permanenta.

In acest sens, am
oferit de multe ori
produsele noastre
unor camine de

batrani /

sau - |
orfelinate, iar acum Bﬁ
ma gandesc sa ajut L]

I ——

cateva familii cu probleme
sociale.

-Mi se pare normal ca
intr-un OM care s-a format
in spiritul afacerii sa existe
si un suflet pe masura.
Care este legatura cu
latura artistica ce va ...

“tradeaza” de cum v-am
trecut pragul?

-Am achizitionat lucruri
vechi si deosebite de peste
tot si am facut un colt in care
sa pot pasi cu placere, atat
eu cat si prietenii sau
cunostintele mele, si care sa
ne bucure ochii si sa ne
incante sufletele. Masti,
statuete, obiecte artizanale
poarta Tn ele o istorie si
spiritul celor care le-au
creat.

-Sainteleg ca si aceasta
afacere o considerati ... de
familie?

-Mi-as dori ca macar unul
dintre cei doi baieti ai mei sa
preia firma si sa o duca mai
departe, insa pana atunci
mai este. Trebuie sa mai
trecem prin multe pentru a
putea spune ca avem ce sa
Iasam Tn urma noastra, celor
ce vor mosteni afacerea.

-Va multumim gi va uram
succes $i pe mai departe.

Doina MACOVEI




OrasuL TAreu LApus - CAPITALA

MICROREGIUNII TARA LAPUSULUI

Zona Tarii Lapusului este situata in spatiul
nord-vestic al tarii, spatiu ce ocupa o suprafatd
de aproximativ 918 km?. Ea face parte astazi
din judetul Maramures, fiind asezata intr-o
depresiune intramontand orientatd spre est,

care se invecineaza la nord cu lantul muntilor
vulcanici ai Tiblesului si Gutdiului §i se
deschide la sud peste Podisul Boiului si
Culmea Breaza, unde se invecineaza cu
judetele Cluj si Salaj spre Valea Somesului,
iar la vest piemontul Satrei o desparte de Tara
Chioarului.

Tara Lapusului se remarca printr-un relief
de dealuri véi si coline cu un pitoresc aparte,
variat din punct de vedere morfologic si
complex in alcétuirea sa geologica.

Depresiunea este strabatuta de raul Lapus,
afluent al Somesului.

Datorita asezarii si reliefului, zona are clima
temperat continentald, cu ierni reci, cu
temperaturi ce ajung pana la —30°C datorita
inversiunilor termice ce se produc in zona si
precipitatii relativ abundente.

Zona este tinut al padurilor, pasunilor
subalpine, fanete si livezi, cu terenuri de
culturd doar in partea de jos a vailor.
Configuratia geograficd ce a determinat
structura economica a zonei este data de
pantele line care coboara din lantul muntilor
spre sud, pe vai si valcele, prin care apele care
izvorasc din acesti munti se scurg spre raul
Lapus, cel mai lung rau al judetului.

PREZENTARE ISTORICA

Natura prielnica si clima temperata, propice
vietii omului, a facut ca zona sa fie locuitd inca
din timpuri foarte vechi. Sapaturile arheologice
aratd ca, inca din neolitic, au trait aici
comunitati umane care au practicat agricultura
si cresterea animalelor, culesul in naturd,
vanatoarea si pescuitul. Incd din epoca
bronzului au preluat minereurile pentru a le
transforma in unelte. Cultura Suciu de Sus,
careia argeologii i-au dat numele localitatii in
care s-au facut sdpaturile, cu bogatele ei
marturii, dovedeste statornicia agezarilor din
epoca bronzului.

Cea mai veche atestare documentard a
toponimicului Lapus dateaza din 1070 si se
refera la raul “Lapos et fluenta” (Lapusul si
apa Somesului). Denumirea de Joseplapos

apare pentru prima data intr-un document din
1500, in legdtura cu o localitate pe care
documentele ulterioare o vor numi Magyar
Lapos, adica Targu Lapus de astazi. Sub forma
de Terra Lapos, zona este amintita ca entitate
teritoriald in documente din 1315, pentru ca
apoi sa fie amintitd in anul 1391 intr-un act
emis de patriarhul Constantinopolului la
cererea lui Balc si Balitda — voievozi de
Maramures.

PREZENTAREA ECONOMICA A
ZONEI

Activitatea economica in zona orasului
Targu Lapus este caracterizatd prin
preponderenta sectorului primar, respectiv
industriei extractive, axdndu-se pe extractia
minereurilor de fier, mangan si bentonita si
exploatare forestiera.

Suprafata agricold a orasului este de 15.895
ha, din care: 14.298 ha se afla in proprietate
privatd. Din numarul total de 4.070 gospodarii
ce detin teren agricol, numai un numar de 70
au reconstruite 10 ha echivalent arabil, iar
aproximativ 60% din numarul acestora
folosesc sub 1 ha teren arabil.

Lucrdrile agricole sunt executate in proportie
de 70 % cu utilaje si masini agricole tractate
de animale, lucrari de slaba calitate si fara
sporuri de productie.

In zona nu sunt constituite asociatii agricole,
forma de exploatare fiind cea individuala,
asigurandu-se productii doar pentru consumul
propriu.

In agricultura privata lucreaza un numar de
aproximativ 3.500 persoane, din care peste
80% sunt mai in varsta de 60 ani.

Activitatea de prelucrare a lemnului, care
este predominanta in sectorul secundar al
zonei, se face doar la nivelul de prelucrare
primara, ceea ce implica investitii mici, cu un
numar redus de angajati.

Referitor la activitatea de transport, deoarece
in zona nu exista activitate de transport pe caile
ferate, transportul marfurilor si persoanelor se
face in principal de cétre doua unitati
prestatoare de servicii, una pe actiuni si
Coloana de transport local din subordinea
Consiliului Local.

Societatile comerciale private, precum si
persoanele fizice autorizate, sunt unitéti mici
care au mai mult de 1-10 angajati.

In zona orasului Targu Lapus, turismul este
practic inexistent, orasul nedispunand de nici
o unitate hoteliera, desi zona este recunoscuta
ales a agroturismului.

Zona prezintd un deosebit potential pentru
investitori, fiind deosebit de atractiva, existind

-drumetii montane in zona Satra, Breaza,
Muntii Tiblesului;

-vizitarea obiectivelor si a celor doua trasee
turistice: 1. Cheile raului Lapus din zona
Groape — Réazoare (defileu, cascade, pesteri,
padure, bisericile de lemn din satele Groape si
Rizoare; Cheile Cufoii, Pasul Curmatura
Cufoaia — Pitris (Fantana Talharoaia,
Rezervatia Aliom Silvestru); izvorul mineral
Borcut, Lac Dobricel; Biserica din lemn Inau;
zona Masivului Satra (Izvoarele lui Salavastru,
Fantana Pintii de sub Satra, Fantana Pintii din
varfu Setrii; Hornu si Custurile Setrii,

Manastirea Satra, bisericile vechi si noi din
satele Dumbrava si Stoiceni; bisericile de lemn
din satul Dobric, Izvorul din Sacadas, cele
doua biserici din lemn din satul Rogoz. 2.
Lacul artificial si cabana de la Damacuseni;
Lacul artificial de pe Valea Gardului si cabana;
parcul si lacul Lighet; Complexul socio-
cultural al manastirii Sf. Ana de la Rohia;
Manastirea Rohiita; Bisericile din lemn din
satul Boiereni; Lacul artificial dintre Rohia si
Cheile de pe Valea Rohii.

-vizitarea muzeelor de pe langd “Casa
poetului” de la Méanastirea Rohia, muzeul din
incinta Clubului elevilor din Tg. Lapus;
muzeul de pe langa Scoala generala Dumbrava;

-vizitarea monumentelor istorice.

€XPO "SERBARILE
LAPUSULUI"

Zilele lapusene au debutat sambata, 19 mai
a.c., printr-un complex de manifestari avand
un numitor comun: reinvierea vechiului targ
de Armindeni (Inédltarea Domnului), care astazi
cuprinde atat latura socio-economica, cat si cea
cultural artistica si de divertisment.

Pentru o saptamana, centrul de greutate al
Tarii Lapusului s-a mutat la Targu Lapus...

“Ingdduiti-mi sa va salut in numele
lapusenilor si al meu personal, si sa va spun,
dupa datina veche: <bine ati venit!>" — si-a
inceput expunerea dl. primar al orasului
Térgu Lapus, Ioan BUDA.

“Acum ca sunteti aici, imi dau seama ca v-
asteptam demult... si ca nu in zadar ridicam
maini doritoare de prieteni, aici, din prag, sa
v-apropiati ca sd ne vedem fetele si blandetile
iar, adunati, sa facem ceva de seama impreuna.

Intr-adevar, putem ridica ochiul: aici
aproape curge Raul Lapus, limpede, insotindu-
ne, si intelept intors la izvoare dinspre
miazanoapte ca sa curgd neocolit i intotdeauna
catre prieteni. Ca o ramura mare ne strabate
pamantul si oameni aduna, si vreme si sate.

Cutezam, in numele prezentului, sa ne
cunoastem si recunoastem vechimea, care nu
e micd, iar a strabate valul multor vremi ni se

q e
pare si de folos si de o datorie catre ceea ce ne
std In preajma mai propriu.

Intr-adevar, nu departe de aici, se adevereste
civilizatia bronzului, una din cele mai stralucite
din Romania, iar de vom cerceta din veac in
veac ne putem apropia de limes-ul roman care
se Intindea catre zona Suciurilor si, mai incoace
cdtre noi, nu se afla eveniment istoric la care
lapusenii sa nu fi luat de drept si de fapt parte.

Prieteni cu cei numiti istoriceste
maramureseni prin hotarele din Grosii
Tiblesului, Ungureni — satul meu natal,

Continuare in pag. a 11-a
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Urmare din pag. a 10-a

Costeni, vecini la cumpana apelor cu
nasaudenii, prin Suciuri, iar dincoace de
Somes, prin satele Boereni si Rohia si Dealu
Mare, céldtori prin Pietrig catre Baia Mare si
inapoi, suntem noi, Targu Lapus- ul, ca butucul
in roata cand se misca, de-aici pana departe si
mai departe, cu drum cu tot.

Nu v-ascund cé se afla multe inca prin
preajma care vin de la ai nostri §i care tot mai
asteapta sa fie vadite. Dealul care ne strajuieste
citre miazanoapte se numeste, local, Dealul
Cetatii, pomenit prima datd in Gesta

Hungarorum, ascunde si pastreza, fara
indoiala, o cetate. Cat de veche si de puternica?
Vom afla intr-o zi. Stim, de bunad seama, unde
mortii nostri odihnesc.

Dar, si alminteri, strabateti cu gandul ori cu
pasul Tara Lapusului, jur-imprejur, tot zare pe
zare, i veti vedea cd muntii si dealurile ne
imprejmuiesc ca ziduri tari de cetate, si ca cel
care locuieste aici are casa si vatra statornica.
Vorbiti voi insiva, incet ori tare, si padurile
noastre vor sti sd asculte. Ah, nu-i carare care
sd nu cunoascd Tara Lapusului, “tard” in
intelesul in care Nicolae lorga vorbea de
“romaniile orientale”, si se minuna de aparitia
si intemeierea lor.

Dar oamenii iubesc lumina si soarele,
gandesc si se bucura in numele prezentului,
iar fericirea este conditie a activitatii, daca
activitatea inseamnd un inceput in durata.
Suntem noi acest inceput? Asa credem si
ndzuim sa fim. $tim ca viata este dragoste de
viata, raport fatd de continuturi care nu sunt
fiinta mea, dar sunt mai multe decat ea: a gandi,
a munci, a manca, a dormi, a citi, a se incilzi,
a fi impreuna, si singur, si iar impreuna.
Cateodata, fiinta noastra se simte bune chiar
in nevoile sale, agsa cum, uneori, inaintam prin
jale fericiti.

Dar a vedea inseamna, totdeauna, a vedea la
orizont: lucrurile se duc unul catre celalalt si noi
trebuie s inaintam in devenire. Cu tot ce am fost
si nu mai putin cu ceea ce am putea fi.

Targu Lapus este un oras oarecum nou, tot
asa cum este o asezare veche. Targ de tara,
sau de doud tari, cum se spunea odinioara (dar
noi vrem s-o spunem din nou, cu
dumneavoastra cu tot), el este, totodata, centrul
administrativ si cultural al Tarii Lapusului.

Nu e cazul sd va spunem ce avem deja, in
fiinta, aici, usor de vazut. Dar multe ne lipsesc,
si nu va ascund ca, in ultimii vreo 50 de ani,
orasul a fost neglijat sau uitat de catre autoritatile
de centru. Acest lucru este intolerabil, si ne
simtim indreptatiti sa inlaturam izolarea, fara
grabd, dar ireversibil, sa devenim ceea ce suntem
si ceea ce se asteaptd de la noi.

Nici un locuitor al Lapusului nu trebuie sa
se simtd zadarnicit ca traieste aici, in Lapus, si
nici un strain s vina aici ca la netrebnici.

Nu e oare mai firesc sa cultivam artele, fara
moleseald, sa conjugam trecutul cu rasuflarea
vie a prezentului, sd stim sa supraveghem la

interesele orasului ca fiind ale locuitoriloor séi,
sd deschidem locuri de munca si sd ne pazim
resursele, sa facem din grija ingrijire, sd
cutezdm acum i aici catre cea mai mare si mai
deplina devenire?

Domnilor, prezenta dumneavoastra aici nu
e un semn pentru noi? Nu ne puteam dori mai
mult.

Sarbatoriti cu noi, cu munca noastrd, cu
zilele anului, cu toate, cci ale dumneavoastra
sunt deopotriva, si nu mica ne este bucuria de
a auzi unii de la altii si sd fim impreuna.

Bine ati venit la noi, in Lapus, in Tara
Lapusului!”

Va prezentam in continuare lista firmelor
participante la Expozitia "Serbarile Lapusului",
adresa lor, persoana de contact si obiectul lor
de activitate: AMILUX S.R.L. - Baia Mare,
B-dul. Traian nr.14, tel.092647637, fax. 062-
250249, persoand de contact: Adrian
MOCAN, obiect de activitate: scaune
ergonomice, scaune pentru baruri, terase,
domicilii, birouri, sedii de firma; CORAMET
IMPORT EXPORT S.R.L. - Baia Mare, str.
Nuferilor nr.14, tel/fax 062-215894, persoand
de contact: Valentin Ioan PACURAR, obiect
de activitate: vopsele, lacuri, diluanti, oxizi,
materiale pentru intretinerea locuintei si
automobilelor; GO SERYV S.R.L. - Baia Mare,
bd. Traian nr. 8, tel. 062-436632, fax 062-
435648, persoand de contact: Gavril LES,
obiect de activitate: case de marcat cu memorie
fiscala-solutii complete de marcare i gestiune
fiscald; TRICOMAR S.A. - Baia Mare, str.
Vasile Lucaciunr. 61, tel. 211362, fax 216962,
persoana de contact: Marinel MIHIS, obiect
de activitate: tricotaje copii si adulti, din fire
tip lana; L&D PARTENE IMPORT
EXPORT S.R.L. - Baia Mare, str. Nicolae
Torganr. 1/35, tel 094615576, fax 062-228055,
persoana de contact: Delia PARTENE, obiect
de activitate: broderii §i confectii;
CRISTALMAR S.R.L. - Baia Mare, str.
Oltului nr. 15, tel/fax 062-216333, persoana
de contact: Marioara GOIA, obiect de activiate:
articole de menaj si decorative din cristalin i
sticla; SERE HOLLAND-
CHAMPIGNONS S.A. - Baia Mare, bd.
Traiannr. 1, tel. 062-222691, fax 062-432003,
222398, persoana de contact: Rodica ARMAS,
obiect de activitate: productie si comercializare
ciuperci CHAMPIGNON in stare proaspata si
in saramurd; AGROIMPEX H&B S.R.L. -
Baia Mare, str. Vasile Lucaciu nr. 89, tel 062-
215060, persoand de contact: Arpad
BAGOSSY, obiect de activitate: masini
agricole mici si accesorii; FILBAC S.A. -
Targu Lapus, str. Tiblesului nr. 114, tel. 062-
464860, 464861, fax 062-464858, 220118,
persoane de contact: loan FILIP, Sorin POP,
obiect de activitate: sezlonguri, saci pentru
haine, produse textile (lenjerie pat, confectii,
prosoape, etc.); MARATEX S.A. - Baia Mare,
bd. Bucuresti 44, tel. 092-712633, fax 062-
225986, persoana de contact: lonela COST,
obiect de activitate: tesaturi, confectii tip
lenjerie de pat; LAROROEX S.R.L. - Rogoz,
str. Principald, nr.60, tel/fax062/464622,
persoand de contact: Alexandru SANTA,
obiect de activitate: fabricarea produselor de
morarit, a amidonului si a produselor din
amidon; PASMATEX NORD S.A. - Baia
Mare, str. Vasile Lucaciu nr. 160, tel 062-
212465, fax 212475, persoana de contact:
Eugen TRUSCA, obiect de activitate:

11 N

fabricarea de articole de imbracaminte si
lenjerie din materiale textile reunite in colectia
“MARION”; a.r.t.e.m. - Academia de arte si
meserii traditionale din Maramures - Baia
Mare, Bd. Republicii nr.37/5, tel /fax 062-
226739, mail iuga@mail.alphanet.ro, persoana
de contact: Georgeta [UGA, “Patrimoniul rural
averea noastra” - expozitie de fotografie,
Gheorghe ROBESCU; DEPARTAMENT
CONSTRUCTII S.R.L. - Ulmeni, jud.

LS |
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Maramures, str. Petre Dulfu nr. 8, tel. 098-
591377, tel/fax 062-220059, persoana de
contact: Attila KONCZ, obiect de activitate:
scdri, schele din aluminiu, schele de otel
HAKI-SUEDIA, platforme suspendate,
echipament de protectie pentru lucrul la
inaltime; DOER IMPEX S.R.L. - Baia Mare,
str. M. Eminescu nr. 48A, tel/fax 062-213075,
persoana de contact: Gheorghe DOBRE,
obiect de activitate: pavele colorate; CHEM
AVITALA S.R.L. - Baia Mare, str. Vasile
Alecsandri nr. 6, tel 211737, persoana de
contact: Florin MAGHIARI, obiect de
activitate: comercializarea de produse
fitosanitare microambalate, saci rafie, folie;
AGROMEC ULMENI - Ulmeni, jud.
Maramures, str.. Petre Dulfu nr. 119, tel. 062-
264.062, mobil: 098-591.133, persoand de
contact: Severica COVACIU, obiect de
activitate: comercializarea de utilaje agricole.

710 ani de atestare: Targu Lipug

"Serbarile Lapusului" intra, astfel, in traditie.
C.C.I. Maramures adauga prin aceastd
manifestare o piatrad la temelia Microregiunii
de dezvoltare economico-sociald a zonei Tarii
Lapusului, care cuprinde, pe langa Targu
Lapus, comunele: Baiut, Boiu Mare, Botiza,
Cernesti, Coroieni, Cupseni, Lapus, Suciu de
Sus, Vima Mare - din judetul Maramures,
Chiuiesti (judetul Cluj), Galgau, Ileanda si

g » .!?: =

Poiana Blenchii (judetul Salaj).

Pe langa institutia noastra, ca organizatori ai
manifestarii s-au numarat: Liceul Teoretic "Petru
Rares" Targu Lapus si ASTRA Lapuseana.

Mentiondm ca in programul manifestarii a
fost cuprinsa si inaugurarea Telecentrului de
Documentare in afaceri pentru Microregiune.

O intreaga saptamana care a facut din Tara
Lausului o zona de interes local, national si
international. Reamintim cé delegatia slovaca
a participat in ziua de 25 mai a.c. la Intalnirile
din cadrul Primariei, a vizitat expozitia si s-a
convins de ospitatlitatea lapusenilor la ...

Asteptam urmadtoarea editie, din a II-a
jumatate a lunii mai 2002.

Doina MACOVEI
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ALPHA BANK ROMANIA

sc extinde si lanseaza noi produse

Principalele obiective ale Alpha Bank
Romania sunt dezvoltarea portofoliului
de credite si a celui de depozite,
continudnd iTn acest sens linia
directoare ce priveste dezvoltarea
sectorului de retail, a anuntat
presedintele bancii, Eleftherios
loannou, in cadrul reuniunii cu angajatii
din conducerea bancii si din sucursale,
care a avut loc recent la Predeal. Alpha
Bank Romania va deschide anul acesta
cel putin trei noi sucursale, cate una in
Ploiesti, Pitesti si Brasov, si alte doua
in Bucuresti, a mai adaugat
presedintele loannou. Aceste noi filiale
se adauga celor 9 sucursale existente
deja in Romania, operand in Bucuresti,
Arad, Baia Mare, Cluj, Constanta, lagi,
Sibiu si Timisoara. Presedintele a
acentuat faptul ca banca isi va
coordona actiunile cu cele ale
companiilor afiliate grupului Alpha, atat
pentru sporirea numarului de clienti cat
si pentru a Imbunatati sinergia Tn cadrul
grupului cu privire la intreaga gama de
servicii oferite clientilor. Aceasta va
mari capacitatea de raspuns a grupului
in ceea ce priveste ansamblul serviciilor
financiare pe care le ofera Alpha Bank
Romania, Alpha Leasing, Alpha
Finance, Alpha Advisory, Alpha
Brokerage si Danube Fund. In curand
va lua fiinta si Alpha Insurance,
companie creata cu ajutor financiar din
Grecia si care va oferi servicii de
asigurari pe piata romaneasca. Grupul
Alpha Bank Romania are ca principal
investitor consortiul financiar Alpha
Bank Group din Grecia.

Directorul adjunct al Diviziei
Corporate, Alessandro Lezzi, a facut
0 prezentare a strategiei Alpha Bank
Romania pentru anul 2001 in cadrul
unui seminar gazduit de Hotelul Mara
si organizat cu ajutorul Camerei de
Comert si Industrie Maramures. In fata

a peste 100 de clienti si potentiali
parteneri, Alessandro Lezzi a prezentat
produsele si serviciile pe care banca le
ofera in Romania.

Lezzi a mai precizat ca banca va
continua sa ofere un sprijin larg clientilor
corporate din Roméania, Grecia si ltalia,
prin politici care vizeaza finantarea pe
termen lung a proiectelor, amintind in
acelasi timp auditoriului ca desi banca
are ca actionar principal grupul Alpha
Bank din Grecia, majoritatea clientilor
bancii o formeaza companiile romanesti
private si de stat. Acest lucru

demonstreaza inca o data ca banca
este interesata de afacerile pe termen
lung pentru a sustine consolidarea
economiei de piata in Romania. In ceea
ce-i priveste pe investitorii straini, banca
fsi propune sa faciliteze, consolideze si

extinda intrarea companiilor
multinationale pe piata, prin
coordonarea activitatilor lor cu cele ale
Alpha Bank Romania.

Unul dintre cele mai importante
obiective pentru unitatea de retail a
béncii este sa ofere conditii atractive
pentru depozitele clientilor mici sau
mari, a precizat Lezzi. Exista multi bani
in afara sistemului bancar iar Alpha
Bank Romania isi propune sa atraga o
buna parte din ei. Dintre noile produse
pe care banca le va lansa, Alessandro

Lezzi a amintit cartile de debit si credit
marca VISA, de care vor putea beneficia
atat persoanele fizice cat si cele juridice
care fac afaceri in Romaéania.
Comisioanele practicate la retragerea
de numerar vor fi cele mai mici de pe
piata roméneasca. Creditele pentru
constructia de locuinte se vor adresa
tuturor celor interesati, oferindu-le o rata
a dobanzii competitiva. Banca va
introduce n curand si Internet Banking,
oferind astfel posibilitatea clientilor sa
economiseasca timp si bani.

Camelia Mihalache, director la
Alpha Leasing, a prezentat modalitatea
prin care aceasta companie afiliata
grupului poate facilita obtinerea de
echipamente sau masini pentru firmele
care doresc sa contracteze bunurile in
sistem leasing.

Directorul Alpha Advisory, Marin
Tescaru, a subliniat disponibilitatea
firmei de a oferi servicii de consultanta
si listare la Bursa de Valori Bucuresti
pentru companiile care aleg aceasta
cale profitabila de dezvoltare a propriilor
afaceri.

In finalul seminarului vorbitorii au
amintit hotararea cu care grupul s-a
implicat pe piata romaneasca, subliniind
ca grupul este un partener de incredere
si de durata pentru Romania.

Alpha Bank Group a fost infiintat Tn
1879 in Grecia si are astazi o cota de
piata de 20% si peste 440 de sucursale.
Grupul elen a Tnregistrat un profit de 375
de milioane de Euro anul trecut. In afara
de Grecia si Cipru, grupul are
reprezentanta in Roméania, cea mai
mare investitie din Europa de Sud-Est,
in Bulgaria, in FYROM si in Albania.

Actionarii pricipali ai Alpha Bank
Romania sunt Alpha Bank Group din
Grecia, Banca Europeana de
Reconstructie si Dezvoltare gi Banca
italiana Monte dei Paschi di Siena.

In 16 mai a.c. a avut loc intalnirea Consortiului C.C.1.
din regiunea Nord-Vest (Satu Mare, Bihor, Maramures,
Salaj si Bistrita Nasdud) la Oradea, din partea romana,
si CCI nationald a Ungariei si Camerelor din judetele
Debreczen, Nyiregyhaza; Bekes Csaba, din partea

ungara. Intélnirea a avut ca
scop principal cunoasterea
noilor structuri si conduceri
ale Camerelor maghiare
dupa noile alegeri ce au avut
loc Tn 2000-2001.
Totodatd, a avut loc un
schimb de informatii
reciproce, programele si
calendarele proprii si cele ale

nerestrictionat.

intalnirilor viitoare, bilaterale si multilaterale, dintre

Camerele romane si maghiare. S-a discutat si sustinerea
de catre Camera Nationald Ungara si cele locale din

Regiunea Nord-Vest Romania, si Nord-Est Ungaria,

pentru deschiderea vamei Petea-Satu Mare ca vama
pentru marfuri, la Tnceput pentru tonaj pana la 5-7 to si
pe masura reabilitdrii drumurilor la tonaj normal

S-a hotarat ca in data de 06.06. a.c. sd se

intélneasca la Bekes Csaba,
la sedinta sectiunii Roméano-
Maghiare organizata cu
ocazia targului international,
Camerele roméane si
maghiare invitate.

S-au discutat si probleme
comune pentru sprijinirea
operatorilor economici Tn
relatiile cu administratiile
locale si regionale, pentru

promaovarea schimburilor comerciale transfrontaliere din
Jjudetele limitrofe.

Redactia
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EXIMBANK

In cadrul Cafenelei Oamenilor de Afaceri, CCI Maramures in colaborare cu Banca de
Export - Import a Roméaniei — EXIMBANK, a organizat in data de 24 aprilie 2001 o
reuniune de lucru cu caracter tehnic si promotional cu tema:

“Tehnici si instrumente bancare si de asigurari specifice pentru stimularea si
sustinerea comertului exterior”

Din partea EXIMBANK SA au
participat la prezentare si discutii:
dl. Vasile POP - Secretar General,
dna. Maria OPREAN - Directorul
sucursalei Cluj-Napoca, dl.
Leonida RANTA — Sef serviciu
clientela si dl. Antonius AVRAM
—Sef'serviciu credite.

Operatorii economici ai jud.
Maramures au fost prezenti prin
reprezentantii urmatoarelor

SA; ALLIED

firme: APSA
DEALS PHOENIX SA; CMC
SRL; CONFSTAR SRL;

CONFSTIL AURA SRL,
EXCOMOB SRL, FIRENZE
MOBILI ARREDAMENTI SRL,
HABITEX ROMANIA SRL,
HERMES CONTACT SA, MV
ILUTIU SRL, MARATEX SA,
MOBAM SA, PETRA SRL,
REMAT SA, SIMATEC SA,
SINTEC SRL, TRICOMAR SA,
VISEU FOREST SA, VITRON
SRL, ATENA LUX SRL,
TEXEURCOCK SRL.

Dupa cuvantul de deschidere al
domnului Gheorghe MARCAS,
presedintele CCI Maramures, a
luat cuvantul domnul Vasile POP,
care a facut o scurta prezentare a
EXIMBANK, o institutie bancara
si de asigurari unica in sistemul
financiar-bancar roménesc.
Infiintata In 1992, banca sustine
dezvoltarea comertului exterior
romanesc, desfagurand operatiuni
atat in nume §i cont propriu, pe
baze comerciale, cat i in numele
si contul statului, ca agent al
acestuia, in contextul politicii
economice a Guvernului.
Actionand in  domeniul
asigurarilor de credite, al
garantarii diferitelor operatiuni de
export-import, precum $i ca o
banca specializata, EXIMBANK
preia riscuri in nume si cont
propriu si ofera sprijin in numele
si contul statului, punand la
dispozitie agentilor economici
romani, indiferent de natura
capitalului (de stat sau privat),
produse si servicii ce se Inscriu
in coordonatele practicilor interne
si internationale de specific.
Pentru desfdsurarea acestor

activitati are 3 sucursale in tard
(Bucuresti, Constanta si Cluj
Napoca), urmand ca in anul 2001
sd se extinda reteaua cu inca 3
sucursale: Timisoara, Bragsov si
Bacau. DI. Pop a punctat apoi
colaborarea cu firmele din jud.
Maramures si a prezentat
avantajele colaborarii firmelor cu
EXIMBANK. Domnia Sa a
precizat faptul cé circa 33 % din
exportul Romaniei a fost facut de
firme cliente ale EXIMBANK.
A luat cuvantul apoi, doamna
Maria OPREAN, care a intrat in
miezul problemei, prezentand cat
mai detaliat, in limita timpului
avut la dispozitie, produsele si
serviciile oferite de
EXIMBANK. Printre cele mai
atractive produse ale bancii este
bonificatia de dobanda
(recuperarea unei parti din
dobanda) la creditele in lei
utilizate pentru productia de
export. Acest produs este de fapt
o facilitate bugetara care se
acorda din fondul de stabilizare
aratei dobanzii si are menirea de
a micsora costurile de finantare
ale productiei pentru export.
Orice firmd, producator si
exportator, poate recupera pana
la 50-60% din dobanda platita la
creditele in lei, indiferent de
banca finantatoare, care au fost
folosite pentru productia de
export, inclusiv utilaje, masini,
echipamente cu ciclu lung de
fabricatie si realizarea de
obiective complexe in strainatate.
Pentru acoperirea necesitatilor
temporare de fonduri din
perioada de pana la incasarea
contravalorii bonificatiilor
respective, banca oferda - in
conditii extrem de avantajoase -
credite de trezorerie sau linii de
credit - plafon pe un an de zile.
Se estimeaza ca acest produs va
disparea prin anul 2003, cand se
spera ca inflatia ca si costul
creditelor in lei sa se stabilizeze
la nivele acceptabile si atractive
pentru operatorii economici
interni. Un alt produsul de baza
al bancii il constituie creditele in
lei si in valuti. Pe langa liniile
de credit pentru realizarea
productiei de export banca ofera
credite pe termen mediu din surse
atrase, pentru dezvoltarea /
modernizarea bazei tehnico-
materiale. Acestea sunt destinate
pentru acoperirea necesitatilor

realizarii productiei, completarea
mijloacelor circulante pe
perioada incasarii exporturilor
efectuate, achizitionarea din
import de materii prime si
materiale, piese de schimb,
utilaje, proiecte industriale. Aici
s-au mentionat doud surse
importante. Una de Ia
KREDITANSTALT fur
WIEDERAUFBAU — Germania,
finantare si refinantare de pana la
1 milion DM, pe termen mediu
(maxim 3 ani, cu maxim un an
perioada de gratie), pentru
intreprinderi mici i mijlocii
(pana la 250 salariati) destinata
realizarii unor proiecte de
investitii. Proiectele vizeaza atat
achizitionarea de cladiri, terenuri,
utilaje, vehicule, instalatii,

licente, patente, brevete, marci,
cat si lucrari de constructii montaj
si finantarea capitalului de lucru
(in proportie de pana la 40 % din
total credit). Cealalta sursa de
finantare este CREDIT-SUISE
din Elvetia, pentru finantarea
importurilor de bunuri si servicii
din Elvetia, de asemenea pentru
proiecte investitionale.

Un alt produs prezentat a fost
polita de asigurare contra
riscurilor de neplata sau plata
amanata. Prin acest produs,
exportatorul roman este protejat
contra riscurilor determinate de
cauze comerciale (dificultati sau
falimentul partenerului strdin),
politice (evenimente de naturd
politica, modificarea legislatiei
tarii partenerului strain, etc.) sau
de fortda majora. Prin acest
instrument sunt acoperite
urmatoarele tipuri de tranzactii:
contracte de export in derulare,
cu termene de incasare de plata
de pana la un an; contracte pentru
exporturi complexe (cu termen de
incasare mai mare de un an);
conventii de credit cumparator.
Prin acest produs se elimina
practic orice risc urmand a se
recupera 85 % din valoarea
contractului. Strans legat de acest
ultim produs este un altul:
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MENILOR DE AFACERI
PORT-IMPORT A ROMANIEI -

informatia comerciali si de
credit despre partenerii de
afaceri. Bazele de date la care are
acces EXIMBANK permit
desfasurarea de tranzactii de
export-import in conditii de
cunoastere mai buna a
partenerului, cu posibilitatea
evaluarii $i minimizarii riscurilor
comerciale. Directia Analiza
Risc pune la dispozitia
exportatorilor romani date
financiare despre parteneri,
sinteze §i analize privind riscul
de tara si diferite recomandari.

Urmatorul produs prezentat a
fost analize de proiect pentru
obtinerea garantiilor de stat.
Prin aceste analize tehnico-
economice a proiectelor de
export se urmareste obtinerea
avizelor pentru: garantii de
export in valutd (pentru partici-
pare la licitatii internationale,
pentru restituire avans si/sau plati
intermediare, pentru buna
executie — garantii de stat emise
de Ministerul Finantelor),
exceptarea de la plata taxelor
vamale, a comisionului vamal si
TVA pentru importuri de
completare necesare realizarii
exportului si garantii de stat
pentru import de echipamente si
tehnologii (pentru proiecte de
investitii strategice aprobate de
Guvern, conform Legii 81/99.

S-au trecut in revistd i alte
produse, toatd prezentarea indem-
nand la transformarea in fapte a
sloganului bancii: “Ganditi si
realizati EXPORTUL impreuna
cu noi si afacerile pot deveni mai
usoare, mai sigure!”.

Prezentarea succintd a
produselor s-a desfasurat de fapt
caun dialog permanent, deschis,
intre reprezentantii EXIMBANK
si firmele participante. S-a dat
posibilitatea in acest fel de a
lamuri si clarifica problemele
punctuale ale unor clienti
prezenti la intdlnire sau
eventualelor probleme ale
potentialilor clienti ai bancii. S-au
facut numeroase interventii si
completdri cu cazuri concrete
sustinute cu experienta si
profesionalismul domnului
Vasile POP si a echipei de la
sucursala  Cluj Napoca.
Recomandarea finald a domnului
secretar general a fost ca firmele
exportatoare sa-si specializeze un
om in legatura cu EXIMBANK
care sa aibd in fisa postului
alocate cel putin 10-15 % din
atributii pentru rezolvarea
problemelor din acest domeniu.
In cuvantul de incheiere, domnul
Marcas a multumit oaspetilor si
firmelor participante, sperand ca
acest fel de Intalniri sa fie cat mai
dese si cat mai eficiente.

Mihai MARASESCU
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HERMES CONTACT S —

C.C.1. Maramures - Busola dumneavoastra in afaceri !

CERERE - OFERTA

prin Departamentul relatii interne-externe

al C.C.I. Marammures, tel/fax: 062-225794

(Cand solicitati informatiile faceti trimitere l1a numarul de referinta din paranteza cererii/ofertei)

e Din judet

CERERI

€ Linie de productie fulgi de
porumb. Fulgi de porumb
(vrac).(503)

€ Granule polietilena HDPE.
(557)

¢ Utilaje pentru morarit si
panificatie, utilaje pentru biscuiti si
napolitane. Utilaje pentru industria
usoara, croitorie.(562)

COOPERARI

2 [n domeniul prelucrarii
lemnului si constructii.(232)

2  Oferim deschidere pentru
activitati specifice in Europa de Est
(piata) de cercetare geologica,
prospectiuni i explorari geologice;
lucrari de deschideri /inchideri de
mine si cariere; lucrari de
cadastru; foraje pentru alimentari
Ccu apa; analize de laborator
chimice si mineralogice.

-} Solicitam cooperare,
contacte pentru aprovizionare si
retehnologizare. Oferim baze de
lucru si echipamente.(375)

2 Avand hala de 750 mp si
teren aferent de 4600 mp ma
asociez pentru productie, servicii
in orice domeniu.(522)

2 In domeniul prelucrarii
lemnului (cherestea, semifa-
bricate). (554)

<  Tevidin polietilena HDPE
90-315 mm diametru. Folie din
polietiliena LDPE 20-2800 mm
latime.(557)

2  Modernizari si automatizari
la masini, utilaje si echipamente
din industria mobilei si prelucrarea
lemnului.(558)

9 Se ofera respectarea
calitatii si a termenelor de

executie. Se solicita partener
serios cu contacte pentru
desfacere produse in Uniunea
Europeana. (559)

S  Se ofera spatii cu toate
utilitatile finisate 80 % si solicit
asociere cu parteneri straini (din
Uniunea Europeana - in special
Franta, Germania, Italia) sau
locali.(562)

OFERTE

Y  Cherestea.(232)

v Foraje pentru alimentari
cu apa, foraje geologice. In
minerit - puturi, galerii, cariere.
Ecologizare — ofera studii,
bilanturi.(375)

Y  Cherestea, semifa-
bricate.(554)
v  Comert cu produse

industriale.(555)

Y Tevi din polietilena HDPE
90-315 mm diametru. Folie
polietilena LDPE, 20-2800 mm
latime.(557)

Y Mobilier pentru copii: patut,
comoda (banera), scaunas,
masuta, sifonier etc. Proiectare si
executie modernizari i
automatizari utilaje din industria
mobilei si de prelucrare a lemnului,
privind instalatia electrica,
pneumatica etc.(558)

Y  Transport
auto.(560)

¥  Masini agricole mici gi
accesorii. Seminte. Folii diferite
marimi.  Reparatii  masgini
agricole.(561)

SPATII
CERERI

< Hala de 2000 mp, inaltime
minim 4-5 m, curent trifazic
(consumul utilajelor 400 kw/h).
(556)

persoane

OFERTE

<  Se ofera hala industriala
cu pod rulant (cca. 400 mp) si hala
industriala (circa 420 mp) in Tautii
se Sus.(12)

«  Se ofera spatii productie
(500 mp) si spatii pentru birouri
(300 mp), pentru productie
confectii, incaltaminte.(486)

<  Se ofera spatii comerciale
sau de productie.(491)

<  Spatii de productie 200
mp.(536)

@ Spatiu in suprafata de 328
mp., 3 nivele pentru inchiriat (cu
utilaje specifice carmangeriei) sau
pentru vanzare.(537)

< Spatii pentru productie, de
600 mp (3 nivele), cu dotari de gaz,
curent trifazat (post), drum acces,
apa sursa proprie si imprejmuit.
(562)

e Din tara
OFERTE

@ Proiectare si montaj
instalatii, centrale termice, etc.
(546)

@  Lucrari de proiectare si
montaj instalatii; comercializare
radiatoare din aluminiu, cazane
murale, cazane presurizate pentru
incalzire centrala, incalzitoare
electrice instantanee de apa.(547)

@  Stampile - suporti gama
TRODAT. Consumabile pt.
stampile.(563)

@ Caramizi si blocuri
ceramice, tigle ceramice (profilate,
solz, Marsilia si portugheza), cahle
teracota.(564)

@ Organe de asamblare si
accesorii metalice (balamale,
zavoare, etc.). (565)
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