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Ing. GHEORGHE MARCAS -
presedintele C.C.I. Maramures

Este pretul simbolic al vanzarii unei
intreprinderi romanesti ale carei
datorii depasesc valoarea
patrimoniului propriu. Sunt prevederile
noi legi a accelerarii privatizarii
aprobata de Parlamentul Romaniei si
prin care actualul Guvern si-a asumat
raspunderea.

Societatile propuse vanzarii la un
pret simbolic sunt cele ramase in
portofoliul APAPS — mostenitorul si
continuatorul FPS — cu un grad redus
de atractivitate pentru investitorii
autohtoni sau straini. Ele sunt
epuizate, fara forta economica si
financiara de care dispuneau in urma
cu 10-12 ani, ca urmare a politicilor si
atitudinilor, atat a celor 6 guverne ce
s-au perindat la conducerea tarii si ale
parlamentelor care au emis legile, cat
si opozitiei salariatilor intreprinderilor
cu capital de stat sau majoritar de stat.
Sloganul “nu ne vindem tara” era la
moda Tn anii '90. De aceea, in trecut,
s-a reusit sa se privatizeze numai o
parte a ntreprinderilor aflate in
portofoliul FPS/APAPS. Din aceasta
privatizare, APAPS are in prezent pe
rol peste 15.000 de procese aflate in
diferite faze si instante judecatoresti,
in care actul privatizarii se afla sub
semnul incertitudinii si/sau a
incorectitudinii. Din aceasta cauza,
datele referitoare la situatia la zi a
societatilor privatizate privind cifra de

ifene
66 8 Z . .
grnedite cn

... A fost tema dezbatura
marti, 12 martie a.c., la sediul
Centrului de Instruire si
Marketing al CClI
Maramures, in cadrul
“Cafenelei Oamenilor de
Afaceri” organizata de
institutia noastra si avand ca
invitat pe dl. Anton
MURESAN - inspector sef
al Inspectoratului Teritorial de

Munca

Dorel

Maramuresg, respectiv dl.
PATRASCA -

BULETIN INFORMATIV EDITAT DE CAMERA DE COMERT SI INDUSTRIE MARAMURES

Primavara constructiilor
Ia Baia Mare

in zilele de 24, 25 si 26 martie a.c., la
sediul Centrului de Instruire i Marketing
- CIM - al CCI
Maramures s-a
desfasurat cea
de-a VIlI-a editie a
manifestariig
expozitionale
“MATECON?”,
specializatd in
constructii,
instalatii, izolatii
si protectii,
obiecte sanitare,
tamplarie si
accesorii, ambient
si arhitectura.

Intre noutitile oferite de aceasta editie,
mentiondm: participarea celor 28 de firme
(dintre care 17 din Maramures, 5 din
Bucuresti si cate una din Cluj, Timis,
Neamt, Silaj, Mures si Alba) in noul
spatiu destinat acestui fel de manifestari
— CIM al CCI Maramures, pe o suprafata
de 1.300 mp.

Dintre personalitatile prezente la
deschiderea expozitiei “Matecon 2002”
ii amintim pe dl. Alexandru COSMA —
presedintele Consiliului Judetean
Maramures si dl. Vasile BARBUL —
viceprimar — care au felicitat conducerea
CCI Maramures pentru organizare i au

aua oamenilor de aflaceri

o ~s

9
al  judetului

inspector-sef adjunct pe
probleme de protectie a
muncii si dl. Marcel CINTA

ATECON-2002

urat succes expozantilor: “Maramuresenii
sunt recunoscuti ca buni constructori in
toata tara - amintea dl.
Cosma. Parintii si
bunicii nostri au fost cei
care au ridicat bisericile
din lemn, au construit
- case cu porti
o traditionale, carora li
s-a dus vestea in lume,
.| iar tindra generatie de
= arhitecti, proiectanti si
constructori duc cu fala
traditia mai departe.”

Totodata, au fost
organizate, in paralel, 6
prezentari de firme:
X]“Imperbel RO” SRL Bucuresti, cu
tema: “Izolatia — cea mai buna investitie”;
[X] “Cemacon” SA Zaliu — noile

roduse: boltarii ceramici;
fg “Policolor” SA Bucuresti, prin
“Coramet” SRL Baia Mare; [X|“ZAPP
Mobile” — cu noua ofertd destinatd
firmelor mari; X “Rockwool” SA
Bucuresti — cel mai mare producator de
vatd minerald de rocd bazaltica din lume
si [Xl“Allianz-Tiriac” Asiguriri SA
Bucuresti — Sucursala Maramures —
asigurarile n constructii.

Doina MACOVEI

Continuare in pag. a 4-a

Gheorghe MARCAS -
presedintele CCl
Maramures — mentiona n

o deschidere: “Indiferent de
forma de organizare a
99 firmelor sau institutiilor,

omul se afla in centrul
functionarii si dezvoltarii
tuturor sectoarelor si
activitatilor, de aceea, atat
angajatul, cat si angajatorul,

— inspector- . ob jie protejati prin legi si
sef acijlunct masuri care sa
gg Egl)atﬁrgg multumeasca ambele parti.”
mUnca. Domnia sa a facuto scurta
Moderatorul prezentare a Centrului de
™ seminarului, Doina MACOVEI
“domnul

Continuare in pag. a 10-a
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afaceri si valoarea patrimoniului sunt
incerte. Suntinca o multime de companii,
regii si intreprinderi de stat neprivatizate
aflate in portofoliul ministerelor economice
si neeconomice neprivatizate care au fost
si sunt gaurile negre in bugetul de stat si
care inghit din acesta mii de miliarde de
lei. O treime din toata activitatea
economica si 70% din arieratele din
economie se afla concentrate in marile
companii nationale ale statului pentru care
procesul de privatizate nici nu a inceput.

Tocmai din aceasta cauza, guvernul
Nastase a venit in parlament cu legea
accelerarii privatizarii. Noul act normativ
doreste sa accelereze ritmul procesului de
privatizare. Principalele elemente cu
caracter de noutate pe care le aduce
legea sunt:

- instituirea administrarii speciale in
perioada de privatizare “inchide” portile de
devalorizare a intreprinderilor la care
statul detine pachetul majoritar de actiuni;

- se prevede diversificarea metodelor
de diminuare a implicarii statului Tn
economie prin introducerea unor noi
tehnici de privatizare, respectiv majorarea
de capital, transferul cu titlul gratuit al unor
active cu caracter social catre autoritatile
publice locale;

- vanzarea la un pret simbolic a
actiunilor statului de 1 Euro;

- instituirea unor proceduri speciale
prin care se deblocheaza vanzarea
actiunilor detinute de autoritatile
competente la intreprinderile declarate
inchise de catre proprietar;

- se vor restructura datoriile restante
ale societatilor catre bugetele publice.
Aceste facilitati se vor acorda pentru
obligatiile restante la 31 decembrie 2001
catre creditorii bugetari.

Se prevad, de asemenea, Tnlesniri
fiscale, care vor fi cuprinse in contractele
de vanzare-cumparare. Acestea vor
asigura un tratament egal,
nedescriminatoriu si transparent, pentru
toti investitorii.

Totodata, legea prevede judecarea cu
celeritate a cauzelor care au ca obiect
litigiile referitoare la privatizare.

Prin punerea in functiune a acestei legi,
guvernul doreste ca mediul de afaceri sa
devina mai atractiv din punct de vedere
economic si stabil din punct de vedere
legislativ.

Faptul ca guvernul si-a asumat
raspunderea, iar parlamentul a aprobat-o,
consideram ca este o garantie atat a
aplicarii ei din partea executivului catsia
legislativului. Raméane, ca APAPS si
celelalte ministere sa intocmeasca
normele metodologice de aplicare a noii
legi a privatizarii accelerate, dar mai ales
lista societatilor care vor intra sub
incidenta ei. Toate aceste institutii trebuie
sa se miste repede ca legea sa poata
deveni operativa, mai ales, ca aceasta se
face cu o intarziere de cel putin 8-10 ani.
Atunci ea ar fi fost atractiva si interesanta
atat pentru investitorii romani cat si pentru
straini. Astazi nu mai eram nevoiti sa

vindem niste “ciurucuri” de intreprinderi,
secatuite si vlaguite din punct de vedere
patrimonial, economic si financiar. Nici
acum cand avem legea aceasta, in aceste
conditii de atractivitate, vanzarea lor nu
va fi usoara.

Revenind la titlul editorialului de mai sus
— vanzarea pe 1 euro — sa vedem ce
prevede legea la capitolul Il, Sectiune 1 —
Vanzarea de actiuni la aliniatul (2).

“Pentru fiecare societate comerciala in
parte, stabilita prin hotarare a Guvernului,
in raport de domeniul de activitate,
marimea capitalului social, numarul de
salariati, situatia financiard, fondul de
dezvoltare industrialad si rata somajului
zonei unde Tsi desfdsoard activitatea
societatea comerciala, véanzarea
pachetului de actiuni detinut de institutia
publica implicatéd se va face pretul
simbolic  reprezentdnd echivalentul 1
EURO. In acest caz institutia publica
implicata selecteaza cumparatorul in
functie de celelalte elemente ale ofertei
de cumpdrare: volumul institutiilor
angajate, numarul de locuri de muncé ce
urmeaza a fi create gi capitalul de lucru.
Criteriile de selectie si conditiile detaliate
in care se va efectua vanzarea, se va
stabili prin normele metodologice emise
in aplicarea prezentei legi. In aliniatul
urmator sunt prevazute elementele
restrictive”.

In aliniatul urmator al legii sunt
prevazute conditiile restrictive pentru
prevederile de mai sus.

“Nu pot participa la procesul de
privatizare persoane fizice sau juridice,
romane sau straine care au contracte de
vanzare-cumpadrare de actiuni incheiate cu
orice institutie publica implicata si care au
fost rezolvate din cauze imputabile
acestora, printr-o hotarare judecatoreasca
sau arbitrala definitiva si irevocabild sau
ca efect al conditiilor de rezolutiune
stipulate in contractele de vanzare-
cumpdrare de acfiuni, precum si cei care
inregistreaza datorii bugetare restante”.

In conformitate cu legea, institutiile
publice si cele bugetare creditoare, vor
acorda urmatoarele inlesniri investitorilor:

- scutirea totala sau partiala la plata a
obligatiilor restante la zi, decembrie 2001
reprezentand impozite, taxe, contributii i
alte venituri;

- scutirea totala sau partiala la plata a
obligatiilor restante la zi, decembrie 2002
catre bugetele locale reprezentand
impozite, taxe, contributii si alte venituri;

- scutirea la plata a majorarilor de
intarziere si penalitatilor de orice fel,
aferente obligatiilor neachitate si datorate
la 31 decembrie 2001.

In cazul scutirii partiale, diferenta
ramasa va fi achitata esalonat, pe baza
unui grafic aprobat de institutia publica
implicata si responsabila.

Pentru Fondul de Asigurari sociale de
sanatate, se acorda esalonarea la plata
a obligatiilor restante pe o perioada de 5
ani, cu o perioada de gratie de 6 luni,
precum si scutirea de plata a majorarilor
de intarziere si a penalitatilor aferente.

Obligatiile  bugetare restante
reprezentand contributia pentru pensia
suplimentara, contributia individuald a
asigurarilor sociale, contributia angajatilor
de 1% la Fondul pentru plata ajutorului
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de somaj si contributia de 7% a angajatilor
pentru asigurarile sociale de sanatate,
TVA suspendat in vama, impozitele pe
veniturile salariale, impozitul pe dividende
se vor esalona pe baza unui grafic aprobat
de creditorul bugetar care administreaza
venitul respectiv. Sunt prevazute si
conditiile in care se pierd aceste Tnlesniri.

Legea vine cu precizari care doresc sa
elimine arbitrariul in noul proces al
privatizarii. Astfel, de la instituirea
procedurii de administrare speciala, in
perioada de privatizare, nici o regie
autonoma, companie nationald, societate
nationald sau comerciald de stat nu are
dreptul sa schimbe, sa refuze, sau sa
intrerupa temporar furnizarea de servicii
fara de care societate privatizata nu poate
functiona.

Institutia publicd care instituie
administrarea speciala in perioada de
privatizare va elabora un mandat in care
se vor specifica masurile exceptionale care
trebuie luate de conducerea societatii
comerciale n perioada premergatoare
anuntului de oferta. Aceasta va face referire
la — divizari, fuziuni, vanzari de active,
programe de restructurare cu/fara reducere
de personal, externalizari/transferari de
activitati si/sau active cu caracter social;
conversia in actiuni a unor creante certe,
lichide si exigibile; respectarea disciplinei
economico-financiare si graficelor de
rambursare a datoriilor restante; oricare
altd masura care ar conduce la ridicarea
atractivitatii privatizarii.

Reactia politicienilor, mass-media,
oamenilor de afaceri si oamenilor simpli
neimplicati in strategii de dezvoltare a fost
pro si contra referitor la oportunitatea si
necesitatea aparitiei acestei legi de
accelerare a privatizarii in Romania si mai
ales asupra modului cum a fost lansata
de Guvern ca angajare a raspunderii
politice in plenul Camerelor reunite a
Parlamentului Romaniei.

Nu vom face un inventar al celor ce sustin
sau care critica aceasta lege. Viata si timpul
vor fi In masura sa confirme sau sa infirme
oportunitatea si utilitatea ei. Un lucru este
sigur. Trebuia sa facem ceva (atat
guvernul, parlamentul cat si institutiile
publice romanesti din acest domeniu)
pentru a misca privatizarea din punctul mort
in care se afla in acest moment. Este si
normal, firmele care au fost atractive si
interesante s-au vandut — mai bine sau mai
putin bine. Cele 15.000 de procese aflate
pe rol, arata cat de mare disfunctionalitate
si multe nereguli s-au nascut dintr-o parte
si alta a institutiilor publice si investitorilor.

Cauzele au fost multiple — de la
ambiguitatile legislative introduse voit sau
nevoit, la interesele unor persoane sau
grupuri de persoane puse pe capatuiala
oferita de privatizarea ca “un scop in sine”
sau “pentru sine”.

Nu putem sa fim exagerat de optimisti
pentru ca in momentul de fata atractivitatea
investitorilor straini pentru Roméania este
destul de diminuata. Ramane ca si noi
societatea civila, respectiv sistemul
Camerelor de Comert si Industrie din
teritorii sa ne implicam in prezentarea si
sustinerea legii si a prevederilor sale in
conditii atractive, dar realiste, pentru a-i
asigura eficienta in privatizarea accelerata
dorita de toata suflarea romaneasca.
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In perioada 01.01.1991 —

31.03.2002, in Registrul
Comertului Maramures s-au
efectuat 57.422 operatiuni, din
care: 25.347 Tnmatriculari,
31.463 mentiuni, 1.112 radieri.

Ponderea Tnmatricularilor o
constituie S.R.L. 12.560
(49,55%) si persoane fizice
autorizate 1n baza Decretului-Lege
nr. 54/1990 (AF/PF) 10.482
(41,35%).

In  intervalul
01.03.2002-
31.03.2002, s-au

efectuat 570
operatiuni, din
care 94

nmatriculari, 463
mentiuni si 13
radieri, adica mai
multe cu 130
decét n aceeasi perioada a anului
2001, ceea ce reprezinta o
crestere cu 22,81%.

Din totalul operatiunilor, fata de
aceeasi perioadda a anului
precedent, numarul
Tnmatriculdrilor a scazut cu 88.

Capitalul strain investit in judet

in perioada 01.01.1991-
31.03.2002 este de
37.518.645 usD si

101.030.270.847 lei la un
numar de 1.125 societati.

Din punct de vedere al capitalului
investit pe primele trei pozitii se
situeaza: Turcia, Olanda, Australia.

Din punct de vedere al numarului
de societati cu aport de capital
strain, primele trei tari sunt:
Germania, ltalia, Ungaria.

In luna martie 2002 numarul
societdtilor cu aport de capital
strdin constituite a fost 8, iar
volumul capitalului strain investit
in aceastd perioada a fost de
66.000.000 lei si 9.569.280
usD.

In cursul lunii martie 2002 in

judetul Maramures, capitalul
strain in lei a fost cu 33.100.000
lei mai mare decéat in aceeasi
perioada a anului 2001.

In luna martie 2002 s-au operat
13 radieri, din care 4 S.R.L., 9
AF/PF, motivul principal fiind
retragerea/anularea autorizatiei,
hotararea asociatilor.

Societatile comerciale (S.R.L.si
S.A) care nu au facut majorarea
capitalului social la nivelul minim

legal, precum si
smsocietatile
constituite cu
incalcarea art.
14 din Legea nr.
31,/1880
(aceeasi
- persoana avand
oy ) .

‘ calitatea de
<IN asociat unic la
mai multe societati comerciale cu
rdspundere limitatd), urmeaza sa
fie lichidate si radiate din Registrul
Comertului potrivit prevederilor
Ordonantei de urgenta nr. 181/
20.12.2001 pentru modificarea
si completarea Legii nr. 314/
2001 si lista lor poate fi consultata
la adresa http://dizolvari-
radieri.ccir.ro.

Conform prevederilor Legii 31/
1990, operatorii economici sunt
obligati ca la inchiderea exercitiului
financiar sa depuna bilant contabil.
Aceasta obligatie revine
societatilor comerciale pe actiuni
si cu raspundere limitata.

Nedepunerea bilantului atrage
dupa sine aplicarea de amenzi, iar
daca aceasta obligatie se incalca
timp de 3 ani consecutiv, aceasta
duce la dizolvarea societatii.

Pe anul 2000 nu au depus
bilantul contabil la Oficiul
Registrului Comertului 5038
firme, ceea ce reprezintd 55,01%
din total.

Maria KELEMEN - director OJRC

firme, Asociafii
familiale si Persoane

fizice radiafe
februarie-martie 2002

Va prezentim lista Asociatiilor
familale, Persoanelor fizice si a
firmelor radiate din Registrul
Comertului Maramures in lunile
februarie-martie 2002, numarul de
inmatriculare si adresa lor:
Asociatii familiale/Persoane fizice:
YF24/397/1998, BUCIUMAN LIVIA
AF, Baia Mare, Aleea Amurgului 4/24;
Y F24/1325/1998, GHEORGHE
GEORGETA MONICA PF, Baia
Mare, B-dul TRAIAN 10/12;
YF24/518/1999, DANIEL IOSIF PF,
Targu Lapus, str. lazului 4;
Y'F24/990/2000, GORON MONICA
LUCIA PF, Baia Mare, str. Dr. Victor
Babes 3/48;

Y F24/762/1996, HOTEA VIOREL
AF, Mocira 242,
YF24/1147/1996, MURESAN I0AN
PF, Baia Mare, B-dul TRAIAN 3/6;
Y F24/729/1997, GENG ZOLTAN
FRANCISC AF, Baia Mare, str. Vasile
Lucaciu 86;
Y F24/1060/1997, RATA TEREZIA
PF, Baia Mare, str. Cuza Voda 8/6;
Y F24/596/1998, PODARIU
CHRISTIAN FLAVIU AF, Baia
Mare, str. Turbinei 21;
Y F24/798/1998, BUJOR TULIANA
PF, Baia Mare, str. Oituz 2C/37,
YF24/1172/1999, ILIES CAMELIA
SIMONA PF, Baia Sprie, Aleeca
Minerilor 28/2;
Y F24/584/2000, SUCIU I0AN
DANIL AF, Baia Mare, str. Paltinisului
74/35;
Y F24/497/2001, BRAN SORINA
MARINELA PF, Baia Mare, Aleea
Rotunda 3/38.

Societati comerciale:
@ J24/231/1997, TIROL PROD-
COM FILIALA BAIA MARE SRL,
Baia Mare, str. Barajului 22;
& J24/467/1997, P.1. AMINA SRL
FILIALA SAPINTA, Sapanta, str.
Principala 434.
*J24/766/1992, LUCIA SRL, Baia
Mare, str. Oituz 2/8;
@ J24/231/1993, CENTRUL DE
STUDII SINTEC SRL, Baia Mare, B-
dul Unirii 11AK;
@ J24/1866/1994, SEDIGOL SRL,
Baia Mare, str. Bucovinei 14/43;
& J24/2773/1994, VACANTA’95
SRL, Baia Mare, str. Gh.Sincai 34/3.
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Expo MATECON 2002

Va prezentam in cele ce urmeaza (in
ordine alfabeticd) firmele prezente la
expozitia “MATECON 20027, adresa,
numerele de telefon, persoana de contact
si produsele expuse: A.F. IACOB, sat
BOINESTI nr. 253, Maramures, tel. 095-
570767, Gheorghe lacob; produse
expuse: stalpisori balcoane; fantani
arteziene, lei, vaze, lampadare din beton;
placi decupate ornamentale din beton
pentru balcoane si garduri; AGECOM
SA, BATIA MARE, str. Hortensieinr. 1A,
tel./fax 062-211635, agecom@sintec.ro,
Rodica Zoicas, - constructii; ALLIANZ-
TIRIAC ASIGURARI SA Bucuresti -
Sucursala Maramures, BAIA MARE, str.
George Cosbuc nr. 1/21, tel. 062-214633,
Tiberiu Pop, Raluca Pop, Stanca Pop, -
asigurari; AMIDECO SRL, BAIA
MARE, str. Marului nr. 3, tel. 062-
473579, fax 062-434130, ing. Nicolae

Catana, - productie publicitara, -
reprezentantd CSEPEL (Ungaria) pentru
masini de cusut, - constructii hale
industriale; ARMATURA SA, CLUJ
NAPOCA, str. Garii nr. 19, tel. 064-

435367, fax 064-435368, Liana
Moldovan, - armaturi pentru instalatii
sanitare - baterii, ventile de scurgere,
sifoane, echipamente pentru instalatii de
alimentare cu apa la WC, - armaturi
pentru instalatii de alimentare cu apa -
robinete cu sfera, filtre de impuritati,
supape de sens si sorburi, - armaturi
pentru instalatii de incélzire - robinete
radiator, supapa combinatd retinere-
siguranta, - armaturi pentru gaze naturale
combustibile - robinete cu cep, robinete
cu sfera, arzdtoare, regulatoare de
presiune, armaturi pentru contoare de
gaze naturale, filtre de impuritati, -
elemente de imbinare in instalatii -
fitinguri din fontd maleabila si zincata,
fitinguri din alama pentru teava PVC cu
insertie de aluminiu, - produse cu
destinatie speciald - echipamente pentru
instalatii de stins incendii, componente
pentru apometre, ventile
electromagnetice; CARS SA,
TARNAVENI, str. Bradului nr. 14, tel.
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065-446107, fax 065-446108,
cars@antena.orizont.net, - materiale de
constructii: caramizi, tigle, coame
ceramice, cahle de teracoti; CEMACON
SA, ZALAU, Fabricii nr. 1, tel. 094-
789801 Nechita, 060-661003, 615120,
mail@cemacon.ro, loan Hodis, -

caramizi, blocuri ceramice; CESIRO SA,
SIGHISOARA, Mihai Viteazu nr. 96, tel.

065-771330, fax  065-778723,
office@cesiro.ro, www.cesiro.ro, Daniel
David, - ceramici; CORAMET
IMPORT-EXPORT SRL, BAIA
MARE, Bd. Unirii nr. 14/53, tel. 062/
215894, fax 212004, 094-579106,
Pacurar Valentin, -vopsele, lacuri,
diluanti, oxizi, materiale pentru
intretinerea locuintei si automobilelor si
reprezentant in teritoriu al firmei
"Feroneria" SA Arad - societate
participanta la 3 editii a "Matecon" si cate
una a "Silvamar Mobart" si "Rivulus
Dominarum"; DEPARTAMENT
CONSTRUCTII SRL, ULMENI -
Maramures, str. Principala nr. 8, tel. 062-
220059, Attila Koncz, - scari, schele din
aluminiu, schele de otel HAKI-SUEDIA,
platforme suspendate, echipament de
protectie pentru lucrul la inaltime; DIVAS
SRL, BATA MARE, str. George Cosbuc
nr. 3 Ap. 23, tel. 062-215647,

divas@.ail.repka.ro, Ludovic Siszer, -
[ ]

plachete gravate pentru usi, - panouri si
firme publicitare; DOER IMPEX SRL,
BAIA MARE, str. Mihai Eminescu nr.
48A, tel. 062-213075, Gheorghe Dobre,
- pavele colorate; EDITH Advertising
srl, BUCURESTI, str. Ghe. Petrascu nr.
29, tel/fax 01-320.60.55/56/57,
327.56.02/03/04, 094.531.299,
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edithadv@fx.ro, www.construct-

ambient.ro, - catalogul
“Construct& Ambient-Romania”;
EDWARDS INTERNATIONAL

GROUP SRL, BUCURESTI, Ion
Campianeanu nr. 29C, Tel. 01-3111512,
tel/fax 062-213086, fax 01-3111712,
edwrom@pcnet.ro,
edwmm(@alphanet.ro, Dumitru Polgar, -
pompe si instalatii de pompare, -
echipamente de tratare ape uzate, - statii
de dedurizare; EPINVEST SRL -
distribuitor autorizat al grupului
“BOSCH”, BAIA MARE, Bd. Unirii nr.
14 - Magazinul “BOSCH CENTER
EPINVEST”, CLUJ NAPOCA, Bd. 21
Decembrie nr. 18, tel. 062-227346, fax
434781, Angela Dobi, - scule electrice
BOSCH si SKIL; - termotehnica
JUNKERS, - Grupul BOSCH:
microcentrale murale, incalzitoare
instantanee de apa, echipamente pentru
instalatii, calorifere KORADO si

RADSON, - accesorii si piese de schimb
BOSCH, - motofierastraie, motocoase si
foarfeci de gradina marca STIHL, - utilaje

pentru compactare marca  WEBER, -
scule de filetat ROTHENBERGER, -
aparate sudura HELVI; GRUP B.D. SRL,
BAIA MARE, str. Minerilor nr. 17, tel.
062-214325, fax 214882, Vasile Deac, -
ferestre siusi din lemn cu geam termopan,
- usi glisante, - usi de interior, - usi
antichitate; INFOCONSTRUCT,
BUCURESTI, Bd. Nicolae Titulescu nr.
143, tel. 01-2232521, fax. 01-2237465,
Veronel Nastasa, - targuri, expozitii,
media; MEDIA AGENCY,
BUCURESTI, Ernest Djvaro nr. 26, Tel.
01-2127178, fax 2127179, Lucian
Diaconu, - Catalogul Media Construct;
NEOSET, BAIA MARE, Bd. Traian nr.
8, tel. 062-276450, 094-539423, fax 062-
227154, goserv(@mail.alphanet.ro, Gavril

Continuare in pag. a 5-a
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Les, - mobilier birou grecesc NEOSET;
NORD CLIMA SRL, BAIA MARE, str.
George Cosbuc nr. 35/44, tel./fax 062-
218834, Matesan Alin - 093-305789, -
cazane incalzire centrald, radiatoare
aluminiu si otel, tevi pentru incilzire,
fitinguri incalzire, utilaj aer conditionat;
OPTIMEDIA SRL, BAIA MARE, B-
dul Unirii nr. 5, tel./fax 062-227787,
optimed@sintec.ro, Sandu Vlagin, -
tdmplarie termopan; PEDONIS GRUP
SRL, BAIA MARE, Bd. Bucuresti nr. 37,

tel./fax 062-227253, Sfarcus Doru - 094-
697078, Trufan Nicolae - 094-772856, -
produse metalice: tabla, otel beton,
profile, - materiale pentru finisaje de
interior $i exterior: rigips, lavabile,
gleturi, adezivi, - izolatii termo-fono-

hidro: vata minerald, polistiren,
membrane, bitum, reprezentant zonal la
urmatoarele produse: - vatd minerala
ROCKWOOL, - ipsos, constructii si
modelaj Rigips, - sisteme de acoperis si
hidroizolatie Tegola si JCP, - adezivi si
gleturi Hasit (Austria), - BCA Simcor, -
placi acoperis Bituwell, - folii pentru
acoperis si industriale intr-o gama variata,
- ciment Holcim, - polistiren Austroterm,
- toatd gama de materiale de constructii;
PEROM SRL, BAIA MARE, str. V.
Lucaciu nr. 22, tel. 062-215097,
dmlcl201@yahoo.com, Valeria Trif, -
tabla ceramica TONDACH, - dispersii si
tencuieli de exterior si interior, - lacuri,
chituri, grunduri CA; PROINSTAL SRL,
BAIA MARE, str. Barbu Delavrancea nr.
3/14, tel./fax 062-227014, 206168,
Cristian Soimosan, - sisteme de incalzire;
PROINSTAL SRL, BAIA MARE, STR.
Barbu Delavrancea n. 3/14, tel/fax 062-
227014, 206168, Cristian Soimosan, -
sisteme de incalzire; SOCIETATEA
ROMANA DE ASCENSOARE IFMA
SA, BUCURESTI, Calea Giulesti nr. 6-
8, tel. 01-2126245, fax 3123181, Marin
Ene, - ascensoare pentru vile, - ascensoare
electrice si hidraulice, - componente
ascensoare ARM, - piese de schimb;
TEAM 3 R SRL, BAIA MARE, Bd.
Republicii nr. 42/2, tel. 062-227524, fax
224156, 095-158152, team3r@sintec.ro,
Marian Rusu, - instalatii termice-sanitare,
- centrale termice, - materiale de
constructii, - mobilier dormitor, - terase,
- gradini, inclusiv publice; TIM

EUROSEI SRL, TIMISOARA, Calea
Lugojului DN 6,km 551,6, tel. 056-

208646, fax 056-306096,
timeuro@mail.dnttm.ro, Adrian Trifan,
Andrada Patrusel, - comercializare
materiale electrice si electronice, -
proiectare si constructie tablouri electrice,
automate; TRUST EURO THERM SA,
PIATRA NEAMT, DN Piatra Neamt-
Roman km?2, tel. 033/206206, fax
206200, office@eurotherm.ro, Carmen
Anicai, - proiectare, comercializare si
service pentru instalatii de incélzire,
centrale termice, arzatoare, radiatoare,
aeroterme, ventilconvectoare, pompe
hidrofoare, tubulatura flexibila, armaturi.

PREZENTARI DE
FIRMA

O noté aparte a fost data de cele 6
prezentdri de firme locale si nationale,
care au ridicat nivelul valoric si
informational al manifestarii.

Desi in fiecare an au existat aceste
prezentari, la aceastd editie cele 6
prezentari au captat interesul specialistilor
in domeniul constructiilor si nu numai.
Vizitatorii au depasit, de multe ori,
asteptarile noastre...

Prin IMPERBEL - Belgia:
“Calitate, siguranta,
durabilitate”

Prezentarea a fost facutd de
reprezentantii firmei “Imperbel” — dI.
Daniel HEFFINCK - area manager B.U.
Sales & Market Support Belgia si dl.
Dragos RIZEA - directorul general al
reprezentantei din Bucuresti a
concernului — si a cuprins sistemele de
hidroizolatii pentru lucréri de constructii,
de la subsoluri, pana la acoperisuri, spatii
umede, lucrari de artad si ingineresti:
poduri, tunele, viaducte.

Firma “Imperbel” s-a infiintat in 1932

in Belgia, in 1973 s-au fabricat si lansat
primele membrane hidroizolante din
gama “Derbigum” pe bazd de bitum
aditivat cu polipropilena atactica, in 1974
au Inceput exporturile, in 1977 s-a
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infiintat uzina noud din Perwez (Belgia),
in 1992 firma s-a extins in SUA unde
existd o filiald. Cele 2 fabrici din Belgia
si SUA asigura o productie de membrane
hidroizolante de cca 18 milioane mp/an.
Personalul in Belgia numara 230 de
oameni si 400 in toatd lumea. Cifra de
afaceri in Belgia este de 25 milioane Euro/
an i 100 milioane Euro/an in intreaga
lume.

Reprezentanta “Imperbel RO” SRL din
Bucuresti este prima filiala deschisa de
concern intr-o tard est europeana fosta
comunista.

Exportul produselor “Derbigum” se
face in mai mult de 25 de tari ale lumii, in
principal din Europa.

Pe plan local firma are ca distribuitor
si colaborator in proiectare si tehnologie
Grupul “Castrum” specializat 1in
constructii civile si industriale, lucrari
electrice, instaldri gaze §i comert.
Calitatea de aplicator agreat a fost
obtinuta in urma specializarii personalului
in Belgia, la firma “Imperbel”, unde au
fost insusite tehnicile si metodele de
aplicare. Volumul anual al etanseizarilor
si lucrarilor se ridica la 120.000 m.
“Speranta de viata” a lucrarilor la care au
fost folosite materiale de hidroizolatii
purtand marca “Imperbel” Belgia este de
25-30 ani, caracteristicile membranelor
fiind: flexibilitate in intervalul de
temperatura —35°C +150°C, rezistenta la
razele ultraviolete, rezistentd la
strapungere, stabilitate dimensionala.
Dintre cele mai importante lucrari
mentiondm: lucrarile de constructii,
reparatii si finisaje la banci, vile de
protocol, tribunale, clddiri cu destinatie
social-culturala, statii peco etc.

in domeniul vopsitoriilor industriale s-au
executat lucrari la: vapoare, hale cu
diverse destinatii, constructii metalice,
linii de nalta tensiune.

Rezultatele bune obtinute s-au
concretizat in clasarea firmelor grupului
in Topul National in domeniul
constructiilor, pe locuri fruntage.

Va mai asteptam si la viitoarele editii!

Continuare in pag. a 6-a
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“CEMACON?” SA Zalau

- produse noi

Firma a fost reprezentata de dl. Ioan
CREHUL - director tehnic — care a
vorbit asistentei despre noile produse:
caramizi si blocuri ceramice cu goluri
verticale, orizontale si termizolante,
dimensionate dupa standardele UE.

“Economia romaneasca trebuie sd se
raporteze la cea europeand, asa cum
prevede acquis-ul comunitar — mentiona
in deschidere dl. Gheorghe MARCAS -
presedintele CCI Maramures si
moderatorul acestei mese rotunde - acest
“volum de legi si acte normative” care
insumeaza peste 80.000 de pagini. In
aceste pagini apar prevederi pentru
fiecare producator, comerciant si
cumpadrator.

Firma “CEMACON?” ofera, la aceasta
ora, solutii pragmatice atat in proiectare
cat si in fabricatie, folosind produsele
ceramice proprii — fiind aliniate la
economia statelor europene.”

Domnul director Crehul a amintit ca,
incepand din primavara anului viitor,
firma “CEMACON” va trece la
dimensiunea de taiere de 238 cm si se vor
standardiza produsele de la 24 la 25 cm,
asimiland noile standarde ale Comunitatii
Europene.
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Productia preconizata pentru acest an
este de 50 milioame mc de blocuri
ceramice.

Multumita reprezentantilor firmei, in
acest moment, la sediul CCI Maramures,
et. ITI, cam. 10 — Biblioteca Info, se afla
o ofertd completd a produselor
“CEMACON?”, incluzéand preturile si
conditiile de livrare.

“POLICOLOR” SA
Bucuresti prin “CORAMET”
SRL Baia Mare

Una din cele mai des intalnite firme in
cadrul expozitiilor organizate de CCI
Maramures este “CORAMET” SRL din
Baia Mare, prin administratorul ei, dl.
Valentin PACURAR. Si la aceasta
editie, standul CORAMET a atras atentia

publicului, dar si a specialistilor, prin
gama de produse expuse: “Policolor”
Bucuresti, “Azur” Timisoara, “Sinteco”
(Sinteza Color), “Perind” Oradea,
“Perom” Cluj-Napoca, “Retco” Brasov,
“Sinto” Brasov etc.

CORAMET este dealer autorizat al

firmei “Policolor” SA Bucuresti pentru
judetele: Maramures, Satu Mare, Cluj,
Bistrita, Alba si Hunedoara.

“Piata de lacuri si vopsele — amintea
dl. Pacurar in deschiderea mesei rotunde
— abunda de produse la preturi si calitati
diferite. Firma CORAMET vine in
intdmpinarea clientului, executantului,
dar si a beneficiarului final cu produse
calitativ superioare, la preturi accesibile.

Va prezentam produse si tehnologii noi
in demonstratii practice.”

La aceastd masa rotunda, reprezentantul

&y

"
RED, |
“Policolor” SA Bucuresti a fost dl.
Remulus NICOLAE - director vanzari.

Compania “Policolor” s-a infiintat in
1965 sub denumirea de “Intreprlnderea
de lacuri si vopsele” Bucuresti,
aprovizionand industriile nationale de
automobile, mobild $1 electronica.

In 1968 sunt puse in functiune primele
capacitdti de productie. Este infiintata
“Fabrica de rasini sintetice si lacuri si
vopsele 17, in 1969 sunt preluate fabricile
“Aurora” si “Color” — un conglomerat de
mici producadtori de cerneluri.
Capacitatile de productie ajung la 55.000
tone pe an. intre 1973-1974 are loc
extinderea intreprinderii prin punerea in
functiune a doud capacitati de productie
a rasinilor sintetice, a unei linii de
fabricatie a vopselei destinatd exportului
si a unei fabrici de lacuri si vopsele micro-
celulozice. Intre 1976-1990, Policolor
devine singurul producitor de rasini
vopsilice destinate industriei chimice, de
constructii si electronice, singurul
producator de emailuri auto, primul
producator de rasini poliesterice
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nesaturate destinate sectorului
constructiilor.

In 1992 este introdus un program de
retehnologizare, in 1993 incepe procesul
de implementare a sistemului calitatii. In
1996 este achizitionata licenta Herbert
pentru producerea de vopsele metahzate
si 0 alta pentru marcare rutiera. in 1997
actiunile companiei “Policolor” sunt
cotate la Bursa de Valori Bucuresti,
incheindu-se si procesul de privatizare a
firmei.

“Policolor” obtine in acelasi an
certificatul calitatii la nivel international
conform standardului ISO 9001, facandu-se
investitii de peste 180.000 USD pentru
prevenirea impactului negativ al poluarii
mediului. Compania se restructureaza.

in 1998 este achizitionat pachetul
majoritar al celei mai mari companii cu
profil similar din Bulgaria. Tot atunci se
implementeaza sistemul de management
al mediului.

In 1999 este lansat binecunoscutul
produs “Spor”, iar vanzarile companiei
cresc de la 100 t (1998) 1a 2000 t (1999).

In 2001, sistemul de distributie numara
26 de retele la nivel national. Este lansat
produsul “Iris” — sistemul de nuantare a
produselor lavabile, produsele “Spor
super lavabil”, “Deco” — vopsea
structurata, “Bandulac colorat” — lac
lucios 1n 3 nuante pentru lemn si “Deco
email”—in 10 culori pentru lemn si metal.

in 2002 se solicitd implementarea
sistemului de management pentru mediu,
ISO 14001. Este lansata, tot din acest an,
prima campanie de imagine a firmei si

prima din industria de lacuri si vopsele
din Romaénia, iar intilnirea de la Baia
Mare s-a numarat printre cele mai reusite
de acest gen.

Nota bene pentru demonstratia practica
facutd de catre cei doi specialisti din
compartimentul tehnic si vanzari: dl. ing.
Adrian ALBU si dl. ing. Florin
POPESCU, cu produsele noi ale firmei:
tencuieli decorative in 15 nuante pentru
interior si exterior si amorsa de perete
pentru interior §i exterior.

“Zapp MOBILE”
cea mai mare investitie

americana in Romania
De curand pe piata telecomunicatiilor

Continuare in pag. a 7-a
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din Romania a aparut Zapp MOBILE, un
nou serviciu de telefonie mobilad si
transmisii de date. Din start a fost gandit
ca un serviciu destinat oamenilor in
continud miscare, cu nevoi acute de
comunicare, la preturi accesibile si la
standarde ridicate de calitate.

D-na Nicoleta COLIBASANU -
consultant vanzari — a prezentat asistentei
Pachetul Z Partener care presupune
formarea unui grup de utilizatori Zapp
Mobile (minim 10) la un abonament lunar
de 15 USD si este recomandabil daca
posesorii de telefoane mobile vorbesc 1n
proportie de 60% intre ei, si pachetele
cu minute incluse.

S-au mai amintit urmatoarele facilitati:
conectarea terminalului Zapp Mobile la
orice calculator (Desktop sau Laptop) fara
a avea nevoie de modem (aparatul are
modem incorporat). Se pot trimite astfel
situatii, rapoarte sau orice alt tip de fisiere
catre altd adresd de e-mail; fiecare
utilizator de terminal Zapp Mobile va
primi la conectare o adresa de e-mail de
forma: <nume>@zappmobile.ro;
transmisii de date la viteza de 153,6 Kbps
direct de pe terminalul mobil, fira a avea
nevoie de linii telefonice fixe; conectare
internet 24 de ore din 24 direct de pe
terminalul mobil; mesagerie vocala
profesinala care permite stocarea a pana
la 100 de mesaje; mesagerie fax — puteti
primi si stoca pana la 20 de pagini fax pe
care puteti sa le retrimiteti oricand catre
orice numar de fax; posibilitatea efectuarii
de teleconferinte; acces la portalul
ZappMobile de unde puteti obtine
informatii despre vreme, sport, stiri, curs
valutar, restaurante, baruri, horoscop, loto
sau programe TV.

Dintre partenerii si colaboratorii
companiei Zapp Mobile amintim, printre
altii: Primaria Baia Mare (la expozeu
participand si dl. viceprimar Barbul) si
CCI Maramures.

“ROCKWOOL”
cel mai mare producator

de vata minerala din lume

“Rockwool” - cel mai mare producator
de vatd minerala din lume - este preocupat
in permanenta de realizarea unui program
avansat pentru materiale de izolatii din
vatd minerala, destinat celor mai diverse
aplicatii in constructii.

Avand sediul central in Danemarca,
ROCKWOOL Mineralwoll Gmbh si-a
extins treptat aria de activitate, astfel incat
astazi produsele Rockwool sunt realizate

u e e —

—

in 21 de fabrici din Europa si Canada,
concernul avand birouri de vanzare in mai
multe tari europene.

Deutche ROCKWOOL Mineralwool
Gmbh este compania reprezentativa pe
piata germana, in activitatea sa
numarandu-se realizarea a numeroase
lucrari de referinta in domeniul izolatiilor,
precum si deschiderea de noi piete in
Europa de Est. S-au realizat astfel:
Aecroportul Diusseldorf, Centrul
expozitional Bonn, Centro Oberhausen,
statia de epurare Bochum etc.

Infiintat in septembrie 1998, biroul
comercial din Romania are deja un numar
semnificativ de lucrari de mare anvergura,
ROCKWOOL ROMANIA oferindu-si
serviciile pentru realizarea structurii
izolatoare din vatd minerald pentru
numeroase constructii. S-au realizat
astfel: investitia Philip Morris Otopeni,
Bucuresti Mall, sediul Romatsa
Bucuresti, Grand Hotel Marriott
Bucuresti, Hotel Holiday Inn din
Bucuresti, Fabrica Draxlmeier Timisoara.

La expozitia MATECON, Rockwool a
fost reprezentatd de dl. Cristian
MAUCH - responsabil pentru zonele
Transilvania gi Banat.

Numeroase constructii proiectate cu
acoperisuri si pereti exteriori din tabla
cutatd au beneficiat indeosebi de
avantajele utilizarii produselor
Rockwool, Rooffrook si Termarock 30 :
50, pentru termo-fonoizolatii. [atd numai
cateva: Fabricile Selectron Timisoara;
Fabrica Kromberg Timisoara; Depozit
Rosko Textil Curtici; Tipografia Pack &
Print Sibiu; Fabrica Held Faschion Cluj;
Supermarket Metro Romania; Fabrica
British American Tobacco Ploiesti;
Fabrica Mazr Melnhof Ploiesti; Eurobilla
Constanta, Ploiesti, Bucuresti;
Supermarket ~ XXL  Bucuresti;
Supermarket Selgros Brasov, Bucuresti;
Hypermarket Carefour; Fabrica Leoni
Arad; Fabrica Carandon Lugoj etc.

Pentru asemenea lucrari, ca si pentru
multe altele de interes local, Rockwool
Romania a livrat material izolant pentru
fatadele ventilate, terase circulabile,
pereti de compartimentare sau izolatii
tehnice, practic intrega gama de produse
oferite pe piata romaneasca de Grupul
Rockwool pentru izolarea termica,
tehnica si protectie contra incendiului,
inclusiv produse utilizabile in domeniul
constructiilor navale, ce poseda
agrementarile necesare.

“Desi suntem o companie tanara pe
piata romaneasca, ne-am asumat rolul de
reprezentanti ai principalului concern
producitor de vatd minerald, numerosi
parteneri de afaceri beneficiind deja de
avantajele lucrului cu o companie de
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renume mondial” — a mai amintit dl.
Mauch.

Ce este ROCKWOOL?

Vata minerald Rockwool se fabrica din
roca bazaltica, cea mai indicata pentru
producerea de materiale termoizolante.
Roca, amestecatd cu cocos si calcar, se
topeste in cuptoare cupola, la temperaturi
de circa 1500°C. Materialul topit este
dirijat spre un mecanism cu roti care
produce, prin viteza mare de rotatie, fibre
minerale cu un diametru mediu de 0,005
mm.

Acestora li se adauga un liant, n cazul
produselor hidrofobizate cu adaos
special, care imbraca fibrele intr-o
pelicula hidrofoba.

Vata minerala este apoi tratata termic
in cuptoare speciale, care transforma
liantul in bachelitd. Astfel este creat
materialul de baza pentru toate produsele
Rockwool: vata mineralp.

Rockwool este o0 marca inregistrata in
multe tari.

“Pedonis Grup” SRL din Baia Mare
este reprezentanta firmei “Rockwool” si
oferd asistenta tehnica in cazul proiectelor
finale si sprijin logistic in derularea
acestora.

Va asteptam si la editia a IX-a a
Expozitieit MATECON!
“Allianz-Tiriac Asigurari” SA

- e timpul sa va ganditi la
viitorul Dvs.

Allianz-Tiriac Asigurdri SA a expus
asistentei polita “Constructii-Montaj”
sustinutd de cédtre dl. ing. Dragos
MANDRUTA —din partea Allianz-Tiriac
Asigurari SA Administratia Centrala
Bucuresti — Divizia Bunuri.

Allianz-Tiriac Asigurari SA, una dintre
cele mai importante companii de
asigurare din Romaénia, a rezultat in urma
unei fuziuni, in luna august 2000, intre
societatea Asigurari “Ion Tiriac” SA
(ASIT) si Allianz AG din Germania.

Pozitia societatii Allianz-Tiriac
asigurari pe piata romaneasca de asigurari
este rezultatul imbindrii intre experienta
pe piata locala, calitatea managementului

Continuare in pag. a 8-a
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si profesionalismul angajatilor sdi din
toate cele 145 de unitati la nivel national
si experienta, puterea financiarad si
renumele international al Grupului
Allianz.

Serviciile oferite se ridica la standarde
internationale, iar structura portofoliului
de asigurari al societatii Allianz — Tiriac
Asigurari include o gama diversificata de
forme de asigurare destinate atat
persoanelor juridice cat si persoanelor
fizice. Promovarea calitatii si
adaptabilitatea serviciilor acordate
clientilor reprezinta obiectivele
principalele ale societatii. Clientii
beneficiazd de forme de asigurare
adecvate situatiilor specifice si de plata
prompta a despagubirilor.

Calitatea serviciilor de asigurare oferite
de Allianz-Tiriac Asigurari este sustinuta
si prin reasigurarea acestora, care
reprezintd unul din instrumentele
principale de protectie a intereselor i
rezultatelor financiare ale
societdtii.Astfel, protectia maxima a
clientilor si siguranta oferitd acestora sunt
determinate §i prin politica de reasigurare,
care std la baza sustinerii strategiei si
politicii societatii, pe termen scurt, mediu
si lung.

Polita “Constructii-Montaj” poate fi
folosita pentru asigurarea proiectelor de
lucradri-montaj obisnuite, de dimensiuni
uzuale, care folosesc metode de
proiectare, materiale si tehnologii de
constructie si montaj verificate in
practica.

Prin politd sunt acoperite:

- pagube materiale §i anume toate
lucrarile de constructii permanente ori
temporare, precum si lucrarile auxiliare,
de asemenea toate Dbunurile,
echipamentele sau utilajele in proprietatea
asiguratului sau pentru care acesta este
raspunzétor si pe care le utilizeaza pentru
desfasurarea lucrarilor asigurate.

- raspundere civila fata de terti §i anume
sumele cu care asiguratul devine legal
raspunzator sa le pliteasca cu titlu de
desdaunare ca urmare a pagubelor
materiale, vatdmarilor corporale ori
imbolnavirilor produse oricarei terte
persoane si dacd acestea se produc in
directd legdtura cu executarea normala a
contractului asigurat sau in imediata
vecinatate a santierului unde au loc aceste
lucrari.

Totodata, dl. Tiberiu POP — directorul
sucursalei Baia Mare a societatii “Allianz-
Tiriac” Asigurari SA —a oferit cateva date
despre locul fruntas (IT) obtinut de firma
in topul societatilor de asigurdri, si i-a
invitat pe cei prezenti la sediul firmei —

str. George Cosbuc nr. 1, ap. 21-22, tel.
062-215879, te/fax 062-217562 - pentru
a lua cunostinta de produsele pe care
“Allianz-Tiriac” Asigurdri SA le poate
oferi.

EXPOZANTIL SE
PREZINTA

“PEDONIS GRUP” SRL

Baia Mare

“Pedonis Grup” comercializeaza prin
depozitul din Bd. Bucuresti nr. 37 —
incinta depozitului de mobild — toata gama
materialelor de constructii.

Firma practica un comert modern prin
care clientii sunt satisfacuti de calitatea
marfurilor si serviciilor oferite.

Asigurd consultantd de specialitate
clientilor, transportul marfurilor, preturi
negociabile in functie de cantitatea,
valoarea si modul de plata al acestora.

Firma este reprezentanta unor
producdtori consacrati pe piata
romaneascd prin calitatea marfurilor
oferite.

“Pedonis Grup” comercializeaza
produsele unor firme internationale de
prestigiu a caror reprezentantd locald este.

Astfel, firma ofera clientilor produsele
metalice fabricate de: Sidex Galati,
Industria Sarmei Campia Turzii si
Aluminiu Slatina; ciment produs de
Holcim Turda si Alejd; boltari zidarie tip
BCA produs de Simcor Oradea, bloc
ceramic produs de Cemacon Zalau, tigla
si caramida de Sircom Sighisoara.

Pedonis Grup comercializeaza toata
gama materialelor de izolatii fono-hidro-
termo, polistirenul expandat si extrudat
produs de Austrotherm Romania, vata
minerala produsd de concernul
international Rockwool precum si
sistemul de hidroizolatii produs de
Hitrom Vaslui — membrane Mecabit cu
folie de aluminiu sau tesatura fibra de
sticla, membranele Polyglass, cartonul
asfaltat §i impregnat, precum si bitumul
de hidroizolatii.

Din gama materialelor pentru finisaje
puteti gasi la Pedonis Grup toatd gama
vopselelor lavabile sau pe baza de ulei,
lac, produse de concernul AKZO NOBEL
— supralux, plici de gips carton “Rigips”
sau “Norgips”, tavane casetate
AMSTRUNG, adezivi gresie-faianta,
sape autonivelante, gleturi si chituri de
rost produse de firmele Hasit si Ital Kol.

La depozitul societatii gasiti toatd gama
de invelitori pentru acoperis printre care
placile ondulate BITUWEL si
ONDULINE, sindrile bituminoase
VILLAS si TEGOLA, tabla LINDAB,
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precum si sistemul de folii MASTER
PLAST pentru mansarde, folii
anticondens, barierd termicda, folii
aluminizate.

Scurt istoric

“Pedonis Grup” SRL a inceput
activitatea la 1 iulie 2001 printr-un
depozit de materiale de constructii situat
la adresa: Baia Mare, Bd. Bucuresti nr.
37D. )

Asociatii, ec. Doru SFARCUT si ing.
Nicolae TRUFAN, au reusit in timp de 6
luni (pe 2001) o cifrd de afaceri de peste
6 miliarde lei. Sunt cunoscuti pe piata din
Baia Mare si in tot Maramuresul (Sighet-
2 depozite, Tg. Lapus, Seini si cateva
localitati rurale).

Firma distribuie produse in judetele
Dolj, Olt, Timis, municipiul Bucuresti si
colaboreaza cu firme din judetele Bistrita-
Nasaud, Satu Mare, Salaj si Cluj.

OASPEIT DIN TARA

“CESIRO” SA Sighisoara
isi cauta distribuitori in

Maramures

...A fost reprezentata de dl. Cristian
BOITOS si dl. Alexandru BRADEA —
ambii de la Departamentul de Marketing,
si care s-a aflat pentru prima oara in Baia
Mare, ca expozant. Firma “Cesiro” este
cel mai mare producétor de faianta-menaj
din Europa de Est si a sosit la MATECON
cu intentia de a gasi distribuitori pentru
judetele Maramures, Satu Mare si Salaj.

Cu o experienta de peste 40 de ani in
domeniu, firma sighisoreana exporta
peste 80% din productie pe piete din
Suedia, Franta, Germania, Olanda,
Austria, Italia, Ungaria, Cipru, Anglia,
Grecia si SUA.

Principalele produse sunt: cesti,
farfurii, cani, doze, platouri, bibelouri si
castroane — intr-o gama diversificata,
avand forme, dimensiuni si o paleta
coloristica variate.

“Desi stim ca In Baia Mare exista o
concurentd mare in domeniu (“Ceramar”
si “Faimar”), dorim sa castigdm aceasta
piatd prin preturile bune pe care le
practicam s§i, mai ales, prin calitatea
produselor, certificate prin implementarea
sistemului de calitate conform
standardelor ISO 9001: prin certificatul
TUV.

Expozitia de la Baia Mare a avut o
organizare foarte buna si probabil vom

Continuare in pag. a 9-a
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reveni si anul viitor; am remarcat —
indeosebi — colaborarea buna pe care am
avut-o cu organizatorii. Ca puncte slabe
as mentiona mediatizarea redusa, care a
dus la un numaér mic al vizitatorilor” — a
mai mentionat dl. Boitos.

“Armatura” SA Cluj-
Napoca....

... §i viata decurge altfel

“Ne-am aflat pentru prima data la Baia
Mare — ne-a declarat d-na Liana
MOLDOVAN - sef serviciu Marketing
din cadrul firmei clujene “Armatura” SA.
Chiar dacd a fost un targ mai mic ca
amploare, ne-au vizitat specialisti in
domeniu, iar in ceea ce priveste
organizarea, am avut surpriza placuta sa
constat ca totul a fost agsa cum am cerut.

Ne-am dorit sa castigam piata
baimareand, deoarece aici suntem mai
putin prezenti. Una din cauze este
concurenta cu produsele de peste granita.”

Scurt istoric 5

Fondatd in 1884, ARMATURA SA este
astazi unul dintre cei mai mari producétori
si distribuitori de robinetarie din sud-estul
Europei. Obiectul sau de activitate este
proiectarea, executarea §i comercializarea
de armaturi, elemente de legatura, plese

turnate sau matritate din metale feroase
sau neferoase, precum si a altor produse,
subansamble si piese de schimb din
industria constructiilor de masini si a
prelucrarii metalelor.

Principalele produse in fabricatie
sunt: -armaturi din metale neferoase si
din fonta pentru instalatii interioare si
sanitare de dimensiuni intre 3/8” si 4” si
presiuni de pand la 25 bari (utilizate
pentru apa, abur, gaze naturale — robinete
cu obturator sferic, robinete cu sertar
pana, robinete cu cep, regulatoare de
presiune, arzatoare, baterii
clasice si monocomanda,
sifoane, ventile etc);

- armituri industriale si
elemente de legatura din metale
neferoase;

- ventile electromagnetice;

- valve si distribuitoare cu
actionare pneumaticd;

- elemente de legatura din
fonta maleabila pentru instalatii,
la presiuni de pana la 25 bari;

- elemente de legatura
matritate din otel, la presiuni de
pana la 400 bari;

- piese turnate din fonta cenusie, fonta

maleabild, alama, bronz si aluminiu;

- piese matritate din otel, alama si
bronz.

Produsele “Armatura” sunt agrementate
si omologate conform normelor 1n vigoare
si implementat sistemul de management
al calitatii conform ISO 9001, certificat
din anul 1997 de citre TUV Cert
Germania.

“TRUST EURO THERM”
SA Piatra Neamt - un

stand la nivel occidental

...Premiat cu locul I de juriul format din
reprezentantii CCI Maramures, un

ML T
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reprezentant al expozantilor si unul din
mass-media locald, a prezentat instalatii
de incilzire, centrale termice, arzatoare,
radiatoare, aeroterme, ventilconvectoare,
pompe hidrofoare, tubulatura flexibila si
armdturi ale concernelor “HENCO”
Belgia si “ARCA” Italia.

De la dl. Florin DASCALESCU
—director produs HENCO — am aflat
ca firma s-a aflat pentru prima data
la Baia Mare, un motiv pentru
succesul finregistrat fiind si
organizarea foarte buna!

AF “IACOB” - prima

oara la MATECON

Domnul Gheorghe IACOB este
producator de ornamente din beton
de 12 ani. Asociatia familiala pe care '
o conduce isi desfagoara activitatea
in localitatea |§
Boinesti din
- Satu Mare.

“Ne aflam
pentru prima oara la
Baia Mare la un targ
de constructii.
Produsele noastre
. sunt: fantani
arteziene,  vaze
pentru flori,
lampadare pentru
curte, stalpi pentru
garduri, balcoane,
statuete pentru gradini etc.

Organizarea este la un nivel ridicat,

0 I
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singurul repros care mi-I fac mie Insumi
este cd nu am fost pregétit mai in detaliu,
atat cu oferte scrise cat si cu produse.
Poate la viitoarea editie sau la
“Sarbatoarea Castanelor”. Oricum, adresa
noastri este: AF “IACOB”, loc. Boinesti,
nr. 253, Satu Mare, tel. 095-570767,
pentru cei care doresc sd ne contacteze
cu comenzi.”

conNCLUZII

Marea majoritate a firmelor expozante
a acordat nota maxima organizarii,
considerand ca aceasta editie a fost mai
buna decat precedenta. Printre motivele
de multumire ale participantilor legate de
aceastd editie s-au numarat: organizarea
eficienta, contactele realizate si interesul
vizitatorilor pentru unele standuri,
primirea de materiale si echipamente la
timp, infrastructura spatiului de expunere,
cooperarea cu prestatorii de servicii,
lansarea produselor care au “prins” foarte
bine la public, ospitalitatea gazdelor.

Printre cauzele care au dus la
nemultumirea celor care au participat
s-au aflat: domeniul “selectiv” al
expozitiei, sugerand cuplarea cu alte
domenii inrudite de activitate; amenajarea
unui mini-bufet pentru servirea mesei si
discutii; schimbarea zilelor expozitiei in
vineri, sdimbata si duminica.

Cu toate acestea, multi dintre cei
prezenti si-au anuntat participarea la
editia din acest
an a celei mai
mari expozitii
nationale si
internationale
din Maramures
- “Rivulus
Dominarum” -
care va avea
loc, ca de
fiecare data,
concomitent cu
“Sarbatoarea
Castanelor”.

MATECON
2002 si-a

inchis portile,
insa ecourile nu s-au stins incé. Pentru ca,
in primul rand, calitatea unei asemenea
manifestari consta in seriozitatea si
profesionalismul cu care este tratata atat
de catre organizatori, cat mai ales de
expozanti si specialisti — nu gresim
afrimand ca aceasta a VIlI-a editie se
inscrie printre cele mai reusite. De aici
padna la statutul unei expozitii
internationale nu mai este decét un pas!
il asteptam in 2003.
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Instruire si Marketing — loc
destinat tuturor celor care

doresc sa urmeze cursuri pe
diverse module, sa participe
la seminarii, mese rotunde,
simpozioane etc, sau la
targurile/expozitiile
desfasurate in decursul
anului.

Tema acestui simpozion a
venit in sprijinul clarificarii
unor interpretari existente la
nivel legislativ si a fost
sustinutda de o parte a
operatorilor economici
maramureseni prezenti, si
de aceasta data, In numar
semnificativ.

In interventia sa, dl.
inspector-sef Muresan a
multumit conducerii CCI
Maramures pentru
organizarea acestei intalniri,
accentuand ca: “ITM are
doua laturi specifice de
activitate: pe de-o parte,
urmarirea agentilor
economici in desfagurarea
corectd a activitatilor, din
punct de vedere legislativ,

cu efectele finale:
introducerea sumelor
necesare n

fondurile de pensii,
somaj s.a., pe de
alta parte, angajatii
trebuie sa fie
protejati pentru a se
evita accidentele de
m un c a,
asigurandu-li-se
securitatea din
momentul cand

pleaca de acasa

spre serviciu si pana ajung
fnapoi.”

Legislatia privind
securitatea si sanatatea in

munca se regaseste in
Legea 90/1995, fiind de fapt
o reactualizare a Legii 5/
1965 — Legea protectiei

muncii. Reactualizarile
legislative aliniaza legile
roméanesti cu legile
existente in UE — proces
inceput in urma cu 4 ani.

“Pana la sfarsitul anului
2002 — a mai adaugat dI.
Muresan — vor exista
modificari Tn legislatia
muncii, privind modul in
care se Tintocmesc
contractele de munca etc,
avantajand atat angajatul,
cat si angajatorul.”

Pe linia protectiei muncii
s-au discutat aspecte
privind conditiile de munca:
actul normativ nou care s-a
avut Tn vedere dupa noua
Lege a pensiilor este HG
261/2001, care a desfiintat
“grupele de munca” (1, I, III)
si au introdus notiunea de
“conditii speciale sau
deosebite la locul de

munca”. Angajatii care

apartineau grupelor | sau |
trebuie sa depuna
documentatiile la ITM, pana
la 30 iunie 2002, termenul
limita pentru trecerea lor la
incadrarea tip “conditii
speciale sau deosebite”.
Un alt aspect nou aparut
in legislatie, care a fost
dezbatut la seminar s-a
referit la facilitatile acordate
IMM privind autorizarea si
functionarea agentilor
economici in cadrul Biroului
Unic aflat la sediul CCI
Maramures si  care
functioneaza din iulie 2001.
Parghiile de constrangere
pe care le aplica ITM sunt:
intocmirea de procese-
verbale de contraventie in
cazul nerespectarii
legislatiei, sanctiuni
contraventionale sau, mai
grav, in cazul pericolelor
deosebite ce intra in
domeniul infractional, penal.
“Institutia noastra — a
conchis invitatul — se
doreste a fi ceea ce in Vest
este Politia Muncii, dar
trebuie ca si competentele
angajatilor nostri sa fie
similare — litigiile survenite
uneori intre angajati si

angajatori  fiind de
competenta instantei
judecatoresti.”

Dintre problemele ridicate
de invitati s-au desprins:

- Mons Medius
Investments SRL: “Noutati
legislative ca alternativa la
contractele de conventie
civila/prestari de servicii.”

- Antarom SRL:
“Contracte de munca si
angajatori”.

- Sigstrat SRL: “Noutati
legislative privind
_ securitatea si
sanatatea muncii”.

Dintre alocutiunile
invitatilor am retinut:

- In legislatia
actuala nu mai
exista “perioada de
s proba” — pe care o
mai vehiculeaza,
B inca, foarte multi
~angajatori.
1 Obligativitatea

HERMES CONTACT e —

incheierii contractului
individual de munca apare
din prima zi in care
angajatul paseste pe poarta
unitatii. Acest contract
trebuie inregistrat, apoi, la
ITM in decurs de 20 de zile.

- Contractul de munca pe
durata determinata se
incheie Tn situatia Tnlocuirii
unui titular sau a unor munci
cu caracter sezonier.

- Pentru a veniin sprijinul
angajatului, in momentul in
care nu este sigur de
performantele potentialului
angajat, se va uza de
contractul pe perioada
determinata, care nu trebuie
sa depaseasca 3 luni de zile
si, mai ales, sa nu se
transforme n alt contract pe
durata determinata.

- Contractele de munca
sunt, de multe oriincomplete
(mai ales pe exemplarul 3,
al angajatului). Nu sunt
incheiate in trei exemplare.

- Contractele de cumul
de functii sunt aparte pentru:
pensionari, angajati, cadre
militare. In acest caz,
angajatorul nu este obligat
sa plateasca CAS, dar o
plateste angajatul. De la 1
ianuarie 2002 fondul de risc
nu se mai plateste pentru
cumul de functii.

- Solicitarea “negatiei” de
catre fostul angajat raméane
la latitudinea societatii
respective.

- Angajarile se fac prin
“probe de concurs”, tocmai
pentru a vedea calitatea
muncii viitorului angajat si
seriozitatea persoanei.
Trierea trebuie facuta de
somaj, in momentul in care
trimit absolventi ai cursurilor
de formare catre societatile
comerciale.

Cei prezenti au cerut ca in
viitoarele intalniri sa fie
prezenti si reprezentanti ai
Oficiului de Pensii si a celui
de Somaj pentru clarificarea
problemelor comune
existente Tintre aceste
institutii.

In final, societatea de
asigurari “Allianz-Tiriac
Asigurari” SA, prin domnul
director Tiberiu POP a
prezentat pe scurt sistemul
de pensii private, tocmai
pentru a veni in sprijinul
angaijatilor.

Continuare in pag. a 11-a
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Un potential pantenen de

afaceni al

Manamunesului: SUA

Vineri, 15 martie a.c., CCl
Maramures a primit vizita d-nei
Cristina MARINE - specialist in comert
international Tn cadrul Centrului de
Informatii si Afaceri din Europa
Centrald si de Est (CEEBIC) -
departament infiinfat de Ministerul
Comertului al Statelor Unite ale
Americii gi care functioneazd si pe
lang% Ambasada SUA la Bucuresti, cu
scopul promovirii afacerilor romanesti
pe piata SUA, credrii de legdturi
economice bilaterale si parteneriate
solide.

CEEBIC reprezintid o sursd de
informatii pentru firmele americane
care sunt angajate Tn operafiuni
comerciale Tn zona centrald si est

europeand sau care doresc i inceapd
afaceri ntr-una din cele 15 tiri din
zond. “Interesul si misiunea noastri -
declara d-na Marine - sunt promovarea

exportului Tn SUA si investitiile
americane Tn tara noastrd, i stabilim
legaturi, intrucat ele nu pot fi niciodati
Tntr-un singur sens. Existd o bazi de

date cu peste 10.000 de firme care
urmiresc atent desfiguririle din zond
si informatiile pe care le publicim
lunar in “Commercial Up Date”, fn
buletinul electronic siptimanal
“Southeastern Europe Business Brief”
sau n pagina noastri web, la adresa:
www.mac.doc.gov/eebic/ceebic.html
(care este actualizati zilnic).
Partenerii din SUA ne-au confirmat
utilitatea informatiilor primite prin
CEEBIC. Fiind un serviciu al
Guvernului federal american, serviciile
CEEBIC sunt gratuite, iar in momentul
Tnceperii colaboririi bilaterale,
CEEBIC se retrage. Partenerilor
americani le oferim sprijin logistic gi
suport Tn gésirea unor combinatii de
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finantare care si fie favorabile
obiectivului pe care 7l au si o
intermediere pentru un partener
credibil, real, viabil.

Un exemplu 1l constituie initiativa
de a investi in Romania a “"EXIMBANK"
America, ce poate atrage dupd sine
investitorii americani obignuiti, prin
oferirea de credite avantajoase dintr-
o institutie nafionald.

Domeniile de activitate vizate
priveau aproape toate sectoarele de
productie si servicii, mai pufin
productia textilelor si a otelului unde,
probabil, existd o saturatie a pietei Tn
SUA. Prin CEEBIC s-a lansat si
dezvoltat programul “Initiativa pentru
vestul Romaniei”, care va cuprinde,
printre altele, gi numirea — n aprilie
a.c. — a unui angajat CEEBIC fn cadrul
Consulatului SUA din Cluj (pe lingd
cel existent Tn cadrul Ambasadei SUA
la Bucuresti), care va initia si consolida
relatii economice Tntre firmele
americane i cele din partea de vest a

-Permiteti-mi, in primul
rand sa va urez “Bun venit
in Maramures!” si pe
aceasta cale.

In alta ordine de idei, cei
prezenti la aceasti masa
rotundd au ramas
surprinsi de faptul ca
Dvs., prin CEEBIC, v-ati
facut mesagerul firmelor
maramuresene,
mentionidnd, printre
altele, si ca ii veti consilia
pe cei care nu stiu si se
prezinte asa cum trebuie
in fata investitorului
american.

Este un act de patriotism?

-Intrebarea Dvs. este foarte generoasa
si ma onoreaza, insd, la ora actuala, v-as
propune sa avem o abordare mult mai
pragmatica. Misiunea acestui program
este sd faca intermedierea intre firmele
romanesti si cele americane, pentru a
incuraja exportul in America si
investitiile SUA in vestul Romaniei.

-Dati-ne citeva amanunte despre
acest program...

-Se numeste “Initiativa pentru vestul
Romaniei” si mentionez cd ne-am oprit,
oarecum arbitrar, asupra a 11 judete: Satu
Mare, Maramures, Bihor, Salaj, Bistrita-
Nasdud, Cluj, Alba, Hunedoara, Arad,
Timis, Caras-Severin. Pentru a cunoaste
care este oferta acestor judete, este
important sd venim la fata locului si sa
ne intalnim cu reprezentantii companiilor
care au interes sd stabileasca legaturi cu
SUA.

Din cauza distantei si a intelegerii
diferite a vietii americane, prezentarea
proiectelor nu se face potrivit reperelor

- interviu cu d-na
Cristina MARINE -
international trade
specialist in cadrul

CEEBIC

—————— R

O lesatura lilateralA pragmatiea

cu care este obisnuit omul de
afaceri american.

Este  important 1in
momentul in care dorim sa
avem o reactie mai rapida si
pozitiva.

-Spuneati ca distanta
reprezinti unul dintre
|| impedimentele care ar
putea exista intr-un
parteneriat. Care ar fi
avantajele care ar decurge
dintr-o legatura
bilaterala?

-Stilul american de a
desfasura diverse afaceri,
indiferent dacéd este vorba de productie,
servicii, investitii, operatiuni financiare este
foarte ordonat si precis.

Timpul este foarte important, costa foarte
multi bani — lucru care, intr-o tard de cultura
latind este mai putin sensibil, dar treptat,
treptat se va ajunge la o astfel de
sensibilizare. In plus, disponibilitatea in
Romania pentru o relatie via Statele Unite
ale Americii este foarte mare si atunci un
astfel de program de intermediere nu poate
decét sa incurajeze.

-Ce-i puteti spune omului de afaceri
din Roménia despre un anumit profil al
investitorului american? Cum ar trebui
abordat acesta si cat de mult i place sa
negocieze un pret intr-o afacere?

-Unul dintre lucrurile de care ma feresc
este sa fac generalizari, pentru ca nu ajuti
nici o parte, putand fi, uneori, periculoase.

Omul de afaceri roman invata treptat, asa
cum invatd si cel american, sa negocieze.
Fiecare ar trebuie sd inteleaga de la
partenerul sau de afaceri punctul de vedere,
caracteristicile mediului de afaceri din care
provine celalalt, precum si cele culturale ale

partenerului cu care vine in contact. Cu
alte cuvinte, nu trebuie ca omul de afaceri
roman sd se gandeasca intotdeauna sa
satisfaca cerintele americanului, ci si
acesta din urma trebuie sa inteleaga unde
vine sd investeasca, contextul fiind foarte
important.

-In final, spuneti-ne daca va parvin
feed-back-urile legaturilor pe care Dvs.
le intermediati si cum ati caracteriza
aceste legituri de-a lungul timpului?

-Anul trecut am inceput publicarea
oportunitatilor de afaceri pe care le-am
gasit in judetele Timis si Cluj. Din diverse
motive, nu am putut sa vin in Romania
atat de des i nu am mai putut continua
diseminarea acestor informatii.

Dar pot sa va dau urmatorul exemplu.
Daca am publicat intr-unul din numerele
buletinului “Commercial Up Date” 10
oportunitdti de afaceri din judetele
mentionate, inclusiv municipiul
Bucuresti, am primit 7 telefoane si, de
asemenea, s-au stabilit unele contacte.

Doud companii de IT din Cluj au fost
selectate pentru un program denumit
“Incubator America” si 1si desfasoara
activitatea In Alexandria-Virginia, sub
auspiciile Universitatii “George Maison”;
companiile respective au reprezentante
acum in SUA, desfasurandu-si sau
continuandu-si activitatea initiald.

Eu sper ca anul acesta, avand in vedere
angajarea salariatului CEEBIC 1in cadrul
Consulatului din Cluj-Napoca, rezultatele
sa Inceapa sa se vada. Este important s
se creeze o masa de propuneri, de
proiecte, care in timp sd Inceapd sa dea
rezultate. Nu se intdmpla miracole peste
noapte, iar in afaceri trebuie sa ai
intotdeauna ochii deschisi, pentru ca
rezultatele sa fie REALE!

-Va multumesc si v mai asteptam in
Maramures.

Doina MACOVEI
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Joi, 14 martie a.c., in cadrul Centrului
de Instruire si Marketing al CCI
Maramures a avut loc intia editie a
“Bursei Inventiilor” — idee nascuta in
noiembrie 2001 in cadrul programului
“Fabricat Tn Romania” — expozitie a
produselor maramuresene.

Initiativa apartine d-lui Gheorghe
Marcas - presedintele CCl Maramures
- si care are ca scop punerea in valoare
a inventiilor maramuresene, prin
cunoasterea in amanunt atat a ofertei
inventatorilor locali, cadt si a cererii
reprezentantilor societatilor comerciale
interesate n achizitionarea de proiecte

si inventii in diferite domenii de activitate.

La actuala editie au fost prezenti 18
inventatori si un numar de 82 de brevete
de inventii.

“In ultimii 12 ani - a precizat dl.
presedinte Marcas - inventica, stiinta si
cercetarea, au rdmas la periferia
preocuparilor  politicienilor  si
guvernantilor nostri. Ne dorim ca, macar
acum, aceste brevete s& nu r&@mana
acte de arhiva, ci documente care sa
participe la dezvoltarea economica a
Maramuresului si a tarii. Ei, inventatorii,
oameni cu tdmplele albite, le-au gandit
si le-au pus in practica. Acum e randul
societatii sa le recunoasca meritele.”

Pentru aceastd editie, un sprijin
nemijlocit Tn organizare l-au acordat:
Societatea Inventatorilor din Romania -
filiala Maramures, Universitatea de Nord
Baia Mare si Centrul Regional pentru
Promovarea si Protectia Proprietatii
Industriale din Maramures.

Au participat invitati din judetele:
Harghita, Salaj, Alba si Bistrita-Nasaud.
O notd proastd pentru Administratia
Publicd Locala care nu a acordat nici o
atentie desfasurarii acestei manifestari!

“Acesti oameni de stiintd, care sunt si
foarte buni practicieni - a mai adaugat
dl. Marcas - intdmpina greutati deosebit
de mari: taxa de Tnregistrare a unei
inventii este de 4,5 milioane lei, iar pentru
inscrierea n Arhiva Inventiilor inca 3
milioane lei. Probabil aceste taxe se vor
modifica dupa 1 aprilie a.c., cand vor fi
aliniate la taxele UE. Numai participarea
la Salonul International de Inventicd de
la lasi costd 100 USD, ne mai vorbind
de cele din afara granitelor tarii.”

Anul 2000 a fost anul de debut a
acestor manifestari dedicate inventicii in
Maramures, ntre care s-au remarcat
preocuparile Tn domeniul proprietatii
industriale, un seminar despre
proprietatea industriald cu tema
“Proprietatea industriald - una din cele
mai valoroase forme de proprietate”, un
salon de inventicd cu ocazia “Rivulus

Dominarum” 2000, la care au fost
prezentati, dupa 15 ani, toti inventatorii,
la scena deschisa. In cadrul “Cafenelei
Oamenilor de Afaceri” 2001 s-a vorbit
despre “Contrafacerea de la prevenire
la solutionare”, iar la standul “Fabricat
in Roméania” s-a prezentat tema:
“Dinamica creativitatii” — sustinuta de
presedintele Filialei Maramures a
Societatii Inventatorilor din Romania, dl.
dr. Vasile NASUI, prezent si de aceasta
data.

Inventatorii se
prezinta

Prof. univ. dr. ing. Gheorghe
VOLCOVINSCHI - Universitatea de
Nord Baia Mare

“Intai de toate vreau sa multumesc
Camerei de Comert si Industrie
Maramures, personal d-lui presedinte
Gheorghe MARCAS, pentru initiativa si
efortul depus n organizarea acestei
prime editii a “Bursei Inventiilor”

Pentru ca Roméania sa iasa din impasul
generat de economia aflatd inca in
tranzitie, trebuie s& pund bazele pe
stiinta, cercetare si inventica — de
materia cenusie, neducand lipsa nici
tara, nici judetul.

O definitie simpld spune ca:
“inventatorul este acea persoana care
1si pune o ntrebare si raspunde tot el la
ea.

Dr. ing. Vasile NASUI - profesor
Universitatea de Nord Baia Mare,

r

presedinte al Asociatiei
Inventatorilor din Romania-filiala
Maramures

“- Este binevenita o astfel de intalnire
intre inventatori si mediul economic,
deoarece marea majoritate a firmelor
locale nu cunoaste potentialul nostru.

- O altd problema cu care se
confrunta inventatorii este lipsa mediului
economic adecvat pentru
implementarea inventiilor, cadrul
legislativ defavorizant (s-a renuntat la
acea prevedere legala care stipula
scutirea de impozit a celor ce
implementau inventiile).

- Multe dintre inventii s-au pierdut
deoarece n-au fost introduse in bilantul
contabil cu ocazia privatizarilor.

- Se preferd achizitionarea de licente
din import, pe sume foarte mari, fara
ca macar sa fie cunoscute cele din
tara.”

DIl. ing. Sorin IANCU - director
Centrul Regional pentru Promovarea
si Protectia Proprietatii Industriale

WERE QB> - ilia]

Maramures (CRPPPI)

“Deteriorarea mediului economic a
fost dictata de activitatea de cercetare-
dezvoltare, dar si de necunoastere a
drepturilor de proprietate industriala.

Judetul Maramures se afla in topul
judetelor cu cele mai multe brevete de
inventii, anual depunandu-se aproximativ
1000-1200 de cereri de brevete de
inventii la nivel de tara. In lume se depun
anual peste 2 milioane de cereri de
inventii, tranzactionandu-se peste
50.000 de cereri si incheindu-se
contracte de licentd sau cesiune.

Manifestarea aceasta este un pas
inainte, care vine atat in Intdmpinarea
inventatorilor cat si a consumatarilor,
crescand vizibilitatea creatiei tehnice
originale din judetul nostru.”

Derzbateri

- Cei prezenti s-au declarat de-acord
cu infiintarea unei societdti comerciale
a inventatorilor, care sa puna in practica
prototipurile si inventiile prin serviciile de
marketing, sa comercializeze produsul
finit, materializandu-se, astfel, ideea.

- A fost propusa infintarea unui “fond
de inventica” n fiecare sector de activitate,
care sa beneficieze de aceste inventil.

- Trebuie ca la sediul CCl Maramures
sa existe o baza de date cu inventatorii
din judet, pentru cazurile in care ar
exista investitori care sa solicite serviciile
inventatorilor.

- Artrebui sa existe o0 modalitate de
constrangere, la nivel legislativ, pentru
societatile comerciale care apeleaza la
importuri, nevalorificand, mai intai,
inventiile romanesti.

Colaborari

Dintre invitatii prezenti, dl. Gavril
CANDEA - administratorul firmei
“Calitatea” SRL - a sugerat inventatorilor
sd creeze procedee moderne de
prelucrare a produselor alimentare,
care s& duca atét la o economie de
energie electrica, cat si in scopul
reducerii efortului fizic ugan.,

In final, di. Nicolae DASCALESCU -
director in cadrul CDIMM - a mentionat
cd diseminarea informatiei este foarte
importanta: “Exista programe de finantare,
proiecte de dezvoltare in sectoare precum
sandtatea sau invatdmantul, dar aceste
informatiii trebuie sa ajunga la cei ce se
pot folosi de ele.”

Asadar, scopul final al organizarii
primei editii a “Bursei Inventiilor” a fost
atins! Putem spune ca s-a reusit atat
stimularea creativitatii inventatorilor prin
prezentarea n standuri a celor mai
practice si economice inventii, s-au
testat unele propuneri de inventii, au fost
solicitate de catre firmele locale inventii,
inovatii si rationalizari, stabilindu-se
colaborari si parteneriate ntre
administratorii firmelor si cei ce pot
usura productia, inventatorii.

Doina MACOVEI
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Peste 60 de puncte de clesfacere la nivel V\ajrional:

“Varsteana Serv” SRL a deschis
al II-lea magazin propriu

Wi

Luna martie a Tnsemnat
pentru firma “Varsteana
Serv” SRL din Sighetu
Marmatiei deschiderea celui
de-al [Hea magazin propriu
amplasat in Baia Mare pe
Bd. Republicii nr. 27.

170 mp se comercializeaza
mobild tapitatd, precum si
tat felul de mabilier
de camera (peste
20 de modele)
purtdnd marca
producatorului.
Numeni altul decat
“Varsteana Serv”.
De la
administratorul societatii,
dl. Mihai VARSTA, am
aflat c& preturile vor fi cele
de la poarta fabricii, adica
unele dintre cele mai mici

la nivel national. Amintim
ca firma sigheteana

desfacea produsele sale in
Baia Mare la Magazinul
Universal “Maramures” si

la magazinul “Caminul” —

puncte de desfacere care
vor raméane si in
continuare.
_ Excluzadnd aceste
- doua reprezentante,
« ntara mai exista 59
de societati care
comercializeaza

sighetene.

La magazin se afla doi
specialisti care preiau
comenzile speciale, in cazul
n care clientul isi doreste
anumite dimensiuni ale
canapelelor sau paturilor,
céat si materialele din cre
sd se confectioneze.
Numarul total al angajatilor
a crescut la 47.

Nu ocoliti magazinul
“Varsteana Serv” din Baia
Mare (Bd. Republicii nr.
27), calitatea produselor
si pretul mic va vor
convinge de un partener
in care puteti avea
incredere.

Doina MIACOVEI

Pe o suprafatd de peste

produsele firmei

Evolutia principalilor indicatori economico-sociali
in luna februarie si perioada 1.1-28.1.2002

u Productia industriala
realizata in perioada 1.1-28.11.2002,
comparativ cu perioada
corespunzatoare din
anul 2001, a fost mai
mare cu 2.1 % 1in
volum absolut si cu
2.2 % in conditii
comparabile din
punct de vedere al
numarului de zile

lucratoare.

| Cifra de
afaceri totala
realizata de

intreprinderile cu
activitate principala
de industrie in luna ianuarie 2002 a
fost mai mare, in termeni reali, cu
0.8% fata de luna ianuarie 2001.

| Exporturile de marfuri
realizate in perioada 1.1-28.1l. 2002
au scazut cu 1.4% fata de aceeasi
perioada din anul trecut.

u Volumul cifrei de afaceri a
intreprinderilor cu activitate
principala de comert cu amanuntul
a scazut in luna ianuarie 2002 cu
1.6% fata de luna corespunzatoare
din anul 2001. Comparativ cu luna
ianuarie din anul 2001, volumul cifrei
de afaceri realizata din vanzarile de
produse alimentare a fost mai mare

cu 1.4%, dar a fost mai mic cu 6.8%
din  vanzarile de produse
nealimentare.
u Volumul
- cifrei de afaceri a
intreprinderilor cu
activitate principala
de vanzare,
intretinere si reparare
a autovehiculelor si
motocicletelor, de
comert cu amanuntul
al  carburantilor
pentru autovehicule
s-a situat Tn luna
ianuarie 2002 sub
nivelul inregistrat in
luna corespunzatoare din anul 2001,
cu 7.7%. Cifra de afaceri obtinuta
din vanzarile de autovehicule,
motociclete, piese de schimb si
accesorii aferente, intretinerea si
repararea autovehiculelor a scazut cu
26.4% fata de luna corespunzatoare
din anul 2001, iar cifra de afaceri
obtinuta din vanzarea de carburanti
a fost mai mare cu 0.5% in
comparatie cu luna ianuarie 2001.
[ | Cifra de afaceri din activitatea
de servicii de piata prestate populatiei
a inregistrat in luna ianuarie 2002 o
usoara crestere de 0.5% fata de luna
corespunzatoare din anul 2001.

B Castigul salarial mediu
nominal brutin luna februarie 2002
a scazut cu 7.1%, iar castigul salarial
mediu nominal net a fost mai mic
cu 5.0% comparativ cu luna ianuarie
2001.

u Raportul dintre indicele
castigului salarial mediu nominal net
si indicele preturilor de consum, in
luna februarie 2002, a fost de 93.9%
fata de luna precedenta si de 54.7%
comparativ cu luna octombrie 1990.

u Preturile de consum al
populatiei la nivel de tara, in luna
februarie 2002, au crescut cu 1.2%
fata de luna precedenta si cu 27.2%
fata de februarie 2001. In raport cu
decembrie 2001, rata inflatiei a fost
de 3.5%, ceea ce corespunde unei
medii lunare de 1.7%, comparativ cu
3.0% in aceeasi perioada din anul
2001.

[ | Numarul somerilor
inregistrati la sfarsitul lunii februarie
2002 era de 19768, in crestere cu
1020 persoane fata de luna
precedenta, iar rata somajului a fost
de 8.5% (8.1% n luna precedenta)
si de 7.9% pentru femei (7.5% in
luna precedenta).

Vasile POP — director Directia

Judeteana de Statistica
Maramures
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C.C.1. Maramures - Busola dumneavoastra in afaceri !

CERERE - OFERTA [ |

(Cand solicitati informatiile faceti trimitere l1a numarul de referinta din paranteza cererii/ofertei)

e Din judetul Maramures

prin Departamentul relatii i
externe

fum, monoxid de carbon. Sisteme
complete de protectie la scurgeri de

" gaz.(657)
CERERI COOPERARI V¥ Se ofer4 pe piata intern si extern
SAluminiu.(427) [x] Oferim: executia confectiilor aur.(662)
SZinc.(427) metalice din inox, piese pentru Y Seofera pe piatainterna si externa

SFier pregatit P1-07.(507)

S Teava inox W 1.4301 AISI
304.(588)

<> Caolinuri pentru ceramica.(641)

SPigmenti pentru ceramica 1200
Celsius.(641)

< Se solicitd pe piata interna si
externa cupru reciclabil si cupru
convertizor.(662)

S Se cere pe piata externa carne
de porc si vita.(667)

< Aparatura
cardiovasculara,
urgente.(678)

medicala
reanimare,

mobilier, balustrade, bare protectie
pentru autoturisme teren. Cerere:
parteneri seriogi. (588)

[XITransport de marfuri generale cu
autocamioane de 20-22 tone si
capacitate de 80-100 mc. (663)

[x]Oferte de aparaturd medicala.
Cereri de aparatura medicala. (678)

OFERTE
Y Profile aluminiu
tdmplarie.(507)
Y Confectii metalice din inox.(588)
Y Articole decorative din sticla.(641)
Y Detectoare de gaze combustibile,

pentru

argint. (662)

Y Se ofera pe piata interna si externa
catozi de cupru. (662)

¥ Consultanta economico-financiara:
evaluari, studii fezabilitate, proiecte de
fuzionari, divizari firme. (666)

Y Se ofera pe piata interna preparate
din carne. (667)

Y Se ofera asigurari non viata si
asigurari viata. (668)

Y Se ofera aparatura medicala
cardiovasculara, reanimare. (678)

SPATII
& Inchirieri spatii pentru sediu firma.
Birouri 66 si 86 mp. (666)

Produce si comercializeaza
mobild tapitatd, la cele mai
avantajoase preturi. Intreaga
gama poate fi achizitionats:

e direct de la producator -
Sighetu Marmatiei, str. Sugau
nr. 71, tel. 062-330321, fax
062-330983 (intrarea prin
comuna Vadu Izei] sau :

e din Sighetu Marmatiei:

- In Magazinul “Elegant” — vis-
a-vis de cinematagraful local;

VIRSTEANA SERV S.R.L. Sighetu Marmatiei

de Tipografie;

- magazinul propriu din str.
Traian nr. 29;

¢ din Baia Mare:

- “Universal Maramures” (fostul
“Universul Copiilor” la etaj 1) -
‘Caminul” (Bd. Bucuresti] vis-a-vis

- magazinul propriu din Bd.
Repubilicii nr. 27;
e din Sgty Mare in magazinul

de mobild “Universal Hercules”
str. Carei.

CAFENEAUA OAMENILOR DE

AFACERI
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POLMAR spL

\

\ Leordina - jud. Maramures
=

aflata in incinta CIM - CCI Maramures
. (Aleea Hortensiei nr.5)
OFERA societatilor comerciale interesate posibilitatea
organizarii de simpozioane, seminarii,
prezentari de firma, prezentari de
produse si servicii, intalniri de afaceri,
seri festive etc.

Se pun la dispozitie: instalatie de
sonorizare, TV, video, retroproiector.
Se asigura servicii de catering.

Informatii suplimentare puteti obtine
la sediul CCI Maramures, et.3, cam 11, 225012, 221510.

@ Ofera in chirie sectie de |
prelucrare a lemnului (dotata cu
toate utilajele necesare prelucrarii
lemnului) in localitatea Leordina. |

<= Firma cautd partener din tara sau strainatate 1
in eventuala colaborare sau vanzare a sectiei.

= Ne puteti contacta pe adresa: Leordina 772/A, |
tel. 062-364188, 094-762723, fax. 062-360601, /]
\ persoana de contact Marina Valentina. y
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