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Motto:
“Pacea este singura cale de creare a
unei societati mai drepte si solidare”
Papa loan Paul al ll-lea

Evenimentele de la 11 septembrie
2001 vor intra in istoria omenirii ca data
de referintd a inceperii razboiului
impotriva terorismului de stat. De la
aceasta data, statele lumii, mai ales cele
cu o democratie traditionala si
consolidata au decis sa lupte impotriva
terorismului, indiferent unde se
manifesta si pune in pericol direct sau
indirect pacea lumii.

Afganistanul, ca stat care a dezvoltat,
alimentat si sustinut terorismul de stat,
a fost prima tintd a luptei pentru
eradicarea terorismului de stat. Avand
acordul direct sau tacit al majoritatii
statelor din zona si din ONU, SUA —ca
lider al luptei antiteroriste — a atacat
Afganistanul si, Tn urma unui razboi la
care au participat alaturi de Anglia si
state din regiune, s-a reusit sa fie
distrusa una din bazele terorismului.

Un alt stat, care a reprezentat si
continua sa reprezinte un pericol
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In zilele de 26 si 27 martie, judetul
Maramures a primit vizita unei
delegatii din Germania, condusa de
Excelenta Sa, Consulul onorific al
Romaniei in landul Sachsen —
Thuringen, domnul Karlheinz Eichler,
Tnsaotit de doamna Hofmann Gabriella,
din partea firmei GlobalWork AG.
Domnia sa a facut o vizitd la invitatia
Prefecturii judetului Maramures, Tn
scopul de a definitiva acceptarea unui
proiect pentru infiintarea unei
academii private Th Baia Mare, pentru
judetul Maramures. Academia privata
are ca obiectiv managementul
Tntreprinderii si
perfectionare
profesionala
pentru
conducatorii si
specialistii Tn
sectorul
ntreprinderilor
mici si mijlocii.
Cu aceasta
ocazie,
Domnia sa a
prezentat conducerii Camerei de
Comert si Industrie Maramures si a
Consiliului Local al Intreprinderilor
Mici si Mijlocii un proiect de
conventie, care a fost detaliat de
doamna Hofmann Gabriella. Cu
aceastd ocazie, s-au stabilit premisele
pentru constituirea academiei, prin
realizarea unui studiu de fezabilitate
detaliat, precum si a unui concept de
actiune (masterplan). Obiectivul
planului de studiu din obiectul

conventiei constd Tn organizarea si
desfasurarea unei cooperari durabile
intre intreprinderile mici si mijlocii din
landul Saxonia si judetul Maramures.
Partenerul din Saxonia este
GlobalWork AG Bautzen, care
realizeaza un studiu de fezabilitate,
ca premisa pentru Tnceperea
constituirii academiei pe baza analizei
economiei din sectorul intreprinderilor
mici si mijlocii ale judetului
Maramures. El realizeaza un concept
de actiune (masterplan) pentru
constituirea pas cu pas a academiei.

Partenerul roman sprijind aceasta
sarcina prin
colaborarea
a c t i v a
conceptionala si
organizatorica la
realizarea
acestor douad
documente.
Partenerul roman
coordoneaza
pregdtirea
planului cu
organizatiile, autoritatile,
administratiile si intreprinderile
regionale Tn regiunea avutd ca
obiectiv. Continutul documentelar,
studiul de fezabilitate si concept de
actiune trebuie sa fie coordonate de
comun acord intre partenerii din
Saxonia si din Romania.

Partenerii conventiei examineaza si
decid la Tncheierea studiului de
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Wiessman, Willo, Daikin s.a.
Deschiderea expozitiei a fost

in perioada 22 — 25 martie la
Baia Mare s-a desasurat cea de-

expozitiei dl. Gheorghe Marcas
presedintele Camerei de Comert

economiei maramuresene si din
tara specializate in proiectare,

arhitectura, decoratiuni
exterioare §i interioare,
materiale de constructii,

a IX- a editie a manifestarii
expozitionale Matecon,
expozitie specializatd in
constructii, materiale de
constructii, instalatii, izolatii,
ambient i arhitectura.
Expozitia Matecon a fost
organizatd de CCI Maramures
pentru al doilea an consecutiv
in spatiile Centrului de Instruire
si Marketing al Camerei de
Comert i Industrie Maramures.

Pe o suprafata de 600 mp au
fost prezente 47 de firme unele
prezentand direct produse
proprii iar altele au fost
reperezentante ale unor firme
internationale de prestigiu
precum: Bramak, Lindab,
Ferroli, Aquatehnic, Veka,

facuta de un
duet de E
instrumente
de eleve ale
Liceului de
Arta din Baia
Mare care au
interpretat
muzica
clasica. O
noutate pe
care o vom
promova-o si
la alte
deschideri de
targuri  si
expozitii. Arta a fost totdeauna
un suport binevenit al acestor
manifestari promotionale.

In cuvantul de deschidere al

si Industrie
Maramures a
subliniat ca:
Dupa 9 ani,
MATECON
este un nume
consacrat si
cunoscut atat
in tard cat si in
strdindtate.
Este expozitia
de primavara
organizata de
C C 1
Maramures, al
cdrei obiectiv
este promovarea imaginii
firmelor, produselor si
serviciilor oferite de operatorii
economici din sectoarele

instalatii, la care participa
media, banci §i societdti de
asigurare §i reasigurare care au
interes in domeniu.

In acest an, la a 9-a editie,
expozitia MATECON
gdzduieste prezenta a 35 de
firme, unele reprezentante ale
unor firme nationale si
internationale de prestigiu.
Astfel, numarul de 35 de firme
reprezintd, de fapt, produsele si
serviciile altor 12 firme, cu alte
cuvinte pe cei 600 mp de
expozitie sunt prezente 47 de
operatori economici.

Si de aceastd datd expozitia
este intregitd cu actiunile

Continuare in pag. a 4-a



2

Razboiul Si economia

Urmare din pag. 1

conflictual in zona Orientului Mijlociu este
Irakul. Fatd de acesta, s-a declansat, la
cererea SUA, prin ONU, actiuni si activitati
care sa conduca la dezarmarea Irakului,
pentru nlaturarea pericolului care plana
asupra securitatii statelor din zona si nu
numai. Irakul era cunoscut ca un stat
agresor in zona Golfului. Amintim razboiul
cu Iran si Kuweit si cel cu SUA si Anglia
din 1991. Perioada premergatoare
razboiului din Irak a fost aceea a disputelor
diplomatice din cadrul Consiliului de
Securitate si NATO. Parerile membrilor
Consiliului de Securitate ONU au fost
Tmpartite intre solutionarea pe cale pagsnica,
prin dezarmare sau pe calea violenta, a
razboiului. Partea americana, sustinuta de
Anglia si alte 43 de state ale lumii, printre
care si Romania, a acceptat calea radicala
a solutionarii problemei irakiene — rézboiul,
deoarece calea tratativelor a esuat. In data
de 19 martie a.c. razboiul a inceput. De la
inceput, acesta continua sa fie cel mai
mediatizat razboi, dar contestat si cu cele
mai puternice manifestatii antirazboi din
istoria lumii.

Razboiul va conduce, indubitabil, la
eliminarea regimului dictatorial al lui
Saddam si la distrugerea arsenalului de
razboi irakian, eliminandu-se astfel un
pericol permanent de conflicte in zona.

Razboiul se poarta intr-o zona strategica
petru economia mondiala. Este zona care
aprovizioneaza cu petrol peste 2/3 din
Glob. Criza din zona poate declansa o criza
economica de proportii in lume. De aceea,
sa vedem care sunt efectele economice ca
urmare a acestui razboi la nivel global si
national, al Roméaniei. Efectele economice
globale ale razboiului din Irak nu pot fi inca
cuantificate. Este doar inceputul. Efectele
depind de durata lui si de eventualele
distrugeri produse puturilor si instalatiilor
petroliere. Totusi, cateva dereglari in
economiile unor state, dar mai ales Tn
comertul international s-au produs deja
incepand din perioada pregatitoare
razboiului. Primul semnal a fost dat de
raportul de schimb valutar dintre dolar si
euro, manifestat prin scaderea fortei
monedei americane in fata celei europene.
Bancherii apreciaza ca, pe termen mediu
si scurt, dolarul va ramane sub euro. Numai
pe termen lung dolarul isi poate reveni.
Echilibrul / dezechilibrul raportului va fi dat
de pretul mondial al petrolului care poate
sa produca tulburari posibile pe pietele
financiar-bancare.

O alta manifestare negativa a fost
acutizarea schimburilor comerciale dintre
marfurile americane si europene pe pietele
nationale si chiar terte piete, in special cele
arabe si musulmane. Razboiul economic
mediatizat sustine razboiul propriu-zis cu
informatii necontrolabile Tn interesele fiecarei
parti beligerante. Lumea araba si musulmana
boicoteaz& mérfurile ce vin din tari aflate in
conflict, si in special pe cele americane. Pana
si mult dorita Coca Cola a fost inlocuita, in
tarile arabe si musulmane, de o Cola araba,
fabricata in Iran si Franta. Singurul comert
ce functioneaza la capacitate maximéa este
cel cu armament sau materiale strategice de
logistica care sustin razboiul.

Turismul din zona de conflict si din zona
adiacenta a Orientului Apropiat din Asia si
Africa este redus la zero. Nici companiile
de aviatie nu stau mai bine. Pierderile din
turism gi transportul aerian se ridica la
miliarde de dolari. Turcia, Grecia, Emiratele
Arabe si tarile arabe mediteraniene sunt
cele mai mari perdante.

Au “inghetat” investitiile aflate in derulare
in Orientul apropiat si tarile vecine. Alte
miliarde de dolari sunt stopati sau trecuti
la contul de pierderilor din relatiile
comerciale. Intr-o situatie aproape similara
se afla si economia roméneasca. Pentru a
nu stiu cata oara Romania pierde in urma
razboaielor la care participa direct sau
indirect. Nu vorbim aici despre pierderile
din economie in timpul si dupa primele
doua razboaie mondiale. Numai in ultimul
deceniu al secolului trecut, Roméania a avut
de pierdut, ca urmare a razboaielor
regionale, din cauza intreruperii relatiilor
comerciale, a turismului, a transporturilor
sau prin participarea cu unitati militare in
scopuri umanitare sau sprijin logistic. In
razboaiele din Anglia, Senegal, Irak (1991),
Bosnia-Hertegovina, lugoslavia si, recent,
in Afganistan noi am cheltuit, cu
intretinerea unitatilor militare, milioane de
dolari. Aceste participari s-au facut cu
costuri pe care nici un guvern romanesc
nu le-a comunicat public. Ele au afectat
bugetele tarii, inclusiv ale armatei. La
acestea s-au adaugat pierderile colaterale
datorate ca urmare a razboaielor din Irak
(1991), Bosnia-Hertegovina si lugoslavia,
ridicate la cateva miliarde de euro pe care
nu le-am recuperat de la nimeni. Numai in
urma razboiului din Irak (1991) Romania a
pierdut 1,7 miliarde de dolari SUA — datorii
mai vechi, neachitate de irakieni.

Facand un scenariu dupa razboiul din
Irak, pentru Roméania ca si pentru multe
alte state, se previzioneaza, din punct de
vedere economic o situatie nu tocmai buna.
In primul rand, nu putem avea convingerea
ca vom recupera cele peste 1,7 miliarde
de dolari SUA. Datoriile Irakului fata de terte
tari se ridica la cateva sute de miliarde de
dolari. Tari gi firme cu sustinere mai mare
din partea americana si engleza vor avea
o prioritate mai mare fata cererea noastra.
Noi vom astepta la rand, daca mai raman
ceva bani.

Evolutia preturilor petrolului pe piata
internationala vor fi dependente de evolutia
razboiului din Irak. Va fi in legatura directa
cu durata lui — termen scurt schimbari
neesentiale, termen lung schimbari
esentiale, poate chiar catastrofale. Astazi
pretul petrolului se caracterizeaza printr-o
hipersensibilitate la informatiile din mass-
media, la comunicatele guvernelor si al
comandamentelor militare aflate in zona
razboiului care fac, uneori, imposibila
predictibilitatea lui. Orice schimbare, stire
sau declaratie mediatizatda poate sa
conduca la modificarea pretului petrolului
pe termen scurt sau mediu.

Pentru Romaénia, care importa petrol si
produse petroliere Tn cantitati importante
pentru economia romaneasca, orice
cregtere a preturilor acestor materii prime
conduce la majorarea deficitului balantei
comerciale. Daca tinem cont si de faptul
ca industria romaneasca este un factor
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important al cresterii economice bazata pe
exporturi, si ca ea este in acelasi timp o
mare consumatoare de energie, implicit de
petrol si gaz metan, aceasta va avea de
suferit in caz de intrerupere sau scumpire
a livrarilor de petrol. Aceasta ar insemna o
incetinire a cresterii economice pe anii
2003-2004 si poate si in continuare.

Razboiul din Irak va avea efecte indirecte
negative si asupra investitiilor in tara
noastra. Marile capitaluri se vor orienta spre
investitii de portofoliu, investitii directe de
mare anvengura Tn zona de conflict.
Investitiile din Romania, si nu numai, vor fi
|asate Tn stand-by pana la sfarsitul crizei
irakiene, care poate dura cativa ani.

Referitor la “Impartirea tortului”, a
lucrarilor de refacere a Irakului dupa
incheierea ostilitatilor, Roméania are sanse
slabe de participare directa. Poate ca ceva
colaborari sau lucrari in subantrepriza pe
langa firmele anglo-americane sau vest-
europene vom primi si noi. Cu toate ca
avem specialisti in domeniul repunerii in
functiune a puturilor petroliere sau a
instalatiilor de prelucrare si transport
distruse sau intrerupte, acestia nu vor lucra
n cadrul companiilor romanesti, ci vor fi
racolati de companiile straine, mai ales
americane si vor lucra in cadrul lor, la salarii
mult mai mari. Asa s-a intdmplat si n
razboiul din 1991.

Nici la refacerea economiei, oraselor si
localitatilor irakiene nu vom avea usi
deschise. Suntem prea mici pentru a fi
solicitati sau acceptati. Ar trebui s& alocam
fonduri de investitii cu termen lung de
rambursare, sa putem sa fim competitivi la
licitatiile organizate de marile companii
americane, japoneze si vest-europene. Asa
cum spun mediile de informatii, se pare ca
tot unele companii americane si engleze
si din Europa de Vest vor avea sustinere
serioasa din partea americana.

De asemenea, daca razboiul va fi de
lunga durata, exporturile si rutele de
transport ale marfurilor romanesti in zona
sau zonele adiacente vor fi afectate negativ.

Prelungirea razboiului va bloca comertul
extern si transporturile comerciale cu tari
din zona conflictului — Turcia, Emiratele
Arabe Unite, lordania, Siria, Liban, Egipt,
Israel - cu un volum care, in prezent, se
ridica la aproape 2 miliarde de dolari.
Eventuala blocare a Canalului Suez ar
afecta relatiile comerciale cu tari din Zona
Orientului Indepartat — mai ales cu India,
China, Taiwan, Japonia, si cu tarile din zona
Oceanului Pacific, prin prelungirea traseului
maritim si scumpirea costului transportului.

Agentiile de turism din Romania se
asteapta la o scadere accentuata, in acest
an, de 30-10% fata de nivelul realizat anul
trecut, cauzata de actualul razboi din Irak.
In ce priveste activitatea de incoming,
nscrierile din Germania, Anglia si din UE
au scazut dramatic, pana la 70%, fata de
anii anteriori. Sosirile pe litoral in sezonul
estival este incerta. Excursiile de Paste
organizate de Grecia, Egipt, Turcia, Tunisia,
Orientul Mijlociu sunt nesemnificative.
Inclusiv numarul calatoriilor de afaceri in
directia conflictelor, dar si in State se
confrunta cu anulari, astfel ca circulatia pe
aceste rute s-a diminuat substantial fata de
anul 2002.

La toate acestea putem adauga
pierderea imaginii si sentimentului de

Continuare in pag. a 3-a
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fezabilitate Tmpreuna n
legaturad cu procedurile /
cererea de subventionari
financiare publice pentru
constituirea academiei
pana la intemeierea si
intrarea pe piata regionala.

In aceeasi perioada de
timp se vor pregati
documentatiile de proiecte
pentru cererea de fonduri
de al comunitatea
europeana.

Partenerii sunt de acord
in legaturd cu faptul ca
constituirea academiei
imediat dupa studiul de
fezabilitate se poate realiza
numai cu ajutorul
subventiilor financiare
publice/internationale.

Studiul de fezabilitate si
conceptul de actiune
(masterplan) vor fi realizate
in perioada martie 2003-
noiembrie 2003, sub
coordonarea Si
responsabilitatea deplind a
GlobalWork AG Bautzen.

Cu prilejul vizitei Excelentei
Sale, consulul onorific al
Romaniei, redactia noastra
a obtinut un interviu Tn
exclusivitate pe care-l|
redam Tn continuare:

- Domnule Consul
Karlheinz Eichler, bine ati
venit in Maramures!
noutdati ne aducet:
dumneavoastri? Ne-am
obisnuit ca la fiecare
vizitd a dumneavoastra in
Maramures sa veniti cu
propuneri si noutati.

- V& multumim pentru
primirea cordiala la Camera
de Comert si Industrie
Maramures. Sunt acum a

treia oara aici si am gasit
un partener puternic.
Prezenta vizita are ca obiect
un proiect care vizeazad
judetul Maramures, in care
se vizeaza o Academie de
Management Tn judetul
Maramures, n care tinerii

intreprinzatori vor fi pregatiti

pentru conditile din vestul
Europei. Suntem cu un pas

Tnainte avand un partenerin

Camera de Comert si
aceasta uniune a

ntreprinderilor mici si

mijlocii. Speram c& astfel
vom putea atinge un numar
de o mie de firme n judetul
Maramures. Aceasta este
0 bund perspectivd pentru
Baia Mare, Maramures,
Romania.

- Multumesc, domnule
Consul! Stiu ci sunteti un
promotor al schimburilor
comerciale dintre
regiunea dumneavostra si
regiunea noastra. Pe cand
un schimb de misiuni
economice intre oamenii
de afaceri dintre cele doua
regiuni?

- Cred ca prin firma
GlobalWork AG, care
reprezinta intreprinderile din
Saxonia, aveti un partener
practic, unde intreprinzatorii
pot gasi un contact clar.
Avem principiul ca prin
cunoasterea reciproca ne
vom putem concretiza
proiectele. Primul pas l-am
facut astazi.

- Stimata Doamna
Hofmann Gabriella, am
inteles ca sunteti pentru
prlma oari in Maramures

si un proverb
maramuregean spune ca
cine trece poarta

Tntreprinzatorii

maramureseana ca invitat
devine prieten al
Maramuresgului si de aici
incolo este intotdeauna un
binevenit aici. Am inteles ca
ati venit in Maramure$
pentru a incepe o activitate
foarte importanta pentru
managerii maramureseni.
Ce ne puteti spune despre
aceasta?

- Asociatia patronilor din
landul Saxonia si firma
GlobalWork AG incearca si
doresc de doi ani sa
gaseasca parteneri in
Romania, pentru a
intermedia relatii de afaceri

intre intreprinderile din cele

doud regiuni. Referitor la
proverbul mentionat de
catre dumneavoastra,
intentionam ca, impreuna
cu Camera de Comert si
Industrie Maramures si cu
Consiliul Local al
Intreprinderilor Mici si
Mijlocii din Maramures, sa
formam profesional
mici si
mijlocii din aceasta regiune
pe termen lung si
substantial, pentru a
stimula si realiza relatiile de
afaceri dintre intreprinzatorii
din landul Saxonia si cei din
judetul Maramures. Cred ca
infiintarea acestei Academii
pentru intreprinzétorii mici
si mijlocii este importanta nu
numai pentru judetul
Maramures, bazandu-ne
pentru acesta pe
colaborarea cu Camera de
Comert si Industrie
Maramures si cu Consiliul
Local al Intreprinderilor Mici
si Mijlocii din Maramures,
avand certitudinea c& vom
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beneficia astfel cat mai
rapid de sprijinul national si
international pentru acest
proiect, edificiu al

ntreprinderilor mici si

mijlocii, Tn realizarea céruia
va dorim succes.

- Pentru cd in luna
septembrie avem in Baia
Mare un eveniment
deosebit, Sdarbatoarea
Castanelor, cunoscut de
acum in intreaga lume, cu
ocazia careia se
organizeazd expozitia
internationala RIVULUS
DOMINARUM, aflats in
acest an la cea de-a Xl-a
editie, am misiunea de a va
lansa invitatia oficiala de
participare, ca invitati de
onoare si am convingerea
cd veti gasi in calendarul
dumneavoastra timp si
pentru aceasta
manifestare.

- Va multumim din suflet
si va promitem c& vom face
tot posibilul pentru a fi aici

n luna septembrie, dat fiind

faptul ca activitatea noastra
se desfasoara in mai multe
tari: Serbia, Ungaria, Rusia,
Vietnam. Consideram ca
prezentarea unui raport al
proiectului inceput astazi la
Baia Mare, cu ocazia
acestei manifestari,
reprezentative pentru orasul
dumneavoastra, este
deosebit de oportuna. Avem
certitudinea cad si domnul
consul T1si va aduce
contributia la aceasta
participare, mai ales ca
firma GlobalWork a fost
investitd cu activitatea
economica Tn aceastd
regiune.
- Va multumim!
Redactia
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prietenie pe care le avem cu
tarile arabe sau islamice, care
de-a lungul multor decenii au
fost dintre cele mai bune si mai
trainice. Graba cu care am
trecut alaturi de coalitia
americano-engleza, inchiderea
Ambasadei Irakiene,
expulzarea unor cetateni straini
din zona nu va ajuta la
mentinerea relatiilor de
colaborare si prietenie cu tarile
arabe si musulmane. Va trece
mult timp pentru ca aceste
atitudini sa se uite si sa se ierte
atitudinea noastra fata de criza
din Irak.

Sa judecam cu realism acest
razboi din lIrak care, cu

siguranta, va aduce unele
avantaje politice si diplomatice,
de imagine in lume pentru
Romaénia, dar mai putine din
punct de vedere economic.
Deoarece gandul nostru trebuie
sa ramana cantonat tot la
programele  proprii de
dezvoltare si nu la niste
asteptari probabile si favorabile
post-razboi. Preocuparea
noastra politica, a parlamentului
si guvernului, a firmelor
romanesti ramane  sa
consolidam fnceputurile
dezvoltarii economice si sa le
adaptam eventualelor conditii
de criza post-razboi.

Ramane ca si pe mai departe
sa rezolvam problemele
energetice, prin stabilirea unui

program de reducere a
consumurilor, Tn conditiile n
care Roménia are una din cele
mai energofage industrii. In
comertul extern trebuie sa
recastigam pietele din est,
pierdute ca urmare a unei
politici gresite, orientand tot
comertul exterior spre vest.
Estul este mai aproape de noi
ca distanta terestra dar si
tehnologica. Am iesit cu
usurintd din piata estica si am
l&sat alte tari din Europa
Centrala si de Vest sa ne ocupe
locul si, culmea, cu produse
importate din Romania. Sa
alocam fonduri si ajutoare
financiare acelor sectoare ale
economiei care au asigurat cu
cereriinterne si externe cererile
noastre — turismul, agricultura,
industria mobilei, confectiilor
(altele decat lohn-ul), industria

alimentara, a inteligentei (softul)
etc. Sa folosim cat mai eficient
fondurile alocate de UE, mai
ales cele nerambursabile, astfel
incat Romania sa devina — pe
termen lung — o tara europeana
si cu un nivel de trai ridicat
determinat de o finalta
productivitate a muncii.

Trebuie inteles ca economia
lumii va trece printr-o perioada
dificila, care va agrava
recesiunea care se manifesta
n prezent in multe tari ale lumii,
inclusiv SUA.

In concluzie, razboiul din Irak
va afecta si economia
romaneasca. Ramane sa
vedem care din scenarii si din
previziuni se vor confirma.
Speram, spre binele nostru, ca
ele sa fie cu cat mai putine
consecinte negative pentru
economia romaneasca.
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complementare - simpozioane, seminarii §i
parteneriate, care prin programul lor prezinta
un tot atdt de mare interes pentru vizitatori
si participanti.

Organizatorii manifestarii doresc ca si
actuala editice MATECON sa fie o reusita
pentru toti - expozanti si vizitatori - care sa
confirme cererea si oferta reald necesara si
satisfacatoare a pietei romanesti si
maramuresene, in beneficiul mediului de
afaceri local si regional.

Succesul din acest an ne va da certitudinea
organizarii, in 2004, a celei de-a X-a editii
pe care o vom declara “editie jubiliara”.

In cuvantul sau, dl. Cristian Anghel a
felicitat firmele expozante prezente la
Matecon 2003 si organizatorul — Camera
de Comert si Industrie Maramures,
exprimandu-si totodatd intentia de a
participa in calitate de coorganizator alaturi
de institutia camerala la editia jubiliara a
Matecon care se va desfasura in anul 2004.

Pe toata durata festivitatilor de deschidere,
pe ecranul Silii Polivalente a Centrului de
Instruire si Marketing a rulat o aplicatie
media prin care s-a prezentat un scurt istoric
al editiilor anterioare al manifestarii
expozitionale Matecon.

Festivitatile de deschidere s-au incheiat
cu decernarea premilor de fidelitate
societatilor comerciale care au participat la
cel putin 5 expozitii: Coramet Import —
Export SRL, Doer Impex SRL si
Departament Constructii SRL pentru o
participare constantd la manifestarea

expozitionala Matecon.
*

* *

Editia a [X-a a manifestarii expozitionale
MATECON a reunit 35 de firme expozante
din judetul Maramures si din tara (Timis,
Cluj, Bucuresti, Mures) care pe parcursul
celor 4 zile de expozitie si-au prezentat
exponatele pe o suprafatda de cca 600 mp.

Si in acest an expozitia a fost intregita de
actiuni complementare precum: seminarii,
simpozioane, przentari de firma si
parteneriate, actiuni care s-au bucurat de un
interes deosebit din partea participantilor.

Astfel programul MATECON 2003 a
cuprins:

seminar cu tema: “Targurile si
Expozitiile ca mijloc de promovare” (a fost
organizat in zilele de 22 i 24 martie si au
participat studentii “Universitatii de Vest
Vasile Goldis” si respectiv elevii “Colegiului
National Anghel Saligny”)

simpozionul : “Teme Europene si Surse
de Finantare” — organizat in ziua de 23
martie (au participat reprezentatii a peste 30
de firme si alte institutii invitate)

- Parteneriat economic si comercial —
organizat 1n data de 23 martie

Simpozionul cu tema:

- “Ce urmareste Ordinul
Arhitectilor?”(organizat in colaborare cu
Filiala Nord — Vest a Ordinului Arhitectilor)

- “Rezistenta materialelor la foc”
(organizat in colaborare cu Grupul de
Pompieri “Gh. Pop de Basesti” )

- prezentarea firmei EKKA SA Baia
Mare

EXPOZANTII

Va prezentam in cele ce urmeaza firmele
prezente la expozitia MATECON 2003 (date
de identificare si produse expuse)
A&B SRL, sat Mogosesti nr. 180, jud
Maramures, tel: 0262 — 283352, fax. 0262
— 283353 , produse: balustrade decorative
(din oteluri inoxidabile, alama, geam
buplex), placari decorative, alte tipuri de
decoratiuni, scari;
ASIROM SA Suc. Maramures, Baia
Mare, Str. Culturii 9, jud Maramures, tel:
0262 —214526, fax: 0262-211226, produse:

|

toate tipurile de asigurari;

Banca Comerciali Romana SA Suc.
Maramures , Baia Mare, Bd. Unirii 15, jud
Maramures, tel. 0262-221526, fax. 0262-
22196, produse: produse bancare

CARS SA, Tarnaveni, str. Bradului 4, jud.
Mures, tel. 0265-440474, fax. 0262-446108,
produse: caramizi si blocuriceramice, tigle,
coame ceramice si cahle de teracota;
Colegiul Tehnic “Anghel Saligny” , Baia
Mare, str. Progresului 43, jud Maramures,
tel. 0262-206177, fax. 0262-206178;
CORAMET IMPORT - EXPORT SRL,
Baia Mare, Bd Unirii 14/53, jud.
Maramures, tel. 0262-215894, fax. 0262-
212004, produse: vopsele, lacuri, diluanti,
oxizi, materiale pentru intretinerea locuintei
si automobilelor;

DEPARTAMENT CONSTRUCTII SRL,
Ulmeni, str. Principala nr 8, jud.
Maramures, tel. 0262-220059, produse:
scari si schele din aluminiu, platforme
suspendate, echipamente de protectie
pentru lucrul la inaltime;

DOER IMPEX SRL, Baia Mare, str. Mihai
Eminescu, nr. 48A, jud. Maramures, tel.
0262-213075, produse: pavele colorate ;
DRUCOM SRL, Baia Mare, Bd. Traian 26,
jud. Maramures, tel. 0745-077290, fax.
0262-228875, produse: ferestre si usi din
PVC si aluminiu, geam termopan, sticla
ornament;

EKKA SA, Baia Mare, Str. Gheorghe Sincai
33, jud Maramures, tel.0262-214195, fax..
0262-216809, produse: vata de sticla termo
si fonoizolantd, materiale de constructii,
sisteme de 1nvelitori, tamplarie interioara si
exterioara

ENERGOINSTAL SRL, Cluj Napoca, Str.
Branului nr. 39, jud. Cluj, tel. 0262-417036,
fax. 0262-417551, produse: proiectare
instalatii termice si de climatizare, executia
centralelor termice si a instalatiilor aferente;
ENTELL SRL, Baia Mare, Bd. Unirii 16/
18, jud. Maramures, tel- 0262-274604, fax.
0262- 274605, produse: servicii de
productie publicitara:

EURO TRADE SRL, Baia Mare, str.
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Dragos Voda 2/87, jud. Maramures, tel.
0262-223251, produse: sisteme de
termoizolatii fatade, materiale de finisaj
interior §i exterior;

GRUP BD SRL, Baia Mare, str. Minerilor
17, jud. Maramures tel 0262-214325, fax.
0262-214882, produse: ferestre si usi din
lemn §i PVC cu geamuri termopan;
INFOCONSTRUCT, Bucuresti, Bd.
Nicolae Titulescu 143, tel. 0262-2232521,
fax-0262-2237465, publicatii publicitare in
domeniul constructiilor;
INTERNATIONAL FEVA SRL, Baia
Mare, str. Paltinisului 12A, jud Maramures
tel/fax. 0262-276842, produse: tamplarie
PVC si aluminiu;

MULTI GLASS SRL, Baia Mare, Bd.
Unirii 4/1, jud. Maramures, tel./fax. 0262-
278577, produse: productia i
comercializarea de geam termopan si
panouri ornamentale din PVC pentru usi;
IRON ART SRL, Baia Mare, Str. Dragos
Voda 2/68, jud. Maramures tel 0262-
262548, fax. 0262-218206, produse:
moblier decorativ din fier forjat;
MARTON & HADOBAS, Baia Mare, Str.
Carpati 11,jud. Maramures, tel- 0262-
214586, produse: pavaje, fose septice
ecologice, alte bazine si rezervoare din
polipropilena;

MEDIA AGENCY , Bucuresti, Str. Ernest
Djvaro nr. 26, tel. 021-2127178, fax. 0262-
2127179, produse,: catalogul Media
Construct

MENATWORK EST PREFABRICTE
SRL, Bucuresti, Str. Zefirului 36, tel. 021-
3236797, fax.021-3201181, produse:
sisteme plafoane suspendate si pereti,
pardoseli si placari ceramice, vopsele si
adezivi, termo si hidroizolatii;

MILTON & MILTON SRL, Baia Mare,
Str. Olteniei 5/5, jud. Maramures, tel. 0262-
274214, produse: custi pentru caini;
MOLLER ELECTRIC SRL, Bucuresti,
Bd. Ion Mihalache 179, tel. 021- 2242387,
fax.021-2242386, produse: aparatura pentru
instalatii electrice, tablouri de distributie;
NORD CLIMA SRL, Baia Mare, Str. G.
Cosbuc 35/44 jud. Maramures, tel. 0262-
218834, produse: cazane incalzire centrala,
radiatoare aluminiu si otel, fitinguri
incalzire, utilaj aer conditionat;
ORDINUL ARHITECTILOR DIN
ROANIA - Filiala Nord — Vest , Baia
Mare, Bd. Unirii 16/21, jud. Maramures, tel.
0262-215261;

PEDONIS GRUP SRL, Baia Mare, Bd.
Bucuresti 37 D, jud. Maramures tel. 0262-
227253, produse: produse metalice,
materiale pentru finisaj interior si exterior,
izolatii termo — fono — hidro, vata mineralp
Rockwool;

PROINSTAL SRL, Baia Mare, Bd.
Bucuresti 27A/4, jud. Maramures, tel. 0262-

Continuare in pag. a 5-a
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227014, fax. 0262-206268,
produse: sisteme de incalzire,
centrale termice, instalatii
sanitare i canalizare, piscine;
REMAT MARAMURES SA,
Baia Mare, Bd. Bucuresti 51,
jud. Maramures, tel. 0262-
222661, fax- 0262-225690, jud.
Maramures, produse: tamplarie
de aluminiu cu geam termopan;
SAPICO CHEMICAL
INTERNATIONAL SRL,
Baia Mare, Str. Méargeanului 4,
jud. Maramures, tel. 0262-
227702, produse: materiale de
constructii, diluanti, vopsele,
articole plastice;

SILCOREX SRL, Baia Mare,
Str. Baii, nr.3, jud. Maramures,
tel. 0262-276481, fax. 0262-
226798, produse: produse
abrazive;

SISTAR IMPEX SRL, Baia
Mare, Str. Victoriei 136B/5, jud.
Maramures, tel. 0262-214881,
produse: materiale de constructii
en-gros;

STORO SRL, Baia Mare, Str.
Victoriei 165, jud. Maramures,
tel. 0262-275001, fax. 0262-
294633, produse: grunduri,
gleturi, tencuieli decorative,
vopsele lavabile si vopsele
decorative;

PARTNER VWS SRL, Baia
Mare, str. Avram lancu 10, jud
Maramures, tel 0262-214941,

produse: lucrari de
termoizolatiisi finisaje fatade;
TIM EUROSEI SRL,

Timisoara, Calea Lugojului DN
6, km 551,6 jud Timis, tel.
0256-208646, fax. 0256 —
306096, produse: materiale

electrice i electronice,
automatizari;
PREMIANTII

La sfarsitul primei zile de
expozitie intr-un cadru festiv, la
Restaurantul Boema, expozantii
au fost premiati pentru
participarea lor la editia a [X-a
a expozitiei Matecon.

O comisie constituitd din
reprezentanti ai expozantilor, ai
mass media si ai CCI
Maramures a stabilit care sunt
cele mai frumoase standuri din
expozitie.

Primul loc a fost ocupat de
firma A&B din Mogosesti,
urmatd de firma EKKA din Baia
Mare pe locul doi. Podiumul a
fost intregit de firma SAPICO
din Oradea care s-a clasat pe
locul trei. Toti expozantii au fost
premiati cu diplome de
participare.

PARTENERIATUL

Parteneriatul economic si
comercial organizat in data de
24 martie, in cadrul activitatilor
colateralecu caracter profesional

HERMES CONTACT
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desfasurate cu ocazia celei de-a

IX-a editii a expozitiei
MATECON a adus fata in fata
cu expozantii, la masa

discutiilor, peste 40 de firme din
judet, tara si strainatate (Ucraina
si Ungaria). Partenerii de
discutii, din  domeniul
constructiilor, comertului cu
ridicata de materiale de
constructii, instalatii electrice si
tehnico-sanitare au stabilit pe
parcursul desfasurarii
parteneriatului, numeroase
contacte de afaceri care
constituie baza unor viitoare
colaborari.

TEME EUROPENE SI
SURSE DE FINANTARE
In data de 24 Martie 2003, in

cadrul manifestarii
expozitionale MATECON 2003,
in sediul Centrului de Instruire
si Marketing al Camerei de
Comert i Industrie Maramures,
s-a desfagurat seminarul cu
tema: “Teme europene $i surse
de finantare”. Au sustinut
prezentari: doamna Delia Ruzsa,
din partea Consiliului Judetean

T

Maramures si a Agentiei pentru
Dezvoltare Regionala Nord-
Vest, filiala Maramures, doamna
Lucia Mohan si domnul
Leonard Caplescu, din partea
Directie Generale pentru
Agricultura si Industrie
Alimentara Maramures, doamna
Ioana Danil si doamna Mihaela
Bohus, din partea Fondului
National de Garantare a
Creditelor pentru Intreprinderile
Mici si Mijlocii, biroul Baia
Mare si doamna Cristina Anton,
din partea CHF Romania, biroul
Baia  Mare. Operatorii
economici prezenti au fost in
principal cei din domeniul
constructiilor si al
producatorilor de materiale de
constructii, firme expozante si
nu numai, pentru care
prezentarea s-a dovedit a fi de
interes ridicat.

In prima parte a seminarului,
doamna Delia Ruzsa a facut o
scurtd prezentare a filozofiei
comunitare §i a structurii
institutiilor europene, axandu-se
pe principiile promotoare ale
aderarii i pe modificarile pe care
acestea le-au suferit de-a lungul
timpului. S-au descris structurile
de baza ale constructiei europene

"MATEGON"

si pilonii comunitari. Una dintre
temele de interes pentru cei
prezenti a fost cea a liniilor de
finantare si modalitatile de
identificare ale acestora, atit a
celor contractate cu autoritatile
publice romane cat si a celor
contractate direct cu autoritatile
centrale comunitare. Cum cea
mai mare parte a celor prezenti
isi desfasoara activitatea in
domeniul constructiilor,
descrierea procedurii achizitiilor
de lucrari si a celei de
subcontractari, amplu prezentate
de doamna Delia Ruzsa, s-a
cadrat perfect pe nevoia de
informare a operatorilor
economici. De asemenea, au fost
promovate si cateva dintre sursele
viabile de informare, fiind
identificat un numar de adrese ale
institutiilor implicate in acest
proces precum si web link-uri
pentru accesareca acestor
informatii.

Prezentarea facuta de cétre
doamna Lucia Mohan si domnul
Leonard Caplescu, din partea
Directie Generale pentru

Agricultura si
| Industrie
s Alimentara
Maramures s-a
referit la
programul
SAPARD, in
special masurile
1.1 si 2.1,
modalitatile de
accesare a
acestor fonduri, conditiile de
contractare si subcontractare de
lucrari, procedura achizitiilor de
lucrari si modalitatile de plata pe
aceste masuri. Din informatiile
furnizate de D.G.A.L.A.
Maramures, este in discutie un
transfer de fonduri pe masura
2.1, cea mai de interes pentru
constructori, de la alte masuri,
datorita intarzierilor legate de
publicitatea in Monitorul
Oficial, precum si scutirea de
plata TVA a platilor generate de
achizitiile pe  masurile
programului SAPARD. A fost
salutatd, de asemenea, aparitia
Fondului de Garantare a
Creditului Rural, institutie al
carui rol in accesarea masurilor
SAPARD se spera ca va fi
determinant.

Doamna loana Danil si
doamna Mihaela Bohus, din
partea Fondului National de
Garantare a Creditelor pentru
Intreprinderile Mici si Mijlocii,
biroul Baia Mare, au prezentat
pachetul oferit operatorilor
economici, conditiile de
accesare si eligibilitate ale
acestor fonduri, analiza de credit
privind solicitantul, proiectele,
participarea cu fonduri proprii,

5 —

fluxul operational, valorile
maxime de  garantare,
comisioanele practicate, precum
si cele opt dintre bancile
colaboratoare din Baia Mare.

S-a prezentat, de asemenea,
CHF Romania, biroul Baia
Mare, prin doamna Cristina
Anton, precum si serviciile de
creditare oferite de acesta, in
parteneriat cu institutia Camerei
de Comert si Industrie
Maramures. Accentul s-a pus pe
procedura extrem de simpla de
accesare a acestor credite,
precum si pe comisioanele si
dobanzile relativ mici practicate
de catre aceasta institutie de
creditare, comparativ cu
institutiile bancare si financiare
ce ofera servicii similare pe
piata.

SIMPOZION PE TEME DE
CONSTRUCTII
A. Ce este si ce urmareste
Ordinul Arhitectilor din
Roménia?

In data de 25.03.2003, in
cadrul expozitie Matecon 2003
, au avut loc mai multe actiuni
pe teme de interes privind
domeniul materialelor de
constructii, instalatii si
proiectare .

Manifestarile au inceput cu
simpozionul : “Ce este si ce
urmareste Ordinul Arhitectilor
din Romania” sustinut de
presedintele Ordinului
Arhitectilor din Romania-
Filiala Nord-Vest, d-1 Baban
Alexandru.

Acesta a Inceput prezentarea
prin indicarea cadrului general
de organizare si functionare a
OAR.

Organizatia functioneaza de
putin timp si este diferitd de
Uniunea Arhitectilor,
organizatie care exista si inainte
de 1989 si care continua sa
existe in continuare. Cele mai
importante atributii transferate
de Uniunea Arhitectilor catre
OAR se refera la atributiile de
reprezentare pe plan
international.

-

T
OAR functioneaza in baza
Legii 184/2001 privind
organizarea §i exercitarea
profesiei de arhitect.Pe baza
acestei legi, s-a convocat o
conferintd  nationald a
arhitectilor in cadrul céreia s-a
stabilit infiintarea de filiale pe
teritoriul tarii.Filiala Nord Vest
a fost creatda in 11.09.2001 si
cuprinde aproximativ 89 de

Continuare in pag. a 6-a
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membri (arhitecti si conductori arhitecti )
din judetele Maramures si Satu Mare.

Conform Legii 184 una din atributiile
importante ale OAR se refera la gestionarea
tabloului arhitectilor — atat la nivel national,
cat si la nivel de filiale.

D-1 Baban a prezentat cateva prevederi
ale legii. Astfel, aceasta specificd ca
arhitectura este un act cultural de interes
public, cu implicatii economice,sociale si
ecologice. In acest sens, OAR are sarcina
de a proteja si promova calitatea produsului
de arhitectura si urbanism, de a urmari
exercitarea competentd si calificata a
profesiei de arhitect, respectand codul
deontologic si regulamentele.

Arhitectii au rolul de a sprijini autoritatile
care au atributii In acest domeniu si de a se
implica in actiunile civice. In aceasta
privinta , OAR Nord Vest a initiat oserie
de parteneriate cu Primaria Baia Mare si
cu alte institutii abilitate. S-a propus
realizarea unei colaborari cu Grupul de
Pompieri Gheorghe Pop de Basesti in
privinta intocmirii documentatiilor necesare
pentru valorificarea spatiilor de la
mansarde. D- 1 Baban a subliniat, in acest
context, importanta parteneriatului initiat cu
Camera de Comert si Industrie Maramures
care s-a concretizat in participarea OAR cu
stand in cadrul expozitiei MATECON
2003.

Prezent la aceasta actiune, dl. Arpad
Virag inspector sef al Inspectoratului de Stat
in Constructii a informat asistenta asupra
faptului ca Inspectoratul de Stat in
Constructii va efectua periodic verificarea
stampilelor de pe documentatii si proiecte,
impreuna cu un reprezentant al OAR,
pentru depistarea proiectantilor care , desi
nu au drept de semnétura, se folosesc in
mod abuziv de acest drept.

B. Comportarea la foc a materialelor si

_ elementelor de constructii

In continuarea actiunilor din data de 25
martie, aavut loc simpozionul sustinut de
Grupul de Pompieri Gheorghe Pop de
Basesti cu tema :

“Comportarea la foc a materialelor si
elementelor de constructii”.

Tema a fost prezentata de d-1 colonel
Victor Bran care a informat despre aparitia
H.G. 102 / 2003 privind conditiile de
introducere pe piatd a produselor pentru
constructii. In Anexa 1 a acestei hotarari
sunt detaliate cerintele esentiale ale
constructiilor: rezistenta mecanica si
stabilitatea; siguranta la foc; igiena,
sanatatea si mediul inconjurdtor; siguranta
in exploatare; protectia impotriva
zgomotului; economia de energie si izolatia
termica.

In prezentarea sa, dl. Bran a subliniat
necesitatea ludrii in calcul inca din stadiul
proiectarii , a comportarii la foc a
materialelor si elementelor de constructii.In
acest scop s-a stabilit o modalitate de
colaborare intre Grupul de Pompieri si
OAR privind noutatile legislative, in special
cele care cuprind date tehnice. De asemenea
s-a subliniat necesitatea colaborarii si in
fiecare caz in parte , inca din faza de
proiectare.

C. Prezentarea de firme si produse

Seria simpozioanelor a continuat cu
prezentarea produselor firmei EKKA SA,
din Baia Mare : “Sistemul de caramizi
POROTHERM *; “Sistemul de constructii
usoare LINDAB” ; “Izolatii pentru instalatii
de ventilatie, incalzire si sanitare
ARMACELL”.

Am cules pentru Dvs.
OPINII ALE EXPOZANTILOR

Pentru a stabili In ce masura manifestarea
MATECON 2003 poate fi considerata o
oportunitate, ne-m adresat cu cateva
intrebari expozantilor prezenti la aceasta
manifestare.

Va redam in continuare raspunsurile
acestora.

DI. Arian Variu — Director Vanziri la
International Feva SRL
Red - Firma International Feva se afla in
acest an la prima participare la expozitia
Matecon. Care a fost motivul deciziei
participarii la cea de-a [X-a editie a
manifestarii?
A.V.- Am fost doar n vizita la editiile
anterioare ale expozitiei. Am luat decizia
participarii in acest an pentru a vedea fluxul,
miscdrile si interesul manifestat pe piata.
Dorim sa participam cu stand si la expozitia
din toamna acestuia an (n.r. Rivulus
Dominarum).
Red - Considerati ca in urma contactelor
stabilite in timpul expozitiei, firma va
prelua noi comenzi?
A.V. - Din participarea la acest targ au fost
preluate comenzi pentru executarea de
lucrari de tamplarie la 3 apartamente. Multi
vizitatori s-au aratat interesati — in primul
rand de preturi. Tuturor li s-au distribuit
pliante cu preturi orientative si au fost
invitati la sediul firmei unde vor fi discutate
detaliile si vor fi stabilite preturile finale.
Firmele care ne-au vizitat standul sunt in
mare parte firme cunoscute cu care noi deja
avem relatii de colaborare.
In principal, dupa aceastd expozitie vor fi
preluate comenzi de la persoane fizice.

Red - Concluzionand; participarea firmei
International Feva la Matecon 2003
considerati ca a fost de bun augur? Va aduce
aceastd participare o crestere de imagine i
un plus de comenzi?
A.V.- Da, cred ca da. Prin aceasta
participare am reusit sd ne prezentdm
produsele publicului bdimarean si nu
numai. Suntem multumiti i pot spune ca
participarea a fost de bun augur.
Red - Va multumesc!

D-na Daniela Triff — Director Punct de
lucru Baia Mare — SAPICO Chemichal
International SRL
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Red - Cum apreciati participarea firmei
Dvs la expozitia Matecon din punct de
vedere al obiectivelor propuse, al atingerii
acestor obiective?

D.T.- Primele douda zile au fost
caracterizate de un numar mare de vizitatori
persoane fizice — interesate in primul rand
de solutii constructive pentru casele lor;
Firmele de constructii — si firmele de
distributie de gresie si faiantd interesate de
produsele noastre ne-au vizitat standul in

aceste ultime doua zile ale expozitiei.
Red - Participarea firmei Dvs. la editia
jubiliard a expozitiei Matecon va fi
urmatorul pas in colaborarea cu CCI
Maramures pe linia targurilor si expozitiilor
sau va agteptam si la Rivulus Dominarum
in toamna acestui an?
D.T. - Cred ca vom participa si la expozitia
din toamna, iar editia a X-a a Matecon va
reprezenta pentru firma Sapico cea de-a
treia participare la manifestarile
expozitionale organizate de Camera.
Red - Cum apreciati organizarea acestei
editii a expo Matecon?
D.T. - Sunt foarte multumita si consider ca
vom colabora excelent §i pe viitor.
Red - Va multumesc.

DI. Cristian Cozma — administrator
Milton & Milton SRL
Red - Firma Milton & Milton este firma
care s-a Inscris ultima la editia din acest an
a Matecon. Care a fost motivatia acestei
participari?
C.C.- Pentru a promova produsele
fabricate si pentru a fi cunoscuta ca firma.
Red - In ce an s-a infiintat firma Milton
& Milton?
C.C. - In anul 2003.
Red - Deci o firma noua, la inceput de
drum care considera aceasta expozitie ca un
moment oportun pentru a se face cunoscuta?
C.C. - Da si cu cheltuieli mai mici decat
prin alte mijloace de promovare :radio,
TV,s.a.. De asemenea, astfel pot fi contactati
direct un numar mare de potentiali clienti,
carora li se pot prezenta produsele, lucru
care nu poate fi realizat prin publicitate in
presa scrisa, radio sau televiziune.
Red - Cum apreciati primele trei zile de
expozitie din punct de vedere al numarului
de vizitatori?
C.C. - Pot spune cé poate m-am asteptat la
un numar mai mare de vizitatori, dar avand
in vedere faptul cd este o expozitie
specializatd sunt multumit de numarul celor
care au trecut pe la standul nostru i au vazut
produsele firmei Milton & Milton. Pot sa
va asigur insd, inca de acum de participarea
firmei noastre cu stand propriu si la
expozitia Rivulus Dominarum din toamna
acestui an.
Red - Va multumesc.

Redactia
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'INTREPRINDERE MONTA) INSTALATII" 5.A. Baia Mare

— un complex de intreprinderi -

inci de la infiintare, acum mai bine de 10
ani, societatea comerciald Intreprindere
Montaj Instalatii SA si-a castigat un loc fruntag
intre intreprinderile din domeniul
constructiilor si instalatiilor din judetul
Maramures.

Cu o cota de piata de invidiat, IMI SA s-a
situat in permanentd in fruntea topurilor
societatilor comerciale cu rezultate deosebite in
activitate.

In scopul de a afla mai
multe amanunte despre
aceasta societate ko
comerciald, am luat un
interviu d-nei Dana
POCOL - asistent I
manager IMI S.A.

- Cum s-a luat
decizia infiintarii firmei
Intreprindere Montaj
Instalatii SA?

- S.C. INTREPRINDERE MONTAJ
INSTALATII S.A. Baia Mare (I.M.1.) este
infiintata in anul 1992. Decizia infiintarii
acesteia a apartinut d-lui Alexandru Parjol —
director general si actionarul majoritar al
societatii, din dorinta de a lua parte activ la
schimbarile cu care se confrunta societatea
romaneasca si de a oferi pietei de consum,
din sfera sa de activitate, servicii competente
si de calitate.

Societatea a functionat sub denumirea de
S.C. INTREPRINDERE MONTAJ
INSTALATIIS.R.L., pana in luna august 1997,
cand s-a tranformat in societate pe actiuni, cu
capital integral privat - romanesc.

- Cu cafi salariafi ati inceput activitatea §i
care a fost volumul de activitate in primul an
de activitate?

- Societatea si-a inceput activitatea cu 19
angajati, volumul de activitate in primul an de
lainfiintare fiind canalizat in special pe lucrari
de distributii gaze naturale si constructii civile.
Volumul de activitate din primii ani a constituit
temelia conceptului de dezvoltare, pentru ceea
ce avea sd devind S.C. INTREPRINDERE
MONTAJINSTALATII S.A.

- Care sunt principalele domenii in care-
si desfisoara activitatea firma IMI SA?

Principalele domenii in sfera carora ne
desfasuram activitatea sunt: constructii
industriale, constructii civile, constructii social-
culturale, constructii din domeniul minier,
constructii edilitare, instalatii aferente
constructiilor, benzinarii, conducte magistrale
de gaze naturale, distributii de gaze naturale
din otel si pehd, inclusiv statii de reglare, statii
de tratare a apei, lucrari de drumuri si poduri,
inclusiv structuri (metalice sau prefabricate),
confectii metalice pentru structuri si
arhitecturale, lucrari de inchideri perimetre
miniere, ecologizari mediu si statii de epuratie
a apelor.

Din anul infiintdrii si pana in prezent,
societatea a fost intr-o continud ascensiune,
atat din punct de vedere al lucrarilor executate,
catsi din punct de vedere organizatoric, avand

-'I.—"
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in prezent o infrastructurd bine dezvoltata si
fiind acreditata pentru activitatile sale de catre:
Agentia Nationald de Reglementari in Sectorul
Gazelor Naturale Bucuresti, [.S.C.L.R. Cluj,
Petrom Bucuresti, Tuv Bayern Miinchen.

- Mentionati citeva dintre lucrarile de
referintd executate de societatea Dvs.?

- Lucrari de referinta... Portofoliul de
executie a societatii este foarte vast, ingloband
lucrari din intreg
obiectul nostru de
activitate, dupa cum
urmeaza: - Lucrarea
care evidentiaza n
. modul cel mai cert
=es ) ansamblul de
& ~ — profesionalism,
- "'—'-'—' competenta si
seriozitatea societatii
este “Interconectarea
cu sistemul de
transport gaz nord in punctul Mediesu-Aurit
—judetul Satu Mare”, al carui beneficiar este
S.T.G.N. Transgaz S.A. Medias.

Alte lucrari: blocuri de locuinte, sediu
administrativ societati comerciale, alimentare
cu gaze naturale, magistrale de gaze naturale,
statii de reglare, benzinarii, alimentare cu apa
in diferite localitati din judetele Maramures si
Satu Mare, sala de sport din Sighetu
Marmatiei, statia de reglare Mediesu-Aurit,
retele de distributie apd, lucrari de drumuri si
poduri, instalatii de iluminat i forta, lucrari
in domeniul activitatilor miniere, statii de
epurare ape §.a.

- Care sunt principalele atuuri ale firmei
comparativ cu concurenta?

- Actionand 1n baza unui sistem
informational §i structural bine definit,

societatea a TInregistrat performante |

deosebite, cumulate din toate departamentele
functionale, dand astfel posibilitatea accesarii
unei analize tehnico-economice permanente,
particulara si generald, care pun bazele unui
sistem de protectie impotriva factorilor care
ar putea aduce la un moment dat pierderi
informationale sau materiale.

Stabilirea legaturilor dintre scopurile si
obiectivele strategice la nivelul societatii, au
un rol important In mentinerea unui sistem
managerial sandtos, in stabilirea $i mentinerea
liniilor de performanta , analiza structurala
si informationald precum si in stabilirea
stadiului dezvoltarii tehnico-economice si
sociale. In acest sens, societatea functioneaza
pe principiul organizarii, analizei, planificarii
si stabilirii obiectivelor finale, aceste
considerente stand la baza proiectului de
organizare manageriala. Consideram ca
acestea sunt atuurile care stau la baza
mentinerii societdtii 1intr-o pozitie
concurentiala stabila.

- Care sunt principalele probleme cu care
se confirunta societatea Dvs. in activitatea
desfasurata?

- Ca toate societdtile comerciale din
Romania, i noi ne confruntdm cu o economie

de piata instabild, influentata de cresterea
fiscalitatii si inflatiei si scaderea continua a
bugetelor de investitii.

- Care sunt noutdtile tehnice si
tehnologice prin care firma IMI SA se
diferentiazd de concurentd?

Pentru o evolutie pozitiva, intr-o economie
de piatd instabila, a fost necesara adodptarea
unor strategii de afaceri si cuantificarea ideilor
asupra dezvoltarii societatii, punandu-se un
accent prioritar pe  modernizarea, utilarea,
extinderea si completarea bazei de productie
proprii, calificarea personalului, insusirii de
tehnologii noi de executie conform normelor
europene, incercand 1n acest sens sa oferim
pe piata servicii cat mai complexe, tehnologii
moderne, calitatea fiind una dintre
preocuparile de baza in politica societatii. Fiind
o societate cu un obiect de activitate complex,
tehnologiile de executie sunt multiple si sunt
structurate pe ateliere de productie pe care
societatea le detine. Acestea sunt structurate
astfel: tehnologii de executie pentru tamplarie
aluminiu, pve si lemn, cu geam termopan;
tehnologii de executie pentru izolatii conducte
din otel cu benzi din polietilend; tehnologii
de executie pentru confectii metalice (structuri,
ansamble, subansamble, rezervoare metalice
pentru lichide si combustibil, elemente
arhitecturale, etc.); tehnologii de executie
pentru elemente decorative din fier forjat;
tehnologii de fabricatie pentru betoane si

prefabricate din betoane, societatea avand in
dotare statie de betoane proprie si poligon de
prefabricate din betoane; tehnologii de
fabricatie pentru elemente de pavaj pietonale
si carosabile si a bordurilor din betoane;
tehnologii de executie pentru confectii si
ansamble in domeniul instalatiilor electrice.
- Vi rugam sd exprimati citeva ganduri
de viitor in ceea ce priveste perspectivele de
dezvoltare ale firmei pe care cu
profesionalism o conduceti?

Si pe viitor politica managerialad si de
marketing a societdtii va fi indreptatd in mod
special asupra satisfacerii cerintelor de calitate
ale clientilor si mentinerea raportului calitate-
pret la nivelul adecvat pietei de consum din
aria noastra de activitate, actionand pozitiv in
scopul modernizarii, tehnologizarii si
personalizarii tuturor proceselor care alcatuiesc
ansamblul de servicii oferit de societate,
incercand sa ne pastram pozitia castigatd cu
atatea eforturi, printre societdtile competitive
in domeniu. Redactia
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Prezentare firma

Astazi
prezentam:

In data de 27.02.2003, la Centrul de
Instruire si Marketing al Camerei de
Comert si Industrie Maramures
reprezentantii firmei Siveco Romania
au prezentat “Pachetul software
integrat SIVECO Applications 10.2 —
cheia succesului afacerii
dumneavoastra”.

Firma Siveco se numara printre cele
mai mari firme de software din tara si
ofera produse software pentru operatori
economici din toate domeniile de
activitate, dar in mod special se
adreseaza firmelor mari si foarte mari.

In deschiderea prezentarii,
presedintele Camerei de Comert i
Industrie Maramures, dl. Gheorghe
Marcas, a subliniat importanta si
avantajele utilizarii programelor
informatice in activitatea curenta a
operatorilor economici. De
asemenea, a subliniat
necesitatea implementarii si
folosirii pe scara cat mai larga a
produselor software, in contextul
integrarii Romaniei in Uniunea
Europeana. In continuare dl.
Marcas a aratat ca firma Siveco
ofera sistemul INFO CHIOSC
(sistem pentru cetateni in relatia
cu administratia publica), propus
autoritatilor si institutiilor centrale
si locale si ca tot in aceasta
perioada se desfasoara Cupa
Siveco pe licee.

Cei trei reprezentanti ai
firmei Siveco au aratat ca
ansamblul informatiilor culese, prelucrate
si utilizate intr-o societate comerciala
constituie continutul esential al Sistemului
Informational de Management (SIM), iar
suportul logistic al acestui sistem ntr-o
societate comerciala este creat printr-un
Sistem Informatic Integrat (SllI). Firma
SIVECO Romania SA ofera prin produsul
Siveco Applications un pachet informatic
integrat. Caracterul integrat al
componentelor in cadrul Pachetului este
dat de conceptia unitara avuta in vedere
in timpul dezvoltarii lor, de arhitectura
(Client/Server), mediul de dezvoltare si
server de baza de date (Oracle) comune
folosite. Comunicatia dintre componente
este rezolvata in mod intrinsec prin
utilizarea unei baze de date comune.
Utilizatorul beneficiaza de aceeasi
interfatd grafica, toate componentele
folosind acelasi standard referitor la
ferestre, moduri de lucru, obiecte
informatice. De asemenea, securizarea
datelor este tratata in mod uniform,
drepturile de acces ale utilizatorului
putand fi stabilite pana la cel mai detaliat
nivel posibil: operatiile (vizualizare,
adaugare, modificare, stergere) existente
in cadrul fiecarui modul al componentelor
si chiar datele din baza de date.
Dezvoltarea componentelor din pachetul
integrat s-a realizat pe baza cerintelor

exprimate de utilizatori fara cunostinte
informatice, dar experti in domeniile lor
de activitate. Acest lucru a facut posibila
rezolvarea de catre ansamblul
componentelor a problemelor specifice
domeniilor acoperite. SIVECO Romania
produce cel putin 0 noud versiune pe an a
tuturor componentelor Pachetului Integrat
pastrand compatibilitatea cu versiunile
anterioare. Aparitia noilor versiuni este
determinata Tn primul rand de necesitatile
beneficiarilor, apoi de modificari de
legislatie sau de mod de tratare a
problematicii acoperite si de schimbari la
nivelul tehnologiei informatice.

Pachetul Integrat Siveco Applications
cuprinde: gestiunea financiar-contabila
prin componenta COFINOR; gestiunea
personalului, urmarirea fortei de munca
si salarizarea prin componenta

va S j"“

RESURSE UMANE;

gestiunea
mijloacelor fixe si a obiectelor de
inventar prin componenta MIJLOACE

FIXE; gestiunea bugetelor prin
componenta BUGETE; gestiunea
stocurilor si achizitiilor prin componenta
COSWIN Stocuri si Achizitii (se
controleaza procesele de aprovizionare
de la furnizori interni si externi cu
urmatoarele facilitati: istoria furnizorilor,
verificare stoc sub valoare de siguranta.
emitere comanda spre furnizor,
urmarire comenzi furnizor, gestiunea
cererilor de achizitie, analiza ofertelor.);
gestiunea clientilor, tarifelor, a
comenzilor de la si a livrarilor prin
componenta COMENZI CLIENTI;
definirea si urmarirea contractelor si a
comisioanelor prin componenta
CONTRACTE; Gestiunea intretinerii
prin componenta COSWIN fintretinere;
instrumente de raportare prin
componenta TABLOU DE BORD;
managementul parametrilor si al
normelor; gestiunea serviciilor;
definirea si urmarirea planurilor de
investitii prin componenta
MANAGEMENTUL INVESTITIILOR;
gestiunea tarifelor; managementul
TRANSPORTURILOR; gestiunea
PRODUCTIEI (este componenta
dedicata Productiei Discrete in

HERMES CONTACT e —
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Sistemul Informatic Integrat SIVECO
Applications); reprezinta solutia acestui
sistem pentru aria de business care
cuprinde productia de unicate,
productia de serie mica si medie (loturi
de produse); aplicatia implementeaza
suportul necesar pentru urmarirea i
raportarea completd a productiei, cat
si pentru realizarea dosarului de
fabricatie; instrumente de management
prin componenta SIVECO ANALYZER.
Componentele Sistemului Informatic
Integrat oferit de SIVECO sunt utilizate
eficient Tn peste 1000 societati
comerciale din peste 30 de tari de pe
toate continentele. Printre principalele
avantaje obtinute de beneficiari se pot
enumera urmatoarele: capacitate de
imbunétatire a activitatii societatilor,
cresterea productivitatii, folosirea
judicioasa a resurselor
materiale Si umane,
cunoasterea operativa si
detaliatd a veniturilor si
cheltuielilor cu posibilitati de
reducere a costurilor,
orientarea mai buna a
M utilizatorilor care conduce la o
competitivitate crescuta si
acapararea mai multor piete
de desfacere; posibilitate
crescuta de comunicatie cu
~ partenerii care permite o mai
buna integrare si o cooperare
mai eficienta. Pe langa aceste
avantaje se constata
obtinerea de importante
beneficii tehnice si economice ce
decurg din cunoasterea operativa gi
accesarea usoara a unui volum foarte
mare si diversificat de informatii din
toate sectoarele de activitate ale
beneficiarului.

La prezentarea de firma au fost
prezenti reprezentanti a 30 operatori
economici maramureseni, Th mare
parte intreprinderi mari si foarte mari.
La solicitarile acestora, reprezentantii
firmei Siveco au oferit detalii privind
implementarea Pachetului Integrat.
Astfel, cunoasterea nevoilor clientului
este un prim pas necesar, deoarece in
functie de particularitatile fiecarui
operator economic se pot oferi sisteme
personificate; se acorda asistenta
tehnica gratuita in perioada de
garantie, telefonic sau la client, 24 de
ore din 24. Pretul acestui sistem
integrat este calculat in functie de
caracteristicile si specificul fiecarui
operator economic.

In finalul prezentarii firmele interesate
au avut ocazia de a discuta in particular
cu reprezentantii Siveco. Acestia din
urma si-au manifestat intentia de a
reveni la Baia Mare pentru prezentarea
produselor si serviciilor care le ofera in
fata unui grup tinta extins.

Bogdan ILUTIU
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Cafeneaua Oamenilor de Afaceri
A. MICROCREDITELE — o oporiunitaie

G

Miercuri 26 februarie 2003, in sala de
conferinte a Centrului de Instruire si
Marketing al CCI Maramures, in cadrul
Cafenelei Oamenilor de Afaceri, s-a dezbatut
tema: MICROCREDITELE - o
oportunitate de dezvoltare a afacerilor.
Invitatii care au sustinut tema au fost: dl.
Mircea GRIESBACHER - analist portofoliu
CHF/ROMANIA, dl. Radu TOMA - manager
regional CHF/ROMANIA si d-na Cristina
ANTON - ofiter credit CHF/ROMANIA —
biroul Maramures.

Moderatorul dezbaterii a fost dl. Gheorghe
MARCAS - presedintele CCI Maramures,
care a facut referiri la parteneriatul dintre
CHF/ROMANIA si CCI Maramures privind
sprijinul in dezvoltarea micilor intreprinzatori
si IMM-uri. Acest parteneriat oferd un nou
serviciu membrilor i viitorilor membri ai
CCI Maramures cu scopul de a asigura, prin
acordarea de microcredite, o dezvoltare
durabila si stabilitate financiard celor care
apeleaza la acest serviciu.

A luat cuvantul mai intai dl. Mircea
GRIESBACHER care a facut un scurt istoric
al finantatorului - CHF International - care
este o corporatie americana care activeaza din
1952 si este prezenta azi in peste 30 de tari.
Apoi a trecut in revistd activitatea din
Romania prin CHF/ROMANIA, cu sediul la
Timisoara, incepand din 1994. Péana la
sfarsitul anului 2002 si-a dezvoltat activitatea

in 7 judete, iar din 2003 si-a extins activitatea
in incd 5 judete (Maramures, Satu Mare,
Mures, Sibiu si Gorj). Apoi a prezentat detalii
despre aceste microcredite, care se adreseaza
in primul rand micilor intreprinzatori carora
le este imposibil sau foarte greu sa acceseze
un credit bancar, dar si firmelor puternice care
apreciaza avantajele acestui tip de creditare.
S-au mentionat foarte clar caracteristicile
creditului: dobanda — 16 % la sold (care
inseamna o dobanda efectiva de 8,88 % pe
an); creditele se acorda in LEI pentru
echivalentul in USD la cursul BNR din ziua
tranzactiei; termen de rambursare: maximum
2 ani (24 luni); valoarea creditului: 1.000 —
20.000 USD (primul credit - max. 10.000
USD); comision de procesare/administrare:
2 - 4 % din suma acordata; rambursarea in
rate lunare egale (capital + dobanda); garantii
de minimum 120 % - constand din bunuri
mobiliare sau imobiliare ale firmei, personale
sau ale altor terte persoane; asigurarea
bunurilor aduse in garantie si cesionarea
politelor de asigurare in favoarea CHF. Daca
aceste caracteristici satisfac intreprinzatorii
solicitanti, trebuie ca acestia sa indeplineasca
totusi un numar minim de conditii: membru
al CCI Maramures; IMM - urile trebuie sa
aiba capital majoritar romanesc (51%);
minim 1 an de functionare in activitatea de
productie si 6 luni in cazul altor domenii de
activitate; corectitudine deplina la intocmirea

de dezvoltare a afacerilor

formularelor solicitate. S-au punctat si
avantajele acestui program de microcreditare:
nu se cere plan de afaceri; nu se solicita
evaluare; operativitate n analiza si acordarea
creditului; se poate garanta cu bunul
achizitionat (CHF plateste direct furnizorului
roman acolo unde este cazul); nu se
penalizeaza achitarea creditului in avans.

La intélnire au luat parte 36 participanti
reprezentand 29 IMM-uri, restul fiind
Asociatii Familiale, Cabinete Individuale,
ONG etc. Problemele privind aceste credite
au fost clarificate mai mult prin interventia
si intrebarile domnului Gh. Marcas la care
au raspuns reprezentantii CHF/ROMANIA.
De remarcat este faptul cd reprezentantii
CHF/ROMANIA au apreciat foarte mult
aceastd actiune si interesul real al
intreprinzatorilor din judetul Maramures si
au considerat o participare record la acest gen
de prezentdri. Ramane de monitorizat
transpunerea 1n practica a acestui interes i,
mai ales, eficienta reald a utilizarii creditelor
acordate. Dar despre aceste aspecte vom
relata in numerele viitoare ale buletinului
nostru informativ. Incheiem relatarea acestei
reusite actiuni, spunem noi, nu inainte de a
invita incd o data firmele si Intreprinzatorii
sd analizeze aceasta oportunitate creatd si sa
beneficieze de avantajele ei.

Mult succes! oo

Mihail MARASESCU

2. Dealateri

pe tema Legii $3/2003 - Codul Muneii

In zilele de 24.02.2002 si
28.02.2003 la Centrul de Instruire si
Marketing al Camerei de Comert si
Industrie Maramureg au avut loc dezbateri
pe tema modului de interpretare i aplicare
a Legii 53/2003 — Codul Muncii.
Dezbaterile au fost organizate fn
colaborare cu Inspectoratul Teritorial de
Munca Maramures.

Reprezentantii Inspectoratului
Teritorial de Muncz Maramures: dl. Anton
Muresan — inspector-gef; dl. Marcel Canta
- insgecfor- sef adjunct relaii munca si
d-na Claudia Toma au fost prezenti pentru
a aduce preciziri privind problemele
ridicate de noua reglementare si pentru a
rispunde Tnfrebirﬁor pe care aplicarea
noului Cod al Muncii le va ridica.

In data de 24.03.2003 au participat
[a seminar reqrezenfanﬁ ai intreprinderilor
mici si mijlocii, iar in 28.03.2003
reprezentantii Tntreprinderilor mari si
foarte mari. DI. presedinte al Camerei de
Comert si Industrie Maramures, ing.
Gheorghe Marcag, a arétat ¢4 organizarea
acestor dezbateri era absolut necesar3, dat
fiind fa||ﬂu| ¢ de la 1 martie 2003
raporturile de muncé vor fi quvernate de
Legea 53/2003. De asemenea, dI. Marcag
a subliniat necesitatea cunoagterii
prevederilor noului cod, Tntrucat acesta

aduce modificéri substantiale in domeniu,
modificiri realizate in concordantd cu
cerinfele adoptirii i implementarii n
Romania a aquis-ului comunitar. DI.
Marcag a sustinut ¢ Noul Cod al Muncii
este o lege europeand, dar pentru a putea
fi aplicatd Tn mod corespunzitor va fi
nevoie de colaborare ntre ITM si
operatorii economici.

DI. Anton Muregan a afirmat la randul
s4u cd noua lege este de fapt o lege-cadru,
pe baza cirora se vor emite in cursul
acestui an legi speciale. Una din
modificirile importante se referd la
regimul carnetelor de munci, care vor fi
modificate inclusiv in ceea ce priveste
forma. Incepdnd cu 1 ianuarie 2004,
contractele individuale de munc3 nu vor
mai fi ingerise in carnetele de munci. De
asemenea, carnetele de munc3 vor fi
résfrafe la sediul angajatorului si nu la
nspectoratul Teritorial de Muncd. Pand
la 01.01.2004 vor functiona n paralel
doud sisteme de reglementare (pe baza
vechiului cod i pe baza noului cod al
muncii), aceastd perioadd de timp fiind
necesard pentru implementarea total3
noului sistem. Pe aceastd perioadd o
importantd deosebit’ o va avea colaborarea
cu ITM care, pe de altd parte, este
organismul care urméregte aplicarea noilor

reglementiri, putind efectua in acest sens
controale preventive.

DI. Cénta a subliniat faptul c¥, in
conformitate cu reglementirile noului cod,
cu incepere de la 1 martie 2003 nu mai
pot fi Tncheiate conventii civile ca
alternativi la contractul individual de
muncd, iar cele existente isi inceteazi
efectele si trebuie transformate fn
contracte individuale de munca.
Contractele individuale de munci trebuie
ncheiate din prima zi de muncd, Tn form3
scrisd. Contractele individuale vor fi
Tnserise in Registrul General de Evidenta
care se va procura de la ITM si care va fi
actualizat de fiecare datd cind este
necesar. Registrul va fi depus la sediul
angajatorului, care are obligafia de a-|
pune la dispozitia ITM oricénd i se soliciti.

Noul cod cuprinde reglementri privind
contractul de ucenicie i contractul de
formare, reglementiri care urmeazi a fi
completate prin legi speciale. In acest
sens, dl. Canta a ardtat citeva prevederi
ale noii legi care pot fi utile in special
firmelor care lucreazd n sistem lohn.
Astfel, pot fi incheiate: 1.) contracte de
formare profesional3 pe perioad de 6 luni
— 2 ani, cu un formator atestat de
Ministerul Muncii si Protectiei Sociale;
2.) contracte de adaptare profesionald,

cu durati determinati, nu mai mare de un
an,

In  continuarea dezbaterilor,
reprezentantii [TM au atras atentia asupra
prevederilor art.152 din Codul Muncii, Tn
mod special asupra diferentelor in ceea
ce privegte demisia / concedierea. Astfel,
conform acestui articol, salariatul are
dreptul de a nu-si motiva demisia, pe cand
angajatorul este obligat i motiveze
concedierea.

In cadrul dezbaterilor au mai fost
abordate probleme privind salarizarea,
modul de cuantificare a salariului pentru
persoanele cu mai multe locuri de muncs,
modul de impozitare a salariilor, timpul
de odihnd si concediul legal, norme de
protectie a muncii, confidentialitatea,
durata programului de munc3, concedierile
colective, detagarea.

La dezbateri au participat reprezentanti
ai circa 120 operatori economici si
institutii din Maramureg. Date fiind
problemele apdrute ca urmare a intririi
in vigoare a noului cod, precum si aparitia
n perioada imediat urmitoare a unor
norme metodologice de aplicare a acestuia,
cei prezenti au stabilit de comun acord
organizarea de seminarii pe tema Legii
53/2003 oricind va fi nevoie.

Bogdan ILUTIU
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Cafeneaua Oamenilor de Afaceri

in ziua de 25 februarie

2003, la invitatia Camerei de Comert si
Industrie Maramures i a filialei judetene
a consilierilor juridici, au fost prezenti
pentru dezbaterea temei “Disciplina
contractuala” consilieri juridici din 34 de
societati comerciale.

Initiativa convocarii sub auspiciile
camerei a jurist consultilor a apartinut
presedintelui Camerei si a fost
determinatd de: @ adunarea mai
organizata a consilierilor juridici in
spatiul oferit de Camera la Centrul de
Instruire si Marketing, cunoscand ca
filiala Maramures a Uniunii Consilierilor
Juridici nu si-a manifestat prezenta in
viata juridica si economica, dar mai ales
organizatorica a filialei; ®carente in
aplicarea Legii nr. 469/2002 privind
unele masuri pentru intarirea disciplinei
contractuale, aparute in M.O. nr. 529/
2002; ®necesitatea accentudrii prezentei
consilierului juridic in elaborarea,
urmarirea si finalizarea contractelor
economice; folosirea arbitrajului
Camerei de Comert si Industrie
Maramures in solutionarea litigiilor
comerciale .

Intalnirea s-a bucurat de patronajul
presedintelui Camerei de Comert §i
Industrie Maramures care — in preambul

— a prezentat consilierilor juridici
prezenti elementele economiei de piata,
necesitatea respectarii legilor de baza ale
economiei, despre cerere si oferta,
concurenta §i transparenta in economia
de piata, le-a vorbit despre credibilitatea
comerciantului, subliniind calitatea,
pretul onorabil al produsului, inlaturarea
mecanismelor economiei subterane si
respectarea partenerilor de contract.

DL. presedinte Gheorghe MARCAS a
insistat asupra pozitiei consilierului
juridic n societatea comerciala, el facand
parte din statul major al societatilor, el
trebuind sa fie prezent la dezbaterea
deciziilor, consiliind managerul sa ia
hotararea corespunzatoare. Jurist
consultii trebuie sd nu se lase
marginalizati, ci sa fie folositori societatii
pe care o deservesc si sa fie aparatori ai
economiei de piata. Le-a prezentat apoi
structura Camerelor de Comert din
Europa si lume si rolul pe care acestea il
joacad in viata economica.

Consilierii juridici prezenti au audiat
apoi materialul prezentat de dl. magistrat
pensionar Chis loan, presedintele Curtii
de Arbitraj Comercial Maramures, care
a enumerat principalele contracte
comerciale si apoi a insistat pe aplicarea
prevederilor Legii nr. 469/2002 privind

= (. ntalnirea consilierilor juridici din societatile comerciale
in cadrul Cafenelei 0amenilor de Afaceri a GCl Maramures

unele masuri pentru intarirea disciplinei
contractuale. Domnia sa a subliniat
necesitatea cunoasterii legislatiei in
domeniul contractelor si in special Codul
Comercial, Civil si de Procedura Civila.
A amintit despre reglementarea
penalitatilor §i dobanzilor in Legea 469/
2002, a daunelor moratorii si
compensatorii. In final, a amintit despre
cateva contracte comerciale speciale,
despre parteneri strdini din contractele
comerciale §i despre indeplinirea
procedurii in cazul refuzului partenerilor
de a primi corespondenta.

Discutiile purtate de consilierii juridici
Muresan Vasile “Allianz-Tiriac
Asigurdri” SA, Lutas Horea— “Electrica”
SA si alti juristi prezenti au subliniat
necesitatea respectarii clauzelor
contractuale precum si unele proceduri
din domeniul arbitrajului comercial, cum
ar fi necesitatea prinderii in contracte a
clauzei compromisorii, desfiintarea
clauzelor abuzive din contracte, rolul
arbitrilor si supraarbitrului.

Consfatuirea si-a stabilit obiectul
viitoarei 1intalniri, cu sublinierea
necesitatii abordarii unei teme punctuale,
cu exemple concrete din activitatea
economica i juridica.

Valentin BOTA — consilier juridic

In atentia conducatorilor de firma

A. Certificatele

Primele

douad se

gestioneaza cazierul fiscal

constd Tn eliminarea

de cazier fiscal

Prin Ordinul nr. 40
publicat in M.O. nr. 83/11
februarie 2003, Ministerul
Finantelor Publice a aprobat
modelele formularistice
pentru solicitarea si
comunicarea datelar
inscrise Tn cazierul fiscal. In
M.0. 92/14 februarie
2003 au fost publicate si
normele metodologice
pentru aplicarea 0G 75/
2001 privind organizarea si
functionarea cazierului
fiscal.

Formularele respective se
referd la “Fisa de inscriere
n cazierul fiscal”, “Fisa de
actualizare a inscrierilor n
cazierul fiscal”, “Cererea de
eliberare a certificatului de
cazier fiscal”’, “Cerere de
rectificare a datelor inscrise
n cazierul fiscal”, “Certificat
de cazier fiscal”.

completeaza si se editeaza
numai cu ajutorul
programului de asistenta.
Celelalte formulare se
distribuie gratuit, la
solicitarea contribuabililor, si
se editeaza informatic.

Cazierul fiscal se
organizeazda Tn format
electronic, astfel:

- la nivelul Ministerului
Finantelor Publice — cazierul
fiscal national, care tine
evidenta contribuabililor de
pe ntreg teritoriul Romaniei;

- la nivelul directiilor
generale ale finantelor
publice judetene si a
municipiului Bucuresti —
cazier fiscal local, care tine
evidenta contribuabililor care
au domiciliul, resedinta sau
sediul n raza teritoriald a
acestora.

La informatiile referitoare
la cazierul fiscal au acces
numai persoanele care

din cadrul birourilor pentru
gestionarea cazierului fiscal.
Intr-o anexa sunt detaliate
procedura de actualizare a
datelor din bazele de date
cuprinzand cazierul fiscal.

B. Masuri in
domeniul disciplinei
financiar-valutare
a agentilor
economici

Noul act normativ -
Ordonanta Guvernului nr.
34/2003 - abroga
Ordonanta Guvernului nr.
18/1984 privind unele
masuri pentru intarirea
disciplinei financiare a
agentilor economici si
modificd unele prevederi ale
Ordonantei Guvernului 15/
1996 privind Tntérirea
disciplinei financiar-valutare.
Principala modificare

conditionalitatilor legate de
repatrierea valutei. Agentii
economici care au angajat
credite pentru exporturi vor
beneficia de bonificatia de
dobanda acordata de stat,
prin intermediul Bancii de
Import Export a Romaniei,
numai pentru exporturile a
céror contravaloare a fost
incasata si repatriata.

Ordonanta nr. 18/1994
avea stipulate prevederi care
sa determine agentii
economici sa incaseze si sa
repatrieze in termen sumele
n valuta aferente exporturilor
de marfuri, executarilor de
lucrari si prestarilor de
servicii In straindtate.

Mai  mult conform
aceleaisi Ordonante
nerepatrierea in termen era
sanctionata cu amenzi
contraventionale Tntre 10%
si 20% din sumele de
repatriat.



W Ordinul nr. 102/2002 al Comisiei Nationale a
Valorilor Mobiliare pentru aprobarea Regulamentului nr.
3/2002 privind autorizarea si functionarea societitilor
de servicii de investitii financiare. (M.0. nr. 53/
30.01.2003)

MLegea nr. 43/21.01.2003 privind finantarea partidelor
politice si a campaniilor electorale. (M.0. nr. 54/
30.01.2003)

M Legea nr. 49/21.01.2003 privind aprobarea
Ordonantei Guvernului nr. 70/1997 privind controlul fiscal.
(M.0. nr. 54/30.01.2003)

MLegea nr. 51/21.01.2003 pentru aprobarea Ordonantei
Guvernului nr. 130/2000 privind regimul juridic al
contractelor la distanti. (M.0. nr. 57/31.01.2003)

M Hotirdrea Guvernului nr. 85/23.01.2003 pentru
aprobarea Regulamentului de aplicare a Ordonantei de
urgentd a Guvernului nr. 195/2002 privind circulatia pe
drumurile publice. Anexd: regulament. (M.0. nr. 58/
31.01.2003)

M Ordonanta nr. 7/30.01.2003 a guvernului privind
utilizarea Tn scopuri exclusiv pagnice a energiei nucleare.
(M.0. nr. 59/01.02.2003)

W Ordonanta Guvernului nr. 10/30.01.2003 pentru
ratificarea addendumurilor de finantare referitoare la
Programul ACCES 2000 si facilitarea suplimentari pentru
investitii 2001. Anexd: addendumurile. (M.0. nr. 59/
01.02.2003)

M Ordonanta Guvernului nr. 12/30.01.2003 pentru
modificarea si completarea Ordonantei Guvernului nr. 89/
2000 privind unele masuri pentru autorizarea operatorilor
si efectuarea fnscrierilor Tn Arhiva Electronicd de Garantii
Reale Mobiliare. (M.0. nr. 59/01.02.2003)

BOrdonanta de urgenta a quvernului nr. 2/30.01.2003
pentru “aprobarea amendirii protocolului referitor la
definirea notiunii de produse originare” anexi la acordul
dintre Roménia i comunititile Europene. (M.0. ar. 61/
01.02.2003)

M Ordonanta Guvernului nr. 11/30.01.2003 privind
gestionarea combustibilului nuclear si a degeurilor
radioactive, inclusiv depozitarea finald. (M.0. nr. 61/
01.02.2003)

BOrdonanta Guvernului nr. 15 pentru completarea Legii
nr. 26/1990 privind Registrul Comertului. (M.0. nr. 61/
01.02.2003)

M Ordonanta Guvernului nr. 27/30.01.2003 pentru
modificarea si completarea Legii nr. 151/98 privind
dezvoltarea regionali in Romania. (M.0. nr. 61/
01.02.2003)

M Ordonanta guvernului nr. 32/30.01.2003 pentru
modificarea i completarea Legii nr. 203/1999 privind
permisele de muncé. (M.0. nr. 61/01.02.2003)

M Ordonanta guvernului nr. 34/30.01.2003 privind
mésuri in domeniul disciplinei financiar-valutare a agentilor
economici. (M.0. nr. 62/01.02.2003)

M Ordonanta guvernului nr. 37/30.01.2003 pentru
modificarea si completarea Ordonantei Guvernului nr. 26/
2000 cu privire la asociatii si fundatii. (M.0. nr. 62/
01.02.2003)

M Ordonanta guvernului nr. 13/30.01.2003 privind
modificarea si completarea Legii nr. 349/2002 pentru
prevenirea si combaterea efectelor consumului produselor
din tutun. (M.0. nr. 64/02.02.2003)

M Ordonanta nr. 23/30.01.2003 pentru modificarea
si completarea Ordonantei Guvernului nr. 20/2002 privind
achizitiile publice prin licitatii electronice. (M.0. nr. 62/
02.02.2003)

M OQrdonanta Guvernului nr. 24/30.01.2003 pentru
perfectionarea cadrului legislativ privind regimul metalelor
pretioase Tn Roménia. (M.0. nr. 64/02.02.2003)

M Ordonanta guvernului nr. 26/30.01.2003 pentru
modificarea si completarea Ordonantei Guvernului nr. 43/
1997 privind regimul drumaurilor. (M.0. nr. 66/
02.02.2003)

M Legea nr. 52/21.01.2003 privind transparenta
decizionald n administratia publici. (M.0. nr. 70/
02.02.2003)

B Ordinul ministrului agriculturii, alimentatiei si
padurilor nr. 402/2002 pentru aprobarea normei sanitare
veterinare privind problemele de sinitate care
reglementeazd producerea si comerful cu carne proaspiti
de pasire. (M.0. nr. 71/04.02.2003)

Mlegea 53 a Codului Muncii din 24.01.2003. (M.0.
nr. 72/05.02.2003)

MLegea nr. 54 a sindicatelor din 24.01.2003. (M.0.
nr. 73/05.02.2003)

BWOrdinul nr. 143/29.01.2003 al ministrului finantelor
publice privind procedura de desemnare a reprezentantului
fiscal. (M.0. nr. 81/07.02.2003)

BHotardrea guvernului nr. 1591/2002 pentru aprobarea
Regulamentului-cadru de organizare si functionare a
serviciilor publice de alimentare cu apa si canalizare. (M.0.
nr. 85/11.02.2003)

W Ordinul nr. 42/07.02.2003 al ministrului muncii si
solidaritdtii sociale pentru stabilirea valorii nominale
indexate a unui tichet de mas pentru semestrul 1.2003.
(M.0. nr. 86/11.02.2003)

M Hotirarea Guvernului nr. 26/16.01.2003 privind
transparenta relatiilor financiare dintre autoritdtile publice
si intreprinderile publice, precum si transparenta financiari
n cadrul anumitor Tntreprinderi. (M.0. nr. 87/
12.02.2003)

M Hotirdrea guvernului nr. 109/30.01.2003 pentru
sprijinirea producitorilor agricoli Tn vederea achizitiondrii
de motorind Tn anul 2003, cu finantare de la bugetul de
stat. Norme metodologice. (M.0. nr. 88/12.02.2003)

M Hotirdrea guvernului nr. 110/30.01.2003 privind
aprobarea Normelor metodologice de aplicare a Ordonantei
guvernului nr. 3/2003 pentru modificarea Ordonantei de
urgentd a quvernului nr. 158,/2001 privind regimul accizelor
si pentru instituirea unor misuri de imbuntatire a colectirii
unor venituri bugetare. Anex3, norme metodologice. (M.0.
nr. 88/12.02.2003)

W Ordinul nr. 58/23.01.2003 al ministrului finantelor
publice pentru aprobarea Normelor metodologice privind
organizarea $i conducerea evidenfei contabile in partidi
simpld de citre persoanele fizice care au calitatea de
contribuabil Tn conformitate cu prevederile Ordonantei
guvernului nr. 7/2001 privind impozitul pe venit, aprobati
cu modificiri prin Legea nr. 493/2002, cu modificarile
ulterioare. Anexé: norme metodologice. (M.0. nr. 89/
13.02.2003)

MDecizia nr. 22/28.01.2003 a Consiliului National
al Audiovizualului privind unele requli ale publicititii si
teleshoppingului. (M.0. nr. 89/13.02.2003)

M Hotirarea Guvernului nr. 77/23.01.2003 privind
instituirea unor misuri pentru prevenirea accidentelor
montane si salvarea Tn munti. (M.0. nr. 90/13.02.2003)

M Hotrdrea guvernului nr. 31/16.01.2003 privind
aprobarea normelor metodologice pentru aplicarea
Ordonantei guvernului nr. 75/2001 privind organizarea si
functionarea cazierului fiscal. (M.0. nr. 92/14.02.2003)

WOrdinul nr. 28/2003 al Ministerului Industriei si
Resurselor nr. 57/2003 al Ministerului Lucririlor Publice,
nr. 42/2003 al Ministerului Finantelor Publice si nr. 183/
E.D/"003 al Departamentului de Comer} Exterior gi nr.
125/2003 al “Eximbank” pentru modificarea si completarea
Normelor tehnice nr. 101.325/MC/1998 privind unele
misuri pentru stimularea realizirii de obiective complexe
si a productiei cu un ciclu lung de fabricatie, destinate
exportului. (M.0. nr. 92/14.02.2003)

WOrdinul nr. 363/07.02.2003 al ministrului afacerilor
externe pentru aplicarea prevederilor Ordonantei de urgenti
a quvernului nr. 194/2002 privind regimul strdinilor Tn
Romania. (M.0. nr. 93/14.02.2003)

B Ordinul nr. 102/7.02.2003 al ministrului
agriculturii, alimentatiei si padurilor privind stabilirea

speciilor de animale vii, categoriilor de productie, greutdtii
minime $i a perioadei admise la export Tn anul 2003. (M.0.
nr. 95/17.02.2003)

M Hotirarea guvernului nr. 149/06.02.2003 privind
modificarea si completarea normelor metodologice pentru
aplicarea Ordonantei Guvernului nr. 36/2002 privind
impozitele si taxele locale, aprobate prin Hotirrea Guvernului
. 1.278/2002. (M.0. nr. 96/17.02.2003)

M Hotirérea guvernului nr. 156/06.02.2003 pentru
aprobarea Normelor metodologice de aplicare a Legii nr. 421/
2002 privind regimul juridic al vehiculelor fird stipin sau
abandonate pe terenuri apartindnd domeniului public sau privat
al statului ori al unitéfilor administrativ teritoriale. Anexi:
norme metodologice. (M.0. nr. 96/17.02.2003)

W Ordinul nr. 59/23.01.2003 al ministrului finanfelor
publice pentru modificarea si completarea Ordinului
ministrului finantelor nr. 2690/1998 privind aprobarea
Normelor metodologice pentru aplicarea prevederilor
Ordonantei guvernului nr. 68/1997 privind procedura de
Tntocmire si de depunere a declarafiilor de impozite si taxe.
Anexa: procedura stabilirii din oficiu a impozitului pe venit.
(M.0. nr. 99/18.02.2003)

BOrdinul ministrului agriculturii, alimentatiei i padurilor
nr. 70/03.02.2003 pentru aprobarea Normelor metodologice
de aplicare a Hotirrii Guvernului nr. 1556/2002 privind
sprijinul direct al statului prin acordarea de subventii in
anul 2003 producitorilor agricoli din sectorul animalier,
pentru cresterea productiei de carne si a efectivelor de
animale. Anexi: norme metodologice. (M.0. nr. 100/
18.02.2003)

M Hotirdrea guvernului nr. 49/16.01.2003 pentru
aprobarea Normelor metodologice privind stabilirea criteriilor
de acordare a unor subventii asociatiilor si fundatiilor roméne
cu personalitate juridicd, precum si altor organizafii
neguvernamentale fird scop lucrativ, care initiazd si
organizeazi programe si proiecte culturale. Anexa: norme
metodologice. (M.0. nr. 103/19.02.2003)

B Ordinul nr. 1241/16.01.2003 al ministrului apelor si
protectiei mediului, pentru aprobarea procedurii de modificare
sau de retragere a avizelor si autorizatiilor de gospodarie a
apelor. Anexé: procedura. (M.0. nr. 104/19.02.2003)

M Hotirdrea guvernului nr. 58/23.01.2003 pentru
aprobarea Normelor metodologice de aplicare a Legii nr. 507/
2002 privind organizarea $i desfigurarea unor activitati
economice de citre persoane fizice. (M.0. nr. 108/
20.02.2003)

M Hotérrea guvernului nr. 134/06.02.2003 privind
pregétirea si implementarea sistemului statistic de comert
exterior Intrasat. (M.0. nr. 110/26.02.2003)

M Hotdrarea guvernului nr. 154/06.02.2003 pentru
aprobarea strategiei nationale antidrog Tn perioada 2003-
2004. (M.0. nr. 111/21.02.2003)

M Decizia nr. 175/03.02.2003 a directorului general al
Directiei Generale a Vimilor pentru aprobarea Normelor
tehnice privind imprimarea, utilizarea i completarea
declarafiei vamale n detaliu. (M.0. ar. 111/21.02.2003)

M Circulara nr. 5/13.02.2003 a Bincii Nationale a
Romniei pentru modificarea si completarea Regulamentului
nr. 3/1997 privind efectuarea operatiunilor valutare, cu
modificarile i completirile ulterioare. Anexd: dispozitia de
plati externs. (M.0. nr. 111/21.02.2003)

B Hotirarea guvernului nr. 166/13.02.2003 privind
acordarea unor facilitati fiscale studentilor care doresc si
infiinteze o afacere proprie. (M.0. nr. 114/24.02.2003)

B Qrdinul nr. 5830.01.2003 al ministrului agriculturii,
alimentatiei si padurilor pentru aprobarea metodologiei de
calcul a taxei, garanfiei, contravalorii terenului, chiriei,
contravalorii pierderii de cregtere si a celorlalte obligatii
financiare pentru scoaterea definitivd sau temporard a unor
terenuri din fondul forestier national, a metodologiei de
finanfare si de executare a lucrarilor de reinstalare a vegetatiei
forestiere si de Tntrefinere a acesteia, pani la realizarea
stirii de masiv. (M.0. nr. 115/24.02.2003)
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C.C.1. Maramures - Busola dumneavoastra in afaceri!

CERERE - OFERTA

o o

prin Centrul de Promovare si Informatii de Afaceri

al C.C.I. Maramures, tel/fax: 0262-225794

(Cand solicitati informatiile faceti trimitere l1a numarul de referinta din paranteza cererii/ofertei)

w o

Din strainatate
CERERI
AUSTRALIA

EMobila uz casnic. (2593)

BRAZILIA

»Plante medicinale si de uz cosmetic,
uscate, pentru preparare retete in
laboratoarele proprii; mono Si trietilamina.
(2599)

BULGARIA

MSticla de laborator. (2649)

EGIPT

G Articole de papetarie - capsatoare,
perforatoare, extractoare de cleme, cleme,
agrafe, etc. (2628)

L Geam float. (2644)

FRANTA

#* Sarpante metalice si feronerie,
utilizate n realizarea pilonilor de transport
electrici. (2616)

GERMANIA

2 Contacte cu producatori de
fmbracaminte pentru lucru, imbracaminte
de protectie. (2594)

2 Contacte cu producatori covoare
executate manual. (2595)

2Contacte cu producatori articole din
portelan. (2596)

2Contacte cu producatori lenjerie de
corp si lenjerie de noapte. (2597)

SContacte cu producatori confectii de
lux. (2598)

SProduse din portelan si cristal. (2602)

GRECIA

2{Produse din lemn (paleti, parchet, mic
mobilier de gradina). (2636)

3¢Geam termorezistent. (2637)

>KLadite lemn. (2643)

ITALIA

& Firma cauta producatori pentru
urmatoarele produse pentru sector
stomatologic: unit-uri dentare; scaune
stomatologice si mobilier dentar; aparatura
dentara. (2634)

#Cauta producatori de placi faianta si
articole sanitare din faianta, cherestea si
articole din lemn pentru constructii.
(2635)

KUWEIT

Y Cherestea de brad, urmatoarele
profile: 23 mm x 98 mm x 4 m; 23 mm x
98 mm x 3,5 m; 66 mm x 66 mm x 4 m;
66 mm x 66 mm x 3,5 m; 48 mm x 66
mmx 3,5m; 96 mm x 200 mm x4 m; 48
mm x 248 mm x 4 m. Compania doreste
sa fie specificata si modalitatea de uscare
(cuptor, aer sau verde-neuscat). (2617)

MAREA BRITANIE

K Asociatie de firme specializate n

marketing si vanzari de produse alimentare
preambalate solicitd contacte cu firme
roméanesti interesate sa stabileasca relatii
de afaceri cu membrii acestei organizatii.
(2600)

ESe doreste contact cu producatori /
exportatori romani de MIERE de FLORI DE
TEI. Pentru inceput, doreste sa cumpere
o cantitate minim-acceptabila de catre
furnizor, de proba. In cazul in care proba
va fi satisfacatoare, doreste sa stabileasca
o relatie comerciala pe termen lung.
Furnizorii romani interesati il pot contacta
telefonic sau prin posta. ATENTIE: Doar
miere din flori de tei!!! NU intereseaza alt
sortiment. (2609)

KlImport de ciuperci salbatice uscate
(de tip Cepes Boletus Edulis); firma
obisnuia sa importe acest produs din
Romania, Tn urma cu circa 20 ani;
produsul era ambalat in containere
(butoaie) din lemn; sunt interesati sa reia
importul, avand cereri mari. Firma este,
de asemenea, interesata, sa colaboreze
cu agricultori romani interesati, pentru
urmatorul proiect: cultivarea / producerea
de legume (in special Fasole verde lunga
si Fasole Keniana), pentru export in Franta
si alte tari europene. In acest scop cauta
un teren cultivabil, de circa 25 hectare
(50 acri), intr-o zona cu mana de lucru
(aproximeaza un necesar de 4 persoane /
acru, pentru cultivare si cules). Firma
britanica va finanta toate amenajarile
necesare, inclusiv construirea de spatii de
cazare pentru muncitorii sezonieri. (2614)

Se solicita cupru, aluminiu si alama,
in cantitati de livrare, la inceput, de 7-10
containere cu marirea volumului de
achizitie in timp. (2615)

KFirma detine o retea importanta de
magazine tip depozit, prin care se desfac
produse de uz gospodaresc, de obicei
simple, nesofisticate, fara modele / forme
deosebite sau de designer. Produsele se
vand, de regula, la preturi mici, accesibile
unei mase largi de cumparatori. Firma este
interesata sa fisi extinda sursele de
aprovizionare catre tarile est-europene.
Din Romania, firma este interesata, pentru
inceput, de urmatoarele produse: 1).
articole pentru gradina - mobila de gradina
(din metal sau combinatie lemn-metal; NU
intereseaza mobila Tmpletita); spaliere
pentru plante agatatoare; unelte pentru
gradina. 2). articole din lemn - rafturi,
rastele simple, de diferite dimensiuni si
pentru diverse utilizari (Incaltaminte,
imbracaminte, aparatura radio-tv, discuri,
CD etc), - placaj. 3). placi de faianta si
gresie. 4). corpuri de iluminat - n principal

aplice de tot felul, eventual lampadare
simple; NU intereseaza candelabre, NICI
lustre. 5). produse din mase plastice -
cutii, navete - utilizabile separat sau
suprapuse, dibluri. 6). scule - de mana,
electrice, utilizabile Tn gospodarie (de tip
burghiu etc). 7). accesorii pentru usi si
sertare - clante, manere - metalice, din
plastic sau combinate. (2618)

OLANDA

+*Sobe emailate pe baza de kerosen.
(2610)

<+ Curele de transmisie din cauciuc.
(2611)

*»Piese de schimb si accesorii pentru
autovehicule. (2612)

“*Vase din ceramica si faianta pentru
plante. (2630)

«»Articole din sticla - vaze, alte tipuri de
vase pentru flori, pahare. (2631)

«»Structuri metalice. (2632)

«*Mobilier diferite tipuri. (2633)

“»Confectii barbati, femei, sport. (2645)

s»Cartuse de cerneala, servere. (2646)

«+Se solicita lemn alb. (2647)

PAKISTAN

HSe solicita 100.000 tone ciment grey
Portland, 100.000 tone bare otel nealiat
(fier beton) grade 40 A 500 SFE 400,
lungime 12 m, diametru 10-12 -14 -16-
20, tevi pentru sisteme de irigatii. (2629)

POLONIA

OSe solicita import ciment CPA 325 -
BS. (2639)

S.U.A.

& Ciment Portland, 200000 MT,
Standard European (insotit de analiza
compozitiei). Caracteristici: clasa CEM |
42.5 R. Ambalaj: saci mari, capacitate 2
sau 1,5 MT; legaturi de 1,5 MT, continand
30 saci de hartie (in trei straturi), fiecare
sac - 50 kg/net. Mod de livrare: 25000
MT / lunar. Mod de plata: LC la vedere.
Control: cantitatea incarcata sau ambalata
- certificat SGS. Cerere: pret FOB, termen
de livrare, capacitatea de incarcare (a
portului) in 24 de ore, alte detalii. Mentiuni:
beneficiarul final este o companie de pe
coasta de est a SUA (statul Florida), firma
Euro - Pacific lucrand ca si agent, prin
comision. (2604)

@ Se solicita produse artizanale (papusi,
picturi pe lemn sau sticla s.a), accesorii Si
decoratiuni pentru casa, mic mobilier,
imbracaminte si marfuri de larg consum
precum si obiecte pentru cadouri. Stadiu:
firma americana cu activitate de import si
distributie in domeniul produselor “arts and
crafts” este interesata in identificarea unor
furnizori romani din aceasta gama de
produse. (2605)
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