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presedintele C.C.I. Maramures

Recent, la Baia Mare, in organizarea
Camerei de Comert si Industrie
Maramures, in parteneriat cu Ministerul
Economiei si Comertului a avut loc
Forumul IMM “Uniunea Europeana vine
la tine acasa”, editia |. Forumul a avut ca
tema de dezbatere efectul integrarii
Roméniei in UE asupra IMM romanesti.
Pentru a veni cu informatia convingatoare
asupra celor ce ne asteapta in acest sector
important al economiei roménesti dupa
aderarea Roméniei la UE, am invitat
personalitati competente din Polonia,
Ungaria si Slovacia, tari membre ale UE.

Din prezentarile facute de
reprezentantii celor trei state s-au desprins
o serie de informatii si concluzii importante
si utile pentru reprezentantii IMM din
judetul nostru.

S-a concluzionat ¢ IMM in economiile
acestor tari, inclusiva Roméniei, reprezinta
in jur de 95-99% din totalul firmelor
nregistrate la Registrul Comertului. In
cadrul IMM, microintreprinderile sunt
prezente in proportie de 90-95%.

Contributia sectorului IMM la PIB se
ridica la 60-70% si in jur de 50-56% la
TVA. O pondere importanta o au IMM la
exporturile realizate de aceste tari, in care
contributia atinge nivelul de peste 25%.
In acest sector sunt angajati 57-70% din
salariatii la nivel national a celor 3 tari.

Am dat aceste cifre orientative pentru
a trage o concluzie elocventa cu sectoarele
IMM din cele 3 tari contribuie cu un aport
aproape egal (cu o plaja mica), de unde
putem sa concluzionam ca analizele pe
care le efectuam in contributia lor in
economie sunt teoretic aproape egale.

In toate cele 3 tari, IMM are aproape
aceleasi atribute specifice intr-o economie
de piata. Flexibilitatea, posibilitatea de a
reactiona la cererea si oferta de pe piata
interna si externa, un “vehicul” activ al
progresului in tehnologiile moderne si
productive un mediu activ in absorbtia
fortei de munca disponibilizate din
restructurarea marilor intreprinderi sau
sectoarelor cu pierderi (minerit, lohn,
agricultura etc). O dinamica recunoscuta
in crearea unui climat investitional,
utilizand creditele in mod eficient. Un
sector cu un antreprenoriat in continua
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Camera de Comert si Industrie
Maramures a organizat in perioada 3-
7 aprilie prima editie a manifestarii
UE - vine la tine acasa, manifestare
organiszata sub inaltul patronaj al
Ministerului Integrarii Europene avédnd
mai multe componente: Componenta
de instruire care s-a desfasurat in
perioada 3-5 aprilie 2006, si
Componenta de Informare care s-a
desfasurat in perioada 5-7 aprilie.

in primele trei zile, in cadrul componentei
de instruire s-a desfasurat un seminar cu
tema: Pregatiti pentru UE - "Viziune de
ansamblu privind domeniile specifice ale
activitatilor si regulamentelor UE" - FIT
4 EU (seminar care a avut drept obiectiv
pregatirea firmelor roménesti in perspectiva
aderarii Roméniei la UE, prin facilitarea
cunoasterii a principalelor aspecte care
trebuie avute in vedere pentru aderarea la
Uniunea Europeana, la care au participat 16
firme).

In cadrul celei de-a doua
componente cea de informare, pe langa

partea de expozitie unde au participat
cu stand: Banca Roméneasca, Banca
Comerciala Roméana, Banca Transilvania,
BRD-Groupe Societe Generale, Fondul
National de Garantare a Creditelor pentru
IMM, Fondul SAPARD, CRPC, Chamber’s
Services SRL, Hermes Contact SA, Centrul
Zonal ASRO — standardizare, Centrul Zonal
EMPRETEC, s-au desfasurat prezentari de
firma, produse, programe de finantare,
standarde, sa.

De un interes sporit s-au
bucurat prezentarile din 6 aprilie,
atunci cind domnii Sziraki
Andras — presedinte CCI Jdsz-
Nagykun-Szolnok, Domnul
Tomasz Suprowicz, Consilierul
economic si comercial al
Ambasadei Poloniei la Bucuresti,
prezentatd de Domnul: Miloslav
Benacka, Consilierul economic si
comercial al Ambasadei Slovaciei
la Bucuresti au prezentat Efectele
integrarii tarii lor in UE, participand la
acestea peste 200 de oameni de afaceri.

Ultima zi a manifestarii a fost consacrata
seminarului “Export 2006 - judetul
Maramures” organizat in colaborare cu
MEC si CRPC. Cu ocazia acestui seminar
au fost prezentate Strategiei Nationale de
Export si a unor instrumente de
sprijin,comune UE/MEC, de acces pe piete
non UE si programului de crestere a

participat peste 100 de oameni de afaceri.

Continuare in pag. 3

Mesaje de la invitati...

"Stimate D-le Presedinte,

Doresc sa va multumesc Dus. si colegtlor Dvs. pentru ca mi-ati oferit oportunitatea de a

Continuare in pag. 2
J

participa la seminarul organizat de CCI Maramures in perioada 4-6 aprilie a.c. A fost un
protect de succes si sunt convins cd pe viitor vom gdsi multe modalitati de colaborare intre
Slovacia si judetul Maramures. De asemenea, doresc s va multumesc pentru ospitalitatea
de care m-am bucurat pe perioada sederit mele in Baia Mare.

Va multumesc foarte mult st astept cu interes viitoare colabordrt.

Miloslav Benacka, Consilier Comercial, Ambasada Slovaciei la Bucuresti"




2

Forumul IMM - Ediﬁa I

Urmare din pag. 1

Tmbunététire si dezvoltare. Este un barometru
al modului in care se manifesta interesul /
ajutorul statului in dezvoltarea si consolidarea
economiei de piata. IMM si micro formeaza
“coloana vertebrala a economiei de piata”.

Din cele 3 tari — Polonia, Ungaria, Slovacia
—dupa aproape 2 ani de existenta dupa data
aderarii la UE, Polonia a iesit cel mai bine in
ceea ce priveste mentinerea IMM la nivelul
initial. In Polonia, in primul an de integrare s-
au dizolvat doar 0,1% din IMM. In Slovacia si
Ungaria situatia inchiderilor este semnificativa,
mai pronuntata decét la polonezi, mai ales in
industria agroalimentara si prelucratoare.

Care este explicatia si motivatia pentru
care in cele 3 tari, dar mai ales in Polonia,
situatia nu a fost “catastrofala”? Raspunsul
este dat de nivelul in care a fost pregatirea
aderarii economiei, In general, si a sectorului
IMM, in special, din tarile respective. Statul a
declansat un proces de restructurare a
economiei si de dezvoltare a sectorului privat,
cu preponderenta IMM cu 10 ani fnainte de
data aderarii. Inca din anii ‘80, existau in toate
cele 3 state “embrioni” ai economiei de piata
sia IMM private. Economiile acestor state nu
au fost excesiv de centralizate in sectoarele
serviciilor, comeriului, turismului si agriculturii.

Era formata o educatie in directia
economiei de piatd, mai ales Tn cea
agroalimentara, unde piata taraneasca si a
IMM erau destul de dezvoltate.

Dar aceste elemente nu erau suficiente
pentru a declansa o “explozie” a nasterii IMM,
mai ales in industrie si servicii. Statul, prin
pérghiile financiar-bancare, a reusit s& realizeze
o deschidere semnificativa spre economia de
piata a intreprinderilor private si in mod special
a IMM care bine organizate in asociatii
patronale / profesionale au creat o “presiune”
asupra legislativului si executivului in sprijinirea
dezvoltarii lor, in vederea aderarii la UE.

Facilitatile create de guverne au fost
folosite de catre patroni cu preponderenta
pentru dezvoltarea firmelor si nu pentru
consum, asa cum s-a intamplat in Roménia.

Fondurile europene si finantarile
nerambursabile de la stat au fost lansate si
folosite cu succes de la inceputul activitatii de
preaderare. Statul a intervenit pentru
sprijinirea, mai ales, a IMM cu asistenta
tehnica, juridica, financiara pentru ca fondurile
alocate de UE sa poata fi accesate in cat mai
mare masura. Bancile celor 3 state au sprijinit
cu credite pe termen mediu si lung fn conditii
avantajoase, cu garantarea de catre guvermnele
lor. Astfel, au fost absorbite in mare parte
fondurile alocate in domeniul dezvoltarii, a
tehnologizarii si modernizarii activitatilor
productive si serviciilor, dar si in fermele
agricole si turism.

Ca forme de sprijin pentru IMM, Statul,
prin institutiile sale abilitate, in baza unor legi
stabile si conforme cu oportunitatea si
necesitatea pregatirii economiei pentru
integrarea in UE, a folosit scheme de
subventionare cu surse diferite — bugetul de
stat, fondurile UE de preaderare si fondurile
structurale, cu directionare in mod special pe
sprijinirea serviciilor, dezvoltarea industriei
automobilelor, dezvoltarea antreprenorilor mici

si mijlocii, a turismului si fermelor agricole.
Paralel, au intrat programe educationale si de
consultanta cu sprijinul financiar al Statului si
implicat al UE.

Programul de finantare national a fost
asigurat de credite si de imprumuturi in conditii
mai favorabile pentru IMM din sectoare
strategice — industrie, servicii, turism,
agricultura, decét de sectorul comertului.

S-au stabilit programe speciale cu
sustinerea prin subventii de stat pentru exportul
realizat de IMM, mai ales a produselor agricole
si agroalimentare.

Toata legislatia aferenta pregatirii firmelor
si economiei pentru aderare la UE a celor 3
state, legate de utilizarea fondurilor europene
au fost clare si precise, stabile si fara
ambiguitate, astfel incat sa elimine deturarea
/Instréinarea scopului initial / final si realizarea
destinatiilor si obiectivelor pentru care au fost
alocate de UE. Scopul final a fost crearea unei
economii nationale “in integro” si in fiecare
firmé in parte capabile sa faca fata concurentei
din piata comuna.

Merita de amintit atentia pe care au
acordat-o guvernele si parlamentele acestor
tari foste socialiste pentru sprijinirea IMM. lata
cateva dintre acestea: amendarea Codului
Muncii care sa permita o mai mare flexibilitate
a pietei muncii; reducerea impozitelor si taxelor
pana la eliminarea acelora care erau
directionate pentru dezvoltare; reducerea
obstacolelor birocratic-administrative legate de
inceputul afacerilor; introducerea unor mijloace
modeme de comunicare si legatura dintre IMM
si administratia locala si centrala, utilizandu-
se posta electronica / internetul; schimbarea
legislatiei referitoare la proprietatea asupra
terenurilor aferente investitiilor si modului de
nregistrare imobiliara, o lege a IMM clara si
stabild de-a lungul intregii perioade de aderare
si dupa aderare; o politica flexibila privind
disponibilitatea fata de sursele financiare;
falimentul si restructurarea firmelor aflate in
lichidare, pachete stimulatoare pentru investitii
directe.

Un rol pozitiv in pregatirea aderarii celor 3
state |-au avut investitiile directe realizate de
marile companii europene si americane care
au delocat capacitati industriale importante
din domeniile automobilelor, telecomunicatiilor
si telefoniei mobile, a metalurgiei, energetic,
electrotehnic si electronic, tehnicii de calcul si
calculatoarelor, industria mobilei, turism s.a.
activitati profitabile si cu o perspectiva pe
termen mediu si lung, cu efecte benefice
asupra dezvoltarii unei industrii pe orizontala
in care IMM au un rol determinant.

Vorbind despre impactul integrarii in UE a
IMM din cele 3 tari, dar mai ales din Polonia
si Slovacia, retinem ca acestea au fost destul
de bine pregatite pentru aderare la piata unica
europeana.

Este drept ca adaptarea economiilor
nationale, in general, sia IMM in mod special,
nu a fost usoara, mai ales in ceea ce inseamna
armonizarea cu legjslatia, conceptul si strategja
de dezvoltare, cu competitia ridicata, cu
certificarea produselor, industriale si agro-
alimentare, cu noile reguli si houa filozofie a
importului si exportului din UE.

Inainte de aderare, exportul / importul
efectuat de IMM se confrunta cu o legjslatie
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restrictiva fn comertul cu tarile din UE, legate
de cote, de subventiile de stat, de codurile
vamale, de unele “sensibilitati” vamale mai
ales pentru produsele agricole, metalurgice,
textile, autoturisme, etc.

Dupé aderare, comertul in cadrul UE se
bucura de libera circulatie, singura opreliste
este data de concurenta acerba a pietei unice.
“Exportul” a devenit o activitate de “comert
intern” obisnuita a pietei interne comunitare.

Totodata, tarile respective devenind tari ale
UE, produsele lor destinate tarilor non-UE, dau
o mai mare fncredere in fata cumparatorilor
pe toate pietele. Produsele lor sunt acum
produse “CE”.

Care IMM nu au rezistat sa supravietuiasca
n urma aderarii Poloniei, Ungariei si Slovaciei?
Acestea au fost cele care nu au facut nimic
pentru a se pregati sa faca fata conditiilor
impuse de legislatia economiei de piata din
UE, nu si-au pregatit certificarea produselor,
mai ales a celor de asigurare a securitatii
alimentare, a protectiei mediului si securitatii
muncii, a acelor firme care lucrau in economia
subterana sau cu munca la negru, firmele
obisnuite sa eludeze legile, cele obisnuite cu
fraudarea impozitarii sau duplicitarii in plata
impozitelor, cei care nu au folosit cu chibzuinta
fondurile de finantare europeana sau finantari
nerambursabile de la stat pentru dezvoltarea
propriilor activitati productive, care nu au
nvatat lectia antreprenoriatului dezvoltat. De
asemenea, firmele care au ramas in afara
asociatiilor patronale / profesionale, care nu
au putut sa se lupte cu concurenta neloiala,
cu organele abilitate care efectuau un control
subiectiv, cu birocratia formala s.a.

Firmele mici si mijlocii care nu si-au
restructurat productia, adaptand-o pentru noile
conditii impuse de piata unica europeana din
lipsa de pregatire antreprenoriala si informare
despre piata concurentiala din UE au clacat
in primul an dupa aderare. Ele nu au facut
fata concurentei dure din interiorul pietei UE.

Au cézut IMM care au lucrat in lohn, sau
care au lucrat cu subventiile alocate de
guvernele lor, subventii care au incetat odata
cu data aderarii.

Demn de retinut rolul pozitiv al institutiilor
abilitate de supraveghere si control din cele 3
state care au fost alaturi de IMM, acordandu-
le asistenta tehnica, de specialitate,
profesionala, constructiva, fara intimidarea sau
obstructionarea initiativei producatorilor,
ajutandu-i, nu intimidandu-i sau speriindu-i cu
“pbalaurul cu sapte capete” care in conceptul
“lor” era echivalent cu integrarea in UE.

Toate actiunile de pregatire a preaderarii
au fost gestionate de administratiile locale si
centrale impreuna cu societatea civila, cu
patronatele si in mod special cu Camerele de
Comert si Industrie. Acestea din urma au fost
institutiile care au pregatit profesional, stiintific
si metodic mediul de afaceri, cu predilectie
personalul de conducere din IMM pentru a
forma un concept si atitudine competitiva, o
atitudine de om de afaceri european: pregatit
profesional, informat, educat pentru o
competitie dura dar cinstita, corecta in afaceri,
cu un spirit de sacrificiu pentru afacerile sale,
acordand prioritate dezvoltarii afacerilor si apoi
a nevoilor si consumului propriu, transformand
/ completdand managerul / patronul intr-un
antreprenor modern.

N.A. Despre cum sunt pregatite IMM din
Roméania, in numarul urmator.
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Banca Comerciala
Romana,

Banca de care aveti
nevoie!

in cadrul forumului economic “U.E. vine
la tine acasa!”, organizat de Camera de
Comert si Industrie Maramures in perioada
5-7 aprilie 2000, s-a desfasurat in prima zi o
sesiune de prezentare produse, servicii,
programe bancare. Banca noastra a participat
la aceasta sesiune sustinind o prezentare prin
domnul Vasile Tepei, sef serviciu credite
corporate in cadrul Sucursalei Judetene
Maramures. In continuare, prezentim
principalele produse discutate:

FINANTAREA ACTIVITATII DE
INVESTITII, atat pentru realizarea de noi
obiective, dezvoltarea / mentinerea la
parametri a capacititilor de productie
existente, cdt si pentru modernizarea /
retehnologizarea capacitatilor de productie,
utilajelor, masinilox, instalatiilox, cladirilor
existente. Creditul se acorda pana la plafonul
maxim de 85% din valoarea totala a
investitiei, in lei sau valuta, pe termen scurt,
mediu si lung; realizarea efectiva a unei parti
din investitia respectiva, probata cu
documente justificative, este considerata
aport propriu la investitie (banca poate
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accepta ca aport propriu si finantarile
nerambursabile obtinute de clienti). Acest
tip de finantare contine si o perioada de
gratie de maxim trei ani (in cazul investitiilor
care produc imediat dupa data punerii in
functiune, cum sunt utilajele, masinile si
instalatiile, .
I

perioada de
gratie nu va

putea depdsi

12 luni). In

cadrul

proiectelor

de investitii

eligibile |
se crediteaza: I
obtinerea
avizelor,
acordurilor si
autorizatiilor
necesare functionirii obiectivelor de
investitii, studii si proiecte, achizitia de
licente, know-how, marca, brevete, programe
informatice, achizitia si amenajarea de
terenuri, achizitia de cladiri sau efectuarea
de lucrari de constructii si instalatii, inclusiv
pentru asigurarea utilitatilor necesare
functionarii obiectivelor, achizitia si punerea
in functiune si efectuarea de lucrari pentru
modernizarea masinilor, echipamentelor
tehnologice, mijloacelor de transport,
dotarilor, plata avansului pentru bunuri
cumparate in leasing, plata valorii reziduale
a bunurilor cumpéarate in leasing,

-
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achizitionarea de animale de productie sau
reproductie, achizitionarea si modernizarea
de plantatii pomicole, viticole, terenuri
agricole situate in extravilan, in scopul
infiintarii/extinderii exploatatiilor agricole,
precum si investitiile de tipul celor
enumerate, total sau partial finalizate,
realizate de imprumutat in ultimele 12
luni din surse proprii temporar
disponibile. Toate investitiile amintite, total
sau partial finalizate, se crediteaza de
asemenea prin preluarea creditelor
acordate de alte binci.

CREDITUL PENTRU ACHITAREA
OBLIGATIILOR BUGETARE, pentru
achitarea obligatiilor datorate la bugetul
consolidat (bugetul de stat, bugetul
asigurarilor sociale, fonduri speciale),
inclusiv penalitati si majorari de intarziere.
Se acorda in baza certificatului de atestare
fiscala (daca clientul are capacitate de
rambursare) in lei, pe o perioadd de maxim
5 ani, fara perioada de gratie.

Banca Comerciala Roména se prezinta
astazi drept cel mai
important Grup financiar
din Romaénia, cu activitati
in tard si strainatate, prin
subsidiare si sucursale
bancare, cu o prezenta

""-q marcatd prin societatile
: »‘r sale de profil, pe piata de

Wl capital, pe piata
®leasingului, pe cea a
asigurarilor si in domeniul
managementului activelorn
5 Puterea financiara a bancii
a crescul permanent, ca
urmare a eficientei sale economice care s-a
imbunatatit constant. BCR, principalul
jucator pe piata bancara, deschide continuu
noi unitati, reteaua teritoriala ajungind la
372 sucursale si agentii; este in curs de
implementare proiectul de optimizare a
activitatii de corporate realizat cu asistenta
firmei germane IDS Scheer si se afla in faza
finala de constructie a unui sistem IT
imbunatatit, realizat de specialistii bancii
impreuna cu cei ai firmelor Oracle,
Emst& Young, Microsoft si Softwin.

Va asteptam la Banca Comerciala
Roména, Banca de care aveti nevoie!

2005” din RomAnia este BRD —

BRD - Groupe Société
Générale - Tot mai simplu!

BRD — Groupe Société
Générale este cea mai importanta
banca privata si a doua banca din
Romaénia in functie de activele
bilantiere, numarul unitatilor
(peste 350) si al personalului.
Cota de piata medie este intre
15%-20% in functie de produse.
BRD are peste 1.700.000 clienti
persoane fizice, peste 100.000
clienti persoane juridice, peste
1.200.000 carduri si peste 600
ATM-uri. Actionarul principal al
BRD este Société Générale, unul
dintre cele mai mari grupuri
bancare din zona euro. Anul 2005

a fost unul de dezvoltare si de
progres pentru BRD. Notorietatea

bancii  a  fost
confirmata
reviste

specialitate din tara
si strainatate. Anul
2005 a fost un ande
exceptie pentru noi,
a fost anul in care |
am continuat
eforturile din 2004.
Alaturi de clientii
nostri, revistele de |
specialitate, atat
din tara cit si din

de —

. . ——

striinatate au plasat BRD in topul
clasamentelor alcatuite tn 2005.

Revista “Capital” a atribuit
bancii noastre trofeul “Banca
anului 2005”. Revista “Piata
Financiara” a ajuns si ea la
concluzia ca “Banca anului

Groupe Société Générale.
Sorin-Mihai Popa, Director
General Adjunct al BRD, a primit
trofeul “Bancherul anului” la
prima editie a Galei premiilor
“Saptaména Financiara”
organizata in 30 noiembrie 2005.
Prin reteaua de unitati din
intreaga tara banca sta la
dispozitia clientilor printr-o gama
variata de produse si servicii.
Pregatirea firmelor roménesti in
perspectiva aderarii la UE,
alinierea la standardele si
politicile UE presupune:
-realizarea de noi obieclive
sau capacitate de productie
-extinderea, modernizarea,

Continuare in pag. 4
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BRD - Groupe Société Générale
- Tot mai simplu!

retehnologizarea capacitatilor de productie
-procurarea de masini, utilaje, mijloace
de transport sau alte mijloace fixe
-realizarea de investitii publice de
interes local.

BRD ofera solutii pentru finantarea
investitiilor, avand in acest sens incheiate
acorduri cu Banca Europeana de Investitii
(BEI), Fondul European de Investitii (FEI)
si Comisia Europeana. Clientii pot accesa
urmatoarele tipuri de credite: imprumutul

global BEI, facilitate de finantare IMM, FEI-

BEL Investplus (garantie FEI).

BRD co-finanteaza proiectele Sapard
(programul de pre-aderare pentru
agricultura si dezvoltare rurala), de
asemenea BRD a fost declarata eligibila
pentru co-finantarea proiectelor Sapard prin
utilizarea fondului “Fermierul” pus la
dispozitie de MAPDR.

Pentru finantarea IMM-urilor BRD ofera:
credite pentru finantarea nevoilor de
trezorerie pe termen scurt, de regula cu
caracter revolving, pe o perioada de pana la
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12 luni, in RON, USD, EUR. Valoarea
creditului este maxim 80% din necesarul de
capital de lucru ajustat cu fondurile atrase
de la alte banci.

Creditul sezonier se acorda pentru
finantarea activitatilor cu caracter sezonier,
valoarea creditului este functie de planul de
finantare sezonier corelat cu capacitatea de
achitare la scadenta a serviciului datoriei.
Flexibilitatea in rambursare permite
desfasurarea activitatii firmei fara
intrerupere.

Creditele de investitii se acorda in
completarea surselor proprii pentru
realizarea unor proiecte de investitii,
valoarea creditului fiind pana la 75% din
valoarea proiectului, perioada de creditare
de maxim 7 ani.

Un produs nou apéarut pentru clientela
de talie medie si mica este cel pe baza grilei
de decizie in maxim 24 de ore de la data
depunerii documentatiei. Produsul este
disponibil sub trei variante: - facilitate de
credit pe termen scurt (12 luni); - credit de
investitii pe termen mediu (24-60 luni); -
facilitate de credit pe termen mediu (24-60
luni): finantarea capitalului de lucru (maxim
40%) si credit de investitii.

O solutie flexibila, completa si
avantajoasa de finantare si gestionare a
creantelor, Factoringul este un pachet
complex de servicii prin care clientii
beneficiaja de: finantare pe baza facturilor,
administrarea creantelor, colectarea
creantelor la scadenta si protectie impotriva
riscului de neplata.

FN.G.C.IMM

Tu vino cu ideea si garantam noi pentru tine!

Acesta este motto-ul Fondului
National de Garantare pentru
Tntreprinderile Mici si Mijlocii, pe scurt
F.N.G.C.LM.M.

Asa cum o spune si denumirea
sa, Fondul se adreseaza strict
|.M.M. Este o societate comerciala
pe actiuni, infiintatd in 2001 prin
hotarare de guvern, unicul sau
actionar fiind statul roman,
reprezentat prin Agentia Nationala
pentru Intreprinderile Mici si Mijlocii
si Cooperatie — A.N.LM.M.C.

Pentru acordarea unui credit
bancar sunt necesare garantii.
Activitatea principala a Fondului
consta tocmai in acordarea de
garantii, mai precis i completarea
garantiilor materiale existente si care
se dovedesc insuficiente. Garantam
toate categoriile de credite pe
termen scurt, mediu si lung, fie ca
sunt in lei, fie ca sunt in valuta. De
asemenea, Fondul poate garanta
creditele acordate de banciin scopul
co-finantarii proiectelor in cadrul
Programului SAPARD pentru toate
cele 3 masuri active, respectiv:

-masura 1.1- imbunatatirea
prelucrarii si  marketingului
produselor agricole si piscicole;

-masura 3.1- Investitii in
exploatatii agricole

-masura 3.4 - Dezvoltarea si
diversificarea activitatilor economice
care sa genereze activitati multiple

si venituri alternative.
Beneficiarii eligibili ai garantiei
noastre sunt persoanele fizice,

ﬁ'.‘—,ﬁr—-——l o . —_—

asociatiile familiale si persoanele
juridice- societati comerciale sau

societati cooperative care
indeplinesc cumulativ conditiile
prevazute de Legea nr. 346/2004
pentru [.M.M., cu modificarile
ulterioare, adica: au un numar mediu
anual de salariati mai mic de 250,
au o cifra de afaceri anuala de pana
la 50 milioane EUR sau active totale
n echivalentul a maxim 43 milioane
EUR si respecta conditiile de
incadrare in categoria I.M.M.
conform prevederilor O.G. nr.27/
20086, in relatii de parteneriat sau
legatura cu alte intreprinderi. De
asemenea au un capital majoritar
privat, desfasoara activitati in orice

domeniu permis de lege, nu au
datorii restante la bugetele de stat
sau la banci si au capacitatea de a
rambursa obligatiile de plata
asumate.

Referitor la etapele obtinerii
garantiei noastre, acestea ar incepe
cu depunerea la banca a

documentatiei de credit. in
situatia n care banca, in
~ urma analizei
documentatiei, considera
proiectul viabil, dar clientul
nu prezinta suficiente
garantii materiale pentru
acordarea lui, banca solicita
Fondului participarea la
'Tmpér’,tirea riscului, prin
emiterea unei garantii
financiare pentru
angajamentul respectiv. in
aceasta situatie,
documentatia este
transmisa de banca catre Fond. Pe
langé documentatia de credit initiala,
aceasta mai cuprinde documentele
din care reiese ca firma respectiva
nu are datorii restante la bugetul de
stat si declaratia pe proprie
raspundere, prevazuta de lege, din
care sa reiasa ca solicitantul se
incadreaza in categoria 1.M.M.
Termenul de analiza si aprobare a
garantiilor este de maxim 7 zile.

Nivelul garantiilor oferite de Fond
este de pana la 75.000 EUR pentru
persoanele fizice autorizate si
reprezintd maxim 60% din credit,
daca acesta este pe termen scurt,
de pana intr-un an, si de maxim 75%
daca acesta este pe termen mediu

si lung. Pentru persoanele juridice
nivelul garantiilor poate ajunge pana
la 800.000 EUR si reprezintd maxim
60% din credit, daca acesta este pe
termen scurt, sau de 75% daca este
vorba de un credit pe termen mediu
si lung. Pentru firmele nou infiintate
aceste procente sunt si mai mari,
ajungand pana la 70% la creditele
pe termen scurt sila 80% la creditele
pe termen mediu si lung.

Pentru garantiile acordate,
Fondul percepe un comision de
garantare, a carui valoare este
cuprinsa intre 1,5 si 3,5%, in functie
de valuta si de termenul de
rambursare a creditului. Acest
procent se aplica garantiei efectiv
acordata si nu creditului, se plateste
anual si nu integral, la momentul
acordarii.

Pana in prezent s-au incheiat
conventii de de garantare cu 18
banci: ALPHA BANK, B.C.R.,
B.C.CARPATICA, BANC POST,
B.R.D.-S.G., BANCA ROMANEASCA,
C.E.C., FINANS BANK, BANCA
TIRIAC, EUROM BANK, I.N.G.,

RAIFFEISEN BANK, B.C.D.
ROMEXTERRA, UNICREDIT,
VOLKSBANK si BANCA

TRANSILVANIA.

F.N.G.C.I.M.M. dispune la nivel
national de 11 reprezentante, 3 filiale
si 0 sucursala. Reprezentanta Baia
Mare are sediul in cladirea Camerei
de Comert si Industrie Maramures
si va sta la dispozitie cu informatii
suplimentare.

Continuare in pag. 5
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Experienta post-
integrare a
Poloniei, Slovaciei
si Ungariei

2

in data de 06 aprilie 2006, in cadrul
Forumului IMM “UE vine la tine acasa”, la
Centrul de Instruire si Marketing al Camerei
de Comert si Industrie Maramures, mediul
de afaceri maramuresan a avut
posibilitatea de a beneficia, in mod direct,
de un schimb de experienta pe tematica
impactului integrarii cu reprezentantii
ambasadelor si ai Camerelor de Comert si
Industrie din Polonia, Slovacia si Ungaria.
Mediata de catre Presedintele Camerei de
Comert si Industrie Maramures, domnul
Gheorghe MARCAS, aceasta zi s-a
transformat dintr-o sesiune de prezentari
intr-o dezbatere constructiva pe tema
impactului integararii in tarile nou aderate,
in care au fost implicati domnul Tomasz
Suprowicz, Seful sectiei economico-
comerciale a Ambasadei Republicii Polone
in Romania, ca reprezenatant al Poloniei,
domnul Miloslav Benacka, Consilier
Economic si Comercial in cadrul
Ambasadei Republicii Slovace in Romania,
ca reprezentant al Slovaciei si domnul
Andras Sziraki, Presedintele Camerei de
Comert si Industrie J&sz-Nagykun-Szolnok,
ca reprezentant al Ungariei.

Atat prezentarile, cat si dezbaterile
care au urmat, au urmarit sa clarifice un
element de comun interes pentru invitatii
oficiali si pentru participantii din sala,
reprezentanti ai mediului de afaceri: vor fi
primii ani dupa integrare chiar atat de
dificili pentru companiile romanesti sau
avem de-a face doar cu o forma de
panica? Si de unde o sursa de informatii
mai buna decat de la tarile care au trecut
deja peste acest moment?

Aavutaderarea Poloniei la UE impact asupra:
(n=602)

% din raspunsuri

= [ ] oo

Economisi poloneze

Industriei dvs. 22%

Companiei dvs.

0%  10% 20% 30% 40%  50%  60%  70%  80%  90%  100%

Dafirmativ 0 negatv g difici de spus

Conform informatiilor furnizate in
cadrul prezentarilor, datele rezultate in
urma unui chestionar aratau ca dupa
trecere primului an post-integrare,
majoritatea firmelor poloneze, de
exemplu, considerau ca impactul integrarii
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asupra economiei poloneze a fost unul
pozitiv (54%), 36% au declarat ca nu
observa nici o schimbare si doar 10% ca
lucrurile merg mai rau. Impactul asupra
sectorului/industriei de activitate arata
rezultate comparabile, cu 58% dintre
companii care nu observa nici o
schimbare, 22% care observa o
schimbare in bine si 20% care evalueaza
o depreciere. fn ceea ce priveste impactul
asupra propriilor companii, doar 15% au
declarat ca impactul integrarii a fost unul
negativ, 16% apreciindu-l pozitiv, iar
marea majoritate declarand ca lucrurile
merg la fel ca inainte.

Un alt element relevant I-a constituit
impactul integrarii asupra profiturilor
companiilor poloneze, raspunsurile fiind
si din acest punct de vedere evidente.

58% au raspuns ca lucrurile au ramas
la fel, 11% ca profiturile au crescut, 11%
ca profiturile au scazut, 8% nu stiu si 1%
refuza sa raspunda la intrebare.

Varugam sa determinati daca aderarea Poloniei la UE a avut
impact asupra profiturilor companiei dvs.
(n=602)
%din raspunsuri

profiturie au crescut [ 14 ‘

profiturile au ramas aceleasi ]58

profiturile au scazut 4‘7 23
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In ceea ce priveste impactul integrarii
europene asupra companiilor din
Slovacia, datele prezentate au aratat ca
firmele slovace au fost destul de bine
pregatite pentru aderarea la UE.
Adaptarea la noile conditii UE nu a fost
usoara, dar s-a facut treptat in perioada
de pre-aderare, in special armonizarea cu
legislatia, conceptul si strategia de
dezvoltare, competitia ridicata, certificarea
produselor, regulile competitiei si filozofia
exportului. Legat de export si import,
problemele companiilor mici si mijlocii
inainte de aderarea la UE au fost legate
in principal cu schimbarile din legislatie,

legaturile cu noile cote, subventiile de la
stat, legile vamale si produsele cu
“sensibilitate crescutd” in schimburile
comerciale externe, cum ar fi produsele
agricole, metale, textile etc. Dupa
depasirea acestor probleme, companiile
slovace sunt capabile sa estimeze ce si
unde doresc sa exporte si care este
procedura. Putem spune ca scopul si
destinatia exportului nu s-au schimbat
semnificativ dupa aderarea la UE.

Referitor la structura exportului, se
observa ca produsele cu valoare
adaugata mai mare au marit cota lor de
export (instalatii mecanice, produse de
consum, produse chimice etc.). Acesta
este de asemenea rolul restructurarii
industriale. De asemenea, increderea in
capacitatile productive dupa aderarea la
UE au crescut ca si respectul clientilor,
ca stat membru UE.

Datele furnizate de catre domnul
Andras Sziraki, Presedintele Camerei de
Comert si Industrie Jasz-Nagykun-Szolnok
au aratat aceleasi elemente ca si cele
descrise de catre reprezentantii Slovaciei
si Poloniei. Impactul post-aderare, in sine,
nu este, in primii ani dupa momentul
aderarii unul foarte mare, dat fiind faptul
ca armonizarile legislative si procedurale,
n principiu, au fost realizate in etapa post-
aderare. in schimb, adaptarea Si
dezvoltarea companiilor, in special cele
mici, medii si mijlocii, dupa momentul
aderarii va tine exclusiv de abilitatile
antreprenoriale proprii, de dezvoltarea
unor retele parteneriale puternice, pe
domenii de interes si de puterea asociativa
intre acestea.

intrebérile celor prezenti la aceste
dezbateri au fost numeroase si s-au axat
in special pe probleme practice, privind
impactul asupra unor sectoare
considerate sensibile: industria
alimentara, panificatia, carnea, laptele,
productia agricola sau sectorul IT.

Continuare in pag. 6
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EXPORT 2006
Judetul MARAMURES

Cea de-atreia zi a manifestarii “UE vine
la tine acasd” - Forum pentru IMM-uri a
fost dedicatd seminarului EXPORT 2006
- JUDETUL MARAMURES, organizat de
Camera de Comert si Industrie
Maramures in colaborare cu Ministerul
Economiei si Comertului si CentrulRoman
pentru Promovarea Comertului, subinaltul
patronajal domnului ministru loan Codrut
Seres.

Tn prezenta oficialitatilor locale: d-na
Gyongyike Bondi - prefectul judetului
Maramures; d-nul Marinel Kovacs -
presedintele Consiliului Judetean
Maramures si a gazdei evenimentului - d-
nul Gheorghe Marcas - presedintele CCI
Maramures si a peste 70 de reprezentanti
ai firmelor maramuresene, institutii
publice si ai mass-mediei locale, au
sustinut prezentdri: dl. luliu Winkler -
ministru delegat pentru comert; Costin
Lianu—director general DGPE/MEC; Vasile
Mirciu - director general adj. DGPI/MEC;
Stefan Imre - director general CRPC;
Olguta Marian —director general adj. DGE/
MEC; Antonius Avram —director Sucursala
Eximbank ClujNapoca.

Programulintdlnirii a cuprins punerea
n discutie si prezentarea Strategiei
Nationale de Export si a unor instrumente
de sprijin, comune UE/MEC, de acces pe
piete non UE; a programului de crestere a
competitivitatii produselor; a activitatii
CRPC n domeniul promovdrii exportului;
a elementelor semnificative ale politicii
comerciale ale UE, din perspectiva
operatorilor economici romani.

Strategia Nationald de Export este
prima strategie a exportului romdnesc,
fiind rezultatul colabordrii dintre institutii
ale statului cu atributii Tn domeniul
economic si mediul privat. Identificarea
sectoarelor cu potential la export a
determinat realizarea unui plan de mdsuri
prin care se urmareste o crestere sustinuta
a exporturilor pe urmatorii ani. Initiativele
si mdsurile Strategiei Nationale de Export
se concentreazd pe dezvoltarea

tehnologicd, identificarea resurselor si
produselor cerute pe pietele externe,
Tmbunatdtirea procesului de productie si
a serviciilor, reducerea costurilor de
productie, programe de fraining pentru
personal, sustinerea cercetdrii si a design-
ului, promovarea cercetdrii stiintifice
romdnesti n strdindtate, dezvoltarea de
aliante de afaceri Intre companii si
asociatii care actioneazd mai ales la nivel
regional.

Potrivit strategiei, Romania, ca tara
exportatoare, trebuie sd mizeze pe
produse cu valoare mare, pe atragerea
investitiilor locale si straine, introducerea
in sistemul de productie a unor
componente care in acest moment sunt
importate — de exemplu Tn sectorul
textilelor, materiilor prime fabricate infarg,
brandingul sectoarelor exportatoare,
identificarea niselor de piatd. Proiectele de
branding reprezintainitiative sectoriale de
stimulare a unor domenii cu pondere
mare la export (confectii, mobild), dar sia
acelor domenii cu potential (vie, vin, IT) -
produse purtdtoare de culturd, traditie,
educdtie.

Anul precedent exporturile au avut un
trend ascendent, Romaniainregistrdnd la
acest capitol maxime istorice, an in care
exporturile au crescut cu 17,5%. Pentru
anulin curs schimburile comerciale se vor
situain jurul a 70 miliarde de euro.

Principala provocare pentru comertul
exterior este reducerea decalajului de
competitivitate fatd de tdrile UE prin
axarea pe avantaje competitive durabile.
In acest sens, atdt prin programele de
branding de sector siindependent de ele,
DCE va sustine mai mult mdrcile romanesti
de export, designul industrial romdnesc,
cunoasterea standardelor de calitate si
sustinerea Tn certificarea lor
Departamentul de Comert Exterior
urmdreste diversificarea exporturilor si a
bazeiexportatorilor, prin crearea de retele
interne care sd cunoascd mediul de
afaceri local. Reteaua existentd este
formatd din 11 reprezentanti ai Centrului
Roman de Promovare a Comertului . Un
astfel de centru zonal a fost deschis sin
Maramures-Satu Mare, centru ce
reprezintd un suport indispensabil pentru
diseminareainformatiilorn aceste zone.

HERMES CONTACT e —

FIT 4 EU Pregatiti pentru

UE — “Viziune de ansamblu

privind domeniile specifice
ale activitatilor si
requlamentelor UE"

in cadrul Academiei pentru IMM
Maramures s-a desfisurat in perioada 3-5
aprilie 2006 un seminar pe teme de interes
pentru integrarea europeana: FIT 4 EU Pregatiti
pentru UE — “Viziune de ansamblu privind
domeniile specifice ale activitatilor si
regulamentelor UE”. Seminarul a fost organizat
impreuna cu programul IBD/GTZ. Program al
Ministerului Federal German pentru Cooperare
Economici si Dezvoltare (BMZ), IBD/GTZ
furnizeaza solutii viabile si de perspectiva
pentru dezvoltarea politici, economici,
ecologici si sociald intr-o lume globalizata.
Totodata, sprijind reformele complexe si
procesele de schimbare care au ca scop
imbunitatirea conditiilor de viata a populatiei
pe o bazi sustenabila.

Acest seminar a avut ca obiectiv pregitirea
firmelor roménesti in perspectiva aderirii
Romaniei la UE, prin facilitarea cunoasterii
principalelor aspecte care trebuie avute in
vedere pentru aderarea la Uniunea Europeana.
Seminarul a abordat activititi din domenii
importante si sensibile in acelasi timp,
prezentind pe de o parte reglementirile
autohtone actuale, dar si standardele
comunitare aplicabile.

S-a prezentat contextul aderarii Roméniei
la UE, evaluarea gradului de concordanti a
legislatiei roméne cu acquis-ul comunitar
(Studiul PAIS 11, 2004): - circa 75%, traducerea
acquis comunitar (90.000 de pagini),
transpunerea acquis-ului in legislatia romana,
compatibilizarea actelor normative nationale
care transpun acquis-ul.

Modulele cursului au inclus: formarea
formatorilor — tehnologie si metode; accesul la
fondurile structurale ale UE — principiile pentru
acordarea finantarilor, programarea anuala,
conditii de acordare a finantarilor; politica UE
privind mediul; reglementarile UE privind
produsele; notiuni de managementul calitatii in
companiile din UE.

Seminarul a fost organizat pini acum doar
in Bucuresti si Timisoara, desfasurarea lui in
Baia Mare reprezentind o ocazie unica de a
putea fi beneficiari ai trainingului FIT 4 EU.
Cursul s-a bucurat de participarea a 16
reprezentanti ai firmelor din judetul
Maramures, provenind de la firme din domeniul
constructiilor, prelucrarii mobilei si consultanta.

Lectori au fost dl. Peter Hohenemser
(Management Akademie Munchen) si dl. Cezar
Scarlat (Centrul de Excelenta in Afaceri),
specialisti recunoscuti in domeniile lor de
activitate, modulele desfasurdndu-se in limba
englezi si limba romana.
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Firma ADISS SA a luat nastere in anul
1992, ca persoana juridica roméana, avand
forma de societate pe actiuni cu capital
integral privat. Domeniul de activitate
principal 1l constituie tratarea apelor si
epurarea apelor uzate municipale si
industriale, domenii in care putem sa oferim
servicii complete. Avem in prezent
capacitatea de a desfasura proiecte de
mare anvergura, cum ar fi spre exemplu

reabilitarea statiei de epurare a orasului
Arad. Experienta de 13 ani in domeniu,
precum si pozitia de lider pe piata interna,
obtinuta Tn urma sutelor de contracte
incheiate ne recomanda ca un excelent
partener pentru un mediu mai curat.
Nivelul de dezvoltare atins si dinamica
noastra pe piata se datoreaza in primul rand
celei mai importante resurse a companiei
noastre: echipa pe care o avem. Daca firma
a inceput cu 3 oameni, In prezent ea are
92 de angajati, dintre care 37 cu studii
superioare. Dintre acestia din urma, trei sunt
doctoranzi. Avem o viziune clara despre cum
ne vom construi viitorul Impreuna: viitorul
firmei si viitorul mediului inconjurator in care
apa joaca un rol atat de important, dar nici
0 viziune, nici o strategie nu are mare
semnificatie fara echipa noastra. Ne bazam
pe ei, pe competentele si abilitatile lor pentru
a ne atinge obiectivele pe termen lung.
Cineva spunea ca ,Impreuna suntem
mai buni decét oricare dintre noi”,
si aceasta este filozofia care sta la
baza strategiei noastre de resurse
umane. Succesul nostru, concretizat
de altfel prin primirea a numeroase
Distinctii de Excelenta, se bazeaza
pe implicarea si dedicatia echipei
noastre de a indeplini cele mai inalte
asteptari ale clientilor. ?
O alta cheie a succesului nostru f
consta in comunicarea eficienta intre
departamente. Aceasta comunicare
este un factor esential pentru a ;
imbunatati in permanenta calitatea
produselor si serviciilor pe care le
oferim. In prezent avem sase
departamente: Cercetare-Dezvoltare,
Proiectare, Productie, Contractare-Service,
Administrativ-Financiar, Marketing-Ofertare,
care toate lucreaza in armonie depling,
pentru a aplica strategjile firmei care sunt
congruente cu asigurarea unei calitati sporite

ramures se prezaild.:

* adzss S.d.

a produselor noastre. Echipa ADISS a inteles
ca succesul nostru Tnseamna succesul
clientilor nostri. Comunicarea eficienta dintre
departamente ne ajuta sa identificam in mod
eficient problemele si sa oferim solutii
special adaptate fiecarui client. Suntem
constienti ca loialitatea consumatorului nu
se castigd doar prin faptul ca-i punem la
dispozitie produse de calitate superioara, ci
Si prm disponibilitatea noastra de a oferi
asistenta tehnica de foarte buna
calitate pe toata durata de
functionare a produsului. Din acest
punct de vedere, unul dintre
avantajele pe care le avem fata de
competitie este acoperirea nationala,
pe care reusim sa o asiguram de
peste 10 ani. Avem o experienta
bogata pe care o punem in serviciul
B8 clientilor nostri: 1i asistdm pe durata
| B proiectarii, asiguram livrarea si
. montajul, instruim operatorii, si
asiguram service prompt si de
calitate pentru toate produsele
livrate. Preocuparea pentru
calitate s-a concretizat in mod
flresc in obtinerea certificatului 1SO
9001. De asemenea suntem certificati
de Ministerul Apelor, Padurilor si
Protectiei Mediului pentru: studii,
proiectare, executie documentatii
tehnice la statii de tratare si epurare a
apelor.

Calitatea produselor si serviciilor
noastre este sustinuta si de partenerii
care ne-au fost alaturi in acesti ani. ADISS
SA este distribuitor exclusiv in Roménia al
firmei germane Hans Huber AG, lider
mondial in productia de echipamente pentru
tratarea si epurarea apelor, cu o traditie de
mai bine de 100 de ani. De asemenea avem
exclusivitate pe Romania pentru
echipamentele produse de: Landia -
Danemarca, Lutos — Cehia, Gorman Rupp —
S.U.A, Waukesha — SUA, unul dintre cei
mai importanti producatori mondiali de
motoare pentru biogaz.

Excelente relatii de colaborare mai avem
cu firme prestlgloase de proiectare,
producatoare, furnizoare de utilaje si
echipamente pentru statii de epurare: SNF
- Franta, Bérger Pumpen — Germania,
Seepex— Germania, RV Anderson — Canada,
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Trojan Systems — Canada, Motorgas s.r.o.
— Cehia, NSW Germania, Pandan KFT —
Ungaria, Seghers — Belgia, Hydroferr —
Ungaria, Alltech — Germania, Preussag —
Germania, Watech — Germania, Gimat —
Germania, Sistag — Elvetia, Alfa Laval —
Franta, Lacroix-Sofrel — Franta, si multe
altele.

ADISS SA priveste cu multa seriozitate si
responsabilitate apropiata integrare a
Roméniei in Uniunea Europeana. Din dorinta
de a face fata cu succes noilor provocari,
ADISS a demarat un amplu proces de
dinamizare a activitatilor sale. Ca parte a
acestui proces avem doua propuneri
comerciale de foarte mare interes pentru
piata. Este vorba de doua produse noi, de
mare relevanta pentru piata interna, dar si
externa. Primul produs sunt vidanjele si
autocuratitoarele produse sub licenta

Holtzmann (Austria), producator recunoscut
in Europa pentru calitatea si fiabilitatea
produselor sale. Cu acest produs reusim sa
patrundem ca lideri pe piata interna, oferind
un foarte mare grad de customizare a
produsului, un raport calitate/pret excelent
si un foarte bun service post-vanzare. Primul
nostru client este Regia de Apa Craiova care
a achizitionat doua autovidanje combinate
de 10m3, pe platforma Mercedes. De
asemenea se afla in lucru o alta vidanja
pentru orasul Campina. Suntem foarte
mandri de acest nou produs, si credem cé
este probabil cel mai complex utilaj produs
in judetul nostru dupad Revolutie.
Reprezentantul comercial al ADISS pentru
acest produs este firma ENTECH. Al doilea
nou produs al nostru, care va fi lansat in
foarte scurt timp, este o statie compacta
de epurare In mai multe variante, cu
capacitati intre 4 si 6000 de locuitori, avand
ca destinatie locuintele individuale,
complexurile de vile, satele, comunele etc.
Va fi un produs simplu, usor de intretinut si
foarte fiabil.

Dezvoltarea acestor noi produse, si de fapt
dezvoltarea firmei ADISS in general sunt
motivate In esenta de responsabilitatea pe
care o simtim fata de mediul inconjurator,
fata de semenii nostri si fata de clientii nostri.
Calitatea apei este o problema delicata
oriunde Tn tard, si sta n puterea noastra sa
schimbam lucrurile. Si facem acest lucru
alaturi de partenerii nostri cei mai fideli:
clientii.



Camera de Comert si Industrie Maramures

- Busola Dvs. in afaceri! -
430232 Baia Mare, Bd. Unirii nr. 16
Tel. +40-262-221510, +40-788-233908, +40-362-405303, fax +40-262-225794
www.ccimm.ro, www.proafaceri.ro, e-mail: cci_ mm@ccimm.ro

Nu pierdeti ocazia de a va face cunoscuti ultima oara ca om de
afaceri roman si pentru prima data ca om de afaceri european si
comandati acum aparitia Dvs. in Breviarul Societatilor Comerciale

Formular de inscriere in Breviarul Societitilor Comerciale din judetul Maramures — 2006

Societatea C.U.L

Nr. inmatriculare in Registrul Comertului cu sediul in

cod postal str. nr.
telefon fax

e-mail web

activitate principala — cod CAEN

Banca Cont

I. O Comanda publicitate in Breviarul societatilor comerciale

in format: Pret
(exclusiv TVA)

a. [0 Date de identificare: firma, sediu, telefon, fax, e-mail, web, 60 RON
obiect principal de activitate (cod CAEN)

b. O 1 pagina A4 — color 650 RON

c. O 1 pagina A5 — color 400 RON

d. O 1 pagina 1 A5 — color 300 RON

e. [0 1 pagind A4 — coperta 2 sau coperta 3 — color 3500 RON

f. O 1 pagind A4 — coperta 4 — color 4000 RON

Nota: Firmele care comanda suplimentar reclama in format b. — f. vor fi promovate si in portalul de afaceri

administrat de CCI Maramures www.proafaceri.ro

Total valoare comanda publicitate
TVA 19%

Total general — valoare comanda

II. * Nu comanda publicitate in Breviarul societatilor comerciale

Data Semnatura
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C_afeneaua Oamenilor de dfaceri

CICLUL TEMATIC

“UNIUNEA EUROPEANA VINE LA TINE ACASA”

Indeplinirea prevederilor actelor normative
referitoare la producatori, importatori, distribuitori

de echipamente electrice si electronice

in data de 13 aprilie Camera
de Comert si Industrie Maramures
in colaborare cu Agentia Pentru
Protectia Mediului Maramures a
organizat la Centrul de Instruire si
Marketing al C.C.I. Maramures, in
cadrul Cafenelei Oamenilor de
Afaceri, seminarul avand ca
tematica:

Indeplinirea prevederilor actelor
normative referitoare la DEEE
(producatori, importatori, distribuitori
de echipamente electrice si
electronice); Evaluarea impactului
asupra mediului

Din echipa de specialisti ai
A.P.M. Maramures au facut parte:
Gheorghe Voinescu — sef serviciu
Implementare Politici de Mediu;
Nicula Daniel — in cadrul aceluiasi
serviciu si Ana Morari - in cadrul
compartimentului Relatii Publice si
Comunicare, care au sustinut
tematicile seminarului in prezenta a
peste 20 de reprezentanti ai mediului
de afaceri maramuresan.

Implementarea Directivei 2002/
96/EC privind deseurile de
echipamente electrice si electronice
(DEEE) si a Directivei 2002/95/EC
privind restrictiile de folosire a
anumitor substante periculoase in
echipamentele electrice si
electronice

Directiva 2002/96/CE

Obiectivele Directivei sunt:
prevenirea aparitiei DEEE si
reutilizarea, reciclarea si alte forme
de valorificare ale acestor tipuri de
deseuri pentru a reduce n cea mai
mare masura cantitatea de deseuri
eliminate; imbunatatirea
performantei de mediu a tuturor
operatorilor implicati in ciclul de viata
al echipamentelor electrice si
electronice (producatori, distribuitori
si consumatori) si in mod special a
agentilor economici direct implicati
in tratarea deseurilor de
echipamente electrice si electronice.

Principalele cerinte ale directivei:
- crearea de sisteme care sa permita
detinatorilor si distribuitorilor finali sa
predea DEEE gratuit catre punctele
de colectare; - asigurarea
disponibilitatii si accesibilitatii, pe
ntreg teritoriul tarii, a punctelor de
colectare necesare, tinand cont in
special de densitatea populatiei; -
asigurarea colectarii de catre
distribuitorii de EEE a DEEE de
acelasi tip si in aceeasi cantitate cu
echipamentul/echipamentele
furnizate; -asigurarea unei rate a

colectarii selective de cel putin 4 kg/
locuitor/an de DEEE din gospodariile
populatiei; atingerea unor obiective
de valorificare de 80% din greutatea
medie pe echipament si de 75%
refolosire si reciclare pentru: aparate
de uz cashic de mari dimensiuni;
distribuitoare automate; - atingerea
unor obiective de valorificare de 75%
din greutatea medie pe echipament
si de 65% refolosire si reciclare
pentru:echipamente informatice si
de telecomunicatii; echipamente de
larg consum; -atingerea unor
obiective de valorificare de 70% din
greutatea medie pe echipament si
de 50% refolosire si reciclare pentru:
aparate de uz casnic de mici
dimensiuni; echipamente de
iluminat; unelte electrice si
electronice; jucarii, echipamente
sportive si de agrement; instrumente
de supraveghere si control.

Romaénia a obtinut: -perioada de
tranzitie de 2 ani, pana la
31.12.2008, pentru atingerea
obiectivului de colectare de minim
4 kg de DEEE/locuitor/an cu
urmatoarele obiective intermediare:
31.12.2006 cel putin 2 kgflocuitor;
31.12.2007 cel putin 3 kg/locuitor.

Directiva 2002/96/EC a fost
transpusa in legislatia nationala prin
Hotararea de Guvern nr. 448/2005.

Principalele obligatii ale
producétorilor

Producatorii sau tertii care
actioneaza in numele lor vor organiza
colectarea, valorificarea si reciclarea
DEEE pentru a indeplini obligatiile
prevazute in HG, in una dintre
urmatoarele modalitati: individual,
utilizdnd propriile resurse sau prin
transferarea acestor responsabilitati,
pe baza de contract, catre un agent
economic legal constituit, numit in
continuare organizatie colectiva,
autorizata n acest scop de catre
Ministerul Mediului si Gospodaririi
Apelor (autorizarea se realizeaza prin
acordarea licentei de operare).
Emiterea, revizuirea si anularea
licentei de operare se fac de catre
MMGA, prin ANPM.

Producatorii sunt obligati sa se
nregistreze pana la 30 aprilie 2006
n registrul producatorilor la ANPM
primind un numar de inregjstrare ce
va fi comunicat tuturor retelelor
comerciale prin care sunt vandute
EEE. Pot introduce pe piata EEE
numai producatorii inregistrati in
registru.

Directiva 2002/95/CE a fost

transpusa in legislatia nationala prin
H.G. 992/2005 privind limitarea
utilizarii anumitor substante
periculoase in EEE.(Prezenta
hotérare intra in vigoare la data
aderarii Romaniei la Uniunea
Europeana.)

Scopul acestei directive este
apropierea legislatiei Romaniei
privind restrictiile de folosire a
substantelor periculoase fin
echipamentele electrice si
electronice si aducerea unei
contributii la protectia sanatatii
umane si la recuperarea si
eliminarea ecologica a deseurilor de
echipamente electrice si electronice.

Principalele probleme in
implementarea directivei sunt si vor
fi : -Organizarea controlului pietei; -
Gasirea de alternative pentru
materialele care nu mai pot fi
introduse pe piata.

S-au prezentat sisteme de
gestionare a deseurilor de
echipamente electrice si electronice
(DEEE) n tarile Uniunii Europene —
Olanda, Elvetia si Norvegia.

Cele_mai_importante obiective
pentru Roménia: -constientizarea
agentilor economici si a autoritatilor
locale asupra responsabilitatilor ce
le revin prin campanii de informare,
conferinte de presa; -informarea,
educarea si schimbarea
mentalitatilor si atitudinilor
consumatorului de echipamente
electrice si electronice.

Piata DEEE-urilor este in faza de
formare in Romania, legislatia
europeana fiind transpusa fin
legislatia nationala.

EVALUAREA  IMPACTULUI
ASUPRA MEDIULUI; Cerinte si
obligatii in aplicarea legislatiei
specifice.

Procedura de evaluare a
impactului asupra mediului este
prevazuta de Directivele EU 85/337/
EEC si 97/11/EEC privind evaluarea
efectelor anumitor proiecte publice
sau private asupra mediului.

Transpunere

-HG nr.918/22.08.2002 privind
stabilirea procedurii cadru de
evaluare a impactului asupra
mediului si pentru aprobarea listei
proiectelor publice sau private
supuse acestei proceduri.

-HG nr.1705/14.10.2004
privind modificarea art.5 alin.(2) din
HG nr.918/2002 privind stabilirea
procedurii cadru de evaluarea a
impactului asupra mediului si pentru
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aprobarea listei proiectelor publice
sau private supuse acestei proceduri.

Cerinte esentiale

Evaluarea impactului asupra
mediului (EIM) se aplica anumitor
proiecte publice sau private care pot
avea efecte semnificative asupra
mediului prin natura, dimensiunea
sau localizarea lor.

EIM se finalizeaza cu emiterea/
respingerea acordului de mediu
pentru respectivul proiect. Acordul de
mediu este necesar obtinerii
autorizatiei de construire.

Publicul are un rol important in
procesul de luare a deciziilor cu privire
la aprobarea realizarii unor proiecte
/ investitii din punctul de vedere al
protectiei mediului, fie acestea
publice sau private. Publicul trebuie
sa fie informat si sa i se puna la
dispozitie in vederea consultarii,
documentatia de evaluare a
impactului asupra mediului, tocmai
pentru a-si putea exprima opiniile si
de a formula comentarii sau
propuneri in cunostintd de cauza.

Titularul proiectului si autoritatea
competenta pentru protectia
mediului au obligatia sa informeze
publicul asupra urmatoarelor etape:
-depunerea solicitarii de obtinere a
acordului de mediu; -decizia etapei
de incadrare a proiectului; -
dezbaterea publica a raportului la
studiul de evaluare a impactului
asupra mediului, (cu precizarea
datei, locul desfasurarii-adresa
completa); -decizia etapei de analiza
a calitatii raportului la studiul de
evaluare a impactului asupra
mediului.

Responsabilitatile agentilor
economici: -s& cunoasca legislatia
de mediu care reglementeaza
activitatile in faza de proiect si in
faza de functionare; -sa solicite
emiterea acordului de mediu la
autoritatea competenta; -sa
prezinte informatiile suplimentare la
termenele stabilite de autoritatea
competenta pentru protectia
mediului; -sa afiseze la sediul
Primariei deciziile luate asupra
proiectului; -sa realizeze raportul la
studiul de evaluare a impactului prin
intermediul unei persoane fizice sau
juridice special atestate in acest
scop; -sa coopereze cu autoritatea
de mediu pe tot parcursul
procedurii; -sa asigure traducerea
in limba engleza a raportului la
studiul de evaluare a impactului
asupra mediului pentru proiectele
supuse procedurii EIM in context
transfrontiera;

Finalul intalnirii a fost dedicat
discutiilor libere, participantii
incercand sa-si lamureasca
neclaritatile privind problemele
abordate.
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editia a 111-a

Agentii de turism
si tur-operatori, hoteluri, companii hoteliere, agroturism,
traditii si obiceiuri maramuresene, gastronomie traditionala

Loc de desfasurare: Centrul de Instruire si Marketing al CCI Maramures situat

in Baia Mare, Aleea Expozitiei nr.5
Organizator: CCl Maramures

Parteneri: Autoritatea Nationala pentru Turism (ANT)
Asociatia Nationala a Agentiilor de Turism (ANAT)

Tnscrieri si informatii suplimentare: CCI Maramures, tel. 0262-221510, fax 0262-
\ 225794, e-mail: cci_mm(@ccimm.ro /
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C.C.1. Maramures - Busola dumneavoastria in afaceri !
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27 - 29 octombrie

Loc de desfasurare: CENTRUL DE INSTRUIRE $I
MARKETING al CClI Maramures situat n Baia Mare,
Aleea Expozitiei nr. 5

Organizator:
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3 - 5 noiembrie

Loc de desfasurare: CENTRUL DE INSTRUIRE $I
MARKETING al CClI Maramures situat n Baia Mare,
Aleea Expozitiei nr. 5
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Organizator: §

Pentru inscrieri si informatii suplimentare: www.ccimm.ro
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conformitate cu
|nforma§iile furnizate
de catre Agentia Nationala pentru
Intreprinderi Mici si Mijlocii si Cooperatie,
fondurile alocate pentru programele
derulate in cursul anului 2006, destinate
sprijinirii IMM din Romania au inceput sa
se epuizeze la aproximativ doua luni de la
lansarea oficiala a acestora.

1). “Programul national pentru
informarea si educarea comerciantilor ” a
fost epuizat la data de 27 aprilie 2006.

Prin implementarea acestuia, s-a
urmarit sprijinirea agentilor economici,
persoane fizice sau juridice autorizate care
desfasoara activitati de comercializare a
produselor si serviciilor de piata, prin
facilitarea accesului acestora la cursuri de
pregatire si specializare profesionala,
achizitionarea de aparate de marcat
electronice fiscale, sustinerea utilizarii
mijloacelor moderne de evidenta a gestiunii
Si promovarea activitatii, pentru cresterea
gradului de instruire a comerciantilor,
alinierea activitatii de comert la exigentele
UE si asigurarea unor servicii de calitate
consumatorilor.

2). “Programul national multianual pe
perioada 2006-2009 de sprijinire a
intreprinderilor mici si mijlocii in dezvoltarea
exportului” a fost epuizat la data de 25
aprilie 2006.

Prin implementarea acestui program s-
a urmarit facilitarea accesului intreprinderilor
mici si mijlocii (IMM) roménesti pe pietele
externe, valorificarea potentialului de export
al acestora, precum si reducerea decalajului
de informatii de piata, servicii de consultanta
si instruire a IMM roménesti fata de cele
din Uniunea Europeana.

3). “Programul national multianual pe
perioada 2006-2009 pentru sustinerea
accesului microintreprinderilor si a
intreprinderilor mici la servicii de instruire si
consultanta” a fost epuizat la data de 25
aprilie 2006.

Prin implementarea acestui program s-
a urmarit facilitarea accesului
microintreprinderilor si a intreprinderilor mici
la servicii de instruire, la servicii de
consultanta, precum si la servicii de
certificare a calitatii si mediului conform
cerintelor din Uniunea Europeana.

4). “Programul national pentru
sustinerea mestesugurilor si artizanatului”
a fost epuizat la data de 12 aprilie 2006.

Prin implementarea acestui program s-
a urmarit stimularea dezvoltarii
mestesugurilor si a micii industrii din
Romania, intarirea clasei de mici
mestesugari, care isi desfasoard activitatea
individual sau organizat prin intermediul
asociatiilor sau altor organizatii, in special
in localitatile rurale dar si in cele urbane,
relansarea serviciilor si a produselor
obtinute de acestia, in special a celor cu
specific traditional, inclusiv obiecte de arta
populara si artizanat, precum si promovarea
acestor produse si servicii pe pietele
nationale si internationale.

Au mai ramas in derulare:

- TINCOOP 2006

Obiectivul Programului pentru
organizarea Targului National Cooperatist
- TINCOOP 20086, 1l constituie sustinerea
societatilor cooperative, promovarea
spiritului antreprenorial, stimularea
dezvoltarii afacerilor, precum si cresterea
numarului de locuri de munca din domeniul
cooperatist, prin promovarea produselor,
serviciilor si a altor oportunitati de afaceri
ale cooperatiei pe pietele nationale si
internationale, pentru imbunatatirea
performantelor economice si tehnice ale
societéatilor cooperative.

Implementare: organizarea celei de-a
doua editii a Targului National Cooperatist -
TINCOOP 2006 la Bucuresti, in perioada 31
mai - 4 iunie 2006, in cadrul Complexului
Expozitional ROMEXPO.

- Programul national multianual pe
perioada 2005 - 2008 pentru
dezvoltarea culturii antreprenoriale in
randul femeilor manager din sectorul

intreprinderilor mici si mijlocii
Obiectivul  Programului pentru

dezvoltarea culturii antreprenoriale in randul
femeilor manager din sectorul
intreprinderilor mici si mijlocii, 1l constituie
promovarea unui sistem de informare si
instruire care sa faciliteze mobilitatea
femeilor pe piata fortei de munca si
dezvoltarea aptitudinilor antreprenoriale ale
acestora in scopul implicarii lor in structuri
economice private, in contextul problemelor
legate de mentinerea echilibrului dintre
obligatiile familiale si cele profesionale si a
prejudecatilor existente la nivel local.

Implementare: - organizarea campaniei
de informare, denumita ,Zilele femeilor
antreprenor” , ce se va derula cu sprijinul
Retelei Centrelor EURO Info, in urmatoarele
orase: Tulcea, Bacau, Suceava, Cluj
Napoca, Targu Mures, Sibiu, Arad, Craiova
si Pitesti.

- organizarea si desfasurarea cursurilor
de pregatire antreprenoriala pe durata a
cinci zile in cadrul a sapte locatii.

- Programul de dezvoltare si
modernizare a _activitatilor de
comercializare a produselor si
sevviciilor de piata

Obiectivul principal al Programului de
dezvoltare si modernizare a activitatilor de
comercializare a produselor si serviciilor de
piata, 1l constituie sprijinirea agentilor
economici, persoane juridice si/sau
persoane fizice si asociatii familiale
autorizate, prin facilitarea accesului la
achizitionarea de masini, utilaje si instalatii
pentru circulatia marfurilor, cu scopul
imbunatatirii performantelor economice si
tehnice, urmarind adaptarea la cerintele
determinate de aderarea la Uniunea
Europeana prin cresterea nivelului de
competitivitate, sporirea protectiei
consumatorilor si securitatii alimentare.

Activitati eligibile: Achizitionarea de
masini, utilaje si instalatii pentru circulatia
marfurilor.

Beneficiarii eligibili primesc o valoare a

w/ Surse de finantare
“@ \( FONDURILE A.N.I.M.M.C. SE EPUIZEAZA

alocatiei nerambursabile egala cu
echivalentul a 75% din valoarea cheltuielii
eligibile efectuate pentru fiecare masina,
utilaj, instalatie (exclusiv TVA), dar nu mai
mult de 50 mii lei RON pentru fiecare
beneficiar.

- Programul pentru organizarea

Targului Intreprinderilor Mici si Mijlocii
- TIMM 2006

Obiectivul ~ Programului  pentru
organizarea Targului intreprinderilor Mici Si
Mijlocii - TIMM 2006, Il constituie
promovarea spiritului antreprenorial,
stimularea dezvoltarii afacerilor si ocuparii
fortei de munca in domeniul IMM, facilitarea
contactelor dintre potentialii intreprinzatori/
intreprinderile mici si mijlocii (IMM) si agentii
economici/institutiile publice sau private care
ofera servicii pentru sectorul IMM in scopul
cresterii numarului intreprinzatorilor de
succes si imbunatatirii performantelor
economice si tehnice ale IMM, stimularea
si sustinerea IMM inovative, promovarea
produselor si serviciilor romanesti.

Programul consta in: - organizarea la
Bucuresti a celei de-a V-a editii nationale a
Targulw Intreprlnderllor Mici Si Muloon -
TIMM 2006, in perioada aprilie - mai 2006;
organizarea a patru editii regionale aIe
Targului Intreprlnderllor Mici si Mijlocii -
TIMM 2006, in urmatoarele locatii:
Constanta, Craiova, Timisoara si Vaslui.

- Programul pentru sprijinirea
dezvoltarii intreprinderilor mici si mijlocii
prin fonduri in limita sumelor platite
pentru profitul brut reinvestit

Eligibilitatea cheltuielilor

Sumele cheltuite in anul 2005, din
profit, pentru investitii in:

a) active corporale: echipamente
tehnologice (masini, utilaje si instalatii de
lucru); computere si echipamentele
periferice ale acestora.

b) active necorporale: brevete, drepturi
de autor, licente, marci de comert sau de
fabrica si alte valori similare, precum si
achizitionarea ori producerea programelor
informatice.

Tipurile de ajutor financiar

(1) Prin Program, se aloca 75 % din
sumele cheltuite in anul 2005, din profit
dar nu mai mult de 100 mii lei RON,
pentru achizitionarea de active
corporale si necorporale, facturate si
achitate dupa 01.01.2005 si puse in
functiune pana la 31.12.2005.

(2) Beneficiarii fondurilor alocate prin
Program sunt obligati sa asigure din surse
proprii, care nu sunt atinse de ajutor de stat,
minimum 25% din costurile eligibile aferente
investitiei;

(3) Alocatiile financiare vor fi acordate
numai daca activele achizitionate sunt noi,
introduse pe piata si puse in functiune cu
respectarea reglementarilor tehnice
aplicabile si pentru care nu s-a aplicat
amortizarea accelerata prevazuta de Legea
nr. 571/2003;

(4) Nu se acorda alocatii financiare

Continuare in pag. 13
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pentru activele corporale si necorporale
achizitionate n sistem de leasing si pentru
activele corporale second hand;

(5) Nu se accepta deconturi de cheltuieli
prin efectuarea de plati compensatorii intre
partile contractante;

- Programului privind cresterea
competitivitatii intreprinderilor mici si
mijlocii _prin _implementarea _si
certificarea sistemelor calitatii

Obiectivul Programului privind cresterea
competitivitatii IMM-urilor prin
implementarea si certificarea sistemelor
calitatii 1l constituie stimularea dezvoltarii
competitivitatii IMM-urilor din Roménia si
adaptarii lor rapide la rigorile determinate
de globalizarea pietelor si integrarea in
Uniunea Europeana, prin implementarea si
certificarea sistemelor de management al
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Surse de finantare
FONDURILE A.N.LLM.M.C. SE EPUIZEAZA

calitatii/mediului/sanatatii si securitatii
muncii/sigurantei produselor alimentare.

Activitati eligibile:

Cursuri de instruire pentru personalul
implicat in activitati legate de calitate/mediu/
sandtatea si securitatea muncii/siguranta
produselor alimentare

Consultanta primitd in scopul
implementarii sistemelor de management
al calitatii/mediului/sanatatii si securitatii
muncii/sigurantei produselor alimentare, sau
sistemelor integrate: calitate/mediu; calitate/
HACCP; calitate/OHSAS; calitate/mediu/
HACCP; calitate/mediu/OHSAS;

Certificarea sistemului de management
al calitatii/mediului/sanatatii si securitatii
muncii/sigurantei produselor alimentare

Certificarea sistemului integrat: calitate/
mediu; calitate/HACCP; calitate/OHSAS;
calitate/mediu/HACCP; calitate/mediu/
OHSAS

Valoarea alocatiei financiare
nerambursabile, acordata beneficiarilor

cursuril

Cutre de auditor infern
penttu cicteme de
management de mediu

Academia de Management pentru [IMM
Maramures din cadrul Camerei de Comert si
Industrie Maramures fmpreuna cu programul
IBD/GTZ a organizat in perioada 17-20 aprilie
2006 un curs de Auditori interni sisteme de
management al mediului conform standardului
SR EN ISO 14001:2005. Cursul a fost
recomandat persoanelor care fac sau vor face
parte din echipa de audit intern pentru sisteme
de managementul mediului dintr-o organizatie
care are implementat sau este in curs de
implementare si certificare a sistemului de
management de mediu. Cursul s-a bucurat de
prezenta a 20 de participanti, reprezentanti ai
unor firme din domeniul instalatiilor,
constructiilor, proiectarii si consultanta.

Prima parte a cursului a fost dedicata
introducerii conceptelor de baza ale sistemului
de management al mediului (SMM) si
prezentarea standardului ISO 14001.
Standardul stabileste cerintele pentru un astfel
de sistem si poate fi aplicat in orice organizatie,
de orice tip si marime si poate fi adaptat
diverselor conditii geografice, culturale si
sociale. Scopul general al standardului ISO
14001 este de a sustine protectia mediului si
de a preveni poluarea, in echilibru cu
necesitatile socio-economice. Pentru
organizatiile care au nevoie de mai multe
indrumaéri privind problematica SMM, se
recomanda studierea si a altor standarde din
acest domeniu (18 standarde), din care s-au
prezentat céteva detalii ale unor aspecte
cuprinse in standardele SR SO 14004:205
(SMM. Linii directoare referitoare la principii,

sisteme si tehnici de aplicare), SR EN ISO
14031:2001 (Management de mediu. Evaluarea
performantei de mediu, Ghid) si altele.
Aplicarea singura a standardelor nu va garanta
rezultate de mediu optime. Pentru realizarea
obiectivelor de mediu, se recomanda ca SMM
s Tncurajeze organizatiile sa aplice cea mai
buna tehnologie disponibila, daca aceasta este
adecvald si viabild din punct de vedere
economic. In plus, se recomanda sa se tina
seama de totalitatea costurilor aplicarii unei
asemenea tehnologii. In prezentarea
standardului ISO 14001 s-a pus accent pe
politicd, pe obiective, pe tinte, pe aspecte de
mediu cu aplicatii si exemple practice si lucru
in echipe a participantilor. Prezentarea
standardului ISO 14001 s-a facut pa baza de
analiza de text si exemple concrete de aplicare,
pentru a putea intelege cat mai bine cerintele

Cursul a continuat cu prezentarea
cerintelor de auditare, aspectelor practice si
aplicatiilor privind functionarea si controlul
SMM, cerintele si procedura de audit,
pregitirea, desfasurarea si evaluarea auditurilor
interne. S-a lucrat pe standardul SR EN [SO
19011:2003 Ghid pentru auditarea sistemelor
de management al calitatii si/sau de mediu. Si
la acest capitol al cursului au fost prezentate
multe exemple practice, exercitii in echipe ale
participantilor si dezbateri (mod interactiv de
clarificare a problemelor) asa incét aplicarea
standardului privind auditurile interne sa fie
cil mai usoar, eficienta si eficace.

Inultima zi de curs participantii au raspuns
la testul de evaluare urménd a primi diplomele
de absolvire. Cursul a fost sustinut de catre dl.
Traian Teodoru, lector TUV Rheinland Roménia
S.R.L., unul dintre cei mai mari specialisti in
domeniul sistemelor de management din
Roménia, coordonatorul prestigioasei reviste
lunare Calitate si Management si autor a mai
multor carti in domeniu.

Oana FLORESCU si Mihail MARASESCU
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eligibili selectati, este egala cu echivalentul
a 90% din valoarea cheltuielilor eligibile
efectuate (exclusiv T.V.A.), dar nu mai mult
de valoarea maxima a finantarii pentru
fiecare din activitati si nu mai mult de 15
mii RON pentru un beneficiar.

- Programului national multianual pe
perioada 2002-2006 de sustinere a
investitiilor realizate de céatre intreprinderi
nou-infiintate si microintreprinderi, precum
si a investitiilor de modernizare/
retehnologizare a intreprinderilor mici si
mijlocii.

Obiectivul Programului national
multianual pe perioada 2002 - 2006 de
sustinere a investitiilor realizate de catre
intreprinderi nou-infiintate si
microintreprinderi, precum si a investitiilor
de modernizare/retehnologizare a
intreprinderilor mici si mijlocii 1 constituie
sustinerea investitiilor realizate de
intreprinderile nou-infiintate, precum si de
intreprinderile mici si mijlocii (IMM) fin
sectoarele economice prioritare stabilite prin
prezenta procedura, cresterea volumului de
activitate si a competitivitatii IMM din aceste
sectoare.

Se sustin investitiile realizate de
beneficiarii eligibili in sectoarele economice/
activitatile eligibile considerate ca eligibile
in cadrul acestui program.

Asistenta financiara poate fi acordata
unui beneficiar eligibil dupa cum urmeaza:

a) nu poate depasi echivalentul in
RON a 10.000 euro, pentru intreprinderi
nou-infiintate si microintreprinderi, exclusiv
taxa pe valoarea adaugata si in acelasi timp
nu poate acoperi mai mult de 60% din
valoarea proiectului de investiti;

b)  nu poate depasi echivalentul in
RON a 50.000 euro, in cazul intreprinderilor
mici si mijlocii, exclusiv taxa pe valoarea
adaugata, si in acelasi timp nu poate acoperi
mai mult de 60% din valoarea proiectului
de investiti;

Banca va acorda beneficiarului eligibil
un credit de finantare, pe termen mediu sau
lung, care va acoperi minim 25% din
valoarea proiectului de investitii.

Contributia proprie a beneficiarului
eligibil trebuie sa fie de minim 15% din
valoarea proiectului de investitii, in natura
sau in numerar.

Asistenta financiara poate fi utilizata
pentru achizitionarea de active corporale si
necorporale de tipul: terenuri, cladiri,
constructii, masini, utilaje si echipamente,
mijloace de transport de marfuri, brevete
de inventie, licente, dar si pentru
constructia, reconstructia, extinderea sau
modernizarea de active corporale direct
legate de realizarea proiectului de investitii.

ANIMMC este administratorul
Programului, iar derularea acestuia se
realizeaza prin intermediul unei banci
comerciale, denumita in continuare banca,
ce urmeaza a fi selectata prin licitatie publica
deschisa.

_ Sursa: site Agentia Nationala pentru
Intreprinderi Mici si Mijlocii si Cooperatie
WwWw.animmc.ro.
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O.R.C. Maramures ne informeaza

in perioada 01.01.1991 - 31.03.2006,
in Registrul Comertului Maramures s-au
efectuat 131.197 operatiuni, din care
47.949 inmatriculari, 77.068 mentiuni,
6.180 radieri.

Ponderea tnmatricularilor o constituie
S.R.L. 16.154 (51,17%) si persoane fizice
autorizate in baza Legii nr. 300/2004 (AF/
PF) 13.299 (42,13%).

In intervalul 01.03.2006-31.03.2006, s-
au efectuat 1265 operatiuni, din care 415
inmatriculari, 715 mentiuni si 135 radieri,
adica mai putin cu 2864 decét in aceeasi
perioada a anului 2005.

Capitalul strain investit in judet in
perioada 01.01.1991-31.03.2006 este de
61.848.706 USD si 13.317.220 RON la un
numar de 1.539 societati. Din punct de
vedere al capitalului investit in USD, pe
primele trei pozilii se situeaza: Olanda,
Turcia, Insulele Bermude. Din punct de
vedere al numarului de societiti cu aport
de capital strain, primele trei tari sunt:
Italia, Germania, Auslria.

In luna martie 2006 numarul societatilor
cu aport de capital strain constituite, a fost
14 iar volumul capitalului strain investit in

aceasla perioada a fost de 8.748 RON.

fn luna martie 2006 s-au operat 135
radieri, din care 125 AF/PE, 10 SRL, motivul
radierii fiind retragerea autorizatiei,
fuziunea, schimbare sediu in alt judet.

Potrivit Legii nr. 302/2005 pentru
modificarea Legii nr. 31/1990 privind
societdlile comerciale, capitalul social al
iocl(‘lall]m pe a(“lllllll nu poate fi mai mic
de 25. 000 EURO.

in termen de un an, societatile
comerciale pe actiuni au obligatia majorarii
capitalului social, in caz contrar, se va
proceda la dizolvarea lor.

In conformitate cu dispozitiile art. 237
alin. 1 lit. b din Legea nr. 31/1990,
republicata, societitile comerciale cu
raspundere limitata, societatile pe actiuni
si societatile in comandita pe actiuni, au
Obll"alla d(‘plll](‘lll situatiei financiare
anua|0 la Oficiul h(‘tﬂillulul Comertului.
Daci societatea are o cifid de afaceri de
peste 100 miliarde de lei, este obligata sa
publice un anunt in Monitorul Oficial, prin
Oficiul Registrului Comertului.

Din 13.674 societali comerciale, cu
obligatia depunerii situatiei flnan(’lalc
anuale pe anul 2004, s-au conformat
6.458 societali, ceea ce reprezinta 47,21%.

Nedepunerea situatiei financiare anuale in
termen de 6 luni de la expirarea termenului,
atrage dupa sine dizolvarea societatii
237 din Legea nr %]/]990
privind societitile Lomm(,lalc, republicata.

Dupa data de 01.02.2006, s-a procedat la
dizolvarea si radierea societatilor din registrul
comertului, care nu au depus situatiile
financiare pe anul 2003 si/sau 2004. Pe langa
aceasla sancliune, in baza art. 41 pet. 2 lit. g
din Legea contabilitatii nr. 82/1991,
persoanele juridice sunt pasibile de aplicarea
amenzilor de la 20.000.000 lei la 300.000.000
lei (ROL).

Pana in prezent s-a tnaintat Tribunalului
Maramures un numar de peste 400 de cereri
de dizolvare pentru societatile comerciale care
nu au depus situatia financiari pe anul 2004.
Actiunea continua!!

Oficiul Registrului Comertului de pe
langa Tllbunalul Maramures prin Biroul de
asistenta, asigura indrumarea prealabili
pllvlnd f()lmahl,dl’llc pentru
constituirea societatilor comerciale si
modificarea actelor constitutive si
redactarea documentelor
inregistrarilor.

L()nfol m art.

legale

necesare

Director - Valer Merci

CAMERA DE COMERT Sl INDUSTRIE MARAMURES

- Busola Dvs.

in afaceni!

Noutati in Biblioteca INFO a C.C.1. Maramures

Camera de Comert si Industrie
Maramures, prin compartimentul
Biblioteca Info va oferd posibilitatea de a
consulta publicatii pe domenii de larg
interes: economic, juridic, tehnic,
informatii comerciale din tari si striinatate,
elc.

Ultimele noutati editoriale si
publicistice primite de citre Biblioteca Info
cuprind titluri precum:

Publicatii din tara

"Topul excelentet in afaceri" — Brasov
2005 — editat de Camera de Comert si
Industrie Brasov

"Indrumar  Sapard";  "Ghidul
solicitantului — Investitit in exploatagii
agricole"; "Dezvolzarea st diversificarea
activitdtilor economice"; "[mbunatatzrea
prelucrariic st marketingulut produselor
agricole si piscicole" — editate de Agentia
Sapard Roménia

"Ghid national de bune practici de
igiend in patiserte si cofetdrie — Principii
HACCP privind siguranta alimentard" —
editat de ROMPAN

"Oportunitdii tulcene 2006 — Breviarul
agentilor economict din judetul Tulcea" —
editat de Camera de Comert Industrie si
Agricultura Tulcea

"Infoconstruct" - octombrie 2005 — Mai
20006 — editat de MEDA SA

"Catalogul firmelor de constructii 2005
—2006" — editat de Exprims

“Topul firmelor membre — judetul Cluy"
— editat de Camera de Comert si Industrie
Cluj

"Ghid pentru dezvoltarea resurselor
umane" — editat de Observatorul National
Romén

"Studii de impact Il — evaluarea
gradulut de concordantd a legislatiet
romane cu acquis-ul comunitar" — editat de
Institutul European din Roménia

"Ghidul Comerciantulut" — editat de
ANIMMC

; i

“How to Do Business in Poland — Cum
sd faci afaceri in Polonia" — editatd de
Ministry of Economic Affairs and Labour

Poland — “Winter attractions”, “Travel
Manual 200”’ “Its major tourtst
attractions”, “Conventions & Inecntive

Travels”, “Hotels, Motels, Pensions 2005,
“Camping Sites” — editate de Polish Tourist
Organisation

“Agriculture and Food Economy in
Poland”; “Agricultural and Food Industry
Trade Fairs in Poland 2006” — editate de

Ministry of Agriculture and Rural
Development

“Top 50 2005” — Cele mai importante
50 de companii din regiunea Jasz-Nagykun-
Szolnok 2005 — editat de Camera de Comert
si Industrie Jasz Nagykun Szolnok

“Guide to Slovakia — partenerul tau in
afaceri” — editat de SARIO

Slovakia — “Spas in Slovakia”;
“Mountains and adventure”, “Panorama of
Slovakia”; “The area of the lower Danube”
— editate de Slovak Tourist Board

Materiale comercializate prin
Biblioteca Info: “Topul Firmelor din Judetul
Maramures-2004” (15 euro - CD) ,
“Oportunitdti de Afaceri in Judetul
Maramures” (15 euro-CD), “Cod CAEN -
Clasificarea activitdtilor din economia
nationald” — (30 RON — material tiparit),
“Cod CPSA 2002 - Clasificarea produselor
st servictilor asociate actwitdtilor” — (30
RON — material tiparit)

Accesul la Biblioteca Info pentru
consultarea materialelor tiparite este
gratuit pentru firmele membre ale
C.C.1. Maramures cu cotizatie de c.p.
200 RON si contracost pentru
persoanele fizice si firmele nemembre
interesate.
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ORDIN nt: 1.182 din 22 noiembrie 2005
privind aprobarea Codului de bune practici
agricole pentru protectia apelor fmpotriva
poludrii cu nitrati din surse agricole (M. O. nx
224/ 20006)

ORDIN nt: 344 din 2 martie 2006 pentru
modificarea si completarea Ordinului
ministrului finantelor publice nx 1/2006
privind nivelul comisioanelor percepute de
Trezoreria Statului pentru serviciile prestate
clientilor (M.O. nr. 224/2006)

LEGE nx 31 din 1 martie 2006 privind
securitizarea creantelor (M.O. nx. 225/20006)

PROCEDURA din 22 februarie 2006 de
implementare a Programului privind cresterea
competitivitatii intreprinderilor mici si mijlocii
prin implementarea si certificarea sistemelor
calitatii (M.O. nr 226/2006)

REGULAMENT nt: 2 din 9 februarie 2006
privind pietele reglementate si sistemele
alternative de tranzactionare (M.O. nr. 228/
2000)

STRATEGIE din 2 martie 2006 de
stimulare a dezvoltarii retelei nationale de
incubatoare de afaceri (M.O. nx. 232/2006)

HOTARARE nt: 57 din 22 februarie 2006
privind completarea Hotararii Consiliului
Camerei Auditorilor Financiari din Roménia
nt: 20/2003 pentru aprobarea Normelor privind
perioada de pregitire profesionala practica a
stagiarilor in activitatea de audit financiar
(M.O. nt. 234/20006)

ORDIN nx: 149 din 1 martie 2006 privind
completarea Clasificarii ocupatiilor din
Romaéania ﬂ\lp. nt: 234/2006)

HOTARARE nr: 299 din 2 martie 2006
pentru modificarea si completarea Hotararii
Guvernului nr. 31/2003 privind aprobarea
Normelor metodologice pentru aplicarea
Ordonantei Guvernului nt 75/2001 privind
organizarea si functionarea cazierului fiscal
(M.O. nx 237/20006)

LEGE nr 46 din 8 martie 2006 pentru
modificarea Ordonantei Guvernului nr. 66/
1997 privind regimul investitiilor straine in
Roménia, realizate prin cumpararea de titluri
de stat (M.O. nr. 238/20006)

LEGE nr 52 din 8 martie 2006 pentru
modificarea si completarea Legii nt 50/1991
privind autorizarea executarii lucrarilor de
constructii (M.O. nx 238/20006)

SISTEMUL DE MONITORIZARE din 10
februarie 2006 a calitatii benzinei si motorinei
(M.O. nr 239/20006)

LEGE nr 47 din 8 martie 2006 privind
sistemul national de asistenta sociala (M.O. nx:
239/2006)

PROCEDURA DE IMPLEMENTARE din
6 martie 2006 a Programului national multianual
pe perioada 2002-2006 de sustinere a investitiilor
realizate de cétre intreprinderi nou-infiintate si
microintreprinderi, precum si a investitiilor de
modernizare / retehnologizare a intreprinderilor
mici si mijlocii (M.O. nt: 244/2006)

STATUTUL-CADRU din 23 februarie

2006 al organismului national de acreditare

(M.O. nx: 244/2006)

LEGE nt 49 din 8 martie 2006 pentru
aprobarea Ordonantei de urgenta a Guvernului
nr. 195/2002 privind circulatia pe drumurile
publice (M.O. nt: 246/20006)

CODUL DE REGLEMENTARE A
CONTINUTULUI AUDIOVIZUAL din 2 martie
2006 (DECIZIE nx 130/2006) (M.O. nt 250/
2006)

HOTARARE nr 300 din 2 martie 2006
privind cerintele minime de securitate si
sandtate pentru santierele temporare sau
mobile (M.O. nr. 252/2006)

NORME TEHNICE din 22 noiembrie
2005 privind comercializarea suplimentelor
alimentare predozate de origine animala si
vegetala si / sau a amestecurilor acestora cu
vitamine, minerale si alti nutrienti (M.O. nx
253/2006)

NORME TEHNICE din 15 martie 2006
privind comercializarea suplimentelor
alimentare predozate de origine animala si
vegetala si / sau a amestecurilor acestora cu
vitamine, minerale si alti nutrienti (M.O. nx
253/2006)

ORDIN nt: 47 din 8 februarie 2006 pentru
aprobarea Listei standardelor romane care
adopta standardele europene armonizate
referitoare la aparatele consumatoare de
combustibili gazosi (actualizata) (M.O. nx 253/
2000)

LEGE nt. 51 din 8 martie 20006 serviciilor
comunitare de utilitati publice (M.O. n: 254/
2000)

ORDIN nt: 125 din 14 martie 2006 pentru
aprobarea modelului unic al certificatului de
concediu medical si a instructiunilor privind
utilizarea si modul de completare a
certificatelor de concediu medical pe baza
carora se acorda indemnizatii asiguratilor din
sistemul asigurérilor sociale de sanatate (M.O.
nt. 254/20006)

ORDIN nr: 233 din 14 martie 2006 pentru
aprobarea modelului unic al certificatului de
concediu medical si a instructiunilor privind
utilizarea si modul de completare a
certificatelor de concediu medical pe baza
carora se acorda indemnizatii asiguratilor din
sistemul asigurarilor sociale de sanatate (M.O.
nr 254/20006)

ORDIN nx: 37 din 21 februarie 2006 pentru
aprobarea Normel sanitare veterinare ce
stabileste metode comumitare de analiza pentru
controlul oficial al furajelor (M.O. nr: 256/2006)

METODOLOGIEA din 3 ianuarie 2006
Procesului Nagional de Selectie (M.O. nr. 258/
2000)

GHID din 3 ianuarie 2006 de selectie a
centrelor suport pentru educatie la distanta -
TVET (M.O. nt 258/2006)

REGULAMENT din 9 martie 2006 privind
organizarea si desfasurarea concursului de
promovare a judecatorilor si procurorilor (M.O.
nt. 262/20006)

LEGE nt: 32 din 1 martie 2006 privind
obligatiunile ipotecare (M.O. nr. 264/2006)

in Monitorul Oficial
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TABLOUL EXECUTORILOR
JUDECATORESTI PE ANUL 2006, din 24
martie 2006 tntocmit in temeiul art. 16 alin.
(2) din Legea nr: 188/ 2000 privind executorii
judecatoresti, cu modificarile si completarile
ulterioare (M.O. nr. 266/2006)

INSTRUCTIUNI din 20 martie 2006
privind avizarea si autorizarea functionarii
ocoalelor silvice pentru gospodarirea padurilor
proprietate privatd a persoanelor fizice si
juridice si a celor proprietate publica
apartinind unitatilor administrativ-teritoriale
si pentru autorizarea personalului silvie (M.O.
ne: 268/20006)

LEGE nr 62 din 22 martie 2006 privind
completarea Legii locuintei nr. 114/1996 (M.O.
ne: 268/20006)

LEGE nr. 68 din 22 martie 2006 privind
aprobarea Ordonantei de urgenta a Guvernului
ne. 144/2005 pentru modificarea si completarea
Legii n: 76/2002 privind sistemul asigurarilor
pentru somaj si stimularea ocuparii fortei de
munca (M.O. nt: 268/2006)

ORDIN nr 181 din 3 martie 2006 privind
aprobarea Ghidului de proceduri pentru
acordarea de stimulente financiare, prin
Agentia Nationala pentru Dezvoltarea Zonelor
Miniere, antreprenorilor locali, in vederea
angajarii si pregatirii persoanelor fara loc de
munca din zonele miniere cu grave dezechilibre
economice si sociale, ca urmare a restructurarii
sectorului minier (M.O. nt: 268/2006)

ORDIN nt: 196 din 20 martie 2006 pentru
aprobarea Instructiunilor privind avizarea si
autorizarea functionarii ocoalelor silvice pentru
gospodarirea padurilor proprietate privata a
persoanelor fizice si juridice si a celor
proprietate publica apartinind unitatilor
administrativ-teritoriale si pentru autorizarea
personalului silvic (M.O. nx. 268/2006)

ORDONANTA DE URGENTA nz. 21 din
16 martie 2006 pentru modificarea Legii n: 571/
2003 privind Codul fiscal (M.O. nx. 269/2006)

STRATEGIA NATIONALA din 8 martie
2006 pentru egalitatea de sanse intre femei si
barbati pentru perioada 2006-2009 (M.O. nx
270/20006) .

ORDONANTA DE URGENTA nr. 22 din
22 martie 2006 pentru completarea Ordonantei
Guvernului nr. 92/2003 privind Codul de
procedura fiscala (M.O. n. 271/20006)

NORME METODOLOGICE din 22
februarie 2006 de aplicare a Legii n: 184/2001
privind organizarea si exercitarea profesiei de
arhitect, republicata (M.O. nx: 272/20006)

ORDIN nt: 421 din 17 martie 2006 privind
stabilirea categoriilor de obligatii fiscale pentru
care organul fiscal transmite contribuabililor,
prin posta, formularele de declaratii (M.O. nx:
275/20006)

LEGE nr. 67 din 22 martie 2006 privind
protectia drepturilor salariatilor in cazul
transferului intreprinderii, al unitatii sau al
unor parti ale acestora (M.O. nr. 276/2006)
serviciului postal international (M.O. nx. 277/
2000)
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C.C.1. Maramures - Busola dumneavoastra in afaceri !

CERERE - OFERTA ks

Centrul de Promovare si Informatii de Afaceri
al C.C.1. Maramures, tel/fax: 0262-225794

(Cand solicitati informatiile faceti trimitere la numirul de referinta din paranteza cererii/ofertei)

° Din Maramures

CERERI

€ Solicitda materiale de aluminiu,
profile aluminiu, plante exterior. (990)

OFERTE

€ Executd lucrari de constructii,
finisaj, reamenajare, proiectare, tamplarie
aluminiu / fier forjat, amenajari exterioare,
pardoseli, montaj pardoseli. (990)

€ Comercializeaza gresie si faianta
import Spania. (991)

e Din strainatate

CERERI 5

ARABIA SAUDITA

€ Solicita biscuiti alimentari - orice
tip, standarde de calitate europene,
americane si ale CCG. (4024)

BULGARIA

€ Doreste sa stabileasca contacte cu
producatori romani de mobilier din lemn.
(4019)

ELVETIA

€ E interesatda in productie
fmbracaminte de lucru - pentru industrie si
meserii, indeosebi macelarii / prelucrarea
carnii — IN LOHN; doreste stabilire contacte
cu Intreprinderi roménesti de confectii.
(4008)

IRLANDA

€ Cerere de produse: usi pentru
interior, din lemn masiv (stejar, pin); ferestre
si cadre pentru ferestre din lemn de stejar,
pin, castan; scari interioare din lemn, trepte
din lemn pentru scari interioare din beton si
balustrade din lemn pentru scari interioare.
(4025)

ITALIA

€ Doreste sa importe materiale de
constructii: caramizi, travertin, cuart. (4021)

MAREA BRITANIE

€ Cerere de produse: case de
gradina, cabine de baie, cabine pentru
sauna. (4026)

S.U.A.

€ Doreste sa importe scaune din
lemn de fag destinate utilizarii in sectorul
alimentatie publica (baruri, restaurante)
(4005)

€ Solicitéa curele din piele pentru
barbati si femei. (4020)

SLOVENIA

€ Producator sloven de echipament
gastronomic si de catering profesionist
pentru bucatarii mari, restaurante, macelari,
bufete, cauta furnizori de echipament

semifinisat (in special electronic) pentru
industria fabricarii alimentelor. Se cauta tevi
de apa, elementi de incélzire bain-marie,
recipiente pentru mese de racire, etc.
(4009)

UCRAINA

€ Doreste sa importe vopsele
organice sintetice; tanin organic sintetic.
(3990)

€ Solicita textile si tesaturi textile.
(3991)

€ Solicitd import de echipamente si
servicii de instalatie. (3992)

€ Materiale pentru lacuit. (3993)

€ Solicita echipament atelier
complex de placi fibrolemnoase.(3993)

€ Doreste s& importe pui de o zi.
(3995)

€ Doreste sa importe gaste. (3996)

€@ Doreste sa importe materii prime
din blana - nurca, guzgan de mosc, bizam.
(3997)

€ Cerere import: piele bruta
(neprelucrata); piele finisata. (3998)

€ Solicita echipament pentru
prelucrarea lemnului. (3999)

€ Doreste importul de: materiale
textile primare, textile derivate, tesaturi in
amestec. (40pO)

COOPERARI

AFRICA DE SUD

4 Domeniu de interes: export/import;
reprezentare comerciala. (4017)

€ Domeniu de interes: import &
export. (4018)

CROATIA

€ Cel mai mare producator de folii
de izolatie cu protectie din catran din sud
estul Europei doreste sa-si extinda
activitatea si in Roménia. Reprezentanta din
Romania ar trebui s& detind o hala de
productie de 60 * 30 m si un spatiu deschis
de depozitare de 10.000 mp. (4012)

EGIPT

& Doreste sa construiasca in
colaborare cu parteneri romani - care au
experientd in acest domeniu -o statiune
balneoclimaterica la Marea Rosie, Tn
statiunea Hurghada. (4011)

LIBIA

@  Cerere: reprezentare comerciala si
exporturi romanesti de produse de uz casnic
si mase plastice. (4022)

@ Cerere: reprezentare comerciala;
produse din lemn si mobilier de bucatarie si
dormitoare, n stil european si arab. (4023)

SLOVENIA

€ Companie slovena din domeniul

dezvoltarii resurselor umane , al dezvoltarii
de proiecte si management, cauta parteneri
care au nevoie de promotor general pentru
produse sau servicii bine stabilite sau
inovatoare in domeniul dezvoltarii resurselor
umane. (4006)

€ Compania slovena produce
ciochinare electronice pentru prevenirea
bruiajului undelor radio. Se cauta colaborare
cu firme interesate in productie intensiva.
Compania are facilitati de productie si echipa
de lucru tanéara. (4007)

€ Companie slovena ofera scaune si
mese laminate din lemn de calitate si
produse semifinite de scaune cu tehnologje
patentata, design si materiale noi. Se cauta
de asemenea agenti sau reprezentanti ai
produselor pe pietele straine. (4010)

OFERTE

AFRICA DE SUD

€ Doreste sa exporte ciuperci.
(4016)

CHINA

€ Intentie de colaborare: comert
import-export de cuptoare electrice,
recordere, cd player, dispozitive electronice;
cooperare pentru fabricarea de noi produse
electronice. (4013) .

FEDERATIA RUSA

€ Compania rusa are posibilitatea de
a contribui la livrarea In Romania pe termen
lung de cherestea rasinoase. Toate marimile
se fac la comanda cumparatorului, la pretul
de 150 $ pentru 1 m3. (4015)

ITALIA

€ Producator de instrumente
ortodontice dentare, instrumente pentru
chirurgie, de laborator, ofera spre vanzare
produsele sale. Compania italiana are piata
de desfacere in Japonia, Coreea, Germania,
Franta, Spania, USA, Romania. (4014)

UCRAINA

¢ Ofera lenjerie de pat. (3997)

€ Exporta caciuli fabricate din piele
de iepure; bunuri din blana. (3997)

& Ofera produs din piele semi-finisat
“albastru-umed” fabricat din piele de vaca.
(4001)

€  Ofera cherestea obtinuta prin taiere
cu fierastraul, cioplita (conifer). (4002)

€ Ofera produse semi-cromate
albastru-umed din piei de: vaca, porc, oaie
si capre. (4002)

€ Exportd placi din lemn cu furnir.
(4003)

€ Ofera la export piei cu blana si
bunuri din blana. (4004)
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