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Ing. GHEORGHE MARCAS -

presedintele C.C.I. Maramures

Motto: “Rezista cine poate”.

O data cu apropierea de 1 ianuarie
2007, data aderarii Romaniei la Uniunea
Europeana, in lumea mediului de afaceti
se contureaza tot mai putemic trei categorii
de oameni de afaceri: eurooptimistii,
euroscepticii si indiferentii.

Un sondaj Gallup, din primavara acestui
an, realizat pe un esantion de manageri
de IMM reflecta starea de spirit si de
atitudine in randul operatorilor economici
din Roménia. Sondajul arata ca 75% din
repondenti considera ca Roménia nu e
pregatita din punct de vedere economic
pentru aderarea la UE; 68% cred ca
impactul aderarii asupra IMM va avea
efecte negative; 39% sunt ingrijorati de
libera si acerba concurenta de pe piata
unica, iar alti 37% considera ca aceasta
va fi benefica pentru IMM din Romania;
45% din intervievati apreciaza pozitiva
integrarea , in timp ce 44% considera ca
situatia firmelor lor se va inrautati; 13%
considera ca aderarea nu va aduce beneficii
notabile IMM iar 10% cred ca extinderea
pietei in piata unica va aduce o crestere
semnificativa a cererii.

Aceste cateva extrase din sondaj
confirma cele 3 categorii in care sunt
grupati oamenii de afaceri in general si IMM
n special.

Continuare in pag. 2
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“Poarta Maramureseana - Poarta Prieteniei”

In pertoada 25-27 mai, s-a desfasurat la
Centrul de Instruire si Marketing cea de a
1l-a editie a manifestariic “Turism Traduitiv si
Culturd”, organizata sub tnaltul patronaj al
Autoritdtii Nationale pentru Turism st avind
drept partener Asoctatia Nationald a
Agentiilor de Turism. Editia din acest an s-
a desfiasurat sub sloganul “Poarta
Maramureseand - Poarta Prietentei”.

Deschiderea oficiala a manifestarii a
debutat cu un moment artistic sustinut de
Ansamblul National “Transilvania” din Baia

Mare, urmat apoi de discursurile oficialitatilor

prezente : Doamna Livia Sima, secretar de
stat in Ministerul Transporturilor, Locuintei
si Turismului si Presedinte al Autoritatii de
Turism din Roménia, Domnul Marinel
Kovacs, Presedintele CJ] Maramures, domnii
Pamfil Bercean si Emil Marinescu
Vicepresedinti ai CJ Maramures, discursuri

prin care s-a subliniat importanta si
oportunitatea dezvoltarii turismului, precum
si pastrarea folclorului si a traditiilor
maramuresene.

Multumiri deosebite dorim si aducem
firmelor: AMI SA, APEL ALFA SRL,
HAGERO SRL, INTERVALCO SA, PIN
PLUS PIN SRL, ROSARIO SRL si
TEHNOMIN SA, care prin contributia lor au
sprijinit ce-a de-a Ill-a editie a manifestarii
Turism-Traditii-Cultura.

Expozitia a fost organizata pe mai multe
nivele:

® cxpozitia propriu-zisd unde au fost
organizate peste 30 de standuri din domeniile:
structuri de cazare, alimentatie publica,
agroturism, agentii de turism, O.N.G.-uri cu
activitati in domeniu, institutii de cultura,

Continuare in pag. 3
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Soknan Han Jung -
Ambasador al Organizatiei
Nativunilor Unite in Roménia, 27 mai
2000: “Feliciidri pentru organizarea
everimentului. Sper cd aceasid vizitc
se va concretiza intr-o mai bund
colaborare st parteneriate. Mulfumesc
pentru calduroasa dvs. ospitalitate.”

Laurence si Philippe
Roland - Ambasada Belgiei:

“Mudpumam foarte mudt pentru
primirea pe care ne-afi fdacut-o.
Felicitari pentru tot ceea ce ne-ati
ardtat. Mulpumim.”

Elard Escala - Ambasadorul
Peru, 27.05.20006: “Foarte bund
prezentare si sper s md intorc curnd
cu echipa mea comerciald.”

w Samia Arbi- Ambasador al

Tirusiei: “Muluamesc foarte mudt pentru
calduroasa primire. Felicitdri pentru
toate activitile dvs. ”

Jan Soth - Ambasadorul
Slovaciet.: “Mulgumim mult pentru
ospitalitatea si primirea prietencasca! Va
wram multa sandtate s viitor fericit
pentru aceastd tard minunatd!”

Karl Kilander — Tailanda,
27.05.20006: “A fost intr-adevdr o
pldacere sa vizitez Maramuresul si
Camera de Comert din acest frumos
Judet. Am fost foarte impresionat de
Jrumusetea si in special de ospitalitatea
ardtatd noud cu aceastd ocazie.
Continuati s aveti succes in afacerile
dvs.”

Umar I Damagum - Ambasada
Nigeriei: “Am ingeles din prezentarea

Judetului Maramures cd aici este un rai
pentru investitori. Am luat la cunostinia
despre economia si potengialul existent
in judetul Dvs. Felicit Camera,
organizatorul acestul eveniment.”

“Stimate Domule Presedinie,

Pe parcursul recentei vizite in
Judetul Marmures am discutat despre
oportunitatile de colaborare economice
si de afaceri in sensul investitiilor
strﬁine in Maramures. In acest sens Dus.
colaborare, cw ocazia primirii vizitei
ambasadorilor. In prezent, in Romdnia
sunt inregistrate 418 companii
pakistaneze. Din pdcate niciuna nu isi
are sediul in judegul Dus. care, dupa
opinia mea, are un viilor promitator.
Obstacolul 1l constituie lipsa continua

contactelor dintre judetul dvs. si
Pakistan.  Potentialul pentru I
schimburi si afacert profitabile intre I
Judetul Maramures si Pakistan este I
enorm. As aprecia daca, odatd cu o
viitoare vizitd de-a Dvs. in Bucuresti, I
am putea si stabilim o intdlnire
pentru a elabora modalitatea de I
dezvoltare a unor instrumente de
promovare a relatitlor de afaceri
dintre Maramures si Pakistan. Am
sugerat deja relatii de infratire intre
orase din cele doud tdri, ca un I
instrument de dezvoltare a legaturilor I
de prietenie si de a intelege ce este
important pentru promovarea
afacerilor. Astept cu nerdbdare si ne
intdlnim in Bucuresti.

Cu respect, Sanaullah,
Ambasada Pakistardui la Bucuresti ”JI
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Sa& vedem care este motivatia fiecaruia dintre
acestia. Cei ce au luat in serios problema aderarii,
care s-au pregatit, informat si au depus un efort
suplimentar si sustinut profesional si financiar,
au sanse ridicate sa reziste concurentei sporite
dupa aderare. Ele s-au preocupat sa adopte
certificarile si standardele de calitate si mediu,
sa-si construiasca o marca / brand, sa
investeasca fonduri importante in dezvoltarea
tehnologica, in cresterea productivitatii muncii
si reducerea cheltuielilor constituind programe
pe termen mediu si lung.

Dupa unele estimari, rezulta ca o treime din
societatile comerciale romanesti sunt pregatite
pentru aderare. O alta treime dintre firme sunt
pregatite partial, care au sanse ca in perioada
de 3-6 ani dupa aderare sa se puna la punct si
sa faca fata conditiilor din piata unica. Celelalte
societati care nu sunt pregatite vor fi nevoite sa-
si inchida activitatile o daté cu aderarea Roméniei
la UE. Pentru aceste companii, aderarea
Roméaniei a venit prea devreme. Ele doresc
amanarea aderarii cu 1-3 ani si chiar mai muli.

Din prima grupa fac parte firmele mari, cele
cu capital integral strain sau partial, care au piata
dezvoltata de export in UE, care au o pondere
importanta in economia locala si care au investit
fonduri semnificative in modernizarea
companiilor lor. Aceste companii vor fi cele care
vor face fata concurentei si protectiei mediului,
examene obligatorii si eliminatorii pentru firmele
romanesti dupa aderare.

Eliminarea taxelor vamale pentru firmele
romanesti si scoaterea unor taxe vamale pentru
produsele din tarile din afara Uniunii, la care se
adauga eliminarea politicilor restrictive si
protectioniste, vor diminua concurenta pana la
limita unei concurente suportabile. Astfel, vor
rezista cei care s-au pregatit din punct de vedere
managerial si competitiv pentru o concurenta
corecta.

Trebuie sa ne fie clar ca conditiile de lucru
care ne-au permis sa facem fatd concurentei
cu firmele din UE datorita: mainii de lucru ieftine,
protectiei vamale, utilitatilor ieftine, manufacturii
cu valoare adaugata mica, norme de mediu
nerestrictionate nu vor mai constitui atu-ul nostru
in mentinerea pe piata unica. Dupa aderare se
vor aplica normele si legile care vor guverna
functionarea firmelor, care obligatoriu se vor alinia
cerintelor si obligatiilor europene. Astfel, firmele
neperformante vor inchide portile definitiv, in
conditiile unor proceduri simplificate ale legii
falimentului, prin care creditorul dispune de
conditii pentru initierea falimentului debitorilor
incorecti / rau-platnici.

Facand o radiografiere a aderarii, sa vedem
daca sunt pregatite firmele / companiile
romanesti din diferite sectoare ale vietii
economice romanesti si ce sanse avem de a ne
mentine si dezvolta nivelul actual dupa momentul
aderarii.

Sectorul agricultura si industria alimentara
este si rdmane un domeniu prioritar pe agenda
guvernului roman. De fapt, aici au mai ramas
cateva stegulete rosii si galbene.

Agricuttura romaneasca, in contextul aderarii,
este departe de a fi competitiva in UE. Cu o
agricultura excesiv de divizata in proprietati unde
exista peste 1,5 milioane de fermieri, care in
cea mai mare parte este o agricultura de

subzistentd, in care se afla circa 35% din
populatia activa a tarii, care aduc un aport de
circa 12% la PIB tarii dar si cea mai uzata si
imbatranita fortd de munca din Romania, cu o
dotare tehnica la nivelul interbelic, cu un nivel
tehnologic scazut, nu vor putea sa facem fata
cu agricultura tarilor membre ale UE, inclusiv a
celor 10 tari aduse de ultimul val. O concentrare
a proprietatilor in asociatii / ferme agricole de
sute si mii de ha, care va cere timp si investitii
mari, va fi solutia salvatoare a agriculturii
romanesti. Aceasta se va putea realiza pe calea
vanzarii — cumpararii de terenuri agricole, prin
falimente sau asocieri succesive ale unor firme.
Astfel, fermele familiale, care nu au reusit sa-si
restructureze activitatile si sa modernizeze
tehnologiile vor putea sa devina ferme
comerciale.

Totusi, Roménia are potential in ceea ce
priveste suprafata de teren agicol, calitatea
solului, cultura cerealelor, legumelor, fructelor
si cresterea animalelor, care in conditiile intrarii
in UE vor fi restructurate si adaptate pietei unice
si politicii agricole comunitare. Trebuie sa
exploatam la maxim oportunitatile de afaceri
romano-comunitare in nisele libere sau cu
capacitate de absorbtie cum sunt cele ale
culturilor bio- si ecologice, de cereale, legume
si fructe si cultivarea planelor tehnice si textile
(in, canepa), acvacultura (peste de apa dulce),
cresterea de animale pentru carne sau caprine
pentru lapte si came s.a. care au sustinere cu
fonduri de finantare nerambursabile europene.

Industria alimentara este o problema cheie
atét pentru mentinerea produselor romanesti pe
piata autohtona, cat si pe piata unica
comunitara. O data cu aderarea, consumatorii
romani vor avea la dispozitie produse
diversificate, tot mai bune, cu o prezentare
comerciala deosebitd, la preturi din ce in ce mai
competitive, datorita concurentei acerbe dintre
producatotii celor 26 de state din UE. Totusi,
industria noastra alimentara are avantajul ca o
mare parte din consumatorii romani, mai ales
cei din mediul rural si preorasenesc, au un grad
ridicat de fidelizare pentru produsele traditionale
romanesti (regionale si locale). De asemenea,
prin calitatea lor bio si ecologica, produsele
romanesti, sunt cautate si de consumatorii din
zonele orasenesti, dar si la export. Aceasta este
nisa noastra cu care vom supravietui dupa
aderare cativa ani buni. Dacd vom sti sa ne
consolidam produsele traditionale din industrie
si s& le promovam pe piata unica vom avea
sansele pe care le-au avut polonezii si ungurii
de a se mentine pe piata interna si de a promova
pe cea unica cu produsele romanesti.

Patru domenii din industria alimentara vor
avea probleme deosebite dupa aderarea
Romaniei la UE. Acestea sunt: laptele si
produsele din lapte, carnea si produsele din
came, zaharul si painea.

In domeniul laptelui, pe care I-am prezentat
in interventiile noastre anterioare, ca domeniu
de interes major in politica agricola comunitara,
aplicata la specificul romanesc, problemele dupa
aderare vor fi complexe si complicate. Cota
negociata la Bruxelles de 3,3 miliarde litri de
lapte nu este acoperita in ultimii 2-3 ani cu
productie autohtona de lapte nici cantitativ si
nici calitativ.

Aceasta situatie pune Tn pericol fabricile
romanesti care trebuie sa proceseze conform
negocierilor cca 2,1 miliarde litri de lapte, care
de fapt nu exista la acest nivel de colectare. Dar
situatia este si mai complicata atunci cand
statisticile confirmate ne spun ca din cele cca
400 de unitati de procesare a laptelui, pana in
prezent, doar 46 indeplinesc conditiile
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standardelor impuse de UE. Alte 100 de unitati
ar mai putea obtine, cu efort deosebit, licentierea
functionarii pana la data aderarii. Restul raman
sa se autocondamne la inchiderea activitatilor
de procesare odata cu data aderarii.

Prognoza arata ca, dupa aderare, romanii
vor consuma, intr-o previziune optimista, lapte
si produse lactate romanesti, in primii 2-3 ani,
numai in proportie de 40%-50%. Restul se vor
duce din tarile UE, vecine cu Roménia si din
fabrici cu capital strain aflate pe teritoriul tarii
noastre. Daca nu se schimba ceva fata de
actuala stare de fapt, si laptele se va aduce din
tarile vecine Romaniei, membre ale UE. Preturile
laptelui si produselor lactate se vor alinia la piata
comunitard, bineinteles in sus.

Acelasi fior de neliniste ni-l da si industria
zaharului. Din cei 8 procesatori activi de zahar,
doar 3 sau 4 vor ramane pe piata romaneasca
dupa aderare. Cunoastem fenomenul cu care
s-au confruntat si tarile vecine, mai ales Ungaria
in problema aprovizionarii cu zahar din Romania
in primele 6 luni dupa aderare. Populatia acestor
tari s-a trezit la 1 mai 2006 cu o dublare a
pretului zaharului alb. Acest fenomen se va
petrece si la noi.

In industria camii, din cele peste 450 de
fabrici care prelucreaza carnea, 140 au sanse
de a indeplini conditiile impuse de standardele
UE. Aici gradul de acoperire cu produse
romanesti dupa aderare va fi de cca 75% din
primii ani. Si aici problema principala va fi a
cantitatii si calitatii materiei prime insuficiente
nevoilor pietei noastre. De asemenea, exista o
presiune externa asupra crescatorilor de animale
si procesatorilor din partea agricultorilor si
industriasilor din tarile vecine si hu numai care
va invada piata romaneasca cu care si produse
mult mai ieftine. In Roménia si in prezent exista
o criza de came, mai ales de vita. Procesatorii
din Romania apeleaza la importuri de carne mai
ieftina si calitativ superioara ofertei romanesti.
In tara noastra se simte lipsa unor ferme de
crestere de animale pentru carne, inclusiv a celor
pentru came de pasare, mai ales dupa actuala
criza provocata de gripa aviara, care va crea o
presiune asupra procesatorilor romani. Acestia
vor accepta importurile de materii prime din UE
si de produse din carne procesata, renuntand
la producatorii romani care cresc animale si
pasari la preturi necompetitive.

Industria de morarit si panificatie se afla sub
spectrul pericolului de a falimenta in proportii
semnificative. Odata cu dezvoltarea hiper si
supermarketurilor, cantitati importante de paine
si produse de panificatie se vor produce si
comercializa in incinta magazinelor la preturi
inferioare producatorilor romani. De asemenea,
se va produce o diversificare a produselor,
completata de comercializarea de produse
proaspete, livrate n conditii de igiena maxima.
Ca si in cazul industriei laptelui, camii, industria
de morarit si panificatie actuala din Roméania
este supusa unor restructurari si organizarii
impuse de normele standardelor ISO, HACCP si
de mediu care nu pot fi respectate si aplicate la
peste 60% din unitatile existente, din motive de
lipsa de spatiu, de fonduri de investitii si de dotare
tehnica.

Mai mult de 75% din IMM din sectorul de
panificatie se vor inchide imediat dupa aderarea
noastra la UE.

Industria tutunului va fi dominata de
companiile straine de brand. Acestea si politica
statului in accizarea si taxarea produselor din
tutun vor determina modificarea pretului tigarilor
la consumator, care vor avea cresteri peste

Continuare in pag. 11
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mesteri populari);

® seminarii

- in data de 26 mai 2006, s-a organizal in
colaborare cu Universitatea de Nord din Baia
Mare — Facultatea de Litere, masa rotunda
cu tema: Etnologul — Consilier cultural al
institutiilor de promovare a turismului in zona
Maramures.

® program cultural-artistic

- Au céntat si dansat pe scena expozitiei:
Ansamblul National “Transilvania” si
Ansamblul Tara Chioarului

O deosebita onoare ne-au facut-o cei peste
35 de ambasadori si insotitorii acestora, care
in programul de vizitare a Maramuresului au
inclus si o vizita la expozitia Turism Traditii
si Cultura.

Pe parcursul celor trei ore in care delegatii
au fost oaspetii nostri, s-a desfisurat un

seminar cu tema oportunitati de afaceri in

Maramures, care a debutat cu o prezentare la
nivel macro a economiei judetului Maramures
sustinutai de Domnul Presedinte Gheorghe
Marcas, urmati de céteva prezentari ale
marilor companii din judetul nostru.

La finalul vizitei Ambasadorul Slovaciei
Excelenta Sa Jan Soth, a luat cuvéntul si a
multumit Camerei de Comert si Industrie
Mal’amure§ pentru ospitalitatea cu care au fost
primiti.

Prezentarea judetului |
nu se putea incheia fara
ainvita oaspetii nostri la
un Salon Gastronomic
Traditional
Maramuresan unde
acestia au putut degusta:
sarmale cu pasat, piine
de malai si alte produse.

EXPOZANTI

ASOCTA T IA
NATIONALA A
AGENTIILOR DE
TURISM DIN
ROMANIA - Bucuresti,
str. Foisorului nr. 8, bl.
F3C, sc. 2, ap. 41, sector
3, Cod 031178, Tel/Fax:
021-3230855, 021-
3211908, 021-3236843, E-mail:
office@anat.org.ro, Maria Silceanu.
Asociatia Nationala a Agentiilor de Turism
din Roméania (ANAT), este o organizatie care
are drept scop reprezentarea
si apararea intereselor
profesionale ale membrilor
§ sdi, pe plan intern si
international, garantarea
1 exercitarii profesiei in
turism, sporirea contributiei
% la  ridicarea nivelului
 calitativ. al activitatii
turistice din Roménia.
ANSAMBLUL
NATIONAL
“TRANSILVANIA” -
430406 Baia Mare, Bd.
Independentei nr. 4, Tel./Fax:
0262-214643, luliana
DANCUS. Institutie de
spectacole folclorice.
ASOCITIATIA
»MICROREGIUNEA DE
DEZVOLTARE TARA LAPUSULUI”
TG. LAPUS Str. Pla Eroilor nr. 10, cod
435600, fax. 0362-824342, 0262-385180,
www.lapus.ro, e-mail: all@lapus.ro, loan
Buda - presedinte coordonator - 0726-
200509. Prioritatile asociatiei se
concentreaza asupra unor domenii de actiune
cu potential de regenerare economica si
sociala a zonei, precum dezvoltarea

B ——

turismului, sprijinirea mediului de afaceri,
dezvoltarea resurselor umane, asistenta
pentru administratia locala, promovarea
cooperarii internationale. ASOCIATIA
“MICROREGIUNEA DE
DEZVOLTARE ECONOMICO -
SOCIALA A TARII
MARAMURESULUI” - 435500 SIGHETU
MARMATIEL str. Piata Libertatii nx. 21, Tel.
/ fax 0262-312552, 0721-781245,
www.mtmm.ro, e-mail: contact@mtmm.ro,
asociatiamtmm@yahoo.com, Claudia
Gampe. Asociatie cu caracter profesional,
non-profit, neguvernamentala, fondata in
2001. ASOCIATIA “MICROREGIUNEA
DE DEZVOLTARE ECONOMICO -
SOCIALA A TARII CHIOARULUI” -
Somcuta Mare, Str. Republicii, nr. 7, jud.
Maramures. Asociatia “Microregiunea de
dezvoltare economico-sociala a Tarii
Chioarului” isi propune dezvoltarea

economico-sociala si ameliorarea starii
materiale a populatiei din zoni, prin
mobilizarea fortelor si initiativelor
persoanelor fizice si juridice, prin favorizarea
si incurajarea iniliativei membrilor
comunitatii in directia initierii unor proiecte
de dezvoltare, folosind resursele din zona
noastra, atat in interes comunitar cat si
individual, refmprospatarea cunostintelor
populatiei despre importanta Cetatii
Chioarului, in dezvoltarea sociala a zonei si
in lupta pentru pastrarea identitatii

populatiei de-a lungul secolelor.
ASOCIATIA “MICROREGIUNEA DE
DEZVOLTARE ECONOMICO-

SOCIALA A TARII CODRULUI” - Sediu:
437155, Farcasa, str. Independentei nr. 62,
judetul Maramures, Tel. 0262-266001.
Asociatia “Microregiunea de dezvoltare
economico-sociala a Tarii Codrului” isi
propune dezvoltarea economico-sociala si
ameliorarea starii materiale a populatiei din
zond, prin mobilizarea fortelor si initiativelor
persoanelor fizice si juridice, prin favorizarea
si incurajarea initiativei membrilor
comunitatii in directia initierii unor proiecte
de dezvoltare, folosind resursele din zona
noastra, atat in interes comunitar cat si
individual. ASOCIATIA
MINERALOGILOR,
PALEONTOLOGILOR SI

Continuare in pag. 4
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GEMOLOGILOR AMATORI DIN
ROMANIA Grupa Baia Mare - Cluj
Napoca, Str. Mihail Kogalniceanu nr. 1,
Persoana de contact: Grupa Baia Mare Oscar
Edelstein - tel. 0262-219931, mobil 0744-
780254, e-mail: edelsteinok @rdslink.ro.
Scopul asociatiei este de a reuni toti
colectionarii de minerale, fosile si geme din
Romania si de a le crea conditiile educative
leorelice, tehnice si practice pentru punerea
bazelor unor colecln cu valoare stiintifica sau
estetica. In acela51 timp, asociatia apara
interesele colec!lonaulm si sustine ac!lu]ule
Institutului Gemologic recent creat la
Universitatea_din Cluj. AUTORITATEA
NATIONALA PENTRU TURISM - B-
dul. Dinicu Golescu nr. 38, Sector 1,
Bucuresti, Cod postal: 010873, Telefon
centrala: 021 - 319.95.65/319.95.53 ; Fax:
021 - 314.99.54, Presedinte - OVIDIU
TULIU MARIAN, vicepresedinte - LIVIA
SIMA, Mariana Lupse - Reprezentant
teritorial la Baia Mare pentru Maramures,
Satu-Mare. Telefon/Fax: 0262-213912,
www.mturism.ro. Autoritatea Nationala
pentru Turism este organul de specialitate al
administratiei publice centrale, cu

personalitate juridica, aflat in subordinea
Ministerului Transporturilor, Constructiilor si
Turismului, prin care acesta isi realizeaza
atributiile in domeniul tu11%mulu1 BRD -

GROUPE SOCIETE GENERALE Grup

Baia Mare - Baia Mare, stz Gh. Sincai nx
38B, Tel. 0262-217483, fax 0262-215237,
www.brd.ro, Ag. BRD IZA, str. Republicii
nr.15, tel. 0262-
274384, fax 0262-

274126, Ag. BRD
AURORA str.
G.Cosbuc nr.34, lel
0262 217512, fax|
0262-217510, Ag.
BRD RIVULUS, str. &
Decebal nr2, tel. B
0262.217550, fax T
0262-217577, Ag.

BRD KAUFLAND , st g
G.Cosbuc nr. 38 , B
1e.0262- 218819, fax
0262-2067409.
Produse  bancare. S
CARPATAIR SA -
307210 Romania,
Timisoara
International Airport,
Tel: +40 256 300977, Fax: +40 256
306962, Cell. Romania: +40 743 532 011,
www.carpatair.ro, Dragos Popescu. Bilete de
avion. CERAMICA BLEDEA Z SRL - A.E
BLEDEA - Baia Mare, str. Marasesti nr. 11
(case), Telefon / fax: 0262 — 217587,
www.ceramicabledea.ro, Bledea Zaharie,
Oferta ceramica traditionala si ceramica
marca Bledea 7. DIRECTIA
JUDETEANA PENTRU TINERET
MARAMURES Baia Mare, Str. Culturii nr
7A, Telefon / Fax:
0262-217123,
0788302414, E-mail:
dtjmm @e-tineret.rom,
Web: WWW.e-
tineretmm.ro, Ciuvar
Cristian, Stefan Huta.
Oferta: vacante pentru
tineri in baze turistice
si de agrement.
EXIMTUR SA -
430211 BAIA MARE,
Bd. Traian nr. 5, Tel.
0262-222395
www.eximtur.ro, e-
m a i 1 :
baiamare@eximtur.ro,
Christian Alexandru
Balint. Bilete de avion

HERMES CONTACT e —

pentru orice companie aeriana, cu plecari din
orice aeroport din lume; rezervari cazare in
marile orase ale lumii; rezervari cazare in
principalele orase ale Roméniei; bilete de
odihna pe litoralul roméanesc al Marii Negre;
bilete de odihna si tratament in toate
statiunile balneare si de ohihna din Roménia;
rezervari vacante TUI pentru orice destinatie
din lume; excursii externe, programe proprii
sau ale altor tour-operatori din Roméania
pentru turisti individuali sau grupuri cu
autocar, avion; organizarea de congrese /
conferinte / intilniri de afaceri; asigurari
medicale, carte verde. MANASTIREA
“SOBORUL CELOR 12 APOSTOLI”
BARSANA — BARSANA, Tel. / fax 0262-
331101, Mobil 0745-595708, Maica stareta
Filofteia Oltean. Agentie de turism, lucruri
artizanale: covoare vegetale, traistute, icoane
si alte lucruri manuale din atelierele

manastirii. MESTERII POPULARI

MARAMURESENI - ALMASI MARTA
MEDA - Baia Mare, decoratiuni interioare,

aranjamente florale; BARBU$ GEORGE -

Baia Mare, sculptura, lemn; BARLEA IOAN
— Sarbi, clopuri. FILIP VASILE - Baia Mare,
lucrari pentru biserici; GHIUR FLORICA -

Baia  Mare, podoabe, zgardane;
HORODINCA MARIA - Baia Mare,
zgardane; IUGA GEORGETA MARIA - Bala
Mare, icoane; MANTA ILISCA — Botiza,
covoare; PASCA IOAN Glosu Tiblesului,
mobilier taranesc; PAPARUZA ANA - Bala
Mare, podoabe, PARVU MARINICA - Baia
Mare, dantela; POP PETRU — Breb, fuse;
RUS RUDOLF - Baita Baii, pipe; TIMIS
NICOARA - Baia Male sculptma icoane pe
sticla; TUROCZI JURJE CLARA si VASILE
- Baia Mare, ceramica. MUZEUL
JUDETEAN MARAMURES - Baia Mare,
str. Monetariei nr. 1-3, Tel. / fax 0262-
211927, Wwww.maramuresmuzeu.ro,
Wwww.maramuresmuseum.com, e-mail:
office@maramuresmuzeu.ro,
muzeumm@yahoo.com, Grigore Man.

Muzeul Judetean Maramures oferd un excurs
placut si util tuturor iubitorilor de cultura
prin sectiile sale: Arheologie, Arta,
Etnografie, Istorie, Planetariu si Case
memoriale, cu organizare proprie si locatii
independente, dar unitare prin scop si

tematici. PENSIUNEA CASA ROSA*#*

Continuare in pag. 5
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- Baia Mare, strada Mihai Eminescu, nr. 65A,
Telefon: 0040-262-212338, fax: 0040-262-
212304, WWW.casarosa.ro, e-mail:
office(@casarosa.ro, ing. Vasile Pop, tel: 0720-
544794. Ofera: cea mai buna cazare si masa
oaspetilor sai; linii internel in fiecare camera;
Linii telefonice intermationale; organizare mese
festive si cocktailuri. PENSIUNEA MILENA
- CHECHIS nx: 239, jud. Maramures, Tel. 0262-
211778, mobile: 0723-140665, e-mail
mihaela_macovei@yahoo.com,
www.pensiuneamilena.ro, Milena Macovei.
Oferta de servicii: - cazare, cazare grupuri, la
solicitare, in sat, conditii baie apa calda,
organizare de mese festive cu méancaruri
traditionale, initiere in arta tesutului la razboi,
pictura pe sticla, bai de plante si tratamente
naturiste; initiere schi cu instructor calificat;
pescuit pe rdul Chechis si Lapus; servicii de
babysitter; vizite in Maramuresul istoric; vizite
la manastitile Habra, Rohia, Rohita, Barsana I
sila biserica de lemn din Surdesti. SALONUL
“PRODUSE ALIMENTARE I
TRADITIONALE DIN MARAMURES” - |
Produse mordrit-panificatie, paste fainoase:
ASOCIATIA PATRONILOR DIN
MORARIT, PANIFICATIE SI PRODUSE
FAINOASE DIN JUDETUL |

4, Tel: 0262-212695, mobil 0745-267563, |

Persoana de contact: Maria Pop. Ape Minerale:

DELMAR SRL, BORSA, Str |
INDEPENDENTEIL, nt 15 ap.5, Telefon: 0262- |
345670 fax 0262-345670, CHIVU DUMITRU. I
MIOMIL SRL, BORSA, St: ENERGIEIL, nx
50A, Telefon:0262345939 Fax:0262345939, I
RODINA MIOMIL. Produse lactate:
CALITATEA SRL, MERISOR, nr 70, I
Telefon: 0262-293521, Fax: 0262-293521,
CINDEA GAVRIL. Produse si preparate din
came: FERMA ZOOTEHNICA SRL, BAIA
MARE, St. DEPOZITELOR, nr 5, Telefon: I
0262-223190, Fax:0262-223190, LAZAR
ROZICA, LAZAR I[I0AN FLORIN. I
UNIVERSITATEA DE NORD BAIA |
MARE Faculiatea de Litere - BAIA MARE, I
str. Victoriei nr. 76, Tel. 0262-276305, fax
0262-275368, litereunbm@yahoo.com, I
Muresan Petronela. Oferta Facultatii de Litere |
in domeniul Emologiei si Artelor Plastice: Carte
de specialitate, Studii etnologice, Monografii,
Creatie plastica.

MARAMURES, Baia Mare, Bd. Unixii n:. 16/ I

[ manifestdrt se poate face
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Cateva impresii ale expozantilor in urma participarii la Expo Turism

Traditii si Cultura 2006

DI1. Cristian Balint — Director Filiala
Eximtur Baia Mare: “Gdndurile mele de

| apreciere pentru eforturile depuse de-a lungul

celor 3 ani de existentd a Targului, se indreapta
spre stafful CClI Maramures, fdara de care
aceastd manifestare n-
ar avea loc!

Nu pot insd sd nu
observ o nepdsare
pentru fenomen, care se
manitfesta atdt la
nivelul autoritatilor cdt
si la nivelul soctetdtii
civile, iar de colegti
nostrt, agenti de turtsm,
nici nu mai vorbesc!

Cred cd pe viitor,
Camera va trebui sd
joace un rol de
coagulant al tuturor
intereselor in domeniul
turismulut, sd
sintetizeze informatiile
detinute de agenti, sd
solicite de la agentii
economict dorintele lor legate de fenomen si
apoi, toate acestea sa le prezinte autoritdtilor,
care trebuie facute sd inteleaga cd dacd nu
bagd bani in infrastructura judetului, nu
numat cd nu vor cdstiga
bani in viitor ct vor st pierde
bant!

Colegilor met agenti de
turism si nu numat, le pot
spune cd doar prin prezenta
masiva la astfel de|

lobby si se poate pune
presiune pe autoritdti
pentru ca acestea sd-si dea
concursul la ridicarea
turismulut in Maramures!
In acelasi timp, la astfel de
manifestart avem ocazia de
a face educatie de
cumpdrdtor de turism,
clientilor potentiali din

Maramures despre care ne plingem ca sunt
atipici; or dacd prezenta noastrd e in numdar
redus, ce pot acestia sa vadd, s@ compare si
aprecieze si in final sa cumpere?

Sunt convins insd, cd in timp, aceastd
manifestare se va bucura de un interes mai
mare din partea tuturor si abia astept editia
de anul vittor la care cu siguranta Eximtur
nu va lipsi si pentru a cdret reusitd vom face
tot ceea ce tine de agentia noastra!”

Dl. Anghel Pop - Asociatia
“Microregiunea de Dezvoltare
Economico-Sociald a Tarii Codrului:
“Am mat participat la diverse expozitii
organizate de CCl Maramures, la acest
eveniment ludnd parte pentru prima datd, cu
diverse obiecte sculptate in lemn masiv. Vot mai
participa si in viitor la evenimente similare
organizate de Camerd.”

D-na Carla Constantin - Carpatair
SA: “Suntem la prima participare la aceastd
mandifestare. Deoarece compania Carpatair a
deschis in acest an Agentia Satu Mare si pe
24 mai am tnaugural primul zbor am
considerat cd este o oportunitate sa ne facem
cunoscutt st in zona Maramures. Speram ca
la urmatoarea editie aceastd expozitie si aibd
un impact mai puternic tn réndul vizitatortlor
maramuresent.”
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Simpozionul International

»1elnologii de Mediu - Perspective Europene”

fn 4-6 mai 2006 a avut loc
in Baia Mare, la Centrul de
Instruire si Marketing al CClI
Maramures, a treia editie a
Simpozionului International
.Tehnologii de Mediu -
Perspective Europene”.

Organizatorul principal a fost
firma Adiss, alaturi de Primaria
Baia Mare, Asociatia Roméané a

;.I.

:h‘ L
Apei si Camera de Comert si
Industrie Maramures, gazda a
evenimentului si moderator al

discutiilor prin persoana
domnului presedinte Gheorghe
Marcas. Co-organizatori au fost
SC Vital SA si Fundatia
~Renasterea Maramuresului”, iar
parteneri firmele Binnova si
Entech. Totul s-a desfasurat sub
patronajul Ministerului Mediului
si Gospodaririi Apelor.

Si In acest an Simpozionul
s-a bucurat de un mare succes,
fiind prezenti aproximativ 200 de
invitati din diverse arii de
activitate, toate avand nsa un
numitor comun: mediul si
problemele acestuia. Au fost
prezente firme prestigioase din
tara si strainatate producatoare
de echipamente pentru tratarea
si epurarea apelor (Hans Huber
AG, Adiss SA), firme
producatoare de
autocuratitoare, vidanje si utilaje
de inspectat canale, numeroase
firme de proiectare si
consultanta (Binnova SA,
Halcrow Group Limited, Louis
Berger), specialisti de renume pe
probleme de mediu, profesori
universitari din universitatile
baimarene, operatori de apa/
canal, antreprenori, banci,
finantatori, oficialitati locale si
centrale.

Am fost deosebit de onorati
de prezenta doamnei Sulfina
Barbu, Ministru al Mediului si

Gospodaririi Apelor, care a
prezentat un material legat de
problemele de mediu existente
in Romania si cerintele Uniunii
Europene in domeniu. Tot despre
cerintele Uniunii Europene, dar si
despre fondurile europene
alocate pentru alinierea tarii
noastre la standardele de mediu
europene a vorbit domnul Attila

Korodi, ministru secretar de stat
la Ministerul Mediului si
Gospodaririi Apelor. Din partea
oficialitatilor locale au luat
cuvantul doamna prefect Bondi
Gydngyike, domnul Marinel
Kovacs, presedinte al Consiliului
Judetean Maramures si domnul
primar Cristian Anghel care au
prezentat atat starea actuala in
judetul Maramures si in Baia
Mare referitor la problemele de
mediu si infrastructura, céat si
planurile de dezvoltare.

Ne-au onorat de asemenea
cu prezenta domnul loan
Gherhes, presedintele Agentiei
Nationale pentru Protectia
Mediului, domnul Vasile Ciomos,
presedintele Asociatiei Roméne
a Apei si domnul Mihai Toti,
presedintele Fondului National
pentru Mediu. Acesta din urma
a confirmat ca exista fonduri si
disponibilitate pentru a asista
agentii economici, diversele
institutii  si organizatiile
neguvernamentale in rezolvarea
problemelor legate de mediul
inconjurator.

In partea a doua a
prezentarilor, firmele participante
au oferit solutii la cateva dintre
provocarile propuse. Astfel, Adiss
SA, binecunoscuta firma
baimareana ce ofera solutii
complete pe partea de tratare si
epurare a apelor, a lansat un nou
produs: statia de epurare
modulara compacta,

containerizata, pentru capacitati
intre 200 si 6000 echivalent
locuitor standard. De altfel
acelasi concept compact,
modular a fost propus si pentru
statiile mai mari de 6000 ELS.
Pe de alta parte, Adiss SA a
lansat o noua gama de produse:
autocuratatoarele si vidanjele
produse in Baia Mare sub licenta

Holzmann Fahrzeugbau

" Austria, un produs care

se bucura deja de mare
succes pe piata
romaneasca. Firma
| Entech, reprezentantul

comercial al firmei Adiss
pentru aceasta gama
de produse, a mai
lansat Si alte
echipamente ale firmei
Holzmann, cum ar fi
spre exemplu masinile
|de colectat deseuri,
precum si produse ale
firmelor Kamat
Germania (pompe si
sisteme cu jetde apa la
inaltéd presiune), ITV
Germania (instalatii de
inspectie retele de
canalizare), Brock Germania
(automaturatoare stradale),
Rioned Olanda (autocuratatoare
cu naltd presiune pentru tevi si

Stimate Domn,

de tnteres.

a anului viitor.

Cu deosebitd stimdi,

canale colectoare, sisteme de
inspectie). De altfel, lansarea
tuturor acestor produse s-a facut
in prezenta presedintilor sau
directorilor generali ai acestor
companii.

Pe de alta parte, a existat si
o expozitie de produse unde au
putut fi admirate echipamente
pentru statiile de epurare a
apelor, produse de Hans Huber
AG, lider mondial in productia de
astfel de echipamente, pompe
Kamat, autocuratatoare, masini
pentru inspectie canale. A fost
expusa chiar si o statie de
epurare compacta, complet
functionala, pentru o capacitate
de 400 de locuitori, produsa de
SC Adiss SA.

Evenimentul a fost un succes
deoarece a reusit sa polarizeze
oficialitati, finantatori, proiectanti,
producatori, organisme de mediu
de prima marime, cu totii
interesati sa gaseasca solutii la
problemele cu care se confrunta
judetul nostru si Romania in
domeniul mediului in general si
al apelor in special. La fel de
fmbucurator a fost faptul ca
exista in Baia Mare firme de varf
in acest domeniu, pregatite sa
faca fata cu succes apropiatei
integrarii a tarii noastre in UE.

La cdteva zile dupd terminarea Simpozionului
“Tehnologii de Mediu — Perspective Europene”, editia a Ill-a,
la care am avut onoarea sd va avem ca oaspete, dorim sd va
trimitem, pe aceastd cale, urdrile noastre de bine, aldturi de
cdteva dintre materialele acestui eveniment.

In urma unor discutiilor pe care le-am avut tmpreund
cu tnwitatit nostri, am avut pldcerea sd constatdm cd actiunea
propusd de organizatori si-a gdsit ecoul scontat st c@ meritd sa
fie in atentia noastrd pentru viitoare intdlniri de acest fel.

Suntem convinst cd sejurul scurt petrecut in judetul
Maramures v-a oferit posibilitatea de a vd face o impreste despre
preocupdrile noastre continue din domeniul mediulut, despre
intentiile noastre privind dezvoltarea st imbundtdatirea acestuia
st, nw in ultimul rand, despre dorinta noastrd de a gdsi solutic
tehnice si stitntifice pentru rezolvarea problemelor din aceastd arie

Multumindu-va pentru prezenta dumneavoastrd s
pentru timpul pe care ni l-ati acordat, ne exprimdm convingerea
cd legdturile noastre de colaborare, pe multiple planurt, vor fi
cheia reusitei actiunilor noastre viitoare. Astfel, continudnd
tnitiativa din acest an, vd tnvitdm sd participati st la cea de-a
patra editie a acestut simpozion, care se va desfdsura in luna mai

Cristian Anghel, Primar BAIA MARE
Dipl. Ing. Cornel Rat, Director ADISS SA
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Colaborare in scopul pregitirii de
formatori pentru examenele de maistri
tehnicieni dentari

fn urma unui invitatii din partea Camerei
de Comert din Esztergom Komarom, Camera
de Comert si Industrie Maramures a participat
la o intélnire care vizeaza o colaborare in
scopul pregatirii de formatori pentru
examenele de maistri tehnicieni dentari.

O delegatie din Baia Mare condusa de DI.
Presedinte al Camerei de Comert si Industrie
Maramures, Marcas Gheorghe, si din care au
mai facut parte DI. Secretar al CCl Maramures,
Tus Florentin si D-na Dobrai Angela, tehnician
dentar, a participat la intélnirea care a avut
loc la Tatabanya, orasul resedinta a judetului
Esztergom Komarom.

Delegatia maramureseana a fost
intdmpinata de catre Presedintele Camerei de
Comert, Juhasz Jozsef, secretarul Dr. Zaharan
Tamas, specialistul cu relatii publice Revai
Gabriella, Szimler Ferencz si Tomori Joszef

tehnicieni dentari.

S-a prezentat metodologia examinarii
maistrilor tehnicieni dentari. Aceasta
metodologie constd in traducerea si
acreditarea diplomelor tehnicienilor straini
veniti pe teritoriul Ungariei pentru a obtine
titulatura de maistru tehnician dentar, urmand
ca in prima faza sa se dea niste examene de
echivalare. Criteriul de baza pentru a fi
acceptat la aceste examene este prezentarea
unei lucrari protetice complexe de proteza
scheletata. In urma acceptului, tehnicianul
trebuie sa se pregateasca avand la dispozitie
o baza de materii de specialitate, care sunt
conforme standardelor europene, urmand ca
ulterior sa sustina un examen scris si oral din
acestea. In decurs de patru zle trebuie sa
execute intr-un laborator complet echipat, pe
teritoriul Ungariei, o lucrare complexa

scheletata sub supravegherea examinatorilor.
Aceasta lucrare implica executarea unor
elemente semifizionomice, ceramica sau
compozit, elemente de ancorare care necesita
metoda frezarii, executia scheletului, montarea
dintilor si polimerizarea partii acrilice. O alta
proba este sustinerea teoretica a acestei
lucrari.

Pentru sustinerea acestui examen, este
necesara achitarea unor taxe. Taxele reprezinta
acreditarea, traducere si eliberare de
documente, contravaloarea materialelor
folosite si onorariul examinatorilor.

In urma promovarii examenului, tehnicianul
obtine titlul de maistru tehnician dentar,
recunoscut in toatd Comunitatea Europeana,
diplomele fiind eliberate in trei limbi. Tehnicienii
care vor obtine, in urma examenului, primele
trei rezultate devin formatori pe teritoriul
Roméniei, urménd ca apoi Camera de Comert
si Industrie Maramures sa sprijine tehnicienii
dentari interesati, oferindu-le posibilitatea de
a sustine aceste examene de maistri tehnicieni
dentari in limba romana, sub supravegherea
celor trei formatori examinati in Ungaria.

Dobrai Angela

A aparut noua editie a standardului SR EN ISO 9000:2006
"Sisteme de management al calitatii. Principii
fundamentale si vocabular"

Standardul SR EN ISO 9000:2006 descrie principiile
fundamentale ale sistemelor de management al calitatii si specifica
terminologia pentru acestea. Pe linga terminologie, standardul
cuprinde si o anexad cu diagrame conceptuale, care furnizeaza
reprezentari grafice ale relatiilor dintre termenii din diverse domenii
referitoare la sistemele de management al calitatii. Acest standard
reprezinta revizuirea SR EN ISO 9000:2001, pe care il inlocuieste.
Standardul SR EN [SO 9000:2006 reprezinta versiunea romina a
textului in limba engleza a standardului european EN ISO 9000:2005.

Familia de standarde SR EN ISO 9000, a fost elaborata pentru a
ajuta organizatiile, de orice tip sau marime, sa implementeze si sa
conduca eficace sisteme de management al calitatii. Aceasta familie
cuprinde, In afara standardului mai sus amintit, mai multe standarde
din care amintim:

- SR EN ISO 9001:2001, Sisteme de management al calitatii.
Cerinte, specifica cerinte pentru un sistem de management al calitatii
atunci cAnd o organizatie are nevoie si-si demonstreze abilitatea de a
furniza produse care indeplinesc cerintele clientului si ale
reglementarilor aplicabile si urmareste sa creasca satisfactia clientului.

- SR ENISO 9004:2001, Sisteme de management al calitatii. Linii
directoare pentru fmbunatatirea performantelor, furnizeaza linii
directoare care iau in considerare atat eficacitatea, cit si eflclenta
sistemului de management al calitatii. Scopul acestui standard este
imbunatatirea performantei organizatiei si satisfactiei clientilor, precum
si a altor parti interesate.

- SR EN ISO 19011:2003, Ghid pentru auditarea sistemelor de
management al calitatii si/sau de mediu, furnizeaza indrumari
referitoare la auditarea sistemelor de management al calitatii si al
mediului.

- SR EN ISO 10013:2003, Linii directoare pentru documentatia
sistemului de management al calitatii, furnizeaza liniile directoare
pentru elaborarea si mentinerea documentatiei necesare realizarii unui
sistem de management al calitatii eficace a(laptat cerintelor specifice
unel organizatii.

- SR ISO 10002:2005,

Managementul calitatii. Satisfactia

clientului. Linii directoare pentru tratarea reclamatiilor in cadrul
organizatiilor furnizeaza indrumari pentru proiectarea si implementarea
unui proces eficace si eficient de tratare a reclamatiilor pentru toate
tipurile de activitati comerciale si necomerciale, inclusiv cele referitoare
la comertul electronic. Informatiile obtinute prin procesul de tratare a
reclamatiilor sunt deosebit de importante intrucét permit imbunatatirea
produselor si proceselor si sporirea reputatiei organizatiei, indiferent
de marimea, localizarea sau domeniul in care aceasta isi desfasoara
activitatea.

Centrul Zonal de Informare in domeniul standardizarii Maramures,
va poate pune dispozitie aceste standarde precum si o colectie pe CD a
standardelor in domeniul Managementului calitatii care cuprinde:

(Indice - Titlu RO)

SR EN ISO 10012:2004 - Sisteme de management al masurarii.
Cerinte pentru procese si echipamente de masurare; SR EN ISO
19011:2003 - Ghid pentru auditarea sistemelor de management al
calitatii si/sau de mediu; SR EN ISO 9000:2006 - Sisteme de
management al calititii. Principii fundamentale si vocabular; SR EN
ISO 9001:2001 - Sisteme de management al calitatii. Cerinte; SR EN
[SO 9004:2001 - Sisteme de management al calitatii. Linii directoare
pentru imbunatatirea performantelor; SR ISO 10002:2005 -
Managementul cahtatu Satisfactia clientului. Linii directoare pentru
tratarea reclamatiilor in cadrul 01gdnl7at11101, SR 1SO 10005:1999 -
Managementul cahtat}l. Ghid pentru planurile calitatii; SR ISO
10006:2005 - Sisteme de management al calitatii. Linii directoare
pentru managementul calitatii in proiecte; SR ISO 10007:2005 -
Sisteme de management al calitatii. Linii directoare pentru
managementul configuratiei; SR ISO 10015:2000 - Managementul
calitatii. Linii directoare pentru instruire; SR ISO/TR 10013:2003 -
Linii directoare pentru documentatia sistemului de management al
calitatii; SR ISO/TR 10014:2005 - Linii directoare pentru
mfnmgementul aspectelor economice ale calitatii; SR ISO/TR
10017:2005 - Indrumiri referitoare la utilizarea tehnicilor statistice
pentru ISO 9001:2000.

Mihail MARASE@( U
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S-a finalizat al treilea workshop EMPRETEC
organizat de Centrul Regional Empretec Baia Mare

Centrul Regional Empretec Baia Mare
a organizat cel de-al treilea workshop
EMPRETEC in perioada 8-16 mai 2006. De
aceasta data cursurile s-au desfasurat timp
de noua zile consecutiv, programul
reprezentdnd o provocare de anduranta
pentru participanti.

EMPRETEC este un program
UNCTAD (United Nations Conference
on Trade and Development) care
promoveaza crearea de structuri cu
sprijin sustinut, cu scopul de a oferi
suport antreprenorii de succes pentru
a crea intreprinderi mici si mijlocii intr-
0 maniera inovativa si care sa fie
competitive pe plan international.
Astfel, dezvoltarea unui sector privat
dinamic este unul dintre obiectivele
principale ale acestui program.

Prezent in peste 30 de tari,
programul EMPRETEC fsi propune,
prin derularea fiecarui program
national, sa identifice antreprenori cu
potential ridicat, sa realizeze traininguri
menite a dezvolta abilitati de afaceri si sa
incurajeze potentarea experientelor si a
fenomenului de “networking” fintre
participantii la program, atat pe plan local

cat si international. Prin derularea
programelor nationale se doreste sa se
stabileasca sisteme de sprijin pe termen
lung care sa faciliteze cresterea si
internationalizarea firmelor antreprenorilor
participanti la program.

La acest workshop au fost selectati un

numéar de 13 participanti, reprezentand
companii din diferite sectoare de activitate

din judetul nostru: Mons Medius
Investments, Cressent, Arbex International,
Atena Lux, Atlas Consulting, RDS RCS, R&B.

Timp de 9 zile empretecii au fost incurajati
sa se concentreze asupra rolului lor de
antreprenori si au fost provocati sa fsi
examineze in mod critic punctele lor slabe
si tari. Workshopul a fost o oportunitate
pentru participanti de a deveni mai familiari
cu competentele lor comportamentale de a
fi antreprenori de succes, de a-si intari
si imbunatati acele comportamente in
ei Insisi si, In final, de a fi capabili de a
le aplica n afacerile lor proprii.

La fel ca de fiecare data, la finalul
workshopului a avut loc o conferinta de
presa care s-a bucurat de prezenta
domnului Dezider  Stefunko,
- coordonatorul international al
programului EMPRETEC din partea
UNCTAD Geneva si dl. Dumitrache
Dima, director general al Asociatiei
Exportatorilor si Importatorilor din
Romania (ANEIR), consilier de afaceri
Program EMPRETEC. Acestia au
prezentat planurile de viitor ale
Programului EMPRETEC din Romania,
referindu-se atat la infiintarea unui numar
de 8 noi centre regionale care impreuna cu
cele existente vor organiza peste 50 de
asemenea workshop-uri.

Prima promotie de masterat a Universititii “Babes - Bolyai”
Cluj-Napoca, Facultatea de Stiinte Economice si Gestiunea
Afacerilor organizat la Baia Mare se apropie de final

La sfarsitul lunii iunie va
avea loc sesiunea de disertatie
a primei promotii de masterat al

electronic, care alaturi de cartile
profesorilor au
cursantilor

furnizat Baia Mare,

materiale de

s-au desfasurat de asemenea la
procentul de
promovabilitate fiind de 100%.

experientei de afaceri a
masteranzilor fiind unul din

ingredientele succesului acestui

Universitatii “Babes - Bolyai”
Cluj-Napoca, Facultatea de
Stiinte Economice si Gestiunea
Afacerilor organizat la Baia
Mare in colaborare cu Camera
de Comert si Industrie
Maramures. Peste 100 de
studenti vor obtine diploma de
Master la cele doua specializari:
“Managementul Dezvoltarii
Afacerilor” si “Banci si Piete de
Capital”.

Cursurile s-au desfasurat la
sfarsit de saptaméana la Centrul
de Instruire si Marketing al
Camerei de Comert, care a
rdspuns cu succes nevoilor
academice si tehnice ale
corpului  profesoral al
Universitatii “Babes - Bolyai”.
Prelegerile au fost sustinute n
majoritatea timpului pe suport

pregatire de un inalt nivel
academic.

in cele doud semestre ale
anului academic au fost parcurse
teme de actualitate pentru
activitatea bancara si
manageriala, aspectele practice
ale cursurilor. Din curricula
masteratului “Banci si Piete de
Capital” amintim: Derivate
financiare, Standingul financiar
al firmei, Fuziuni si achizitii,
Performante si riscuri bancare.
Modalitatile de notare au inclus
realizarea de lucrari pe teme de
interes ale participantilor,
danduli-se posibilitatea de a
prezenta alaturi de continutul
notional si teoretic, aspectele
practice cu care se intélnesc in
activitatea lor din institutiile
bancare. Sesiunile de examinare

La masteratul “Banci si Piete de
Capital” cei inscrisi au provenit
in principal din institutiile
bancare din Baia Mare, Viseu,
Borsa, Satu Mare si Salaj.
“Managementul dezvoltarii
afacerilor” s-a bucurat de un
din

intreprinzatorilor din Baia Mare,

interes ridicat partea
majoritatea studentilor avand
propriile lor afaceri de succes.
Tematica acestui masterat a
Furomanagement,
Plasamente de Capital,

Comportamentul Organizational,

inclus:

Sisteme moderne de
management al productiei, Etica
si comportamentul in afaceri,
Intercultural Business
Communication. Cursurile au
grad de

avut un finalt

interactivitate, aportul

program.

Pentru anul viitor in cadrul
colaborarii dintre Camera de
Comert si Industrie Maramures
si Universitatea “ Babes —
Bolyai” se vor desfasura
Masteratul de “Managementul
Dezvoliarii Afacerilor” si cel de
“Banci si Piete de Capital”,
dorindu-se in acelasi timp
extinderea si spre alte cursuri
in domeniul comertului exterior
si al politicilor de marketing si
management. Pe aceasta cale 1i
invitam pe potentialii studenti
sa 1si manifeste interesul pentru
unul dintre cursurile oferite,
putand
suplimentare de la sediul

obtine informatii
Camerei de Comert si Industrie
Maramures, persoana de contact
dl. Florentin Tus.
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29 septembrie - 1 octombrie

Loc de desfasurare: CENTRUL DE INSTRUIRE $1 MARKETING al CCl Maramures
situat In Baia Mare, Aleea Expoxzitiei nr. 5

~
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@® Consumabile

27 - 29 octombrie

Loc de desfasurare: CENTRUL DE INSTRUIRE Sl
MARKETING al CCl Maramures situat in Baia Mare,
Aleea Expozitiei nr. 5
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& imbracaminte

€ Bijuterii din metale
pretioase si semipretioase

3 - 5 noiembrie

Loc de desfasurare: CENTRUL DE INSTRUIRE $I
MARKETING al CClI Maramures situat n Baia Mare,
Aleea Expozitiei nr. 5

Q
Organizator: §
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Pentru inscrieri si informatii suplimentare: www.ccimm.ro



10

CAMERA DE COMERT $l INDUSTRIE MARAMURES

- Busola Dvs.

HERMES CONTACT

in afacernri!

Biblioteca INFO

NoU! NoU! NOoU!

Va supunem atentiei urmatoarele publicatii comercializate prin
Biblioteca-Info, de mare interes in special pentru intreprinderile mici si
mijlocii:

Secretele comertului electronic — Ghid pentru IMM-uri

Deoarece cele mai multe intreprinderi mici si mijlocii din tarile aflate
in tranzitie economica nu sunt edificate pe dephn de avanta]ele Comertulul
electronic in desfasurarea unor activititi ca: organizarea afacerilor,
marketing si vAnzari, Centrul de Comert Intelna[londl Geneva, a realizat
un ghid practic care contine raspunsurile la intrebarile cele mai frecvente
pe care intreprinzatorii si le pun cu privire la comertul electronic.

Ce se poate invita cu ajutorul acestui ghid?

@ cum si se dezvolte o strategie de comert electronic si cum si se
realizeze un studiu de piatil on-line ®subliniazi tehnicile de marketing si
comunicare on-line @ riispunde la intrebari legate de probleme de ordin
juridic si financiar ®evidentiaz caracteristicile unui sit Web de succes @se
ofera o schitd pentru realizarea unui plan de afaceri in domeniul comertului
electronic, rezultatele unui studiu de cercetare cu implicatii practice ®se
fac trimiteri la pagini Web reprezentative pentru aspectele tratate.

:_ Chi s

Este o publicatie pregatitd sub tndrumarea Centrului de Comert
International si adaptata de catre Centrul Roméin de Comert Exterior
corespunzitor realititilor romAnesti, oferind mspunsuu la cele mai uzuale
intrebari pe care si ile pune exportatorul roman cu privire la: 9 cercetarea
de piati ¢ aspectele culturale ale afacerilor 4 marketing, metode de
patrundere pe piatd @agenti si distribuitori @targuri si expozitii 9 norme
si reglementiri @norme de calitate ® stabilirea pretului € finantare si

C.C.I. Maramures

incasiri® transporturi® documente de export4 ambalare si
etichetare @acorduri comerciale @ comertul electronic @oferi date asupra
contactelor utile in Roménia precum sio ampl listi de pubhcatn sisurse
de informare pe lntemet care pot fi utile 111tlep1111d611101 mici si 1111]10011
isten 1 n jal — ghi

Ghid realizat de catre Centrul de Comert Imernat,i()nal in colaborare
cu Secretariatul Commonwealth isi propune sa explice beneficiile pe
care comunitatea de afaceri le poate obtine printr-o mai buna cunoastere
si intelegere a sistemului comercial mondial (OMC). Ghidul subliniaza
aspecte importante pentru persoanele angajate sau interesate in activitatea
de comert exterior si este in principal adresat: lntlepundeulm n special
IMM-urilor; industriilor siasociatiilor industriale si comerciale; institutiilor
de? nvatamant care au legatma cu activitatea de comert exterior. in cele
sase parti principale sunt tratate urmétoarele aspecte: @rolul OMC ca
for de negociere si ca organizatie pentru reglementarea diferendelor
comerciale @ prezinti regulile aplicabile comertului cu bunuri, asa cum
au fost prevazute in GATT 1994 si in acordurile sale conexe @ trece in
revista principalele caracteristici ale Acordului General privind Comertul
cu Servicii si angajamentele asumate in cadrul acestuia de tarile
membre ¥explici regulile care se aplica la achizitiile guvernamentale si
la comertul de stat @ descrie prevederile din Acordul privind Dreptul de
Proprietate Intelectuala legate de comert #furnizeaza o privire de ansamblu
a aspectelor in discutie in sase domenii legate de comert, adaugate pe
agenda OMC; capitolele furnizeaza o analiza a implicatiilor pentru
intreprinderi ale problemelor examinate.

Informatii suplimentare si comenzi: sediul CCI Maramures, et. Il1,
cam. 9, e-mail cci_mm@ccimm.ro ; fax 225794.

Directia Judeteana de Statistica Maramures prezinta:

Evolutia principalilor indicatori
economico-sociali in luna martie si
perioda 1.1 - 31.111.2006

luna martie 2006 au crescut cu 0,2% fata de
luna precedenta si cu 8,4% fata de luna martie
2005. in raport cu luna decembrie 2005, rata
inflatiei a fost de 1,5%, ceea ce corespunde
unei medii lunare de 0,5%, comparativ cu 0,6%
Tn aceeasi perioada din anul 2005.

Numarul somerilor inregistrati la sfarsitul lunii
martie 2006 era de 10.352 persoane, in

Productia industriala realizata in perioada 1.I-
31.1I1.2006, comparativ cu perioada similara
din anul 2005, a fost mai mare cu 4.4% in
volum absolut.

Volumul cifrei de afaceri totale (cifra de afaceri
totala provine atat din activitatea principala, cat
si din activitatile secundare ale intreprinderilor
cu profil industrial) a intreprinderilor cu activitate
principala de industrie in perioada 1.| —
31.11.2006, a fost mai mare, cu 13,5% fata
de aceeasi perioada din anul 2005.

Exporturile si importurile de marfuri realizate
n perioada 1.1 - 31.1l.2006 faté de perioada
corespunzatoare din anul 2005, au fost mai
mari cu 31,3%, respectiv 33,0%.

Volumul cifrei de afaceri a intreprinderilor cu
activitate principala de comert cu amanuntul a
crescut in perioada 1.1.-31.11.2006 cu 7,3%
fata de cel obtinut in perioada corespunzatoare
din anul 2005.

Comparativ cu perioada similara din anul
2005, volumul cifrei de afaceti realizata din
vanzarile de produse alimentare a fost mai mare
cu 16,0%, dar mai mic cu 4,0% din vanzarile
de produse nealimentare.

Volumul cifrei de afaceri a intreprinderilor cu
activitate principala de vanzare, intretinere si
reparare a autovehiculelor si motocicletelor, de
comert cu amanuntul al carburantilor pentru
autovehicule s-a situat in perioadal.l —

31.11.2006, peste nivelul Tnregistrat in aceeasi
perioada din anul 2005, cu 17,9%.

Cifra de afaceri obtinutd din vanzarile de
autovehicule, motociclete, piese de schimb si
accesorii aferente, intretinerea si repararea
autovehiculelor a fost mai mare cu 42,5% in
comparatie cu perioada 1.1.-31.111.2005, iar
cifra de afaceri obtinutd din vanzarea de
carburanti a fost mai mica cu 15,0% fata de
perioada corespunzatoare din anul 2005.

Cifra de afaceri din activitatea de servicii de
piata prestate populatiei a inregistrat in perioada
1.1 - 31.11.2006 o scadere de 11,1% fata de
perioada similara din anul 2005.

Capacitatea de cazare turistica in functiune
a structurilor de primire turistica n trimestrul |
2006, a fost mai mare cu 58,1% fata de
trimestrul |1 2005.

Castigul salarial mediu nominal brut, pe tara
n luna martie 2006 a crescut cu 8,3%, iar
céastigul salarial mediu nominal net a fost mai
mare cu 8,0% comparativ cu luna februarie
2006.

Raportul dintre indicele castigului salarial
mediu nominal net si indicele preturilor de
consum, in luna martie 2006, a fost de 107,8%
fata de luna corespunzatoare din anul precedent
si de 90,8% comparativ cu luna octombrie
1990.

Preturile de consum al populatiei, pe tara, in

crestere cu 67 persoane fata de luna
precedenta, iar rata somajului a fost de 5,0%
(4,9% In luna precedentd) si de 3,8% pentru
femei (3,8% in luna precedenta).

Evolutia principalelor fenomene demografice,
in trimestrul | 2006, comparativ cu perioada
corespunzatoare din anul 2005 a fost
caracterizata de scaderea natalitatii si a
mortalitatii generale si de cresterea mortalitatii
infantile. Numarul casatoriilor a fost in scadere,
iar cel al divorturilor in crestere. Scaderea
numarului de nascuti vii cu 69 s-a reflectat in
diminuarea ratei natalitatii de la 10,9 la 10,4
nascuti vii la 1000 locuitori. Numarul decedatilor
a fost In scadere cu 67, iar rata mortalitatii a
scazut de la 11,7 la 11,2 decedati la 1000
locuitori. Sporul natural negativ al populatiei a
fost de -98 persoane fata de -96 persoane in
perioada corespunzatoare din anul 2005.
Scaderea numarului de casatorii cu 68 a
determinat diminuarea ratei nuptialitatii de la
5,4 la 4,9 casatorii la 1000 locuitori; rata
divortialitatii a fost de 2,00 divorturi la 2000
locuitori (1,81 la 1000 locuitori in perioada
similara din anul 2005). Numarul decedatilor
sub 1 an a crescut cu 8, rata mortalitatii infantile
crescand de la 12,9 la 19,6 decese sub 1 an
la 1000 nascuti vii.

Vasile Pop, director DJS Maramures
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° CONVVENTIA POSTALA
UNIVERSALA*) din 5 octombrie 2004
privind regulile comune aplicabile
serviciului postal international (M.O. n. 277/
2000)

® CODUL TEHNIC din 14 martie
2006 al gazelor naturale comprimate pentru
vehicule (M.O. nr. 277/2006)

® ORDONANTA DE UR(;ENTA nr.
23 din 22 martie 2006 pentru modificarea
si completarea Ordonantei Guvernului nr.
39/1996 privind infiintarea si functionarea
Fondului de garantare a depozitelor in
sistemul bancar (M.O. nr. 278/20006)

® PROGRAM NATIONAL din 8
martie 2006 pentru reducerea costurilor cu
energia pentru populatie, prin cresterea
eficientei energetice si utilizarea energiei
regenerabile in anul 2006 (M.O. nr. 279/
20006)

® PROGRAM ANUAL din 2 martie
2006 de marketing si promovare turistica
(M.O. nr. 279/20006)

® PROGRAM ANUAL din 2 martie
2006 de dezvoltare a produselor turistice
(M.O. nr. 279/20006)

® LEGE nr 73 din 23 martie 2006
pentru aprobarea Ordonantei Guvernului nr.
47/2005 privind reglementari de neutralizare
a deseurilor de origine animala (M.O. nr.
285/20006) oo

®  HOTARARE nr. 374 din 22 martie
2006 privind prelungirea aplicarii
prevederilor Hotararii Guvernului nr. 52/
2005 pentru aprobarea Contractului-cadru
privind conditiile acordarii asistentei
medicale in cadrul sistemului de asigurari
sociale de sanatate pentru anul 2005 si ale
Hotararii Guvernului nr. 235/2005 privind
aprobarea pentru anul 2005 a listei
cuprinzind denumirile comune
internationale ale medicamentelor din
Nomenclatorul medicamentelor de uz uman,
de care beneficiaza asiguratii in tratamentul
ambulatoriu, cu sau fara contributie
personald, pe bazi de prescriptie medicala

(M.O. nr 285/2909)

®  HOTARARE nr 363 din 22 martie
2006 privind modificarea si completarea
Hotarérii Guvernului nr. 427/2004 pentru
aprobarea Normelor privind circulatia
materialelor lemnoase si controlul circulatiei
acestora si al 1nstalat11101 de transformat
lemn rotund (M.O. nr. 286/20006)

®  ORDIN nr 409 din 17 martie 2006
privind depunerea declaratiilor fiscale cu
codificarea informatiei prin cod de bare
(M.O. nr. 286/2006)

®  ORDIN nr 142 din 24 martie 2006
privind modificarea si completarea Ordinului
presedintelui Casei Nationale de Asigurari
de Sanitate nr. 221/2005 pentru aprobarea
Normelor metodologice privind contributia
de asigurari sociale de sanatate (M.O. nr.
287/2000)

® LEGE nr 72 din 23 martie 2006
pentru aprobarea Ordonantei Guvernului nr.
48/2005 privind organizarea pietei laptelui
de vaca (M.O. nr. 288/2006)

® ORDIN nr. 82 din 31 ianuarie
2006 privind modificarea Procedurilor de
implementare, monitorizare si evaluare a
subprogramului “Dezvoltarea oraselor prin
stimularea activitatilor intreprinderilor mici
si mijlocii” (M.O. nr. 289/20006)

®  ORDIN nr. 83 din 31 ianuarie
2006 privind modificarea Procedurilor
privind implementarea subprogramului
“Investitii in servicii sociale” (M.O. nr. 289/
2006)

®  ORDIN nt 101 din 22 martie 2006
privind modificarea Procedurii de
implementare a Programului pentru
sprijinirea dezvoltarii intreprinderilor mici
si mijlocii prin fonduri in limita sumelor
platite pentru profitul brut reinvestit,
aprobata prin Ordinul presedintelui Agentiei
Nationale pentru Intreprinderi Mici si
Mijlocii si Cooperatie nr. 64/2006 (M.O. nr.
289/2000)

® NORME METODOLOGICE din

19 ianuarie 2006 de aplicare a Ordonantei

in Monitorul Oficial

11 I

Guvernului nr. 16/2002 privind contractele
de parteneriat public-privat (M.O. nr. 290/
2000) o

® HOTARARE nr. 90 din 19
ianuarie 2006 pentru aprobarea Normelor
metodologice de aplicare a Ordonantei
Guvernului nr. 16/2002 privind contractele
de parteneriat public-privat (M.O. nr. 290/
2000)

® LEGE nr 56 din 17 martie 2006
pentru modificarea si completarea Legii nr.
199/2000 privind utilizarea eficienta a
energie (M.O. nr. 291/2006)

® ORDIN nr. 141 din 24 martie
2006 privind modificarea si completarea
Ordinului ministrului sanatatii si al
presedintelui Casei Nationale de Asigurari
de Sanatate nr. 60/32/2006 pentru
aprobarea Normelor de aplicare a
prevederilor Ordonantei de urgenta a
Guvernului nr. 158/2005 plnlnd concednle
si indemnizatiile de asigurari sociale de
sanatate (M.O. nr. 292/2006)

®  ORDIN nr. 219 din 29 martie 2006
privind aprobarea sumelor pe speciile de
animale pentru care se acorda subventii in
conformitate cu prevederile Hotararii
Guvernului nr. 1.853/2005 privind sprijinul
direct al statului prin acordarea de subventii,
in anul 2006, producatorilor agricoli din
sectorul animalier si din sectorul piscicol
(M.O. nr. 292/20006)

®  ORDIN nt 411 din 17 martie 2006
privind procedura de declarare si stabilire a
impozitului pe veniturile din activitati
agricole impuse pe baza de norme de venit
(M.O. nr. 294/20006) .

®  STRATEGIE NATIONALA din 16
februarie 2006 privind accelerarea
dezvoltarii serviciilor comunitare de utilitati
publice (M.O. nr. 295/20006)

® HOTARARE nr. 246 din 16
februarie 2006 pentru aprobarea Strategiei
nationale privind accelerarea dezvoltarii
serviciilor comunitare de utilitati publice

(M.O. nr. 295/20006)

Radiografierea aderdaru

Urmare din pag. 2

100% 1in anul aderarii. Se vor
produce delocari ale lohnului din
Romania inspre vest si tarile afro-
asiatice. Mai departe preturile
tigarilor se vor alinia la cele din piata
comunitara, care va stabiliza pretul
lor in Romania.

Despre industria confectiilor,
textilelor si incaltdmintei in lohn nu
mai revenim, pentru ca aceasta
trebuie sa se restructureze si sa
dezvolte productii si colectii proprii
de produse. Forta de munca ieftina

care a sustinut atatia ani industria
textila / confectii / incaltaminte nu
va mai putea sa aduca avantaje
competitive. Multe firme din
domeniu au inceput sa isi lanseze
colectii proprii de confectii.
Dintre  producatorii  /
exportatorii de mobila, sector care
a dovedit ca manifesta un grad
ridicat de adaptabilitate la normele
si standardele europene, aflati pe
piata vest-europeana de peste 30
de ani, comercializarea produselor
lor pe piata unica nu sufera
transformari si obstacole esentiale.

n ultimii ani Romania a produs
peste 80% din mobila pentru
europenii vestici. Tn conditiile in
care producatorii de mobila scapa
de formalitati, de taxe vamale, de
contingente, de multimea
formularelor de atestare a originii
marfurilor etc vor primi un ajutor
pentru dezvoltarea lor si a afacerilor
lor pe piata comunitara.

Industria prelucratoare din
metal este, prin produsele sale in
marea lor majoritate destinate
exportului, pe piata europeana.
Ele indeplinesc conditiile impuse
de normele si standardele
europene sau internationale.
Majoritatea companiilor mari in

functiune sunt privatizate si
cumparate de marile companii /
concerne multinationale care sunt
pregatite din timp pentru ca ele
functioneaza deja pe principiile
economiei de piata de ani buni.
IMM din acest sector lucreaza pe
orizontala ca furnizori de
competente pentru marile firme
din domeniu. Ele vor prospera
pentru ca se aliniaza la cerintele
impuse de firmele mari beneficiare
care comercializeaza produse
finite pe piata UE.

N.R. In humarul urmator vom
prezenta radiografierea altor
domenii din economia romaneasca
in fazele de pre si post-aderare.



12

HERMES CONTACT e —

C.C.1. Maramures - Busola dumneavoastra in afaceri !

CERERE - OFERTA

prin Centrul de Promovare si Informatii de Afaceri

al C.C.1. Maramures, tel/fax: 0262-225794

(Cand solicitati informatiile faceti trimitere la numirul de referinta din paranteza cererii/ofertei)

e Din strainatate

CERERI

ARABIA SAUDITA

Solicita uniforme militare de
camuflaj, la standardele de calitate
acceptate: europene, americane si ale
CCG. (4042)

AUSTRALIA

Doreste sa importe mobilier din lemn
si metal (scaune). Se intentioneaza
importul unei cantitati insemnate de
mobilier din metal si lemn, in special
scaune moderne pentru terase,
cafenele, restaurante. (4053)

BELGIA

Doreste sa intre in legatura cu
societati de transport roménesti,
specializate in transport international.
(4057)

Doreste sa importe din Roménia
rezervoare din fibra de sticla. (4058)

Doreste sa importe mobilier si
aparatura electrocasnica. (4059)

Doreste sa importe rezervoare
metalice (sudate sau turnate) pentru
constructia de compresoare. (4061)

CANADA

Cerere: fructe si legume proaspete
- fructe de padure, ciuperci. (4046)

COREEA SUD

Solicita produse din cristal - firma
este interesata de introducerea
produselor roménesti pe piata locala
inclusiv Tn reteaua marilor magazine de
retail. (4050)

FINLANDA

Solicita franghii din céanepa
impregnate cu gudron pentru
ambarcatiuni (vase de pescuit, de
agrement). (4039)

GERMANIA

Solicita resturi de piele, resturi de
piele de la stantare (Lederabfall,
Lederstanzreste)., fara spalt sau cu
spalt de piele in cantitate redusa.
(4032)

Doreste sa importe ciment; prima
livrare 100.000 t; saci ambalati la 50
kg. (4034)

ITALIA

Solicita import produse de sticlarie

de uz casnic. (4027)

Doreste sa importe imbracaminte
profesionala de lucru. (4028)

Import costume de baie. (4029)

Doreste sa importe incaltaminte
sport. (4029)

Solicita import masti de unica
folosinta de protectie impotriva
prafului. (4030)

Solicita import lenjerie intima; import
confectii. (4033)

Doreste sa importe incaltaminte.
(4033)

Cerere articole de sticlarie - pahare
si vaze din sticla. (4043)

Cerere: fibre si fire naturale si
sintetice. (4044)

Articole de sticlarie de uz casnic.
(4047)

Solicita lemne pentru foc. (4049)

MAREA BRITANIE

Solicita componente din lemn,
pentru rame de scaun. (4052)

OLANDA

Articole de menaj si decorative din
ceramica si portelan. (4040)

S.U.A.

Solicita ata de cusut din bumbac, in
cantitate de minimum 10.000 t la
interval de 8-10 saptamani, de grosime
0.002 (4035)

Solicita fire acrilice. (4038)

Firma de outsourching care
deserveste mai multe industrii, solicita:
piese miniaturale turnate din zinc
pentru industria auto; piese mici din
aluminiu si zinc prelucrate pe masini
multi-ax; piese forjate din aluminiu
(pentru industria auto); panouri pentru
circuite imprimate. (4055)

SLOVENIA

Solicita confectii de dama si de
barbati: bluze, camasi, pantaloni,
fuste, jachete, etc. in stil clasic pentru
sezonul urmator poate fi abordat si
stilul modern dar in mai mica masura
(@ambele stiluri fiind comercializate).
Firma este deja prezenta pe piata
Romaniei avand incheiate contracte in
lohn iar pentru extinderea activitatilor
sale doreste sa stabileasca legaturi de
afaceri directe (achizitii directe) cu
producatori roméani de confectii.

(4037)

SPANIA

Cerere de produse: deseuri de fier,
cupru, aluminiu. (4048)

SRI LANKA

Solicita import produse birotica si
papetarie. (4036)

UCRAINA

Solicita saci tip Rachel (Plasa),
folositi pentru transportarea si
pastrarea legumelor in special. (3609)

COOPERARI

BELGIA

Doreste sa intre in legatura cu
producatori romani specializati in
injectii mase plastice si n proiectarea
si fabricarea de matrite pentru injectii
mase plastice. (4060)

SPANIA

Firma este interesata in colaborare
cu societati romanesti in domeniile
imobiliar, turistic, hotelier. (4051)

THAILANDA

Interes pentru parteneriat cu un hotel
pentru dezvoltare cooperare in
domeniul hotelier-balnear - investitii in
Romania. (4041)

UCRAINA

Producator ucrainean de combine
pentru agricultura doreste o colaborare
cu un partener de afaceri roman in
vederea importului in Roménia de
combine pentru agricultura. De
asemenea producatorul ar dori sa
infiinteze o societate mixta cu un
producator de utilaj agricol. (4056)

OFERTE

RUSIA

Ofera vodca Kalashnikov si alte
bauturi alcoolice. (4054)

SLOVENIA

Solicita case din lemn. (4045)

UCRAINA

Poate sa livreze in Romania otel
beton Lis laminat la cald, marca St O-
3 cp/ps; diametrul 5,5-6,5; ambalaj-
colaci in greutate de 550-600 kg; pret
415%/tona. (3609)

Pot sa livreze in Romania placi
aglomerate din lemn (PAL); grosimi
10, 16 mm; marimea 3500x1750,
pret 147 $/m3. (4031)
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