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In ultimul timp am asistat in media
romaneasca la dezbateri aprinse legate
de relatiile comerciale dintre producétorii
romani si dealerii marilor magazine din
Roménia. Dezbaterile din media nu au
clarificat care sunt nemultumirile
producatorilor roméani fatd de modul n
care sunt tratati producatorii romani, in
special cei din industria alimentara de
dealerii marilor magazine din Romania

Acest fenomen din lumea afacerilor,
nefntalnit padnd 1n acesti ani, m-a
determinat s&@ incerc sd fac o analiza
economico — financiard a modului in care
se fac afacerile comerciale Tn Romania.
De aceea, stiind ca circulatia marfurilor
n orice stat cu economie de piatd normala
si functionald, se desfdsoard pe baza
contractelor comerciale, am cautat sa
intru i intimitatea lor, asa cum se concep
si se respectd Tn relatiile comerciale din
tara noastrd. Astfel am abordat
contractele  comerciale  dintre
producdtorii de produse agroalimentare
simarile magazine — hiper si super market
— cu capital strdin sau romanesc.

Dar, mai nainte sa ne reamintim ce
prevad legile roménesti sa se realizeze
acest transfer de produse, bunuri sau
servicii de la un proprietar/producator la
alt proprietar/comerciant sau consumator
n mod legal si etic. Codul civil defineste
ca vanzarea — cumpadrarea este un
contract prin care una din parti
vanzatorul stramutad proprietate unui
bun al sau asupra celeilalte parti —
cumpératorul — care se obligd ca n
schimb s& plateasca vanzatorului pretul
bunului vandut (art. 1294).

In Codul Comercial sunt cuprinse
normele juridice prin care se
reglementeaza aspectele specifice
vanzarii—cumpararii comerciale. Actul de
vanzare —cumparare se realizeaza avand
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EUROCHAMBRES - Studiul Economic 2009:

Stagnare, nu resemnare!

EUROCHAMBRES o dat publicitatii pe 8.12. anul
crent rezultatele Studiului Economic anual, scotand
in evidenta asteptarile pentru 2009 a peste 70.000
antreprenori din cele 29 tari membre ale UE si din
tarile aspirante.

Toti indicatorii pentru 2009 inregistreaza un
declin considerabil: asteptarile antreprenorilor nu
au fost atinse anul acesta, drept urmare scenariul
previzionat pentru anul urmator fiind unul mult mai
prudent. In special, indicatorul de “capital de
incredere” este negativ pentru prima data in istoria
Studivului Economic, in coborare cu 11,3 puncte. Cifra
de afaceri generala inregistreaza cea mai
spectaculoasa prabusire, cu o scadere mai pronuntata
in prognozele asupra vanzarilor de produse autohtone
decat in vanzdrile de export.

Planurile investitionale pentru anul viitor sunt
mai scazute decat cele ale anului precedent pentru
2008, insa investitiile nu se vor opri, peste jumatate
din repondenti anticipand nivele invesii’rionule
comparabile pentru 2009. Acelasi lucru este valabil
si in privinta piefei de munca, unde peste 60 % din
repondenti anticipeaza mentinerea fortei de munca

in anul urmator.
*%k%

SUMARUL REZULTATELOR
Increderea in afaceri: minim istoric
Pentru prima data in istoria Studiului Economic,

majoritatea intreprinderilor evalueaza climatul de
afaceri general mai degraba negativ decat pozitiv.
Totusi, 40% din repondenti anticipeaza un nivel
stabil ol afacerilor pentru 2009. Situatia variaza
considerabil in marif:z economii europene. In Italia
si Franta, balanta este inca pozitiva, in timp ce
Vincrederea in afacere” este negativa in Germania,
Anglig, Spania si Olanda.

%ifra de afaceri generala: in scadere, dar
in continuare pozitiva

In ciuda declinului economiei redle, cifra de afaceri
este principalul indicator economic pozitiv, indicand
0 baza de afaceri solida. Cifre de afaceri pozitive,
dar mai scazute decat in prognoze sunt mai vizibile
in tarile din ofara zonei Euro, precum in Bulgaria,
Polonia, Suedia si Romania decat in marile economii
ale zonei Euro (Germania si Franta).

Scaderea  vanzarilor  la  produsele
autohnote scade optimismul oamenilor de
afaceri

Estimarile mari pentru 2008 nu s-au materializat
in economia reald, rezultatul direct fiind ca multe
afaceri europene asteaptd o scadere la vanzarile de
produse autohtone. 0 distinctie evidenta apare intre
sectorul serviciilor si cel de productie. Cel din urma
pare a fi mai expus la declinul economic general, in
special sedoarere imobiliare.

Declinul  vanzarilor din  exporturi:
provocarea consta in inversarea tendintei

In privinta exporturilor, asteptarile pe 2008 nu

au fost atinse in aproape nici o tara, asadar
perspectivele pe 2009 sunt considerabil scazute.
|ncerinirea economica globald a provocat o scadere
generala a cererii pen?ru produsele europene. Mai
mult, exporturile europene catre SUA au En’r lovite
de aprecierea continua a Euro in raport cu dolarul
american pe infrega perioada a anului 2008. In mod
ciudat, aproximativ 67 % din exporturile companiilor
Europene sunt intracomunitare.

Cresterea fortei de
infranata

In contfextual recentelor evenimente economice,
antreprenorii evalueaza cu multa prudenta situatia
pentru anul urmator, cu o cifra a balantei forfei de
munca in scadere pana la nivelul anului 2002.
Ramane de vazut in ce masura pietele de munca vor
fi afectate prezenta de criza economicd; totusi,
aproximativ doua treimi din companiile chestionate
in acest Studiu considera ca vor fi capabile sa-si refina
forta de munca in 2009.

Climatul  investitional
incertitudine

Studivul arata ca perspectivele investitionale
pentru 2009 sunt inca pozitive insa, la un nivel
mult scazut. Peste jumatate din antreprenorii
chestionati anticipeaza ca nivelele lor de investitii
vor ramane constante, iar un sfert anticipeaza
investitii mai mari. In zona Euro, planurile de
investitii pentru 2009 stagneaza iar balanta se
apropie de zero. Companiile din tarile non - euro
sunt infr-o situatie putin mai buna, inregistrand o

balanta peste media Studiului.

MESAJUL CAMEREI CATRE CONSILIUL
EUROPEAN

Prin prisma acestor rezultate, Pierre Simon,
PresedinFele Eurochambres, a declarat: “Situafia este
grava si avem nevoie de masuri imediafe penfru a o
confracara. In perioadele de stagnare economicd,
noi nu ne putem permife resemnare politica”

In modp special, Camera militeaza in relatia cu
Consiliului European din 11-12 decembrie, ca acesta sa:

» Sprijine interesele IMM-urilor si, in mod
neechivoc, sa sprijine Documentul pentru
Intreprinderile Mici;

Ex’rinda arantiile pentru IMM-uri si sa propuna
liniile generui]e pentru fondul de Garantare European;

» Abordeze problematica platilor intarziate si sa
determine Statele Membre la reducerea platilor catre
administratiile publice la nivel lunar;

Grabeasca implementarea directivei serviciilor si
sa sustina Centrele Europene peste hotare, sa
faciliteze accesul pe pietele interne si infernationale,
deopotriva.

Intregul Studiu Economic EUROCHAMBRES poate fi
descarcat de Fe www.eurochambres.eu/content/

default.asp?PagelD=1&DoclD=1473

munca mult

marcal  de
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la baza contractul de vanzare -
cumpadrare comerciald care este strans
legat de productia de marfuri si constituie
instrumentul juridic prin care se realizeaza
circulatia marfurilor. Prin mijlocirea acesteia,
marfurile ajung de la producator la
consumator.

Legea 469 din 9 iulie 2002 (actualizatd pana
la 26 noiembrie 2006) privind unele masuri
pentru intdrirea disciplinei contractuale,
prevede: ,Prezenta lege se aplica tuturor
contractelor Tncheiate pentru realizarea
actelor de comert de catre agentii economici,
comercianti, persoane juridice, denumite in
continuare parti contractante, indiferent de
forma de proprietate (art. 1, al. 1).

. Partile contractante vor intreprinde toate
diligentele pentru stipularea de clauze care
sd asigure realizarea obiectului contractului”
(art. 2, alin. 1).

,Contractul trebuie sa cuprinda in mod
obligatoriu, in functie de natura sa, clauze
contractuale referitoare la: obiectul
contractului, obligatiile ce revin partilor in
derularea contractului, conditiile de livrare
si de calitate a bunurilor si/sau serviciilor,
termenele, modalitatile de plata si de
garantare a platii pretului, instrumentele de
plata si clauzele de consolidare a pretului n
conditiile inflatiei si devalorizarii, riscul
contractual, forta majora, precum si modul
de solutionare a eventualelor litigii aparute
n legdturd cu derularea si executarea
contractului”. (art. 2, alin. 2).

In continuare legea face trimitere la unele
obligatii ale partilor contractante:

- privind obligatia efectudrii tuturor
platilor la data scadenta stabilitd conform
contactului.

- la plata penalitdtilor pentru
nefndeplinirea obligatiilor la termenele
convenite.

- conditiile In care se sisteazd platile

- instrumentele de platd, s.a

De asemenea, legea prevede modul prin
care se pot recupera creantele si
contraventiile care se sanctioneaza,
nerespectarea unor dispozitii prevazute in
contracte cu acordul partilor sau impuse de
lege sau alte acte normative legale.

Normele juridice prin care se
reglementeaza aspectele specifice
contractului ce vanzare — cumpdrare
comerciald, asa cum am subliniat mai nainte,
sunt cuprinse in Codul Comercial, iar regulile
generale ale vanzarii —cumpararii comerciale
sunt aceleasi ca si la vanzarile — cumpararile
civile, reglementate de Codul Civil.

Aceasta introducere am facut-o nu in scop
didactic, ci de a aminti cititorilor interesati

aflati ca operatori In comertul nostru care
sunt actele normative care sunt obligatorii in
aplicarea si respectarea lor.

Problema care se pune este dacd aceste
acte normative suntrespectate acum de catre
operatorii economici din Romania, mai ales
de cumpdratori, dar si de vanzatori, astfel
ncat sa nu existe abateri de la legislatie,
care sa conduca la acte de comert nelegale
si inechitabile pentru partile contractante

Urmarind aceastd problema am constatat,
cd n majoritatea cazurilor, prevederile codului
comercial si a legii 463/2002, nu se respecta.
In circulatia marfurilor/produselor/serviciilor,
nu exista, in toate cazurile, contracte de
vanzare — cumpdrare comerciale Tntre
vanzatori si cumparatori. lar acolo unde se
gdsesc ele nu sunt respectate sau sunt
utilizate numai in cazuri extreme, cum sunt
litigiile. Contractul nu mai este un act care
sa reflecte vointa partilor. De obicei, o parte
impune punctul sdu de vedere in favoarea sa
si in detrimentul celeilalte parti. n acest caz
cu eludarea codului civil sau comercial.

Dar situatia din comertul rominesc care a
devenit un caz de dezbatere prin intermediul
mass — mediel, din cauzd ca relatiile intre
vanzatori si cumparatori, intre producatorii
romani si cumparatorii — dealeri ai marilor -
hiper si super — magazine din Roménia, ca
reprezentante ale unor retele internationale
au intratintr-un impas grav, punand in pericol
industria noastra prin conditiile unilaterale
pe care le-a impus acestora.

Pentru documentare am luat in studiu
cateva contracte de vanzare — cumparare din
domeniul industriei alimentare unde de fapt
se petrec cele mai grave deviatii de la legea
contractelor. Ce cuprinde un astfel de
contract de vanzare — cumparare care apare
n relatia vanzator — cumpadrator? Ele apar
sub diferite forme si denumire: ,Contract
cadru de achizitie, contract de livrare de
marfuri si prestari servicii”, ,Conditii
generale de achizitii si afaceri”, s.a. Toate
aceste documente sunt emise de beneficiar/
cumpdarator si impuse véanzatorului/
furnizorului sub amenintarea cd numai sub
aceasta formd impusd de beneficiar se
semneaza transferul bunurilor/serviciilor de
la o persoana juridica la alta. Niciunul din
aceste contracte nu face trimitere la legea
469/2002 — actualizatd — privind unele masuri
pentru ntdrirea disciplinei contractuale.
Unele din aceste documente, totusi, fac
trimitere la Codul Civil Roman, dar in scopul
de impune punctul de vedere propriu al
cumpdratorului prin incdlcarea legii. Acesta
are un caracter imperativ pentru vanzator,
care trebuie sa@ accepte conditia impusa de
cumpdrator. De exemplu, Intr-un contract, se
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prevede cd: ,Conform legislatiei in vigoare,
furnizorul oferi garantie pentru toate lucrarile
efectuate. Aceastd prevedere este valabild
cu excluderea prevederilor Codului Civil
Roman (art. 1336 si urmatoarele)”.

Contractele sunt fnsotite de o multitudine
de anexe. Ele conditioneaza derularea
contractului prin conditiondri protectioniste
pentru beneficiar/cumparator. Cateva
exemple de prevederi: ,furnizorul se obliga
sd livreze beneficiarului produsele indicate
n Anexa 2, pe baza de comanda scrisa emisa
de beneficiar. Produsele/bunurile care fac
obiectul contractului sunt specificate in anexa
intitulata ,Lista produselor” denumitd in
continuare anexa 2”. Dar anexa 2 lipseste cu
desavarsire. Anexa este inlocuita de comenzi
prin telefon sau liste de produse, nesemnate,
nestampilate, fara trimitere la din contract.

Alt exemplu: pentru livrarea produselor se
prevede: ,Livrarea si predarea produselor ce
fac obiectul prezentului contract se realizeaza
de catre Furnizor la termenele stabilite de
parti conform Graficului de livrdri cuprins in
Anexa 3". Si in acest caz lipseste anexa 3.
Dar in anexa 4 — intitulatd Penalitati — sunt
prevdzute penalitdti pentru termenul de
livrare, pentru cantitati nerespectate de
termene, livrari incomplete, s.a care sunt
penalizate de la 100 - 1.000 euro.

Daca Furnizorul nu respecta termenele de
livrare a produselor si conditiile indicate prin
Anexa 3, acesta este obligat la plata de
penalitati de intarziere in cuantumul prevazut
la anexa 7. De retinut ca anexele 2 si 3, ca si
altele pana la anexa 6, nu sunt atasate la
contract si daca nu sunt semnate o datd cu
contractul, ldsand la mana beneficiarului
dreptul de a decide unilateral conditiile si
clauzele contractuale, penalitatile, fara ca
furnizorul s& aiba posibilitatea de a se apara

Unii beneficiari, In caz de litigii, discutad
penalizérile si, conform anexelor care se scot
pe masd, cer sa se plateasca penalitati sau
bonusuri din partea furnizorului in favoarea
sa sau aplica automat scazand, din factura,
penalitatea/bonusul cerut.

Alti beneficiari/cumparatori au elaborat tot
felul de Intelegeri si anexe care stipuleaza
obligatii care conduc la transformarea
furnizorului intr-un executant, care din
afacerea de vanzare — cumpdrare, va pierde
totdeauna, alaturi de furnizorii de materii
prime. De fapt, in acest lant, de la
producdtorul de materii prime si pana la
fabricantul de produse finite, o buna parte
din aceste retineri din valoarea ce trebuie nu
o achita dealerii, o suporta producatorul de
materii prime si beneficiarul final —
consumatorul final al produselor.

Toate aceste ,contracte” cuprind in
totalitate obligatiile furnizorului si aproape
de loc raspunderile beneficiarilor (cum se

Continuare in pag. a 7-a
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Retrospectiva anului expozitional 2008 in Maramures

Tn baza noii legi a camerelor de comert din Romania, nr.
335,/2007, una din atributiile principale ale Camerelor de
Comert este - ,organizarea si administrarea targurilor,
expozitilor, saloanelor, forumurilor de afaceri, actiuni de
parteneriat economic n tard si in stréinatate, 1n locatii
proprii, concesionate sau inchiriate”. Activitatea expozitionald
a Camerei de Comert si Industrie Maramures, pe perioada
anului 2008, a fost una de succes si de mare folos atat
mediului de afaceri al judetului cat si locuitorilor acestuia.
Tn continuare dorim s& trecem in agenda cele mai frumoase
realizari obtinute in cadrul fiecarui targ cat si noutatile
acestora.

Nunta de la A la Z 2008

Tn colaborare cu Mon Mariage, CCl Maramures a organizat
n perioada 15 - 17 februarie 2008 cea de a doua editie
a expozitiei cu vanzare “Nlunta de la A la Z”.

La cea de-a doua editie expozitia s-a desfasurat pe o
suprafatd de 1600 mp n crestere cu 60% fata de editia
precedentd si au participat peste 35 de firme in crestere
cu 45% fata de anul trecut, din urmatoarele judete: Neamt,
Satu Mare, Dolj, Mures si Maramures.

Noutatea evenimentului a fost includerea in partea cultural
artisticd a orelor de dans pentru vizitatori, organizate de
cdtre cele mai cunoscute cluburi de dans din judet.

MaraMedica 2008

Tmpreun& cu Compania Farmaceuticd AC Helcor in calitate
de sponsor al evenimentului, CCl Maramures a organizat in
perioada 21- 23 februarie, ce-a de-a V-a editie a expozitiei
MaralMedica, unde au participat un numar de 60 de firme,
din Romania (judetele Maramures, Salaj, Brasov, Bistrita,
Constanta Arad, Timis, Cluj, Mures, Satu Mare, Bacau,
Neamt si Municipiul Bucuresti) si Ungaria, acoperind o
suprafatd de 1600 mp.

Tn acest an, in programul
evenimentului a fost introdus un
seminar de sine statator intitulat:
“Medicina complementara cu |
resurse terapeutice naturale.
Modalitati de abordare”.
Consideram ca prin acest act de
curaj, am reusit sd deschidem
“poarta” prin care sé se oficializeze
si la noi medicina si farmacia
alternativa, asa cum se intalneste
n restul lumii.

Am reusit s& ajungem cunoscuti

pe plan national printr-un parteneriat realizat inca de la prima
editie cu: Universitatea de Medicina si Farmacie ‘luliu
Hatieganu’ Cluj Napoca, Casa de Asigurari de Sanatate
Maramures, Colegiul Medicilor Dentisti, Colegiul Medicilor
Maramures, AMSPPR Ardeal-Nord, Autoritatea de S&natate
Publica, Colegiul Farmacistilor, Societatea Judeteana de
Medicina Familiei, Spitalul Judetean de Urgenta Baia Mare.

=l

MATECON - SILVAMAR-MOBART 2008

In perioada 28-30 martie, au fost organizate expozitiile
Matecon editia a XIV-a, si Silvamar Mobart editia a Xl-a.

In acest an ca o noutate a fost organizaté editia | a
“Salonului Imobiliar”, la care au participat 6 agentii imabiliare
din Baia Mare si Sighetu Marmatiei si un dezvoltator de
zona rezidentiala.

Totodata cu ocazia acestei manifestari, CCl Maramures,
si-a aratat sprijinul pentru institutiile de Tnvatdmant
asigurandu-le spatii de expunere unde si-au putut arata
realizarile de profil ale elevilor. Astfel s-au putut vedea
standurile Colegiului Economic “Nicolae Titulescu” prin
prezenta celor doua firme de exercitiu Decostar SRL si [deal
SRL, al Colegiului National “Anghel Saligny” si al Liceului de
Arta.

TARGUL OFERTELOR EDUCATIONALE
2008

wTargul ofertelor educationale” ale liceelor desfasurat

n perioada 9-10 mai 2008 si aflat |la editia a Vl-a s-a

bucurat de un real succes atat din punct de vedere al
participarii elevilor de clasa a Vlll-a care era de fapt grupul
tintd a actiunii dar si ca participare a unitatilor liceale
ofertante. Noutatea acestei editii a fost organizarea primei
editii a “Salonului Didactica”, salon la care au participat
6 firme care au expus material didactic si respectiv
mobilier scolar.

Ca si organizatori ne propunem
s& Tmbunatatim standardul
expozitiei, sa sprijinim real tdnara
generatie Tn ceea ce priveste
orientarea scolara si profesionala
pentru a-si dezvolta o cariera de
succes, si totodatd s& sprijinim
cadrele didactice si institutiile
scolare n alegerea de materiale
» didactice care s& fie potrivite
elevilor.

Continuare in pag. a 4-a
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UE VINE LA TINE ACASA si
TURISM-TRADITII-CULTURA
2008

In zilele de 22-23 mai 2008, s-au
desfasurat evenimentele: UE vine la
tine acasa - Forum pentru IMM-uri -
editia a lll-a si Turism-Traditii-Cultura
- editia a V-a. Evenimentele au fost
organizate n parteneriat oficial cu
Ministerul pentru IMM, Comert,
Turism si Profesii Liberale
(MIMMCTPL).

Reprezentantul MIMMCTPL, DI.
director Emil Octavian lonescu, a
apreciat organizarea
evenimentelor subliniind rolul
deosebit de important al acestora
pentru oamenii de afaceri Tn
instruirea si informarea lor
permanentd pentru reusita
afacerilor lor si a asigurat pe toti
cei prezenti la deschidere, de
disponibilitatea institutiei pe care
o reprezintd de a prelua din partea
mediului de afaceri propunerile,
sugestiile de imbunatatire a activitatii
pentru dezvoltarea unui mediu de
afaceri prietenos.

Tn cadrul acestor evenimente au fost
organizate doud seminare, unul
dedicat prezentérilor de surse de
finantare pentru IMM-uri, inclusiv
pentru promovarea potentialului
turistic - “Surse de finantare pentru
IMM”, cel de al doilea - “Oportunitati
de cooperare romano-maghiare T
protectia mediului”, seminar organizat
de Biroul Comercial al Ambasadei
Republicii Ungare la Bucuresti si CCl
Maramures, in colaborare cu
Ministerul Mediului si Apelor al
Republicii Ungare si cu Asociatia
Prestatorilor de Servicii si

Producétorilor de Utilaje pentru

Protectia Mediului din Ungaria.
Prezentarile din cadrul seminarelor

au fost urmate de discutii bilaterale Th

cadrul carora reprezentantii firmelor
maramuresene si-au prezentat
proiectele, intentiile de colaborare
pentru dezvoltarea Tn comun cu
partenerii din Ungaria a unor proiecte
pe probleme de protectia mediului. La
finalul seminarelor s-a concluzionat c&
organizarea unor astfel de evenimente
nu trebuie s& ramana singulara.

extrageri din ord in ord si ale carei
premii au depdsit valoarea de
8500 lei.

TARGULUI FIRMELOR DE
EXECITIU “RIVULUS
DOMINARUM TINERET”
In perioada 5-7 decembrie 2008 a
fost organizatd cea de a doua
editie a Targului firmelor de
exercitiu “Rivulus Dominarum
Tineret”, de catre Colegiul

RIVULUS DOMINARUM
2008

Aceastd a XVl-a editie a Expozitiei
Targ ,Rivulus Dominarum” este a doua
editie ca eveniment n cadrul pietei
interne a Uniunii Europene.
De aceea pregéatirea si
desfésurarea ei a impus si ™
a obligat CCl Maramures pe,
organizatorii evenimentului,
sa reconstituie conceptul de &
expozitie, transformandu- ih
totalitate Tn expozitia cu
vanzare /targ al bunurilor de
consum.

Deschiderea expozitiei, a
avut loc Tn data de
26.09.2008 si s-a bucurat
de prezenta personalitatilor
din municipiu, ca doamna
prefect Bondi Gyongyike, domnul primar
Cristian Anghel, cat si a domnului
presedinte Andras Sziraki al Camerei
de Comert si Industrie Jasz-
Nagykun-Szolnok.

La aceastd editie au
participat peste 50 de
expozanti din Romania -
Maramures, Satu Mare,
Bucuresti, Cluj, Arad, Timis
¥ sidin Ungaria si-au prezentat
ultimele noutéti in oferta lor
de produse si servicii.

Noutatea absoluta a
| acestei editii a constituit-
o Tombola Rivulus
Dominarum care a avut

Economic “Nicolae Titulescu” cu
sustinerea Camerei de Comert
si Industrie Maramures. la
Centrul de Instruire si
Marketing al CCl Maramures.
Efortul organizatoric a fost
sprijinit, cu deschidere si chiar
cu entuziasm, de catre Camera
de Comert si Industrie
Maramures, prin parteneriatul
incheiat si oferirea spatiului
expozitional de la Centrul de
Instruire si Marketing. Faptul ca la
aceasta editie spatiul expozitional a
fost dublat, pentru a da posibilitatea
unui numar de 46 de firme sa-si
prezinte oferta, ne d& incredere in
viabilitatea acestui proiect, ne

B8l £ uROPEAN /R0 D
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intareste convingerea ca targul din
anul 2008 este doar un pas intr-un
lung sir de editii vitoare ale TARGULUI
FIRMELOR DE EXERCITIU RIVULUS
DOMINARUM TINERET.

* % %

Dintre problemele cu care CCI
Maramures s-a confruntat Tn
organizarea evenimentelor
mentionate, principala problema o
constituie vizitatorii acestor targuri,
n mod deosebit cei specializati pe
profilul fiecarei manifestari dar si cei
nespecializati pentru ca in activitatea
de prospectare a pietei esantionul
pentru sondaj 7i cuprinde si pe
acestia.
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Bursa Romana de Marfuri

Terminal Maramures

Punct de lucru al BRM administrat de
Camera de Comert si Industrie Maramures

REALIZARI BURSA ROMANA DE MARFURI IN ANUL 2008

Anul 2008 a insemnat
pentru BRM o noua
recunoastere a

avantajelor reprezentate
de mecanismele bursiere
si o dezvoltare a ringurilor
Pietei la disponibil a BAM:
ringul produselor petroliere,
ringul energiei electrice,
ringul contractelor de
procesare combustibil, ringul
gazelor naturale, ringul
cdrbunelui, ringul cerealelor,
ringul marfurilor generale,
ringul materialelor de
constructii si ringul legumelor
si fructelor.

BRM este in momentul de
fatd singurul administrator al
unei Piete la disponibil,
piatd prin intermediul cdreia,
atat autoritatile
contractante, cat si
societdtile comerciale pot
achizitiona marfuri cu un
grad inalt de standardizare
sau diverse categorii de
materii prime.

Principalele avantajele
ale achizitiondrii pe Piata
la disponibil se referd la:

- desfdsurarea procedurilor
in termen de maxim 7 zile

- obtinerea unui pret
avantajos prin utilizarea
licitatiei cu strigare

- utilizarea cotatiilor BAM
ca sistem de referintd pentru
fundamentarea bugetului
alocat unei achizitii

- garantarea bursierd la
executarea in bune conditii
a contractului de achizitie
publica

- asigurarea concurentei
prin  numadrul mare de
ofertanti inregistrati in piatd

- eliminarea birocratiei din
procedurile clasice de
achizitii publice

Piata licitatiilor
administratd de BRM este
organizatd fin vederea
efectudrii de tranzactii si
incheierii de contracte pentru

vanzari si

achizitii de
marfuri, servicii sau lucradri.

Prin intermediul acestei
piete, BRAM oferd consultantd
in achizitii, inclusiv in
domeniul achizitiilor publice.
folosindu-se de bogata sa
experientd din acest
domeniu. In calitate de
consultant, BRM oferd
urmdtoarele servicii:

- intocmirea programului
anual al achizitiilor publice
(estimarea bugetelor anuale,
intocmirea  calendarului
procedurilor, incadrarea in
coduri CPV, alegerea tipului
de procedurd)

- stabilirea criteriilor de
calificare si selectie a
ofertantilor

-elaborarea
documentatiilor de atribuire
(intocmirea fisei de date a
achizitiei)

- stabilirea specificatiilor
tehnice si a clauzelor
contractuale

- cooptarea de experti
pentru aspecte legate de
specificatiile tehnice

- publicarea anunturilor in
SEAP si informarea
structurilor din Ministerul
Finantelor

- derularea procedurilor de
achizitie la termenele si in
conditiile stabilite

- elaborarea rdspunsurilor
la solicitarile de clarificari

- elaborarea proceselor
verbale de deschidere, a
rapoartelor procedurilor si a
comunicdrilor cdtre ofertanti

-solutionarea contestatiilor
formulate de ofertanti

BAM N CIFRE

Anul 2008 a reprezentat
pentru BAM si extinderea
portofoliului de clienti. Un
numar de aproape 2.400
tranzactii au fost
organizate la sediile
terminalelor din tard si la
sediul central BRM, valoarea
contractelor incheiate

cifrandu-se la aproximativ
2.100 milioane lei.

Recordul lunar de
tranzactionare, pe Piata
licitatiilor, a fost inregistrat
in luna decembrie, cand
valoarea contractelor
incheiate s-a cifrat Ila
aproximativ 385 milioane
lei, iar pe Piata Ila
disponibil, recordul a fost
fnregistrat in luna iulie, cand
valoarea de tranzactionare a
fost de aproape 90
milicane lei.

Produse tranzactionate

in anul 2008 pe Piata
licitatiilor, s-au atribuit
contracte de:

- achizitii de lucrari de:
reparatii/modernizari
capitale cladiri; reparatii si
intretinere ascensoare,
instalare retea electricg,
modernizare a vagoanelor de
tren,

- achizitii de servicii de:
pazd, curdtenie si intretinere
spatii, medicina muncii,
monitorizare a presei,
evaluare terenuri, control si
inspectie pentru produse
petroliere, exploatare si
reparatii tehnice curente la
castele de apd, operatii de
‘mentenantd pentru
instalatiile de aclimatizare,

realizarea de proiecte
tehnice si studii de
fezabilitate pentru

alimentare cu apd

- achizitii de: medicamente
si materiale
sanitare,echipamente
informatice si electronice,
sisteme de calcul, biroticd,
lemne de foc, acumulatoare
pentru  locomotive  si
vagoane, saboti de frand
pentru vagoane de marfa,
elemente mobilier, geamuri
pentru vagoane Si
locomotive, extinctoare, filtre
de ulei, piese de schimb,
rame electrice, materiale
igienico sanitare,

echipamente de protectie

- vanzdri de: vagoane si
locomotive, deseuri feroase
si neferoase, imobile, utilaje
de salubrizare, autovehicule

Pe Piata la disponibil,
s-au tranzactionat, fin
principal: combustibil lichid,
motorind €uro 4 si benzind
sub formd de carburant auto
pe card, diverse tipuri de
vleiuri, materiale de
constructii, legume si fructe.

Terminale BRM

Valoarea totald a celor
aproape 2.000 tranzactii
organizate in anul 2008 la
sediile terminalelor BAM a
atins pragul de 400 milioane
lei. Dintre acestea, ponderea
principald o detine Piata
licitatiilor, unde s-au
inregistrat aproape 1.500
tranzactii insumand o valoare
de 250 milioane lei.

Pentru Terminalul
Maramures al Bursei Romane
de Marfuri anul 2008 a

insemnat consolidarea si
dezvoltarea activitatilor in
acordarea de consultantd si
aplicarea procedurilor pentru
achizitiiile de produse,
servicii si lucrdri pentru
autoritdtile contractante
maramuresene.

Achizitiile publice
organizate de Terminalul
Maramures s-au derulat
corespunzdtor contractelor
incheiate cu autoritdtile
contractante , constituind un
motiv in plus pentru a apela
la serviciile BRM.

Pentru realizarea
tranzactiilor in conditii de
maximd eficientd, contactati
specialistii BAM — Terminal
Maramures - punct de lucru
al BRAM administrat de
Camera de Comert si
Industrie  Maramures la
sediul CCI Maramures din B-
dul Unirii nr. 16 sau la tel.
221510, fax 225794.
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CENTRUL DE INSTRUIRE, PREGATIRE PI}OFESIONAU\
S| INTEGRARE EUROPEANA

Planificarea ci

In  cadrul Academiei de
Management Maramures Camera de
Comert si Industrie Maramures
organizeazd urmdtoarele cursuri Tn
domeniul Sistemului de Management
al Calitdtii:

»> Auditor Intern pentru Sisteme de
Management al Calitatii conform
standardului ISO 9001:2000 - 25-27
februarie 2009

Scopul modulului de curs este
prezentarea procesului de audit intern
incepdnd de la planificare, prin
executarea auditului la fata locului, pdnd
la analiza actiunilor corective, de a da
sprijin la cuprinderea domeniilor si
proceselor auditate. Prin lucru in echipe
mici, prin studii de caz se face posibild

insusirea cunostintelor pentru
pregatirea, respectiv efectuarea
auditului.

Subiecte abordate:

¢ Cerinte ale standardului I1SO
9001:2000, resp. I1SO 19011:2002
# Asteptdri ale organismului
de certificare
¢ Pregdtirea, derularea,
documentarea auditului
¢ Tehnici de
prelucrarea informatiilor
+ Rapoarte de
neconformitdti, raport de audit.

audit,

» Auditor Intern pentru
Sisteme de Managementul
sigurantei produsului
alimentar conform ISO
22000:2005, respectiv ISO 19011:2002
- 01-03 aprilie 2009

Aceastd instruire este recomandatd
persoanelor care fac / vor face parte din
echipa de audit intern pentru sisteme de
managementul sigurantei produsului
alimentar a unei organizatii care are n
curs de implementare si certificare un
sistem de management al sigurantei
produsului alimentar conform
standardului ISO 22000.

Tematici abordate:

¢ Cerinte ale
standardului I1SO 22000,
resp. 1SO 19011:2002

¢ Procedura
certificare

¢Pregdtirea,
dervlarea,
documentarea auditului [

¢ Tehnici de audit,
prelucrarea informatiilor

¢ Rapoarte de neconformitdti, raport
de audit

Mentionam faptul c& auditorul intern
poate efectua si audit la furnizorii firmei
sale.

de

*%kk

De asemenea Camera de Comert si
Industrie Maramures organizeazd
cursuri autorizate de Consiliul
National de Formare Profesionald a
Adultilor:

» Curs de in initiere Agent Imobiliar —
Tncepdnd cu 02 februarie 2009

Acest curs cuprinde toate informatiile
de care aveti nevoie, pentru a cunoaste
actiunile si activitdfile pe care trebuie sa
le Intreprindd@ un Agent Imobiliar, pentru
finalizarea cu succes a contractelor. In
acelasi timp, cursul oferda posibilitatea

insusirii / Tntelegerii modului de
parcurgere a etapelor de organizare,
management, marketing si evaluare a
serviciilor ofertate.

Modulele parcurse sunt: Cadru Juridic;

Marke'ﬂng comunicare, tranzactionare;

Evaluare |mob|I|ora
Limba englezad,
Utilizare calculator,
Notariat.

La finalul cursului
absolventii vor primi
un certificat de
absolvire cu
recunoastere
nationald, eliberat de
Ministerul ~ Muncii,

arsurilor trimestrul 1 2009

Fam/Ile/ si Profecf/e/ Sociale si Ministerul
Educaf/e/ Cercetdrii si Tineretului.

» Curs de specializare Inspector de
Specialitate Protectia Muncii -
incepdnd cu data de 09 februarie 2009

Legea nr. 319 din 14 ijulie 2006 a
Securitdfii si sanatdtii in muncd are ca
scop instituirea de madsuri privind
promovarea Tmbundtdtirii securitdtii si
sanatatii in munca lucrdtorilor. Aceasta
se aplicd Tn toate sectoarele de activitate,
atat publice, cat si private. Astfel,
angaijatorul are obligatia de a
desemna unul sau mai multi
angajati, pentru a se ocupa de
activitatile de protectie si
activitdtile de prevenire a
riscurilor profesionale.

Cursurile se desfdsoard
zilnic, de luni pdnd joi,
Tncepdnd cu ora 16%, la sediul
Camerei de Comert si Industrie
Maramures, Bd. Unirii nr. 16

> Curs de perfectionare
Inspector Resurse Umane -
martie 2009

Cursurile se desfasoard zilnic, de luni
pand joi, incepdnd cu ora 16%, la sediul
Camerei de Comert si Industrie
Maramures, Bd. Unirii nr. 16. Cursurile
vor fi sustinute de lectori autorizati de
Ministerul Muncii, Familiei si Protectiei
Sociale. Temele diverse abordate Tn
cadrul cursul, referitoare la functionarea
departamentului de resurse umane,
regulamente interioare, contracte de
muncd, sisteme de salarizare, taxe,
impozite, asigurdri sociale sau raportari
statistice, va vor ajuta sa dobanditi
abilitatile solicitate pentru desfasurarea
cu succes a profesiei de Inspector
Resurse Umane.

Pentru informatii suplimentare nu
ezitati s ne contactati la sediul CCl
Maramures, la telefon 0262 221510, fax
0262 225794, sau prin email la
CCi_mm@ccimm.ro.
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GOMERT CA IN FEUDALISM

Urmare din pag. a 2-a

autointituleazad). De exemplu, un contract, la capitolul ,Obligatiile
partilor” cuprinde 16 obligatii ale furnizorului si niciuna ale
beneficiarului. Oare beneficiarul nu are nicio obligatie? Este absolvit
de vreun act normativ? Astfel, beneficiarul impune furnizorului
semnarea unui ,contract” cu obligatii unilaterale!

Sa mai vedem si alte instrumente de ,,subordonare” a furnizorilor.

Dar unele companii multinationale — hiper sau super marketuri —
folosesc ca documente anexe la contracte, anexa intitulata
Jintelegere anuald”, care face parte integrantd din contract si
care preia toate obligatiile partilor. Ce cuprindere aceasta , Intelegere
anuala”. Denumirea furnizorului, manager de sortiment, cifra de
afaceri, termen de platd, scadenta, rabat pe facturd permanent si
rabat pe reclama. Alte servicii': amenzi; penalizari; servicii comanda
minimd; compensare actiune; compensarea deteriorarii; servicii
impulsionare vanzari; nota credit; exclusivitate; servicii mentinere in
sortiment. Bonusuri: sunt 6 tipuri de bonusuri crescatoare si 1 bonus
de baza (%); Alte serviciiZ: servicii deschidere filiald (200 euro/filiala);
servicii listare (50 euro/articol/filiald); servicii mentinere in sortiment;
servicii Firma Club; servicii administrare sortiment; servicii plasare
secundard; servicii plasare la casa; servicii sonorizare in magazin;
servicii promovare vanzari.

Servicii reclama: reclama de baza, reclama de pliant, reclama
outdoor, recalma radio, reclama presa, reclama TV

Pentru toate aceste , servicii” vanzatorul/furnizorul trebuie sa achite
pe baza unei facturi de compensare sau se scade din factura de
livrare produse sub forma unui bonus de la 2 % pana la 30 %

7 I

Toate aceste anexe, intelegeri sau cum mai sunt botezate au
caracter obligatoriu si confidential. Dacd furnizorul nu este de acord
cu precizarea ,se accepta de comun acord” este liber sd se retraga
din afacere. Prin aceastd presiune din partea cumpardtorului/
beneficiarului, producatorii romani sunt obligati sa accepte cele mai
necomerciale afaceri. Are de ales intre a fi producator si furnizor sau
a inchide fabrica.

Sipentruacest,jafcuacte inreguld”, deocamdatd, nu se sesizeaza
nimeni in Romania. Nici Ministerul Finantelor, nici Ministerul
economiei, nici Consiliul Concurentei, nimeni.

Marile magazine nu pierd nimic daca producatorii romani se retrag
si/sau falimenteazd. Au furnizori din afara tarii si astfel se
aprovizioneaza prin import de produse similare din statele UE sau din
afara UE, tari Tn care producatorii de materii prime pentru industria
alimentara sunt ajutati prin subventii substantiale pentru produsele
destinate exportului. Ei fsi pot permite sa practice preturi de dumping.
Aceste produse importate in Romania sunt ajutate si de raportul leu
—euro si leu — dolar, pentru ca le face sa fie competitive Tn raport cu
produsele romanesti.

Trebuie sa facem ceva sa sprijinim producatorii romani in acest
domeniu important al dezvoltarii economiei noastre, atat pentru
promovarea produselor, cat si pentru oprirea jafului de catre firmele
multinationale de dealeri, care au introdus Tn Romania un comert
discriminator si de monopol. Cred cd asa ceva acesti ,domni” nu fac
in tarile lor de origine unde pentru astfel de ,intelegeri” si ,anexe”
impuse, ar fi clienti ai justitiei si organelor de control.

Dar, mai trist este ca s-au aliniat la acest stil de comert si unele
firme roménesti de dealer si aplicd acelasi comportament fatd de
partener, fata de clienti si fata de lege, un comportament de capitalist,
care nu are cultura economiei de piatd reala si care functioneaza pe
baza legilor scrise sau a celor nescrise ale bunului simt.

Inovarea - Sursa de dezvoltare

Camera de Comert si Industrie
Maramures, prin compartimentul Biblioteca
Info ofera operatorilor economici si
persoanelor fizice interesate posibilitatea
de a consulta publicatii pe domenii de larg
interes:

» Carti din domeniul economic si juridic

» Cataloage cu adrese de firme, din tara
si strainatate, ce ofera posibilitatea initierii
de noi afaceri

» Studii, cercetari si rapoarte

» Publicatii ale unor institutii din
Romania si din lume

» Publicatii din strainatate din diverse
domenii

» Colectii de ziare si reviste din
domeniile economic, juridic, tehnic, din tara

*kk

Spre exemplificare, enumeram

Publicatii din tara

& Topuri ale firmelor

- Topul National al Firmelor , editia a
XV-a, 2008 - editat de Camera de Comert
si Industrie a Romaniei

- Topul Judetean al Firmelor Bistrita
Nasaud editia 2008, editat de Camera de
Comert, Industrie si Agricultura Bistrita-
Nasaud

- Topul Companiilor din Judetul Valcea
2007, editat de Camera de Comert si
Industrie Valcea

- Topul Firmelor din Judetul Bihor -2007, -

editat de Camera de Comert si Industrie
Bihor

- Topul Firmelor din Judetul Prahova
2008, editat de Camera de Comert si
Industrie Prahova

- Topul Firmelor din Judetul Caras-Severin
2007 - editat de Camera de Comert si
Industrie Caras-Severin

- Topul Societatilor Comerciale din
Judetul Satu Mare 2007 - editat de
Camera de Comert, Industrie si Agricultura
Satu Mare

& cataloage pe diverse domenii de
activitate

- Cum sa faci afaceri cu UE - ghid
electronic menit sa ofere sprijin in domeniul
afacerilor, organizatiilor si intreprinderilor
interesate de informatii la obiect despre
cum sa faci afaceri cu UE - editat de Voka-
Camera de Comert si Industrie si Camera
de Comert si Industrie a Romaniei

- Buletinul Oficial al Camerei de Comert
si Industrie a Romaniei, Trimestrul lll, 2008
- editat de Camera de Comert si Industrie
a Romaniei

- Ghid Turistic Caras-Severin 2008,
editat de Camera de Comert si Industrie
Caras Severin

- Difuzia Tehnologica - Managementul
proiectelor tehnologice; De la inovare la
transferul si difuzia tehnologiei, editat de
CDIMM Maramures

antreprenoriald; Inovarea tehnologica, editat
de CDIMM Maramures

Publicatii straine:

- “Top 100 2008 of Barsod-Abauj-
Zemplen County - Top 100 al Companiilor
din regjunea ” Barsod-Abauj-Zemplen 2008
editat de ITDH Trade Development Project

“Czech Exporters and importers 2009”
- Catalogul companiilor importante din Cehia
exportatoare si importatoare, in varianta

electronica
*k*k

-“Topul Firmelor din Judetul Maramures-
2007", Editia a XV-a, (100 RON - CD) .
Publicatie aparuta in septembrie 2008,
porneste de la analiza economica financiara
a tuturor societatilor comerciale din judetul
Maramures inregistrate la Registrul
Comertului, pe baza datelor raportate in
bilanturile contabile inregistrate la Directia
Generala a Finantelor Publice.

- “Breviarul Societatilor Comerciale din
Judetul Maramures” - an 2007, editia a
[V-a (50 RON - CD).

*kk

Accesul la Biblioteca Info pentru
consultarea materialelor tiparite este gratuit
pentru firmele membre ale C.C.I.
Maramures si contracost pentru persoanele
fizice si firmele nemembre interesate.
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CENTRUL ZONAL DE INFORMARE IN
DOMENIUL STANDARDIZARII MARAMURES

Prezentarea standardului SR EN ISO 9001:2008

Aproape tot ce ne inconjoard si este fdcut de mana omului, au “in
spatele lor”, mai mult sau mai putin, standarde. Dintre toate
standardele, cel mai solicitat standard este binecunoscutul standard
international IS0 9001, care a fost adoptat de majoritatea farilor si
care precizeazd Cerinfele unui Sistem de management al
calitaii. Lansat initial in anul 1987, standardul a fost modificat in
anii 1994 si 2000, iar in noiembrie 2008 s-a lansat a patra editie.

Importanta standardizarii, dar mai ales a calitaii in
dezvoltarea economicd, a canalizat activitatea CCl Maramures care s-
a materializat concret prin:

- crearea unui Centru Lonal de Informare i Vanzare in
domeniul standardizarii, in parteneriat cu autoritatea nationala
in domeniu, Asociafia de standardizare din Roménia - ASRO;

- implementarea unui Sistem de management al calitdtii (SMC)
in conformitate cu IS0 9001 si certificarea lui cu TUV Rheinland

Romania.

La fel, firmele si institutiile din jud. Maramures, au tratat si trateaza
cw inferes aceste doud domenii. De la infiintarea Centrului Zonal de
Informare, in anul 2004, Maramuresul se claseaza constant in primele
10 judefe in materie de procurare standarde (Drumul spre compefentd
incepe cu procurarea standardelor - este unul din sloganurile ASRO)

Avind in vedere aceste doud aspecte, dar mai ales importanta
standardului 150 9001, in cadrul CCl Maramures a avut loc in data de
28 ian. 2009 o prezentare detaliatd a acestui standard, axatd mai
mult pe prezentarea modificarilor ultimei editii. Prezentarea a fost
facuta de doamna Speranta STOMFF, expert in cadrul ASRO. Noua
edifie aduce mai multe coreldri ale SMC cw mediul si cu sandtatea si
securitatea ocupationald si pune un mai mare accent pe reglementdrile
legale, care trebuie finute sub control. De asemenea simplifica
documentatia SMC, in sensul ca permite ca un singur document sa
trateze mai multe cerinfe ale standardului.

In partea a dova a acestei intdlniri, doamna Jeni TOMA, tot din
cadrul ASRO, a prezentat o altd temd de interes major: Standardele,
instrumente  pentrv  cresferea  compefenfei i
compefitivifafii. In cadrul acestei teme s-a facut o trecere in
revistd a activitatii ASRO, cu implicarea acestei asociatii in forurile
europene i internationale de standardizare. Apoi s-a pus accent pe
oferta de standarde si produse asociate oferite de ASRO, care sa
usureze drumul spre competentd al firmelor si institutiilor.

Lo aceasta intdlnire cu specialistii ASRO au raspuns un numar de 17
firme, care au deja un SMC certificat, sau sunt interesate in perspectiva
de implementarea si certificarea SHC dupa 150 9001. Cu aceasta
ocazie, firmele au putut achizitiona standardul si au urmarit concret
pe standard modificarile efectuate si au pus, pe parcurs sau la finalul
prezentdrii, intrebari pentru clarificarea problemelor in domeniu.
Mullumim colegilor de la ASRO de prezenta in judelul nostru si pentru
prezentdrile facute si multumim si firmelor participante. Sperdm cd

o8 O3 12010

STANDARD ROMAN

SR EN ISO 3001

Maiembrie 2008

Sisteme de management al calltith
Cerinfe

Cuplity management systams, Requiremants

Systemes de management de la qualitd. Exgenoes

APROBARE Aprobat de Direciarul General ASRO ka 530 noiembeie 2008
Standardul curopean EM IS0 90012008 are sktubul vnui
standar roman

Wlgcumgle SR EN IS0 30012001

GORESPONDENTA | Acast standard 6588 idansic cu standarmul suropean

EN 150 80012008

This standard is identical with the European Standard
EN IS0 80012008

La présente nomme est dentiqua & la Mome auogéanne
EN IS0 8001:2008

ASDCIATIA DE S'IANDAmhRE DN ROMANLA (ASRO)

informatiile primite le vor fi de mult folos i le dorim mult succes in
implementarea lor in activitatea lor curenta.

Mentiondm ca standardul SR EN 1O 9001:2008 - 60,69 lei -
poate fi achizitionat de la sediul CCI Maramures, Bd. Unirii, nr 16,
Baia Mare, ef. I, cam 9, fel: 0262-221510, 0362-405303; fax: 225794,
e-mail cci mm@ccimm.ro, Mihail MARASESCU sau Biroul Sighetu

Marmatiei str. Bogdan Voda nr. 14 tel./fax 310009, Paula GYORY
Mihail MARASESCU



Camera de Comert si Industrie Maramures

organizeaza la BAIA MARE in perioada

27 - 29 martie 2009
EXPOZITIILE CU VANZARE

MATECON"

“ Constructii & Arhitectura

& Tehnici moderne de proiectare
& Instalatii industriale si civile

& Decoratiuni interioare

% Instalatii electrice

VOUTAT , Salonul de gradinarit si horticultura
1 Salonul imobiliar

SILVAMAR-MOBART

< Mobilier @ Decoratiuni interioare

< Accesorii si materiale auxiliare
pentru mobila @ Echipamente, masini,
utilaje si instalatii pentru industria
mobilei si prelucrarea lemnului

Centrul de Instruire si Marketing al CCl Maramures
Bala Mare, Aleea Expozitiei nr. 5 (in spatele Casei Armatei)

Inscrieri: CCl Maramures, Baia Mare bd. Unirii nr.16
tel. 0262-221510, 223217, 0362-405303, 0728-233908, fax 0262-225794
sau e-mail: cci_mm@ccimm.ro. ON-LINE la www.ccimm.ro
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Bursa Romana de Marfuri
Terminal Maramures

Punct de lucru al BRM administrat de
Camera de Comert si Industrie Maramures

ACHIZITI SI VANZARI IN CONDITII DE MAXIMA EFICIENTA

PRIN INTERMEDIUL BURSEI ROMANE DE MARFURI

BRM - Terminal Maramures -Punct de
lucru ol BRM administral de Camera de
Comerf si Industrie Maramures se adreseaza
agenfilor economici din judeful Maramures care
doresc sa vanda sau sa achizifioneze
produse, servicii sav lucrdri , precum si
avtoritdfilor publice pentru organizarea
procedurilor de achizifie publica.

In conformitate cu reglementarile legislative
in vigoare, Bursa Romdna de Marfuri ofera
clientilor séi mecanisme eficiente pentru derularea
achizifiilor publice in sistem bursier.

R

1. Consultanfa i  organizare/
derulare proceduri pe piafa licitafiilor
pentru:

- Achizitii de servicii, produse, lucrari
conform 0UG 34/2006

- Achizitii de servicii, produse, lucrari
rezultate in baza accesdrii de proiecte
pe fonduri structurale

Serviciile de consultanta oferite de Bursa
Romdnd de Marfuri constau in asistentd oferitd
compartimentului specializat in atribuirea
contractelor de achizifii publice pe tot parcursul
deruldrii unei proceduri pentru:

» infocmirea programului anual al achizitiilor
publice: identificarea necesitafii si estimarea
valorii, intocmirea calendarului procedurilor,
incadrarea in coduri CPV, fundamentarea bugetului
alocat unei achizitii pe baza cotatiilor emise de
BRM, alegerea optimd a fipului de procedurd,
elaborarea si transmiterea anuntului de intentie
(dacd se impune);

» stabilirea criteriilor de calificare si selectie
a ofertanfilor;

» claborarea documentafiilor de atribuire
(stabilirea specificaiilor tehnice, a clauzelor
contractuale si intocmirea fisei de date a
achizitiei);

» publicarea anunturilor in SEAP si informarea
structurilor din Ministerul Finantelor;

» derularea procedurilor de achizitie la
termenele si in condifiile stabilite;

» elaborarea raspunsurilor la solicitarile de
clarificari;

» elaborarea procesului verbal al sedinfei de
deschidere a ofertelor, a raportului procedurii

de atribuire si a comunicarilor privind rezultatul
procedurii;

» solutionarea contestatiilor formulate
potentialii oferfanti si ofertanti;

Referitor la oferta de servicii bursiere
pentru solicitanii de fonduri structurale,
Bursa Romand de Marfuri  oferd
consultantd i asigurd organizarea/
derularea procedurilor de achizitii de
produse, servicii sav lucrari rezultate
in baza accesarii/castigarii de proiecte
pe fonduri structurale.

* %k *

2. Achizitionarea de materii prime
pe piata la disponibil

Operatorii economici si autoritatile
contractante pot sa vanda si s achizitioneze,
pe piata la disponibil, in conditii de maxima
eficientd, materii prime structurate pe ringuri
specializate:

- Produse petroliere: carburanti auto pe baza
cardurilor de carburanti i a bonurilor valorice,
benzine, motorine, lubrifianti, combustibili de
incdlzire, pacurd, bitum, fitei efc.

- Energie electrica si gaze naturale;

- Materiale de construdtii: ciment, pietris,
nisip, cherestea, traverse etc.

- Marfuri generale: lemn de foc, criblura, sare,
animale in viu §i carcasd, lapte, derivate primare
ale cerealelor (de ex: fdina, zahdr, ulei) efc;

- Cereale: grau, porumb, rapitd, soia, floarea
soarelui efc.;

- Legume si fructe.

Principalele avantajele ale achizitionarii
pe piafa la disponibil se refera lo:

» desfasurarea procedurilor in fermen de
maxim 7 zile;

> obfinerea unui pref avantajos prin utilizarea
licitatiei cu strigare;

» utilizarea cotatiilor BRM ca sistem de
referinfd pentru fundamentarea bugetului alocat
unei achizitii;

» garantarea bursierd la executarea in bune
conditii a contractului de achizitie publicé;

» asigurarea concurentei prin numarul mare
de ofertanti inregistrati in piafd;

» eliminarea birocratiei din procedurile clasice
de achizitii publice.

* k%

3. Vanzare active

Bursa Roménd de Marfuri pune la dispozitia
entitdtilor la care statul sau o autoritate a
administratiei publice locale este actionar
majoritar un serviciu uhil si eficient:
organizarea si desfasurarea licitafiilor
pentru vanzarea aclivelor ce aparfin
acestora. Activele care fac obiectul vanzérii
reprezintd bunuri sau ansambluri de bunuri din
patrimoniul acestor entitdti, inclusiv ferenul
aferent acestora, care pot fi separate si
organizate s funcfioneze independent, distinct
de restul activittii entitatii respective. Vénzarea
unui astfel de activ se poate efectua cu plata
integrald, cu plata in rate sau prin incheierea
unui contract de leasing imobiliar cu clauza

irevocabild de vanzare.
* % %

4  Oporlunitafi
colaborare

In aceasta categorie, putem grupa oferta
dedicatd de servicii bursiere, corelata cu recenta
adoptare de ctre Guvernul Roméniei a H6 370/
2008 si HG 341/2008 care vizeazd
repartizarea unor sume transferate de la bugetul
de stat catre bugetele locale pentru finanfarea
unor cheltuieli de capital ale unitatilor de
invatamant preuniversitar de stat si, respectiv,
pentru finanfarea Programului de dezvoltare o
infrastructurii si a unor baze sportive din spatiul
rural.

Astfel, Bursa Romand de Marfuri, prin
infermedivl  celor 33 terminale
amplasate in toate zonele geografice
ale }arii, vine in sprijinul unitatilor
administrative teritoriale din intreaga fard -
nominalizate a primi finantdri conform HG 370/
2008 si HG 341/2008 - prin oferta sa de

servicii bursiere.
* % %

specifice  de

Defalii si informafii suplimentare privind
avantajele organizdrii achizifiilor si
vanzdrilor prin infermediul Bursei Romdne
de Marfuri - Terminal Maramures se pof
obfine la sedivl (CI Maramures, fel. 0262-
221510, e-mail: cci mm@ccimm.ro sau
maramures@brm.ro.
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O.R.C. Maramures ne informeaza

Oficiul  Registrului
Comertului de pe lingd
Tribunalul Maramures prin
Biroul de asistentd, asigura
indrumarea prealabild
privind formalitatle legale
pentru constituirea
socletatilor comerciale si
modificarea actelor
constitutive si redactarea
documentelor necesare
inregistrarilor in registrul
comertului.

Din 17.815 societdtl
comerciale, cu obhgatla
depunerii situatiel
financiare anuale pe anul
2007, s-au conformat
11.920 societati, ceea ce
reprezinta 66,91%.
Nedepunerea situatiei
financiare anuale in termen
de 6 luni de la expirarea
termenului, atrage dupa
sine dizolvarea societdtii
conform art. 237 din Legea

nr. 31/1990 privind
societatile comerciale,
republicata.

Pe lingd  aceastd

sanctiune, in baza art. 41
pet. 2 lit. g din Legea

contabilitatii nr. 82/1991,
persoanele juridice sunt
pasibile de aplicarea
amenzilor de la 2.000 lei la
30.000 lei.

In conformitate cu disp.
art. 237 alin. 1 lit. b din
Legea nr. 31/1990,
republicatd, societdtile
comerciale cu riaspundere
limitata, societatile pe
actiuni si socwtatlle in
comanditi pe actiuni, au
obligatia depuneru situatiel
financiare anuale la Oficiul
Registrului Comertului.
Dacid societatea are o cifrd
de afaceri de peste 10
milioane de lei, este
obligata si publice un
anunt in Monitorul Oficial,
prin Oficiul Registrului
Comertului.

Incepand din data de
19.05.2008 s-au facut 1.983
de chemairi in judecatd
pentru dizolvarea
societatilor comerciale care
nu si-au depus situatia
financiara aferenta anului
2006.

In perioada 01.01.1991 -

31.01.2009, in Registrul
Comertului Maramures s-
au  efectuat 223.351
operatiuni, din care 47.120
inmatriculari, 164.392
mentiuni, 11.839 radieri.

Ponderea majoritard in
structura inmatricularilor
este detinutd de societatile
comerciale cu rispundere
limitatd (S.R.L. 56,32%) si
de persoanele fizice
autorizate sa desfisoare
activitagl economice in
mod independent
(41,04%).

In intervalul 01.01.2009 -
31.01.2009, s-au efectuat
2.425 operatiuni, din care
314 inmatriculiri, 2.011
mentiuni si 100 radieri.

Capitalul striin investit
in judet in perioada
01.01.1991 - 31.01.2009
este de 56.730.974 USD,
26.775.773 LEI la un
numdr de 1797 societati.
Din punct de vedere al
capitalului investit in USD,
pe primele trei pozitii se
situeaza: Turcia,
Germania, Austria. Din

punct de vedere al
numarului de societdti cu
aport de capltal strdin,
primele trei tdri sunt:
Olanda, Turcia S.UA.

In luna ianuarie 2009
numirul societatilor cu
aport de capital striin
constituite, a fost 12 iar
volumul capitalului striin
investit in aceastd perioada
a fost de 4550 RON.

In luna ianuarie 2009 s-
au operat 123 radieri, din
care 98 AF/PF s1 25
societdti comerciale,
motivul radierii fiind in
principal vointa persoanei
conform art. 21/27/33 din
OUG nr. 44/2008. (98
persoane fizice), inchiderea
procedurii falimentului (19
societiti  comerciale),
schimbarea sediului 1n alt
judet (3 societatl
comerciale), incetare
activitate sucursala (1 caz),
lichidare (2 societati).

Director ORC
Maramures,
Lazir Doru Alexandru

Directia Judeteana de Statistica Maramures prezinta:

Evolutia principalilor indicatori
economico-sociali in luna noiembrie
si perioada 1.1-30.X1.2008

% Productia industrial& realizatd in
perioada 1.1-30.X|.2008, comparativ
cu perioada similara din anul 2007, a
fost mai mare cu 7,1% 1n volum
absolut.

% Volumul cifrei de afaceri totale
(cifra de afaceri total& provine atat din
activitatea principald, céat si din
activitatile secundare ale
intreprinderilor cu profil industrial) a
ntreprinderilor cu activitate principala
de industrie in perioada 1.1 —
30.X1.2008, a fost mai mare, cu 3,8%
fatd de aceeasi perioada din anul
2007.

% Exporturile si importurile de
marfuri realizate Tn perioada 1.I-
30.1X.2008 fatd de perioada
corespunzatoare din anul 2007, au fost

mai mari cu 21,8%, respectiv 12,0%.
+ Cifra de afaceri din activitatea de
servicii de piatd prestate populatiei a

hregistrat in perioada 1.1- 30.XI.2008

o crestere de 9,1 % fata de perioada
similara din anul 2007.

+ Castigul salarial mediu nominal
brut, pe tara, in luna noiembrie 2008
a crescut cu 2,7%, iar castigul salarial
mediu nominal net a fost mai mare cu
2,6% comparativ cu luna octombrie
2008.

+ Raportul dintre indicele castigului
salarial mediu nominal net si indicele
preturilor de consum, n luna noiembrie
2008, a fost de 113,7% fata de luna
corespunzatoare din anul precedent si
de 127,7% comparativ cu luna
octombrie 1990.

+ Preturile de consum al populatiei,
pe tard, in luna noiembrie 2008 au
crescut cu 0,3% fatd de luna
precedenta si cu 6,7% fata de luna
noiembrie 2007. In raport cu luna
decembrie 2007, rata inflatiei a fost
de 6,1%, ceea ce corespunde unei
medii lunare de O,5%, comparativ cu
0,5% 1n aceeasi perioada din anul
2007.

% Numarul somerilor inregistrati la
sfarsitul lunii noiembrie 2008 era de
7934 persoane, in scadere cu 556
persoane fata de luna precedentd, iar
rata somajului a fost de 3,9% (4,1%

n luna precedenta) si de 3,6% pentru

femei (3,8% n luna precedenta).

+ Numarul societatilor comerciale
cu aport de capital strain (date
furnizate de Oficiul National al
Registrului Comertului) Tnmatriculate

n perioada 1.1-30.XI.2008 a fost de

165 cu un capital investit de 367571
euro.
Vasile POP - director executiv
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C.C.1. Maramures - Busola dumneavoastra in afaceri !

CERERE - OFERTA

prin Centrul de Promovare si Informatii de Afaceri

al C.C.I. Marammures, tel/fax: 0262-225794

(Cand solicitati informatiile faceti trimitere la numirul de referinta din paranteza cererii/ofertei)

e Din strainatate

CERERI
ALGERIA
2 Firma solicitda mere Golden, mere
verzi, gemuri, dulceturi, fructe

conservate. (4863)

ARABIA SAUDITA

> Firma solicita grau de consum, orz
de consum. (4853)

DANEMARCA

2 Firma solicitd costume de balet.
(4850)

EGIPT

9 Firma solicita confectii textile
(fTmbracaminte diversa). (4858)

2 Firma solicita usi din lemn, ferestre
din lemn. (4858)

2 Firma solicitd cherestea de brad
pentru confectionare lazi, dimensiuni:
lungime 3-4 m; latime 15-20 cm;
grosime 3/4 sau 7/8 inch; Cantitate
500 mc. (4876)

2 Firma solicita confectii textile
(imbracaminte diversa). (4877)

F. RUSA

< Firma doreste sa importe produse
agricole: legume de sera sau de camp
(rosii, castraveti, dovlecei, ardei, etc) si
fructe proaspete (mere, pere, struguri,
piersici, etc), in cantitate de 4-5 tiruri/
luna de produse agricole, sortiment
combinat. (4868)

FRANTA

2 Firma solicita oferte in vederea
confectionarii fn sistem lohn de
Tmbracaminte pentru copii (elemente
din colectia Eurodisney). (4866)

2 Firma solicita lenjerie pentru
barbati, femei si copii. (4867)

S Firma doreste sa importe
adaposturi pentru gradina si casute din
lemn, cu o suprafatd mai mica de 100
mp. (4873)

2 Firma solicita produse calitativ
superioare, in game cu cantitati nu prea

mari: T-Shirt, pulovere, tricouri polo,
toate imprimate cu tehnici clasice
(aplicarea de fire pe adeziv, transfer,
plastissol, etc), confectionate din
tesatura tricotata; camasi, bluzoane,
pantaloni si sorturi, din tesatura urzita,
cu batatura. (4878)

GERMANIA

2 Firma solicita piese din plastic
injectate. (4881)

IRLANDA

2 Firma doreste colaborare/
parteneriat in domeniul constructiilor de
drumuri, lucrarilor de excavare, lucrarilor
de betonare. (4860)

ISRAEL

2 Firma solicitd cooperarea cu firme
roméanesti in domeniul metalurgiei, in
special al fabricarii cilindrilor de
motoare. (4870)

2 Firma doreste sa importe sorturi

Si tricouri pentru activitati sportive.
(4871)

2 Firma solicitd mobila pentru copii.
(4882)

JAPONIA

2 Firma solicita rosii intregi si de
tocat, spaghetti, paste scurte,
condimente, ketchup si mustar. (4854)

2 Firma solicita obiecte de artizanat.
(4855)

2 Firma solicita branzeturi, pate de
ficat. (4874)

2 Firma solicita produse agro-
alimentare ecologice. (4875)

LIBAN

2 Firma solicita articole din lemn:
cherestea, MDF, parchet. (4851)

<2 Firma solicita cherestea si produse
semifabricate din lemn. (4852)

S.U.A.

> Firma doreste sa importe produse
cosmetice pentru fingrijirea pielii
(produsele sa fie realizate din materii
prime naturale). (4865)

SPANIA

2 Firma solicita oferte de servicii

pentru organizarea de partide de
vanatoare in Roméania. (4861)

2 Firma solicita matrite si utilaje
pentru presare piese metalice in
sectorul auto. (4862)

Firma solicitd mobilier in stil
contemporan. (4864)

2 Firma solicité alcool din vin si din
melasa. (4869)

THAILANDA

2 Firma solicita panouri prefabricate
pentru compartimentari interioare
locuinte, birouri, hoteluri, mobilier birou.
(4880)

TUNISIA

2 Firma solicita produse alimentare
diverse pentru comercializare in centre
comerciale. Se doreste cooperare pe
termen lung. (4859)

9 Firma doreste cooperare fin
domeniul comercializarii pe piata
romaneasca de ulei de masline biologic.
(4872)

COOPERARI

NORVEGIA

» Companie producatoare de
tapiterii de mobila din fibre de lana
cauta parteneri - companii romanesti
de textile, fie pentru a importa textile
pentru tapiterie, fie s& cumpere fibre
sau produsul intermediar (gri) pe care
sa le vopseasca si finalizeze in fabrica
proprie, destinatia finala fiind piata
norvegiana. (4879)

OFERTE

ALGERIA

& Ofera peste proaspat, fructe de
mare, curmale, legume de sezon.
(4863)

AUSTRIA

@ Firma ofera masini si utilaje
second - hand specifice pentru o fabrica
de cherestea. Firma ofera, in apropiere
de Neukirchen, un teren de 30.000 mp
cu cladirile si anexele specifice unei
fabrici de cherestea. (4883)
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